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Einleitung und Forschungshintergrund

1 Einleitung und Forschungshintergrund

Die jlngsten Entwicklungen von Photovoltaik (PV) in Deutschland waren sehr dynamisch.
Seit Beginn der Forderung von Solarstrom durch das Erneuerbare—Energien-Gesetz® im
Jahr 2000 hat die Anzahl an installierten PV-Anlagen und somit die Einspeisung von
Solarstrom in das deutsche Stromnetz stark zugenommen (siehe Abbildung 1). Die
Senkung der Einspeisevergutung fur Solarstrom zum 01.07.2010 léste einen PV-Boom
aus, denn u.a. Privathaushalte wollten Ende 2009 bis Juli 2010 noch von der ungekirzten
Einspeisevergiitung profitieren und investierten deshalb zahlreich in PV-Anlagen?, was zu
vielen Neuinstallationen fuhrte (vgl. SZ, 2010, S.VV2/2). Auch die Entwicklung der ibrigen
erneuerbaren Energien war seit 2000 sehr positiv. So erhoéhte sich der Anteil der
regenerativen Energien am deutschen Endenergieverbrauch im Strombereich von 6,4%
(2000) auf ca. 16% (2009), wobei im gleichen Zeitraum die installierte Leistung von
Wasserkraft um 3,5% anstieg, von Windenergie um 422%, von Biomasse um 765% und
von PV von einem sehr niedrigen Niveau um 12895% (vgl. AGEE-STAT, 2010, S.7).

13425
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Abbildung 1: Entwicklung der kumulierten PV-Leistung in Megawatt (MW) nach Regionen.
Datenquellen: *UMBW, 2009, S.9; (Werte der Jahre 1992-1997 geschatzt nach Daten EnBW:
Durchschnittliche Leistung pro Anlage 7,59kW); **1EA, 2009b, S.8; ***IEA, 2009a, S.37)

Betrachtet man die installierte PV-Leistung geographisch (siehe Abbildung 1), so zeigt
sich, dass im Jahr 2008 von weltweit insgesamt ca. 13425MW fast 40% in Deutschland
installiert waren. In Baden-Wirttemberg und Bayern zusammen befanden sich ca. 60%
der in ganz Deutschland installierten PV-Leistung von 5979MW (vgl. BUNDESNETZ-
AGENTUR, 2010b, S.17). Im Jahr 2009 erhohte sich die installierte PV-Leistung in
Deutschland im Vergleich zum Vorjahr auf ca. 9800 MW um (ber 60% (siehe Kapitel 3).
Auch die Konzentration der PV-Nutzung in Siddeutschland (Bayern und Baden-

! Offizielle Bezeichnung: ,,Gesetz fiir den Vorrang Erneuerbarer Energien® (vgl. BUNDESTAG, 2000)
2 Der poltische Prozess bis zur Durchsetzung der Senkung und die 6ffentliche Berichterstattung erstreckten sich tiber
Monate und mehrere Male wurde der Stichtag der Senkung verschoben.




Einleitung und Forschungshintergrund

Wirttemberg) ist bemerkenswert (vgl. BUNDESNETZAGENTUR, 2010a, S.17). Wie sich im
weiteren Verlauf dieser Arbeit zeigen wird, existieren in Baden-Wirttemberg erhebliche
raumliche Unterschiede in der Intensitat der PV-Nutzung. Der Untersuchung der Ursachen
dieser raumlichen Unterschiede in Baden-Wdrttemberg ist diese Arbeit gewidmet, wobei
sich einige zentrale Forschungsfragen stellen:

Welche Faktoren nehmen Einfluss auf die raumlichen Unterschiede? Gibt es regional/lokal
strukturelle VVoraussetzungen, welche die Ausbreitung von PV beginstigen? Gibt es einen
raumlichen Nachbarschaftseffekt und welchen Einfluss hétte dieser auf die Intensitat der
PV-Nutzung? Macht sich die Intensitat von Interaktionen zwischen Akteuren im PV-
Bereich in der Nutzungsintensitat von PV lokal bemerkbar? Lassen sich PV-Eigentimer
von Nicht-Eigentimern anhand sozialer, 6konomischer oder demographischer Merkmale
unterscheiden? Ist eine solche Unterscheidung auch fur frihe und spate Kdufer von PV-
Anlagen moglich?

Um diese Fragen zu beantworten, wurde ein Methodenmix qualitativer und quantitativer
Datenerhebung angewandt. Der erste methodische Schwerpunkt sind qualitative Interviews
mit Experten im Bereich erneuerbare Energien und v.a. PV. Hierdurch wurde die Rolle
bestimmter Akteursgruppen genauer untersucht. Unter den verschiedenen Interview-
partnern befanden sich PV-Installateure/-Unternehmer, leitende Angestellte bei Stromnetz-
betreibern, Energieagenturen und einer lokalen Bank. AulRerdem Burgermeister, Betreiber
von PV-Anlagen und ein Grundungsmitglied eines Solarvereins. Der zweite methodische
Schwerpunkt dieser Arbeit sind schriftliche Haushaltsbefragungen in ausgewahlten
landlichen Gemeinden. Hiermit sollte die Akteursgruppe der (potentiellen) Betreiber von
PV-Anlagen néher untersucht werden.

Die weitere Arbeit ist wie folgt gegliedert: Zunéchst werden in einem einleitenden Kapitel
der Forschungsgegenstand PV (siehe Abschnitt 1.1), grundlegende Begriffe und
Zusammenhange der Diffusionsforschung (siehe Abschnitt 1.2), sowie der aktuelle
Forschungsstand zur Diffusion technischer Innovationen wiedergegeben (siehe Abschnitt
1.3). Hierauf aufbauend folgt eine Erlduterung der Forschungsperspektive, an welcher sich
diese Arbeit orientiert (siehe Abschnitte 2.1 & 2.2), sowie eine Erlauterung der
angewandten Methoden (siehe Abschnitte 2.3 & 2.4). Anschlielend werden die raumlichen
Unterschiede in der PV-Nutzung auf Ebene des Landes Baden-Wirttemberg dargestellt
und im Zusammenhang mit Globalstrahlung und Raumstrukturen (landlicher und urbaner
Raum) betrachtet (siehe Abschnitte 3.1 & 3.2). Darauf aufbauend wird die Auswahl der
Untersuchungsregion Heilbronn-Franken begriindet (siehe Abschnitt 3.3). Es folgt dann




Erlauterungen zum Forschungsgegenstand Photovoltaik

der Hauptteil dieser Arbeit, in welchem die Ergebnisse der eigenen Feldforschung in der
Region Heilbronn-Franken wiedergegeben werden (siehe Kapitel 4). Hier werden also
zuné&chst die Experteninterviews auf einzelne Akteursgruppen fokussiert ausgewertet und
Erkenntnisse hinsichtlich der rdumlich unterschiedlichen PV-Nutzung préasentiert (siehe
Abschnitt 4.1). Danach erfolgt die Erlauterung der Auswahl zweier Gemeinden innerhalb
der Region Heilbronn-Franken, in welchen schriftliche Haushaltsbefragungen durchgefiihrt
wurden (siehe Abschnitt 4.2). Diese Befragungen werden im Anschluss thematisch
ausgewertet und Ursachen fir die PV-Nutzungsunterschiede werden prasentiert (siehe
Abschnitt 4.3). AbschlieBend finden sich eine Zusammenfassung der zentralen
Erkenntnisse, einige Handlungsempfehlungen, die sie sich aus den empirischen
Untersuchungen ergeben, kritische Bemerkungen zur Methodik dieser Arbeit und mogliche
Anknupfungspunkte flr kunftige Untersuchungen (siehe Kapitel 5). Die Kapitel 6 und 7

sind Kurzzusammenfassungen auf Deutsch und Englisch.

1.1 Erlauterungen zum Forschungsgegenstand Photovoltaik

PV-Anlagen dienen der Stromgewinnung aus Licht (vgl. BRUCHER, 2009, S.197). Ein
solches PV-System besteht aus einzelnen Modulen - den eigentlichen Stromerzeugern -
und einem oder (je nach Leistung) mehreren Wechselrichtern, welche die technische
Kompatibilitdt von PV-Modulen und Stromnetz herstellen (vgl. HENNIKE, 2007, S.32f). Es
existiert eine Vielzahl verschiedener Arten von Solarmodulen, die sich in ihren technischen
Eigenschaften und den wirtschaftlichen Ertragen unterscheiden (vgl. GREEN et al., 2010,
S.347). Die wichtigsten Modultypen sind monokristalline, multikristalline und Dunn-
schichtmodule®, wobei letztere auf Geb4uden noch eine untergeordnete Rolle spielen (vgl.
WOOD, 2006, S.27).

Diese Arbeit beriicksichtigt PV-Anlagen, die auf Gebduden montiert sind, an das
Stromnetz angeschlossen sind und deren Leistung in der GréRRenordnung von 1 bis 30 kWp
liegt. Der erste filternde Aspekt (geb&dudemontiert) ist deshalb wichtig, da diese Anlagen
zahlenmaRig die Freiflachenanlagen (bertreffen. Der zweite filternde Aspekt (Netz-
anschluss) resultiert aus demselben Grund, denn im Jahr 2008 kamen 99,3%* der in
Deutschland installierten PV-Leistung von Anlagen, die an das Stromnetz angeschlossen
waren, und nur 0,7% von Inselsystemen (Off-Grid-PV) (vgl. IEA, 2009b, S.8). Der dritte
filternde Aspekt (GroBenordnung < 30kWp) resultiert wiederum aus zwei Teilaspekten.

% Diese besitzen zwar einen geringeren Wirkungsgrad, sind jedoch giinstiger als die Siliziumzellen und liefern bei
diffusen Strahlungsverhéltnissen (Bewdlkung) und relativ schlechter Dachneigung/-exposition bessere Stromausbeute als
die Siliziumzellen (vgl. ANDERSSON, 2000, S.1041).

* Seit 1992 lag dieser Wert nie unter 80%.
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Zum Einen beschréankt die verfligbare Dachflache auf Gebduden die gesamte, potentielle
Nennleistung einer PV-Anlage (natlrlich variiert die verfligbare Dachfliche mit dem
Gebaudetyp®). Einen Uberblick tber Nennleistung und Flachenbedarf einiger derzeit
verfugbarer, multikristalliner Solarmodule verschiedener Hersteller gibt Tabelle 1.
Hiernach wird derzeit je kWp eine Flache von ca. 7qm benétigt®. Zum Anderen ist die
gesetzlich geregelte Einspeisevergitung fir PV-Anlagen an oder auf Gebauden nach der
Nennleistung gestaffelt, wobei bis einschlieBlich 30kWp die hochste Vergltung anfallt
(vgl. BUNDESTAG, 2009, §833).

Tabelle 1: Nennleistung und Flachenbedarf einiger Solarmodule verschiedener Hersteller.
Quellen: Modul-Datenblatter der Hersteller’.

Hersteller Modulbezeichnung kWp kWp/gm gm/kWp
BP-Solar BP3230T 0,23 0,14 7,25
Kyocera KD235GH-2PB 0,24 0,14 7,00
Scheuten Multisol P6-66 0,26 0,14 7,00
Schott Solar Schott Poly 300 0,30 0,14 7,37
Sharp ND-220(E1F) 0,22 0,13 7,43
Solar-Fabrik Premium L poly 0,24 0,14 7,08
Solarworld SW-235 poly 0,24 0,14 7,13
Yingli Solar YL280P-35b 0,28 0,14 6,97
Durchschnittswerte 0,25 0,14 7,15

Eine fur Ein-/Zweifamilienhduser typische PV-Nennleistung durfte also wegen des
Dachflachenbedarfs im unteren Bereich der GréfRenordnung bis 30kWp liegen. Da in
dieser Arbeit die Diffusion von PV-Anlagen bei privaten Haushalten untersucht werden
soll, beschréankt sie sich also auf dachmontierte, netzgekoppelte PV-Anlagen bis 30kWp
Leistung. Es existieren jedoch auch PV-Anlagen mit mehreren hundert KWp bis zu einigen
MWp auf groeren landwirtschaftlich oder industriell genutzten Gebauden. Somit ist eine
klare Trennung nach PV-Tragergebdauden nicht mdglich. In den folgenden Abschnitten
werden die wichtigsten Faktoren erldutert, welche die Ertrdge und Kosten von

netzgekoppelten PV-Anlagen beeinflussen.

1.1.1 Ertrage von Photovoltaik-Anlagen

Die Stromertrage von PV-Anlagen liefern bei Netzeinspeisung in Deutschland finanzielle
Einnahmen. Die Stromertrdage werden zum Einen von systeminternen, technischen
Eigenschaften und zum Anderen von systemexternen Eigenschaften (v.a. Einstrahlung,

Ausrichtung) beeinflusst.

% Ein-/Zwei-/Mehrfamilienhauser, landwirtschaftlich oder industriell genutzte Gebéude

® Dieser Wert erhoht sich durch systeminternen Leistungsverlust (bspw. Wechselrichter) und nimmt for altere
Module/Systeme zu, da diese einen geringeren Wirkungsgrad besitzen.

" bp.com/modularhome.do; kyocerasolar.de; scheutensolar.com; schottsolar.com/de; sharp.de/cps/rde/xchg/de/hs.xsl/-/html/solar.htm;
solar-fabrik.de; solarworld.de; yinglisolar.com; Zugriff jeweils 26.08.2010
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Die wichtigsten systeminternen Eigenschaften, die den Stromertrag beeinflussen, sind
Leistung und Wirkungsgrad. Der Wirkungsgrad einer PV-Anlage setzt sich zusammen aus
dem Wirkungsgrad der Solarmodule und des/der Wechselrichter(s). Die Wirkungsgrade
monokristalliner Module erhdhten sich von 24% (1996) auf 25% (2010) und diejenigen
von multikristallinen Modulen von 18,6% (1996) auf 20,4% (2010) (vgl. GREEN et al.,
1996&2010, S.60 bzw. S.347). Der maximale Wirkungsgrad von Wechselrichtern stieg
von 90% (1991) auf 98,5% (2007) (vgl. MEINHARDT, 2007, S.79).

Die wichtigsten systemexternen Eigenschaften einer PV-Anlage sind Solarstrahlungs-
intensitat und Ausrichtung der PV-Anlage. Optimalen Ertrag liefern in Deutschland
Anlagen, die exakt nach Suden exponiert und in einem Winkel von 30° geneigt sind. Eine
exakte Ausrichtung nach Osten oder Westen verringert den Ertrag auf ca. 85% des Ertrags
bei optimaler Sudausrichtung (vgl. HENNICKE, 2005, S.37). Bei optimaler Sudausrichtung
und Montage an einer Geb&udefassade sind noch 70% des optimalen Ertrags moglich (vgl.
SEV, 2006, S.11). Der Einfluss der Solarstrahlung auf die raumlichen Unterschiede in der
PV-Nutzung in Baden-Wiurttemberg wird ausfihrlich in Abschnitt 3.1 erldutert.

Tabelle 2: Entwicklung der EEG-Vergltungssatze fiir Solarstrom von Geb&udeanlagen bis 30kWp.
Quellen: Bundestag 2000&2004&2009&2010; Bundesnetzagentur, 2010a; FRONDEL, 2010, S.4052

Jahr(e)/Halbjahr
2000- 2005 2006 2007 2008 2009 2010/ 2010/

Forderung 2004 | 1
Vergitung bei vollstandiger

Netzeinspeisung in € Cent/kWh 57,40 57,40 57,40 57,40 57,40 43,01 39,14 32,88
Verglitung bei tlw. Eigennutzung in 22,76
€ Cent/kWh } - - - - 25,01 22,76 27 14%
Jéhrliche Reduzierung der _ 506 65% 65% 65% 65% 9%** Qupr*

Vergiitungshohe fir Neuanlagen

* Falls die Selbstnutzung 30% des erzeugten Stroms Ubersteigt.
** Abhédngig vom jéhrlichen Zubau an PV-Leistung

Die finanziellen Einnahmen ergeben sich aus der Vergitung durch das EEG. Dieses trat im
Jahr 2000 in Kraft und beeinflusste die anfangs beschriebene, rasante Entwicklung der PV-
Nutzung stark (vgl. LAUBER, 2006, S.267f; WUSTENHAGEN, 2006, S.1688). Es regelt u.a.
die Vergltungshohe fur die Einspeisung von Energie aus regenerativen Quellen in das
deutsche Stromnetz. Je nach Anlagenart werden verschiedene Vergutungen je eingespeister
Strommenge (€/kWh) garantiert®. Seit 2000 wurde das EEG mehrmals novelliert (2004,
2009, 2010), wovon Regelungen zu geférderten Anlagenarten und Hoéhe der Vergltungen
betroffen waren (siehe Tabelle 2). Die Vergutung in € Cent/kWh wurde von anfangs 57,4
Cent bis Mitte 2010 auf 32,88 Cent gesenkt und auch die jahrliche Reduzierung dieser

8 Die gesetzliche Vergiitung ist auf 20 Jahre befristet.
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Vergltung wurde 2005 mit 5% p.a. eingefiihrt und bis 2010 auf 9% p.a. erhoht. Die
Anderungen der gesetzlichen Vergiitungssatze fir Neuinstallationen folgten der
Verringerung der Kosten fur PV-Anlagen (siehe Abbildung 2). Bei gleichbleibenden
Vergltungssatzen und sinkenden PV-Anlagenpreisen erhéhen sich die Renditen der
Einspeisung von Solarstrom und die Installation zusatzlicher Anlagen wird finanziell
attraktiver (siehe Tabelle 2 & Abbildung 2). Durch die steigende Anzahl an netz-
gekoppelten PV-Anlagen steigen jedoch die gesellschaftlichen Kosten der Solarférderung -
eine Problematik, die in der 6ffentlichen und wissenschaftlichen Diskussion gegenwaértig
ist.

1.1.2 Kosten von Photovoltaik-Anlagen

Abbildung 2 zeigt die bisherigen Preissenkungen von komplett installierten PV-Anlagen.
Der Preis fiel hiernach von ca. 10200€ (1992) auf ca. 4200€ (2008), also um ca. 60%. Dass
es sich hierbei um einen langfristigen Trend handelt, ist rein visuell erkennbar, wird aber

auch wissenschaftlich von PopoNI (2003) untermauert.
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Abbildung 2: Durchschnittliche Preisentwicklung einer in Deutschland dachmontierten PV-Anlage (2-3kWp)
ohne Mehrwert-Steuer.
Datenquelle: IEA, 2009b, S.19

Die Preissenkungen sind bestimmt durch Entwicklungen in der Produktion
(Prozessinnovationen, GroRenvorteile und Lerneffekte), Entwicklungen beim Produkt
selbst (Effizienzsteigerung, Designdnderung und Standardisierung) und durch
Preisdnderungen bei den Inputfaktoren (Poponi, 2003, S.323). NEMET gewichtet einzelne
Faktoren flr die Preisreduktion von 1980-2001 folgendermafen: ,,plant size* [GroRe der
Produktionsanlage] 43%, ,,module efficiency* [Effizienz der Module=Wirkungsgrad] 30%
und der Preis von Silizium 12% (NEMET, 2006, S.3225). Diese drei genannten Faktoren
werden als die wichtigsten, den Preis bestimmenden Faktoren fur die Produktion von
Silizium-Modulen erachtet. Im Betrachtungszeitraum von NEMET (1975-2001) war die

Silizium-Technologie sehr dominant, weshalb auch nur diese in seiner Studie betrachtet
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wurde. Bei alternativen Technologien (z.B. Diinnschichttechnologie) kénnen die Faktoren
anders gewichtet sein.

Der Umfang der Gesamtproduktion (MW/a) wird von Unternehmen bestimmt, wohingegen
die Moduleffizienz im letzten Jahrhundert hauptséchlich nicht von Unternehmensseite
vorangetrieben wurde. Der GroRteil der Effizienzsteigerung kam zumindest in den USA
von staatlicher/universitéarer Seite (vgl. NEMET, 2006, S.3227). Allerdings nahmen seit dem
Betrachtungszeitraum von NEMET (1975-2001) die Ausgaben der PV-Industrie fir
Forschung und Entwicklung (F&E) bspw. in Deutschland von 6,8 Mio.€ (2001) auf 139,8
Mio.€ (2007) um den Faktor 20 zu (vgl. RUHL, 2008, S.20). Die staatlichen F&E Ausgaben
von 59,8 Mio.€ (2008) wurden damit weit Gberschritten und die Industrie selbst steuert nun
die nach NEMET wichtigsten Preis beeinflussenden Faktoren von PV-Anlagen.

Der Einfluss der Hohe der jahrlichen Produktion auf den Modulpreis geht einher mit dem
Einfluss der kumulierten weltweiten Produktion. Es hat sich gezeigt, dass ,eine
Verdopplung der Produktion in der Vergangenheit jeweils zu einer Kostenreduktion von
20% flhrte* (BRENDEL, 2007, S.10).

Bei den beiden Faktoren Produktionskapazitat und Moduleffizienz sind positive Trends zu
beobachten (vgl. MENANTEAU, 2000, S. 68; BHANDARI, 2009, S.1637). Die Ausgaben fir
F&E (Steigerung der Moduleffizienz) der deutschen PV-Industrie und die Netto-
investitionen (Ausweitung der Produktionskapazitit) zeigen kontinuierliche jahrliche
Wachstumsraten (vgl. RuHL, 2008, S.12&20).

Fur den Kaufer einer PV-Anlage ist jedoch nicht nur der Produktionspreis, sondern der
Endpreis entscheidend, d.h. der Preis inklusive Endmontage und Netzanschluss. Der Preis
nicht montierter PV-Module trug 2003 ungefahr 60% zum Endpreis bei (vgl. PoOPONI,
2003, S.334). Diese 60% lassen sich weiter unterteilen. Je ein Drittel resultiert aus der
Vorproduktion (Rohstoffe, Wafer, etc.), der PV-Zellproduktion, sowie der Endmontage zu
einem PV-Modul (IEA, 2009a, S.23).

Tabelle 3: Entwicklung der Kostenstruktur einer PV-Anlage mit 5kWp von 1991-2007 in Euro/kWp.
Quelle: Nach MEINHARDT, 2007, S.77.

1991 2007
Gesamtpreis/kWp 12000 € 4500 €
Anteil Solarmodul 56% 70%
Anteil Wechselrichter 30% 20%
Anteil Sonstige Komponenten, Planung, Installation 14% 10%
Performance Ratio 0,64 0,85

Eine genauere Einsicht in die Entwicklung der Kostenstruktur bietet Tabelle 3. Hieraus

wird ersichtlich, dass der Preis fur Solarmodule zunehmend den Gesamtpreis einer PV-




Erlauterungen zum Forschungsgegenstand Photovoltaik

Anlage bestimmt. Die Kosten der sonstigen Bauteile, sowie der Montage verlieren
hingegen relativ an Bedeutung. Da die Preise der Solarmodule, wie oben gezeigt, v.a.
durch Produktionskapazitat und Moduleffizienz bestimmt werden, kommt diesen Faktoren
besondere Bedeutung zu. Der Wert ,,Performance Ratio* gibt das Verhéltnis von erzeugter
Energie zur ins Netz eingespeister Energie wieder, wobei die Erhéhung dieses Wertes v.a.
in Verbesserungen des Wechselrichters begriindet ist (vgl. MEINHARDT, 2007, S.77).

Die Kostenstrukturen kénnen sich natirlich je nach Hersteller der Systemkomponenten,
GroRe der Anlage und auch durch Nutzungsform (Freiland-, Dachanlagen) unterscheiden
(vgl. MEINHARDT, 2007, S.76; ERGE, 2001, S.485).

Preisentwicklung von monokristallinen Modulen nach Relative Preisentwicklung monokristalliner Modulen
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Abbildung 3: Preisentwicklung verschiedener Modularten nach Herkunft.
Quelle: Datenauskunft Bundesverband Solarwirtschaft.

Je nach Herkunft der Solarmodule variieren die spezifischen Modulpreise ausgedriickt in
€/Wp (siehe Abbildung 3). Einerseits sind bei allen Modularten (mono-/multikristallin,
Dinnschicht) Preissenkungen zu beobachten. Andererseits zeigt sich, dass auslandische

Produzenten durchweg gunstigere Module herstellen als deutsche Produzenten und sich
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relativ betrachtet diese Preisdifferenz geweitet hat (siehe Abbildung 3 rechts).
Auslandische Module jeglicher Art wurden also in den letzten Jahren relativ betrachtet
immer gunstiger als deutsche Module. Qualitatsunterschiede zwischen deutschen und
auslandischen Modulen bestehen heute nicht mehr, worauf ein Geschéftsfiihrer eines PV-
Unternehmens hinwies®: ,,Die Module, die jetzt im Handel sind, sind von der Qualitat zu
deutschen Modulen nicht zu unterscheiden.” (sieche Anhang 9.2 A8). Die kunftige
Preisentwicklung von PV in Deutschland und die Frage der Netzparitat werden bspw. von
BHANDARI & STADLER (2009) umfassend analysiert. An dieser Stelle soll jedoch nicht

néher darauf eingegangen werden.

Alle obigen Faktoren (Wirkungsgrade, EEG-Forderung, Kostensenkung) sind allerdings
fiir (potentielle) PV-Betreiber in Baden-Wirttemberg gleich und kénnen deshalb die hier
beobachteten rdumlichen Unterschiede der PV-Nutzungsintensitat (siehe Kapitel 3) nicht
erklaren. Der Zuwachs an PV muss also durch Faktoren beeinflusst sein, welche rdumlich
variieren und die PV-Nutzung fordern oder hemmen. Mittels geostatistischer Methoden
wurden die beobachteten rdaumlichen Unterschiede in der PV-Nutzung bereits als
signifikant aufgedeckt, d.h. als nicht zufallig (vgl. LINDER & VIEJIO GARCIA, 2009). In
dieser Arbeit sollen nun die Ursachen dieser rdumlichen Unterschiede in der PVV-Nutzung
untersucht werden. In den folgenden Abschnitten wird hierzu der theoretische Hintergrund

dieser Arbeit erlautert.

1.2 Diffusionsforschung als theoretischer Hintergrund

In den folgenden Abschnitten werden grundlegende Begriffe, theoretische Ansétze zur
Untersuchung der Diffusion technischer Innovationen, sowie deren zentrale Erkenntnisse
erlautert, die auf diese Arbeit besonderen Einfluss hatten.

Unter dem Begriff Diffusion ist der Begriff Ausbreitung zu verstehen. Die Plattformen, auf
denen eine Ausbreitung stattfindet, kdnnen je nach Untersuchungsgegenstand variieren. Es
existieren zwei grundlegende Blickwinkel der Diffusionsforschung. Eine erste Perspektive
widmet sich vorwiegend der Erfassung der raum-zeitlichen Ausbreitung einer Innovation:
,Diffusion involves the propagation of a phenomenon in a manner such that it spreads
from place to place, leading to maps of the phenomenon that differ from one time to
another.” (BROwWN, 2009, S.170). Ergebnisse einer solchen Forschungsperspektive sind

® Die Experteninterviews werden ausfthrlich in Abschnitt 4.1 behandelt werden.
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also meist Karten, auf denen eine Diffusion rdumlich dargestellt wird. LINDER & VIEJO
GARCIA (2009) analysierten bereits die raumliche Diffusion von PV in Baden-Wirttemberg
auf kommunaler Ebene und entdeckten dabei dynamische und statische Regionen der PV-
Diffusion. Darauf aufbauend wird in dieser Arbeit eine andere, komplementére
Forschungsperspektive gewahlt.

Ein Perspektivenwechsel erlaubt dem Forscher zunéchst das Loslésen vom geographischen
Raum als Plattform einer Diffusion und die Hinwendung zu Individuen eines sozialen
Systems, denn ,,[...] space and time are elements that are external to the diffusion process,
while social, economic, cultural, psychological or other behavioral factors are the
endogenous causes of acceptance, rejection, and spread of innovations.” (WINDHORST,
1983, S. 69). Dies bedeutet, dass Diffusion zwar rdaumlich beobachtbar ist, die
Entscheidungen (ber Adoption oder Verweigerung einer Innovation zunachst jedoch von
Individuen getroffen werden, die in ein soziales System eingebettet sind. Somit sollten
zundachst Akteure des sozialen Systems im Forschungsmittelpunkt stehen, um die Diffusion
zu verstehen, und erst danach die raumliche Komponente. Diese Perspektive vertritt auch
ROGERS, denn er definiert den Begriff Diffusion wie folgt: ,,Diffusion is the process in
which an innovation is communicated through certain channels over time among the
members of a social system.” (ROGERS, 2003, S.5). Hiernach wird Diffusion als ein
Prozess verstanden, in dem eine Innovation kommuniziert und adoptiert wird. Diese
Kommunikation geschieht zwischen Mitgliedern eines sozialen Systems und durch
verschiedene Informationskandle (bspw. Massenmedien oder personliche Gespréche).
Weiterhin ist der Diffusionsprozess durch Veranderungen bei der untersuchten Innovation
und bei potentiellen Adoptoren gekennzeichnet. So kdnnen sich gesetzliche Rahmen-
bedingungen, die Kostenstrukturen oder die offentliche Meinung verdndern (vgl.
MONTALVO, 2008b, S.S3). Diese Perspektive erlaubt es nun, das Wirken verschiedener
Akteure im Diffusionsprozess zu untersuchen und auf diese Weise die Ursachen der
beobachteten raumlichen Disparitaten zu beleuchten.

Ein wesentlicher Aspekt der Diffusionstheorie ist die Annahme einer s-férmigen
Diffusionskurve (siehe Abbildung 4 oben). Die Kurve zeigt den kumulierten Anteil an
Adoptoren Uber die Zeit. Adoptoren sind Personen, die eine Innovation bernommen
haben, also bspw. eine PV-Anlage installieren lieRen. Eine S-Kurve steigt zunachst flach
an, wird dann steiler und schlieBlich wieder flacher. Dies soll zeigen, dass sich der Anteil
der Adoptoren zunéchst relativ langsam, dann schneller und wieder langsamer erhoht, bis

eine Sattigung des Marktes eingetreten ist. Je nach Innovation und deren Diffusions-

10
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eigenschaften ist die Zeitspanne der vollstandigen Diffusion unterschiedlich, was sich im
Vergleich bei rascher Diffusion in steilen Kurven (siehe Abbildung 4, linke gestrichelte
Kurve) und bei langsamer Diffusion in flachen Kurven (siehe Abbildung 4, rechte
gestrichelte Kurve) ausdruckt. Auf Grundlage der Diffusionskurve kann eine Einteilung
der Adoptoren nach dem Zeitpunkt der Adoption in die Kategorien Innovatoren, friihe
Adoptoren, friihe Mehrheit, spate Mehrheit und Nachztgler erfolgen (siehe Abbildung 4

unten).
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Abbildung 4: S-formige Diffusionskurven verschiedener Innovationen (oben) und Einteilung von
Adoptorenkategorien basierend auf der Normalverteilung (unten).
Eigene Darstellung nach Rogers, 2003, S.11& 281

Die Einteilung der Adoptorenkategorien lehnt sich hierbei an eine Normalverteilung an.
Die Variable x steht fir den mittleren Zeitpunkt der Adaption einer Innovation, d.h. der
Mittelwert der Dauer von erster Innovationsverfligbarkeit bis zur vollstdéndigen Adoption
aller potentiellen Adoptoren. Die Standardabweichung + s dieses Mittelwerts ermdglicht
dann die Klassifizierung in Adoptorenkategorien (vgl. ROGERs, 2003, S.280). Die
einzelnen Adoptorenkategorien werden in Kapitel 2.2.2 naher erldutert.

Kritisch ist zur Diffusionskurve anzumerken, dass sie nur flr eine bereits abgeschlossene
Diffusion berechnet werden kann, oder wenn der Maximalwert an Adoptoren bei einer
noch andauernden Diffusion bekannt ist (vgl. ROGERS, 2003, S.281; BACKHAUS, 2008,

S.136). Bei geschatztem Maximalwert an Adoptoren besteht jedoch Unsicherheit darin,

11
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dass sich einerseits der Maximalwert im Zeitverlauf andern kann und andererseits in der
Diffusionskurve die Tatsache nicht beriicksichtigt wird, dass manche Adoptoren dieselbe
Innovation mehrmals Gbernehmen konnen. Beides trifft fiir die Diffusion von PV zu, wie

in Kapitel 4.1 zu sehen sein wird.

Ferner kommt hinzu, dass eine geographische Eingrenzung der potentiellen Adoptoren
schwierig ist, da grenzlberschreitende Diffusion auftreten kann. Es stellt sich also die
Frage, ob eine Innovation innerhalb einer Kommune, eines Landkreises, einer Region,
eines Bundeslandes, eines Landes oder gar darliber hinaus diffundiert oder ob sie sich
womdglich auf verschiedenen Ebenen interdependent ausbreitet.

1.3 Forschungsstand zur Diffusion von technischen Innovationen

Studien zur Diffusion von Innovationen wurden aus den Blickwinkeln vieler verschiedener
Fachwissenschaften seit ca. 50 Jahren durchgefuhrt (vgl. MONTALVO, 2008b, S.1). V.a. aus
den Bereichen Soziologie, Kommunikationswissenschaft und Marketing liegen zahlreiche
Diffusionsstudien zu unterschiedlichsten Innovationen vor. Seitens der Geographie wurden
allerdings verhéltnisméalig wenige Studien verdffentlicht (vgl. ROGERS, 2003, S.44f).

Es existieren einige Diffusionsstudien zu erneuerbaren Energien und PV, die in weniger
entwickelten Landern (LDCs) durchgefihrt wurden (PETER, 2002; MULUGETTA, 2000;
MCEACHERN, 2008; PAINULY, 2003; BHANDARI, 2010; SERPA & ZILLES, 2007). Allerdings
existieren dort vollig andere kulturelle und 6konomische Rahmenbedingungen als in der
Untersuchungsregion dieser Arbeit (Heilbronn-Franken). So werden PV-Anlagen in LDCs
meist als Inselsysteme ohne Netzanbindung und Einspeisevergitung betrieben -
wohingegen in Deutschland die Netzanbindung mit 99,3% der installierten Leistung (2008)
uberwiegt (vgl. IEPVPS, 2009, S.8). Deshalb werden diese Arbeiten hier nicht néher
betrachtet.

Studien, die sich mit Modellierungen und statistischen Prognosen zur Entwicklung von PV
befassen, haben meist einen (inter-)nationalen Malistab (MONTARINO, 2010; SANDEN,
2005; PopoNI, 2003; MEADE, 2006). Sie sind v.a. bezlglich diffusionshemmender und -
fordernder Faktoren erkenntnisreich. FoOrderliche Faktoren sind hiernach staatliche
Anreizprogramme (vgl. MONTARINO, 2010, S.279) und sinkende Kosten (vgl. SANDEN,
2005, S.137 & Poproni, 2003, S.331). Aufgrund des geographischen Malistabs dieser

Studien sind sie fur die raumlichen Unterschiede der Nutzung von PV auf kleinrdumlicher
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Ebene als exogen einzustufen und somit wenig erkenntnisreich. AulRerdem sollen in dieser
Arbeit keine Prognosen zur Entwicklung von PV gemacht werden'®, weshalb diese Studien
hier nicht n&her erl&utert werden.

Der gedankliche Rahmen, der dieser Arbeit zugrunde liegt, beruht hauptsachlich auf den
Erkenntnissen von HAGERSTRAND, BROWN, ROGERS, KRUIJSEN, HENSEL, LABAY und
SIDIRAS. Alle Autoren beschaftigten sich mit der Diffusion von Innovationen, setzten
jedoch verschiedene Schwerpunkte. Das Ziel dieses Abschnittes ist es, einen Forschungs-
rahmen zu erarbeiten, welcher die verschiedenen Ansétze vereint und hilfreich ist, die
Diffusion von PV-Anlagen kleinrdumig, empirisch zu untersuchen. Zun&chst sollen jedoch
die einzelnen, oben erwdhnten Autoren und deren Ansatze bzw. Studien ndher erldutert

werden.

HAGERSTRAND befasste sich bereits um 1950 mit Diffusionsprozessen. Er entdeckte, dass
sich Innovationen wellenartig und mit unterschiedlicher Intensitat in Raum und Zeit
ausbreiten konnen. AuBBerdem maR er der Informationstibermittlung grofle Bedeutung fir
die Ausbreitung von Innovationen bei. R&umliche Entfernung verringert seiner Ansicht
nach die Kontaktwahrscheinlichkeit von Individuen, welche die Rolle von Informations-
tragern Ubernehmen. Somit nimmt auch die Wahrscheinlichkeit der Ubernahme einer
Innovation mit zunehmender Distanz von Innovatoren bzw. Innovationszentren ab. Auch
die Phanomene wie raumliche Hierarchie-** und Nachbarschaftseffekte gehen auf
HAGERSTRAND zuriick, wobei in dieser Arbeit lediglich der Nachbarschaftseffekt
beriicksichtigt werden soll. Eine solche Annahme geht davon aus, dass mit zunehmender
Entfernung von Orten mit hoher Adoptionsrate die Ubernahmewahrscheinlichkeit von
Innovationen abnimmt (vgl. BrROwN, L.A., 2009, S.172ff; HAGGETT, 2004, 5009ff;
WINDHORST, 1983, 55ff). Dem Nachbarschaftseffekt wird im empirischen Teil dieser
Arbeit Aufmerksamkeit geschenkt werden (siehe. Kapitel 4.1 & 4.3).

BROWN erweiterte HAGERSTRANDS Modell in den 1960ern um seine ,market and
infrastructure perspective®, welche nun auch die Angebotsseite integrierte. HAGERSTRAND
hingegen betrachtete eher die Nachfrageseite. Die Verfligbarkeit von Innovationen wurde
bei BROWN betont, sowie auch die Marketingstrategien seitens der Anbieter einer
technischen Innovation. Die individuelle Adoption einer Innovation unterliegt hiernach

gewissen Einschréankungen, die sich aus der Aktivitat/Passivitat von Regierung, Verbénden

10 Sjehe hierzu die kritischen Anmerkungen am Ende von Abschnitt 1.2
1 Hierbei wird angenommen, dass raumliche Diffusionszentren existieren, von denen sich eine Innovation auf
hierarchisch tiefer gestellte Ebenen ausbreitet.
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und Unternehmen ergeben. Diese Akteure konnen durch Kooperationen diffusions-
forderliche Rahmenbedingungen schaffen, welche die Adoption von Innovationen durch
Individuen ermdglichen bzw. erleichtern, kurzum eine Innovation verfiigbar machen.
Andererseits konnen schwache/fehlende Kooperationen die Verfligbarkeit einer Innovation
reduzieren/verhindern, was die Adoption durch Individuen erschwert. Durch die Markt-
und Infrastrukturperspektive wird also die Bedeutung der Angebotsstruktur einer
Innovation betont, welche der Nachfrageseite Innovationen verfligbar macht. (vgl. BROWN,
2009, S.170ff; WINDHORST, 1983, 76ff; DEVELAAR, 1997, S.27)

RoGERS fokussierte sich auf Individuen im Diffusionsprozess. Er untersuchte ausgiebig
den Innovations-Entscheidungs-Prozess, also den Prozess von der Kenntnis tber eine neue
Technologie bis zu deren Ubernahme oder Ablehnung. AuBerdem systematisierte er
verschiedene Adoptorenkategorien, welche eine Einteilung von Individuen nach zeitlichen,
sozio6konomischen und personlichen Merkmalen in einzelne Kategorien von Innovatoren
bis Nachziiglern darstellt. Weiterhin fasste er allgemeine Eigenschaften von Innovationen
zusammen, die auf den Verlauf der Diffusion oder Nicht-Diffusion Einfluss nehmen. Im
Mittelpunkt seiner Forschung standen Fragen zur Struktur des Entscheidungsprozesses bei
der Ubernahme einer Innovation, mit welchen Eigenschaften man frithe Adoptoren von
spateren unterscheiden kann und welche grundsétzlichen abstrakten Eigenschaften eine
technologische Innovation haben kann (vgl. ROGERS, 2003). Die wichtigsten Erkenntnisse
ROGERS®, die in diese Arbeit einflielen, sind erstens die Beriicksichtigung des Innovations-
Entscheidungs-Prozesses, welcher in das eigene Diffusionsschema einfloss (siehe
Abbildung 7), zweitens die Auseinandersetzung mit den Eigenschaften von Innovationen
(siehe Kapitel 2.2.4), und drittens die Einteilung in Adoptorenkategorien (siehe Kapitel

2.2.2), welche auch zum Teil empirisch Uberprift wird (siehe Kapitel 4.3).

KRUWJSEN legte eine relationale Perspektive vor, welche sowohl die Anwendung, als auch
die Ausbreitung einer Technologie auf integrierte Weise und in einem Umfeld mit
zahlreichen Akteuren zu untersuchen erlaubte. Sie beschrénkte sich nicht auf eine
Fokussierung der Angebots- oder Nachfrageseite (wie dies noch bspw. bei HAGERSTRAND
der Fall war), sondern rickte das Netzwerk in den Vordergrund, in welchem eine
Technologie diffundieren kann und bediente sich somit einer breiten und aktuellen
Forschungsperspektive (siehe Abbildung 5). Diese soll hier néher erldautert werden, da sie

auf diese Arbeit groRen Einfluss nahm (siehe Kapitel 2).
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Abbildung 5 zeigt die Entwicklung verschiedener wissenschaftlicher Perspektiven zur
Untersuchung der Entwicklung und Ausbreitung von technischen Innovationen. Die Wahl
der Netzwerkperspektive in dieser Arbeit hat im Vergleich zu den ubrigen Perspektiven
einige Vorteile. Die Perspektiven | und Il (siehe Abbildung 5) sind lineare Modelle, mit
deren Hilfe man jeweils nur die Angebots- oder Nachfrageseite betrachten kann -
Wechselwirkungen koénnen hiermit nicht beriicksichtigt werden. Diese Perspektiven
postulieren, dass technische Innovationen entweder von der Angebots- oder von der
Nachfrageseite induziert werden und zwar gegenseitig unabhangig. Perspektive I11 kann
auch als evolutiondres Modell bezeichnet werden, in welchem es zu Variationen der
Technologie™ und Selektionen durch Anwender kommen kann. Allerdings erlaubt erst
Perspektive IV die Berlcksichtigung von Interdependenz zwischen technologischer
Variation durch Forschung/Produktion und Selektion durch die Nachfrageseite. Diese
Perspektive kann daher auch als co-evolutiondres Modell bezeichnet werden. Jedoch
beriicksichtigt Perspektive 1V nicht von der Marktnachfrage unabhédngige technologische
Entwicklungen. Dieser Nachteil liegt in der Netzwerkperspektive V nicht mehr vor, sodass
sich hier ein Vorteil ergibt. Diese Perspektive beschrénkt sich nicht allein auf eine
Betrachtung der Angebots- oder Nachfrageseite, sondern deckt Funktionen im
Diffusionsnetzwerk auf (siehe unten). Dieses Diffusionsnetzwerk definiert KRUIJSEN als
eine  Gruppe zusammenhangender Akteure, welche wiederum Individuen oder
Organisationen mit unterschiedlichen Interessen und Bewertungen einer Technologie sind
(vgl. KRUIJSEN, 1999, S. 37). Sie nahm eine abstrakte Kategorisierung der Netzwerk-
akteure nach ihren Funktionen im Diffusionsprozess (Technologie-Entwicklung,
Produktentwicklung, Stimulation und Anwendung) vor und belichtete die Interaktionen
zwischen den Akteuren. Bereits 1999 untersuchte sie mit dieser Perspektive die Diffusion
von PV in den Niederlanden und in Kalifornien und konnte zeigen, dass es dort
unterschiedlich stark ausgepragte Netzwerkinteraktionen gab und sich dies auf die Nutzung
von PV auswirkte (vgl. KRUIJSEN, 1999, S.190). Die wichtigste Erkenntnis aus KRUIJSENS
Studie fiir diese Arbeit ist die funktionale Einteilung der Akteure (siehe Abbildung 6),
welche bspw. die Auswahl der Gesprachspartner fir die Experteninterviews dieser Arbeit

mitbestimmte.

12 Die verschiedenen Arten von Solarmodulen (mono- & multikristallin, Diinnschicht etc.) sind ein Beispiel fir eine
Variation der PV-Technologie.
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Abbildung 5: Entwicklung von Forschungsperspektiven zur Entwicklung und Verbreitung technischer
Innovationen.
Eigene Darstellung nach KrRUIJSEN, 1999, S.33

HENSEL ist eine Systematisierung aus ROGERS‘ Erkenntnissen gelungen, die stark auf
Individuen im Diffusionsprozess ausgerichtet ist und flr Individuen exogene Einfllsse
(bspw. rechtliche oder technologische Faktoren) berlicksichtigt. So fasst er fur den Prozess
der Ubernahmeentscheidung einer Innovation durch ein Individuum Einflussfaktoren aus
der wirtschaftlichen, politisch-rechtlichen, technischen und sozialen Umwelt zusammen,
welche jedoch eher einen Gesamtrahmen schaffen, in welchem eine Diffusion stattfinden
kann (vgl. HENSEL, 2008, S.26). Der Einfluss HENSELS Studie auf diese Arbeit findet sich
in der Organisation des eigenen Diffusionsschemas fir die Untersuchung regionaler
Unterschiede in der PV-Nutzung in Baden-Wurttemberg (siehe Abbildung 7).

Einige Studien widmeten sich bereits ndher den Adoptoren von Innovationen (LABAY,
1981; SIDIRAS, 2004a). Diese untersuchten allerdings die Adoption von solarthermischen
Anlagen, welche sich natlrlich von PV-Anlagen unterscheiden. LABAY (1981) untersuchte
empirisch den individuellen Entscheidungsprozess beim Kauf einer Solaranlage in den
USA. Seine Befragung berticksichtigte Adoptoren und Nicht-Adoptoren solcher Anlagen,
um Unterschiede dieser Gruppen hinsichtlich demographischer Merkmale und der
Bewertung der Technologie zu finden. LABAY orientierte sich an ROGERs* Annahmen der
Diffusionseigenschaften, also relativer Vorteil, Komplexitat, Kompatibilitat, Erprobbarkeit
und Sichtbarkeit (siehe Abschnitt 2.2.4). Er verglich die Bewertung dieser Eigenschaften
durch Adoptoren und Nicht-Adoptoren, welche von solarthermischen Anlagen wussten,
sowie deren sozio-demographische Merkmale. Bezlglich der demographischen Merkmale
waren Adoptoren junger, hatten eine hohere formale Bildung, verfligten tber hdheres
Einkommen, befanden sich in einer friheren Familienphase und besetzten einen héheren
sozialen Status als Nicht-Adoptoren. Die Diffusionseigenschaften von solarthermischen
Anlagen bewerteten Adoptoren positiver als Nicht-Adoptoren, namlich relativ vorteilhaft
gegenlber anderen Energiequellen, weniger riskant, weniger komplex und kompatibler mit
den personlichen Wertvorstellungen. Allerdings waren diese Unterschiede zwischen
Adoptoren und hinsichtlich Solarthermie uninformierten Nicht-Adoptoren groRer als
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zwischen Adoptoren und informierten Nicht-Adoptoren - sowohl bei den
demographischen Merkmalen als auch bei der Bewertung der Diffusionseigenschaften
(vgl. LABAY, 1981, S.274f). LABAY’s Ansatz der empirischen Unterscheidung von
Adoptoren und Nicht-Adoptoren wird auch in dieser Arbeit hinsichtlich der PV-Nutzung
nachgegangen (siehe Kapitel 4.3).

SIDIRAS untersuchte empirisch die Diffusion solarthermischer Anlagen in Griechenland.
Ergebnis war die Darstellung der wichtigsten diffusionsférdernden und diffusions-
hemmenden Faktoren. Die wichtigsten Diffusionsbarrieren waren hiernach hohe
Investitionskosten,  fehlendes  Immobilieneigentum, andere  Prioritdten, lange
Amortisationszeit und Schwierigkeiten bei der Installation. Die wichtigsten Diffusions-
beschleuniger waren hingegen die Reduzierung der Kosten fiir Warmwasserbereitung, die
Selbstversorgung mit und die standige Verfugbarkeit von Warmwasser, sowie Gewinn an
Lebensqualitat (vgl. SIDIRAS, 2004, S.2010f).

Die Resultate der erwdhnten Studien von LABAY und SIDIRAS lassen sich nicht auf die
Diffusion von PV in Deutschland Ubertragen, wohl aber die angewandten Methoden und
die zentralen Fragestellungen (siehe Kapitel 4.2). In den beiden Studien ist nicht PV selbst
Forschungsgegenstand, dennoch wird nach Aspekten gefragt, die auch fir die
Untersuchung der Diffusion von PV relevant sind. Hierzu zédhlen der Innovations-
Entscheidungsprozess, die Bewertung der Technologie durch (potentielle) Anwender, die
Unterscheidung der Adoptorenkategorien, sowie diffusionshemmende und diffusions-
beschleunigende Faktoren (vgl. MONTALVO, 2008b, S.2). Das Methodenspektrum erstreckt
sich von qualitativer (ber quantitative Datenerhebung bis hin zu statistischen Prognosen
der kinftigen Entwicklung. R&umliche Unterschiede der Nutzung einer Technologie
innerhalb eines Landes und deren Ursachen wurden allerdings noch nicht thematisiert, was

nun in dieser Arbeit erfolgen wird.

2 Forschungsperspektive und Methodik dieser Arbeit

Auf Grundlage der obigen Darstellung der Diffusionstheorie und des aktuellen
Forschungsstandes wird im Folgenden die Forschungsperspektive dieser Arbeit erlautert.
Diese wird verdeutlichen, auf welche Weise die Diffusion von PV-Anlagen auf lokaler
Ebene empirisch untersucht werden wird. Ergebnis dieses Abschnittes wird ein
anwendungszentriertes Diffusionsschema sein, welches sich u.a. an KRUIJSEN'S
Diffusionsnetzwerk orientiert. Mithilfe dieses Diffusionsschemas kdnnen systematische

empirische Untersuchungen durchgefuhrt werden.
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2.1 Funktionen und Interaktionen im Diffusionsnetzwerk

Aus den unterschiedlichen theoretischen Blickwinkeln in Abschnitt 1.2 & 1.3 wurde ein
Schema zur Untersuchung der Diffusion von PV entwickelt. Abbildung 6 stellt zentrale
Funktionen in einem Diffusionsnetzwerk dar, welche verschiedene Akteure einnehmen
kdnnen. AuBerdem berticksichtigt es verschiedene Arten von Interaktionen dieser Akteure.
Anders als in der klassischen Dreiteilung des Wirtschaftssystems in die zentralen Akteure
Staat, Haushalte und Unternehmen und die Betrachtung der Strome von Gutern,
Dienstleistungen und Geld zwischen diesen (vgl. KLEIN, 2005, S.337), erfolgt hier eine
funktionale Einteilung der Akteure, um dem Diffusionsprozess einer Innovation eher
gerecht zu werden. Die grundlegenden Funktionen im Diffusionsnetzwerk sind
Produktion/Entwicklung, Vertrieb/Installation, Stimulation und Betrieb/Anwendung. Unter
der Funktion Produktion/Entwicklung ist die gesamte Produktionskette eines PV-Systems
subsumiert - von staatlichen Forschungsinstituten tber einzelne Zulieferbetriebe bis hin zu
vertikal integrierten Produzenten von PV-Systemen. Die Funktion Vertrieb/Installation
umfasst Unternehmen, welche PV-Anlagen auf Déchern installieren und solche, die als
Héndler zwischen Produzenten und Installateuren auftreten. Diese Funktion nehmen sehr
viele Kleinere Elektroinstallateure wahr, die lokal tatig sind, aber auch solche
Unternehmen, die Beteiligungsanlagen auf gepachteten Dachflachen realisieren und
deutschlandweit tatig sind. Unter der Funktion Stimulation werden Akteure zusammen-
gefasst, die zur Ausbreitung von PV-Anlagen beitragen kdnnen. Hierzu gehoren bspw.
Banken, welche durch Kreditbereitstellung die Finanzierung von PV-Anlagen erleichtern
konnen. Aber auch Umweltschutzvereine/Solarinitiativen kdnnen durch Informationsarbeit
auf lokaler Ebene wirken®. Unter die Funktion Betrieb/Anwendung fallen v.a. die Eigen-
timer von PV-Anlagen unterschiedlichster Grofe, jedoch auch Stromnetzbetreiber, da sie
aufgrund gesetzlicher Verpflichtung zur Abnahme von Solarstrom direkt von PV betroffen
sind.

Die Zuordnung einzelner Akteure ist nicht immer eindeutig®*, da manche
Individuen/Organisationen multifunktional agieren kdénnen. So stimulieren bspw. die
Energieagenturen (politische Institutionen, siehe Kapitel 4.1.8) die Ausbreitung von PV,
indem sie selbst PV-Anlagen betreiben, aber auch durch klassische Aufklarungs- und
Projektarbeit bspw. mit Schulklassen. Welche Rolle genau die einzelnen Akteure in der

Diffusion von PV spielen, wird in Kapitel 4.1 ausftihrlich erldutert.

%3 Hierunter wiirden auch Akteure fallen, welche die Ausbreitung einer Innovation hemmen machten.
% In Abbildung 6 ist dies durch gestrichelte Linien angedeutet.
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Abbildung 6: Funktionen und Interaktionen im Diffusionsnetzwerk.
Eigener Entwurf in Anlehnung an KRUIJSEN (1999), STRYI-HIPP (2007), RuHL (2008), DEwWALD (2007),
MOsER (2009)

Die hier vorliegende Netzwerkperspektive erlaubt es nun, die Interaktionen zwischen den
Akteuren zu untersuchen. Der Begriff Interaktion umfasst direkte und indirekte Inter-
aktionen. Ein Beispiel direkter Interaktion ist ein Beratungsgespréach eines PV-Installateurs
mit einem potentiellen Kéaufer einer PV-Anlage. Ein Beispiel indirekter Interaktion ist die
oben erwahnte Informationsarbeit der Energieagenturen, welche in den individuellen
Adoptionsprozess eingreifen und Kaufentscheidungen stimulieren kénnen. Es kann zu
inter- und intrafunktionalen Interaktionen kommen. Interfunktionale Interaktion meint,
dass Akteure verschiedener Funktionen interagieren, dass also bspw. Banken mit einzelnen
PV-Unternehmen kooperieren. Intrafunktionale Interaktion bedeutet, dass Akteure
innerhalb derselben Funktion miteinander interagieren, dass also bspw. eine enge
Kooperation von Kommunalpolitik und lokalen Umweltverbanden aufgebaut wird. Diese
breite Netzwerkperspektive erlaubt es nun anhand von Funktionen und Interaktionen auf
lokaler Ebene, Unterschiede in der PV-Nutzung zu untersuchen. Aus diesem Blickwinkel

ergibt sich eine zentrale Fragestellung dieser Arbeit, die mit Hilfe von Experteninterviews
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untersucht werden wird: Macht sich die Intensitdt von Interaktionen zwischen Akteuren im

PV-Bereich in der Nutzungsintensitat von PV lokal bemerkbar?

2.2 Anwendungszentriertes Diffusionsschema

Berlicksichtigt man zusatzlich zu obiger Darstellung der Funktionen und Interaktionen in
einem Diffusionsnetzwerk die Erkenntnisse von HAGERSTRAND, BROWN, ROGERS,
KRUIJSEN und HENSEL (siehe Kapitel 1.2), so ergibt dies eine Synthese, die dieser Arbeit
als Forschungsperspektive zugrunde liegt (siehe Abbildung 7). Es ist ein anwendungs-
zentriertes Diffusionsschema, welches Akteure und deren Interaktionen systematisch zu
untersuchen erlaubt®. Anwendungszentriert bedeutet, dass die (potentiellen) Adoptoren
einer Innovation im Forschungsfokus stehen. Legt man die Annahme zugrunde, dass das
soziale System, in welchem eine Diffusion ablauft (vgl. ROGERS, 2003, S.5), in seiner
Struktur im geographischen Raum variiert und dies Einfluss nimmt auf die (Nicht-)
Adoption, so kann dieses Diffusionsschema ebenfalls rdumliche Unterschiede in der
Nutzungsintensitat von PV erklaren. Wo nédmlich Funktionen des Diffusionsnetzwerks
lokal durch keine Akteure besetzt sind oder wo kaum inter- und/oder intrafunktional
interagiert wird, sollte dann die Nutzungsintensitat von PV schwacher sein, als an Orten,
an welchen die Interaktionen intensiver sind.

Die bezeichneten Funktionen in Abbildung 7 umfassen die gleichen Akteure, die bereits in
Abbildung 6 erwahnt wurden, weshalb sie der Ubersichtlichkeit halber nicht dargestellt
sind. Die Akteure, welche die Funktionen Produktion/Entwicklung, Vertrieb/Installation
und Stimulation (siehe Abbildung 7) wahrnehmen, stellen potentiellen Anwendern ein
Produkt zur Verfiigung (PV-Anlagen), steuern die produktspezifischen Eigenschaften
(bspw. Preis, Wirkungsgrad) und informieren Uber die angebotenen Produkte (bspw.
Werbung, Informationsabende, Beratungsgesprache). Allein aus diesen drei Aspekten
(Verfugbarkeit, Produkteigenschaften, Information) ergeben sich unzéhlige Variationen bei
der Betrachtung der tatséchlichen, lokalen Aktivitdten der Akteure. So kann es, wie oben
bereits erwéhnt, zu inter- und intrafunktionalen Interaktionen unterschiedlicher Intensitét
bis hin zu funktionaler Integration’® kommen. Entgegengesetzt kdnnen Akteure aus
Produktion und Vertrieb/Installation auch lokal/regional intensivem Wettbewerb

5 Allerdings stiitzt sich diese nicht allein auf wissenschaftliche Literatur, sondern die Erkenntnisse der selbst
durchgefiihrten Experteninterviews (siehe Abschnitt 4.1) flossen ebenfalls in die Entwicklung dieses Schemas ein.
16 Bspw. vertikale Integration eines Modulproduzenten in Richtung Vertrieb/Installation.
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ausgesetzt sein (in Abbildung 7 ist dies durch Uberlagerte Ebenen bei den entsprechenden
Funktionen dargestellt). Demzufolge gédbe es zahlreichere PV-Produktvarianten mit
unterschiedlichen Eigenschaften (bspw. Preis, Wirkungsgrad). Dies héatte wiederum
Auswirkungen auf die Verfugbarkeit von PV-Anlagen.
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Abbildung 7: Anwendungszentriertes Diffusionsschema.

Eigener Entwurf in Anlehnung an KRUIJSEN (1999), BROWN (2009), HENSEL (2008), ROGERS (2003),
DAVELAAR (1997)

Abbildung 7 erlaubt es nun, die Funktion Betrieb/Anwendung naher zu untersuchen. Ob
sich Individuen zur Anwendung von PV entscheiden, wird durch anwenderspezifische
Eigenschaften (z.B. Gebaudeeigentum, sozialer Status) mitbestimmt (siehe Abschnitt
2.2.2). SchlieRen diese die Anwendung von PV nicht aus und besteht Wissen Gber die
Existenz von PV, so kann ein potentieller Anwender einen Abwéagungsprozess
durchlaufen, der zu Adoption aber auch Ablehnung von PV fuhren kann. Wahrend dieses
Prozesses, der auch ,,innovation-decision-process” (ROGERs, 2003, S. 168) genannt werden
kann, konnen die Entscheidung beeinflussende Faktoren auf den potentiellen Anwender
einwirken. Hierzu zahlen v.a. die bereits erwahnten Aspekte Information, produkt-
spezifische Eigenschaften und Verfiigbarkeit. Es kann jedoch auch ein Nachbarschafts-
effekt durch lokal bestehende PV-Anlagen das Wissen eines potentiellen Anwenders (ber
PV erhohen und den Entscheidungsprozess - positiv oder negativ - beeinflussen. Im
Folgenden werden nun alle Aspekte, die in Abbildung 7 auf die Funktion

Betrieb/Anwendung einwirken (der Adoptionsprozess, die anwenderspezifischen Eigen-
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schaften, die Informationskandle, die produktspezifischen Eigenschaften und die

Verfligbarkeit) erlautert.

2.2.1 Der Adoptionsprozess eines potentiellen Anwenders

Kommt es regional zu Unterschieden in der Nutzung einer Technologie, so liegt diesen die
Summe der Entscheidungen von Individuen zugrunde, welche sich gegenseitig durch
Informationsaustausch  beeinflussen koénnen (vgl. MONTALVO, 2008b, S.2). Der
Entscheidungsprozess, den ein potentieller Anwender bei einer fir ihn neuen Technologie
durchlduft, lasst sich in verschiedene Stufen einteilen (vgl. ROGERS, 2003, S.168ff;
HENSEL, 2010, S.21f; BAPTISTA, 2000, S.517; FAIERS, 2006, S.1799). Diese Stufen sind
Wissen, Uberzeugung, Entscheidung, Umsetzung und Bestatigung (siehe Abbildung 7).
Die Beriicksichtigung dieses Adoptionsprozesses in dieser Arbeit ist deshalb relevant, da
im spateren empirischen Teil eine einmalige schriftliche Haushaltsbefragung folgt (siehe
Kapitel 4.2), die sich an die Gesamtbevilkerung zweier Gemeinden richtet und sich
einzelne Individuen stets auf unterschiedlichen Stufen im Adoptionsprozess befinden.
Allerdings wird nur die erste Stufe des Adoptionsprozesses (Wissen) dort untersucht.
Lokal fehlendes Wissen (ber eine Innovation koénnte sich somit in geringer
Nutzungsintensitat dufern.

Die erste Stufe im Adoptionsprozess (Wissen) lasst sich weiter unterteilen in ein
allgemeines Bewusstsein tber die Existenz einer Technologie und ein praktisches Wissen
darlber, wie genau die Technologie zur Anwendung kommt. Das Wissen (ber die exakte
technisch-physikalische Funktionsweise der Technologie ist fur die Entscheidung zur
Anwendung nicht unbedingt erforderlich’’. Wahrend des Adoptionsprozesses kénnen
Anwender allgemeine Informationen, Informationen zu den produktspezifischen Eigen-
schaften und zur tatséchlichen Verfugbarkeit von PV-Anlagen erhalten oder danach
suchen. Die Funktionen Produktion/Herstellung, Vertrieb/Installation und Stimulation
nehmen hierauf maBgeblich Einfluss, wobei sie v.a. bei den Stufen Wissen und Uber-
zeugung wirken konnen. Allerdings ist ein potentieller Anwender in ein soziales Umfeld
eingebettet, in welchem praktische Erfahrungswerte (ber die Technologie vorhanden sein
konnen. Dieser Nachbarschaftseffekt kann sich lokal auf den Entscheidungsprozess

potentieller Anwender auswirken.

17 Welcher Benutzer eines Mikrowellenherds kann schon Mikrowellen im Lichtspektrum einordnen und weiR um den
Zusammenhang von Wellenldnge und Energiegehalt? Das praktische Wissen Uber die Anwendung ist oft ausreichend fir
eine Kaufentscheidung.
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2.2.2  Anwenderspezifische Eigenschaften

Die Innovativitat - also die Aktivitat oder Passivitat in einem Adoptionsprozess - wird von
anwenderspezifischen Eigenschaften mitbestimmt. Persénlichkeit, Wertorientierung und
Einstellungen von Individuen nehmen Einfluss auf die Adoptionsfreudigkeit bzw. -
abneigung (vgl. ROGERS, 2003, S.267ff; HENSEL, 2003, S. 30ff). Allerdings ist der Einfluss
einzelner anwenderspezifischen Eigenschaften auch produktspezifisch, d.h. je nach
Produkt kann ein Individuum sehr frih oder gar nicht zu den Kaufern gehdren (vgl.
LABAY, 1981, S.272). Deshalb sollten die folgenden Ausfiihrungen nicht unbedacht auf die
Diffusion von PV ubertragen, sondern empirisch Gberprift werden. Theoretisch lassen sich
Adoptoren nach dem Zeitpunkt der jeweiligen Ubernahme in einzelne Kategorien einteilen
(vgl. ROGERs, 2003, S.281). Diese werden bezeichnet als Innovatoren, friihe Adoptoren,
frihe Mehrheit, spate Mehrheit und Nachztgler. Desweiteren wird angenommen, dass sich
die einzelnen idealtypischen Kategorien anhand von sozialen, dkonomischen, demo-
graphischen Merkmalen und Persoénlichkeitsmerkmalen unterscheiden (siehe Tabelle 4). Es
wird also angenommen, Innovatoren seien bspw. Uberregional vernetzt, hatten ein héheres
Einkommen und seien risikofreudiger. Frilhe Adoptoren waren lokal derart integriert, dass
sie eine gewisse Meinungsfihrerschaft inne hatten, und besaRen ebenfalls ein relativ hohes
Einkommen. Die frihe Mehrheit sei weniger risikofreudig und besaRe ein relativ hohes
soziales Ansehen. Die spate Mehrheit sei skeptisch und vorsichtig gegentiber Innovationen
und adoptiere diese eher aufgrund sozialen Drucks aus dem ndheren Umfeld. Schliellich
seien die Nachzlgler durch relative soziale Isolation und geringes Einkommen

charakterisiert (siehe Tabelle 4).

Tabelle 4: Mogliche Charakterisierung von Adoptorenkategorien.
Quelle: ROGERS, 2003, S.281 & HENSEL, 2010, S.32

o Kommunikativ (auch
Uberregional)

o Hohes Einkommen

e Technisches
Verstandnis

o Fahigkeit mit
Unsicherheit
umzugehen

o Voreilig

o Kosmopolitisch

o Lokal wenig
Ansehen

o Integriert in lokale
Gemeinschaft

e Zentrale Position im
Kommunikations-
netz

e Lokale
Meinungsfihrer

e Hohes Einkommen

o Uber-
durchschnittliches
soziales Ansehen

o Weniger Meinungs-
flihrerschaft

sozialen Drucks
Unter-
durchschnittliches
Einkommen
Vorsichtig

Innovatoren Friihe Adoptoren Friihe Mehrheit Spéte Mehrheit Nachzigler
¢ Risikofreudig o Hohes lokales o Bedachte e Skeptisch Isolierte
¢ Neugierig Ansehen Entscheidungen o Adoption aufgrund Kommunikation

Keine Meinungs-
flhrerschaft
Geringes
Einkommen
Vergangenheits-
orientiert
Informationen von
Verwandten,
Freunden

Es lassen sich weitere Merkmale zuordnen, die nicht die einzelnen Kategorien von

Adoptoren betreffen, sondern den allgemeinen Vergleich von friihen und spaten Adoptoren
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(siehe Tabelle 5). Auf welche Weise und inwieweit eine statistisch signifikante Trennung
von Adoptorenkategorien im Fall der PV-Diffusion anhand einiger der aufgefiihrten
Eigenschaften moglich ist, wird im empirischen Teil der Arbeit behandelt (siehe Kapitel
4.3.3). Eine ausfuhrliche empirische Analyse aller Merkmale war nicht vorgesehen, da dies
die L&nge des eingesetzten Fragebogens nicht zuliel3, der zudem weitere Aspekte neben
den Adoptorenkategorien abfragen sollte.

Tabelle 5: Mdgliche Merkmale friiher Adoptoren im Vergleich zu spéaten Adoptoren.
Quelle: Rogers, 2003, S.288ff

Soziofkonomische Merkmale Personlichkeitsmerkmale Kommunikationsverhalten
o Keine Altersunterschiede o Hoheres Mall an Empathie o Hohere soziale Teilhabe
o Hohere formale Bildung o Hoheres Abstraktionsvermdgen o Starkere Verknupfung in persénlichen
o Belesener o Ausgeprégte Rationalitat und Netzwerken
e Hoherer sozialer Status (Einkommen, Intelligenz o Kosmopolitischer

Lebensverhéltnisse, soziale ,,Klasse*) o Positivere Einstellung ggu. der o Bewussterer Gebrauch der
e Hohere soziale Mobilitat (Aufsteiger) Wissenschaft Massenmedien

o Streben nach Hoherem (Sozialer o Aktiveres Informieren
Status, formale Bildung) e Mehr Wissen tiber Innovationen
o Mehr Meinungsfihrerschaft

2.2.3 Informationskanale

Grundsatzlich lassen sich die beiden Informationskandle Massenmedien und personliche
Gesprache gegenuberstellen. In der Diffusionstheorie wird bspw. angenommen, dass sich
frihe und spéte Adoptoren in der Nutzung dieser Informationskanéle unterscheiden (vgl.
MORRILL, 1988, S.24; ROGERs, 2003, S.18f). Die Bedeutung des personlichen
Informationsaustausches kann jedoch auch ein Indikator fir einen lokalen Charakter der
Diffusion von PV sein. AuBerdem konnen die Tétigkeiten/Berufe von wichtigen
Gesprachspartnern auf soziale Gruppen hinweisen, die fir die Diffusion besonders
forderlich sind. In den Haushaltsbefragungen (siehe Kapitel 4.3) wurde sowohl nach der
Wichtigkeit der verschiedenen Informationsmedien, als auch nach den Wohnorten der
wichtigsten Gesprachspartner gefragt, um ein Bild der genutzten Informationskanale fur

PV zu bekommen.

2.2.4 Produktspezifische Eigenschaften von Photovoltaik

Jede technische Innovation - somit auch PV-Anlagen - kann theoretisch nach ROGERS
durch finf wesentliche Eigenschaften in ihrer Ausbreitung beschrieben werden. Diese
Eigenschaften sind Erprobbarkeit, Sichtbarkeit, Komplexitat, relativer Vorteil und
Kompatibilitat. Die Definitionen dieser Eigenschaften sind Abbildung 8 zu entnehmen. Je
geringer die Komplexitat und je hoher Kompatibilitat, Erprobbarkeit, Sichtbarkeit und
relativer Vorteil einer Technologie ausgepragt sind, desto einfacher und schneller kann

eine Diffusion ablaufen. Diese Eigenschaften unterliegen selbstverstandlich einem Wandel
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wahrend des Diffusionsprozesses (vgl. MONTALVO, 2008b, S.3), was am deutlichsten an

den Preissenkung von PV-Anlagen zu sehen ist (siehe Abbildung 2).

»Erprobbarkeit ist der Grad, in welchem mit einer Innovation in begrenztem Umfang
experimentiert werden kann.*

»oichtbarkeit ist der Grad, in welchem die Ergebnisse einer Innovation fur andere
sichtbar sind.*

“Komplexitat ist der Grad, in welchem eine Innovation als relativ schwierig zu verstehen
und zu benutzen wahrgenommen wird.”

“Relativer Vorteil ist der Grad, in welchem eine Innovation als besser angesehen wird,
als die Idee, welche sie ablost.*

“Kompatibilitat ist der Grad, in welchem eine Innovation als konsistent mit vorhandenen
Werten, friheren Erfahrungen und Bed(rfnissen von potentiellen Adoptoren angesehen
wird.*

Abbildung 8: Definition theoretischer Diffusionseigenschaften technischer Innovationen.
Quelle: Nach RoGERSs, 2003, 265f

All diese Eigenschaften kdnnen nicht objektiv verstanden werden. Vielmehr ist es die
subjektive Wahrnehmung und Bewertung der Technologie, die dazu fuhrt, dass sich ein
Individuum (je nach Funktion im Diffusionsprozess und sofern dazu in der Lage), flr oder
gegen eine Innovation entscheidet (vgl. HENSeEL, 2008, S. 23). Diese individuellen
Entscheidungen kdnnen dann die Entscheidungen anderer potentieller Adoptoren
beeinflussen (vgl. MONTALVO, 2008b, S.2). Im empirischen Teil dieser Arbeit wird auf
diesen Nachbarschaftseffekt néher eingegangen (siehe Kapitel 4.3). Hier nun zuné&chst
einige Anmerkungen zu den einzelnen Eigenschaften von PV-Anlagen aus Sicht des

Verfassers.

Direkt erprobbar sind dachmontierte PV-Anlagen fiir einen Privathaushalt mit relativ
geringer Dachflache nicht, was die Ausbreitung dieser Technologie bei dieser Kunden-
gruppe erschwert. Anders verhdlt es sich aus Sicht von Akteuren, die Uber relativ grole
und/oder mehrere Dachfldchen verfiigen (z.B. Landwirte, Kommunen), und sich Folge-
anlagen installieren lassen konnen. Dessen ungeachtet wird der Nachteil der Nicht-
Erprobbarkeit durch das Modulprinzip®® und die GroRenflexibilitat der Technologie
gemildert, da sich die Funktionsweise eines solarbetriebenen Taschenrechners von der
einer PV-Anlage auf einem Wohngeb&ude prinzipiell nicht unterscheidet (vgl. ERGE, 2001,
S.479).

18 Mehrere Solarmodule bilden eine PV-Anlage, wobei die Anzahl der verbundenen Module beinahe beliebig ist.
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Die Sichtbarkeit von PV-Anlagen nimmt Einfluss auf deren Ausbreitung. Einerseits
kdnnen potentielle Adoptoren im direkten Umfeld die Technologie lokal wahrnehmen.
Andererseits erhoht der dezentrale Charakter von PV-Anlagen die flachenhafte
Sichtbarkeit (vgl. WUSTENHAGEN, 2007, S.2684). Eine wichtige Eigenschaft, die bei
konventioneller, atomar-fossiler, zentraler Energieerzeugung in diesem Ausmal} nicht
vorliegt. Natdrlich variiert die Sichtbarkeit auch mit der Siedlungs-/Gebéudestruktur
zwischen stadtischen und landlichen Raumen. Eine relativ kleine PV-Anlage, die auf
einem Satteldach im Ortskern einer eher landlichen Siedlung installiert ist, kann starker
wahrgenommen werden, als eine relativ groRBe PV-Anlage, die auf einem Flachdach eines

Industriegebadudes installiert ist.

PV-Anlagen sind fiir Individuen komplex bezlglich Informations- und Birokratieaufwand
vor und nach der Inbetriebnahme. AulRerdem stellen sie nur eine Handlungsalternative in
den Bereichen Umweltschutz, Kapitalanlage und Energieerzeugung dar®®. Zudem erhoht
die Variationsvielfalt von PV-Systemkomponenten (Module, Wechselrichter) mit
verschiedensten technischen Eigenschaften den Informationsaufwand. Ebenfalls sind die
lokalen Variationen in den Ertragsfaktoren (v.a. Systemtechnologie und —ausrichtung) fiir
einen potentiellen K&aufer einer PV-Anlage nur durch externe Erfahrungswerte abschéatzbar.
Die wahrgenommene Komplexitdt kann naturlich abnehmen, wenn derselbe Akteur

weitere PVV-Anlagen realisiert oder viel Informationsaufwand betreibt.

Der relative Vorteil einer PV-Anlage betrifft ebenfalls die Bereiche Umweltschutz,
Kapitalanlage und Energieversorgung im Vergleich zu Alternativen in diesen Bereichen.
Die Vielzahl an Bereichen und ,,konkurrierenden* bestehenden Alternativen scheint keine
klare Stellungnahme zu einem ,relativen Vorteil“ von PV zu erlauben. Allerdings spielt
der Preis einer PV-Anlage hier eine wichtige Rolle, weshalb er weiter unten in diesem
Abschnitt ndher beleuchtet wird. Im empirischen Teil wurden einzelne Haushalte gebeten,

einige Aussagen zu bewerten, welche die obigen Aspekte abbilden (siehe Kapitel 4.3).

Die Kompatibilitat spielt sich ebenfalls — wie die Bewertung des relativen Vorteils - auf
individueller Ebene ab. Es wird hier davon ausgegangen, dass sich die individuellen
Einschatzungen zur Kompatibilitat letztlich in einer Bewertung der Eigenschaften von PV-

Anlagen widerspiegeln. Somit ist dieser abstrakte Begriff in seinen Konsequenzen

19 pv-Anlagen konnen also mit anderen MaRnahmen der jeweiligen Bereiche konkurrieren.
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ebenfalls durch die Erfassung der Bewertung der Eigenschaften von PV in dieser Arbeit
abgedeckt (siehe Kapitel 4.3.5).

2.2.5 Die Verfugbarkeit von Photovoltaik

Selbst wenn auf lokaler Ebene potentielle Adoptoren von PV vorhanden sind, Uber die
modernen Massenmedien Uber PV informiert wird und die produktspezifischen
Eigenschaften von PV als vorteilhaft gegenuber Alternativen bewertet werden, so kommt
dennoch der lokalen, tatsachlichen WVerfiigbarkeit bzw. dem lokalen Angebot der
Technologie eine entscheidende Rolle zu (vgl. MONTALVO, 2008b, S.2). Wie grol} diese
Bedeutung ist, zeigt der Vergleich zweier Gemeinden im empirischen Teil dieser Arbeit
(siehe Kapitel 4.3). Zugang zu realer, statt nur virtueller Information tber PV fordert deren
Ausbreitung. Die direkten Aktivitaten lokaler Anbieter wie bspw. lokale Referenzanlagen,
Werbemalinahmen oder Bildung lokaler Netzwerke mit anderen Akteursgruppen (bspw.
Vereine, Kommunalpolitik, Banken) sind natirlich in rdumlicher Ndhe am wirkungs-
vollsten. Dartiber hinaus tragt die lokale/regionale Wettbewerbssituation der PV-

Installateure positiv zur Ausbreitung bei®.

2.3 Zwischenfazit und weiteres methodisches Vorgehen

Die obigen Abschnitte legten die Perspektive offen, aus welcher die réumlichen
Unterschiede in der PV-Nutzung in den folgenden Kapiteln dieser Arbeit untersucht
werden sollen. Diese Perspektive folgt aus ROGERS’ Definition von Diffusion: ,,Diffusion
Is the process in which an innovation is communicated through certain channels over time
among the members of a social system.” (ROGERs, 2003, S.5). Denn um eine Diffusion zu
verstehen, ist es notig, wichtige Akteure zu identifizieren sowie deren Handeln und
Interaktionen zu untersuchen. Ein sehr vereinfachtes Diffusionsschema ist in Abbildung 9
dargestellt. Dieses Diffusionsschema ist dabei hilfreich, eine breite und offene Perspektive
fur die Auswahl der Gesprachspartner qualitativer Interviews beizubehalten®’. Diese
erlaubt es die Rolle zahlreicher Akteure verschiedener Funktionen zu untersuchen und
ermoglicht gleichsam neue Akteure aufzudecken. Das Netzwerk, in dem PV diffundiert,
lasst sich in vier grundlegende Funktionen aufgliedern.

20 Es kann auferdem temporar zu eingeschrankter Verfigbarkeit einzelner Systemkomponenten (z.B. Wechselrichter,
Module) kommen, was aus einem vorlibergehenden Nachfrageuberhang des Marktes resultieren kann

2! Dieses Vorgehen beschrankt sich nicht auf die Diffusion von PV, sondemn kann anderen Diffusionsstudien ebenfalls
Orientierung bieten.

27



Erlauterungen angewandter Methoden

Hierzu zé&hlen ,,Produktion/Entwicklung®, ,Distribution/Installation”, ,,Stimulation/

Hemmen* und ,,Nachfrage/Betrieb“.

Stimulation/ Hemmen

Entwicklung/ Nachfrage/
Produktion Betrieb

Distribution/ Installation

Abbildung 9: Vereinfachtes funktionales Diffusionsschema.
Eigener Entwurf.

Einzelne Akteure (Individuen/Organisationen) konnen einzelnen oder mehreren
Funktionen zugleich zugeordnet werden. Zwischen Akteuren kénnen inter- und
intrafunktionale Interaktionen verschiedener Intensitat auftreten. Fir die Untersuchung der
Funktion ,,Nachfrage/Betrieb* sind die Aspekte Adoptionsprozess, anwenderspezifische
Eigenschaften, Informationskanéle, produktspezifische Eigenschaften und
Produktverfugbarkeit zu berticksichtigen. Um ein derart strukturiertes Diffusionsnetzwerk
zu beleuchten, wurde in dieser Arbeit ein Methodenmix aus qualitativer und quantitativer
Datenerhebung gewéhlt. Bevor sich die Arbeit diesen beiden Schwerpunkten zuwendet,
werden zunéchst die angewandten Methoden erldutert. AnschlieBend werden grof3rdumige
Faktoren und deren Zusammenhang auf die Nutzung von PV in Baden-Wirttemberg

erlautert, ndmlich die Faktoren Globalstrahlung und Raumstrukturen.

2.4 Erlauterungen angewandter Methoden

In diesem Kapitel werden die angewandten Methoden néher erlgutert. Zunéchst wird auf
qualitative Interviews, danach auf die schriftlichen Haushaltsbefragungen und schliellich
auf die verschiedenen statistischen Verfahren eingegangen.

2.4.1 Qualitative Experteninterviews
Um die Diffusion von PV in Baden-Wirttemberg zu untersuchen, wurden zunéchst

qualitative Interviews durchgefiihrt. Da sich PV in einem sozialen System ausbreitet (vgl.
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RoOGERS, 2003, S.5), missen Akteure und deren Handeln untersucht werden, denn
»Situationen werden unterschiedlich wahrgenommen, je nach Interesse, je nach Erfahrung
und je nach Mdglichkeiten, diese Situation zu verédndern® (MEIER KRUKER & RAUH, 2005,
S.14). Eine Methode, die den Sichtweisen verschiedener Akteure gerecht werden kann, ist
das qualitative Interview, welches ,.ein planmaiiges Vorgehen mit wissenschaftlicher
Zielsetzung [ist], bei dem die Versuchsperson durch eine Reihe gezielter Fragen oder
mitgeteilter Stimuli zu verbalen Informationen veranlasst werden soll“ (LAMNEK, 2005,
S.330). Allerdings gibt es sehr viele Varianten qualitativer Interviews in zahlreichen
Fachwissenschaften, weshalb die hier angewandte Methode naher erldutert werden muss.
Die Interviews in dieser Arbeit dienten vornehmlich der Exploration, also der Erkundung
des Zusammenspiels der Akteure im Diffusionsnetzwerk von PV.

Die Methodik des qualitativen Interviews folgt den Prinzipien der Zuriickhaltung des
Forschers, der Relevanzsysteme der Befragten, der Offenheit, der Flexibilitat, der
Prozesshaftigkeit und der datenbasierten Theorie (vgl. LAMNEK, 2005, S.351). Die
Zuriickhaltung des Forschers sollte sich dadurch dufRRern, dass ein neutraler Interviewstil
und eine offene Interviewstruktur gewéhlt werden. Hiermit kann ermdglicht werden, dass
Befragte fur sie relevante Aspekte eines Themas ansprechen, aber auch, dass sie fir sich
irrelevante Aspekte eben nicht thematisieren. Qualitative Interviews sind duferst flexibel,
denn die personliche Kommunikation ermdglicht inhaltliche Breite und Tiefe. Einzelne
Aspekte konnen durch Nachfragen tiefer beleuchtet werden und auch voéllig neue Aspekte
kdnnen hervortreten. Die Prozesshaftigkeit meint, dass Befrager und Befragter den Inhalt
eines Interviews und somit einen Teil der sozialen Wirklichkeit produzieren. AuRerdem
»besteht eine andauernde Interaktion zwischen den Daten und dem Forschungsleiter”
(CroPLEY, 2002, S.120) was sich auf Datenerhebung und —auswertung auswirken kann.
Mit dem Prinzip der datenbasierten Theorie ist gemeint, dass qualitative Methoden eher
zur Bildung von Theorien fiihren kénnen, als vorhandene Theorien zu tberprifen (vgl.
LAMNEK, 2005, S.346ff).

Es wurden Experteninterviews mit einzelnen Personen durchgefuhrt, wobei sich jeweils
auf einen Leitfaden (siehe Anhang 9.1) gestiitzt und jeweils zu Beginn eine Karte (siehe
Abbildung 10) als Stimulus verwendet wurde, welcher der Themenfokussierung diente.
Dies erlaubte einen raschen Einstieg in das eigentliche Gespréachsthema (vgl. FLick, 2009,
S.219). Experten sind ,,Personen [...], die professionell mit dem Thema zu tun haben und
deshalb oft eine Vielzahl von Einzelféllen tiberschauen kdonnen.” (MEIER KRUKER & RAUH,
2005, S.63). Unter einem Leitfaden kann man eine Art ,,Drehbuch fir den Ablauf des
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Interviews” (MEIER KRUKER & RAUH, 2005, S.71) verstehen. Ein Leitfaden Gbernimmt
eine wichtige Funktion: ,,Die in die Entwicklung eines Leitfadens eingehende Arbeit
schliel3t aus, dass sich der Forscher [aus Sicht des Befragten] als inkompetenter Gespréachs-
partner darstellt [...und auch], dass sich das Gespréch in Themen verliert, die nichts zur
Sache tun [...].” (BOGNER, et al., 2002, S.77).

Absicht hinter den qualitativen Interviews war nicht, eine einzelne Akteursgruppe intensiv
zum Thema dieser Arbeit zu befragen, sondern durch verschiedene Akteursgruppen eine
gewisse Breite an Perspektiven zu gewinnen. Aullerdem wurde frih deutlich, dass die
Perspektive der Privatpersonen eher (ber eine standardisierte Haushaltsbefragung als tber
vereinzelte qualitative Interviews abgefragt werden kann. Daher musste die Anzahl der
Experten je Akteursgruppe gering gehalten werden. Ein Vergleich einzelner Experten

innerhalb einer Akteursgruppe war also konzeptionell nicht vorgesehen.

2.4.2 Schriftliche Haushaltsbefragungen

Die schriftlichen Haushaltsbefragungen wurden mit einem Fragebogen durchgefihrt.
Dieser befindet sich im Anhang (siehe Anhang 9.3 & 9.4). Die Konstruktion dessen und
die Aspekte, welche durch diesen abgefragt werden sollten, werden an dieser Stelle naher
erlautert. Der Umfang des Fragebogens sollte vier Seiten nicht Giberschreiten, um einerseits
zu gewahrleisten, dass er in kurzer Zeit ausgefiillt werden kann?, und andererseits die
Druckkosten gering zu halten. Dem Gestaltungszwang hatte sich teilweise auch die
Reihenfolge der Fragen unterzuordnen®. Der Fragebogen war an die Gesamtbevélkerung
gerichtet, jedoch traf dies nicht fur alle Fragen zu. Manche Fragen konnten nur von
Eigentumern von PV-Anlagen und andere Fragen nur von Personen beantwortet werden,
die keine Anlagen besaBen. Damit keine Frage von einer falschen Teilgruppe beantwortet
wurde, wurde hinter die entsprechenden Fragen ein Hinweis in Klammern angeftigt.

Die Fragen decken Aspekte ab, welche bereits mit dem anwendungszentrierten Diffusions-
schema (siehe Abschnitt 2.2) theoretisch eingefuhrt wurden. Der Fragebogen diente als
Instrument, um die anwenderspezifischen Eigenschaften (Alter, Einkommen,...), die
Informationskanéle Uber PV (Massenmedien, personliche Gespréche), die produkt-
spezifischen Eigenschaften (Einstellungsmessung zu PV), die Verfugbarkeit von PV
(Angaben zu PV-Installateuren), den Nachbarschaftseffekt (Wahrnehmung von PV) und

22 Durch die Internetversion des Fragebogens konnte die durchschnittliche Verweildauer der einzelnen Befragten auf den
Seiten des Fragebogens ermittelt werden. Sie betrug ca. 15 Minuten.

2 S0 war es nicht méglich, einen zusammenhangenden Abschnitt nur fur PV-Eigentiimer und einen nur fiir
Nichteigentimer zu schaffen. Stattdessen wurden die Befragten durch Filterfragen durch den gesamten Fragebogen
geleitet.
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wichtige PV-Akteure zu untersuchen. All diese Aspekte werden in Abschnitt 4.3 detailliert
untersucht. Hierbei wird der Aufdeckung maoglicher Ursachen der radumlichen Unterschiede
in der PV-Nutzungsintensitat besondere Aufmerksamkeit geschenkt.

Bei Umfragen stellt sich sehr oft die Frage nach der Représentativitdt. Um die Frage zu
beantworten, ob die hier durchgefiihrten Haushaltsbefragungen reprasentativ sind, muss
zunachst dieser Begriff geklart werden. Reprasentativitit meint, dass von einem
»verkleinerten Abbild der Bevdlkerung” (DIEKMANN, 2007, S.430) auf eine Grund-
gesamtheit geschlossen werden kann. Dies setzt allerdings voraus, dass vor einer Umfrage
bereits alle relevanten sozio-6konomischen Merkmale, welche fur die aktuelle Forschungs-
frage relevant sind, im Voraus bekannt sein mussen, und zwar sowohl fir die Grund-
gesamtheit, als auch fur die Stichprobe. Bei der Untersuchung der Diffusion von PV-
Anlagen ist im Vorfeld allerdings nicht klar, welche diese relevanten Merkmale sind. Diese
sollten anhand der theoretisch urséchlichen Merkmale (siehe Abschnitt 1.2 & 1.3)
aufgedeckt werden. Streng genommen ist es in diesem Fall Gberhaupt nicht moglich eine
reprasentative Umfrage durchzufuhren (vgl. DIEKMANN, 2007, S.430). Dies liegt auch
daran, dass in der Praxis das Design eines Fragebogens eine gewisse Kiirze erzwingt, um
Uberhaupt beantwortet zu werden, was wiederum bedeutet, dass nur wenige sozio-
okonomische Merkmale erfasst werden kénnen®. In dem hier verwendeten Fragebogen
sind dies Angaben zum Alter, den Einkommensverhaltnissen, dem Bildungsniveau und den
Familienverhaltnissen. Kurzum kommt DIEKMANN zu dem Schluss: ,,Die Redeweise von
der ,reprasentativen Stichprobe® ist nicht mehr als eine Metapher [...]. In der Statistik ist
der Begriff [...] kein Fachbegriff. (DIEKMANN, 2007, S.430).

2.4.3 Statistische Methoden

An dieser Stelle werden alle in dieser Arbeit angewandten statistischen Verfahren naher
erlautert. In den spateren Kapiteln wird an entsprechenden Stellen auf die einzelnen
Abschnitte dieses Kapitels zuriick verwiesen. Die hier aufgefuihrten Verfahren dienten der
Prifung grofiraumiger Einflussfaktoren auf die PV-Nutzung, die Auswahl der Befragungs-

gemeinden und der Auswertung der Haushaltsbefragungen.

2.4.3.1 Priufung auf Normalverteilung
Die Verteilung von Merkmalsauspragungen (bspw. Alter, Einkommen,...) muss gepruft

werden, da einige statistische Verfahren wie bspw. der Pearson Korrelationskoeffizient

2% Manch andere, schwieriger fassbare Merkmale der Befragten (siehe Tabelle 4 & 5) zu operationalisieren, hatte den
Fragebogen weiter in die Lange gezogen.
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oder der t-Test fur unabhdngige Stichproben eine Normalverteilung voraussetzen.
Graphisch kann eine Uberpriifung anhand von Histogrammen, QQ-Diagrammen und Box-
Plots und analytisch durch den Kolmogorov-Smirnov-Test durchgefiihrt werden (vgl.
ECKSTEIN, 1999, S.114ff). Die Histogramme, QQ-Diagramme und Box-Plots zu den
Variablen, die spéater fur die Clusteranalyse angewendet werden, finden sich im Anhang
(siehe Anhang 9.6). Eigenschaften einer Normalverteilung werden bei BorTz (2005, S.73f)
aufgezeigt. Histogramme stellen die ,relativen Haufigkeiten oder auch die Prozentanteile
je Kategorie der Variablen graphisch dar* (DIEKMANN, 2007, S.670). Die Festlegung der
Klassengrenzen fur Histogramme hat jedoch erheblichen Einfluss auf die graphische
Erscheinung eines Histogramms. In QQ-Diagrammen ,wird jeder beobachtete Wert mit
seinem unter Normalverteilung erwarteten Wert gepaart (BUHL, 2008, S.241). Liegt bei
den beobachteten Werten eine anndhernde Normalverteilung vor, so weichen diese nur
wenig von den erwarteten Werten einer Normalverteilung ab und sie liegen alle annahernd
auf einer Geraden. Abweichungen der Werte von der Geraden werden im trendbereinigten
QQ-Diagramm dargestellt. Neben der rein graphisch gestitzten Einschatzung der
Verteilung, kann mittels des Kolmogorov-Smirnov-Tests getestet werden, inwieweit eine
Abweichung von einer Normalverteilung auch signifikant ist. Hiernach liegt bei einem p-
Wert kleiner 0,05 keine Normalverteilung und bei einem p-Wert gréRer 0,05 eine
Normalverteilung vor (vgl. BUHL, 2008, S.240). Tabelle 42 gibt die Werte des
Kolmogorov-Smirnov-Tests fur die Cluster-Variablen und Tabelle 41 fir den Wert
»PV/Einwohner* differenziert nach Raumkategorien wieder. Es zeigt sich, dass nur die
Variablen M1, M2 und M4 (Variablenbeschreibung siehe Tabelle 42) normalverteilt sind.
Tabelle 13 gibt die Ergebnisse des Tests auf Normalverteilung fir relevante Daten der
Haushaltsbefragung wieder, wobei hier bei keiner Variablen eine Normalverteilung

nachgewiesen werden kann.

2.4.3.2 Mann-Whitney-U-Test

Sind Variablen nicht normalverteilt, so werden sog. nichtparametrische Tests zur Analyse
von Gruppenunterschieden verwendet. Zu dieser Kategorie zahlt auch der Mann-Whitney-
Test. Mit dessen Hilfe wird untersucht, ob sich bspw. PV-Eigentimer von Nicht-
Eigentlimern hinsichtlich des Alters signifikant unterscheiden, oder ob erfasste Unter-
schiede lediglich zuféllig sind. Oder anders: Unterscheiden sich zwei Gruppen hinsichtlich
der Ausprégung einer (mindestens) ordinal skalierten Variable? VVoraussetzung fur diesen

Test ist also, dass die Variablen (bspw. Altersklassen) ordinal skaliert sind (vgl. BUHL,
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2010, S.348). Bei der spateren Auswertung der Haushaltsbefragungen wurde dieser Test
zur Unterscheidung der Gruppen ,,PV-Eigentimer* und ,,Nicht-Eigentimer”, sowie der
Gruppen ,,Befragte aus Gemeinde A“ und ,,Befragte aus Gemeinde B* angewandt (siehe
Kapitel 4.3). Unterschiede werden durch sog. Signifikanzwerte festgestellt. Je geringer ein
solcher Signifikanzwert, desto eher besteht ein Gruppenunterschied. Oder anders: Je
geringer der Signifikanzwert, desto geringer die Wahrscheinlichkeit, dass die Annahme
eines Unterschieds falsch ist, d.h. es ist sehr wahrscheinlich, dass der beobachtete Unter-
schied zwischen den Gruppen tatsachlich besteht. Ein Signifikanzwert von bspw. 0,001
besagt, dass mit 99,9% Wahrscheinlichkeit die verglichenen Merkmalsauspragungen einer
Variablen in verschiedenen Gruppen unterschiedlich sind (also bspw. das Alter in Gruppe
A und B). Ein Signifikanzwert von bspw. 0,05 steht fur eine 95% Wahrscheinlichkeit,
wobei Werte tber 0,05 hier als nicht mehr signifikant betrachtet werden.

2.4.3.3 Zusammenhangsanalyse

Zur Prufung statistischer Zusammenhé&nge wurde einerseits der Spearman-Korrelations-
koeffizient und andererseits der Kkorrigierte Kontingenzkoeffizient nach Pearson ange-
wandt. Der Spearman-Korrelationskoeffizient erfordert zumindest ordinal skalierte
Variablen aber keine Normalverteilung der Variablen wie der Pearson-Korrelations-
koeffizient (vgl. MEIER KRUKER & RAUH, 2005, S.142ff; BORTz, 2005, S.232ff). Der kor-
rigierte Kontingenzkoeffizient nach Pearson wurde fur nicht normal verteilte Variablen,
die nominal skaliert sind, angewandt (vgl. MEIER KRUKER & RAUH, 2005, S.141). Erst die
Korrektur des Kontingenzkoeffizienten mit der Formel:

Crorr = C / ((k-1)Y2/K)

mit C = Kontingenzkoeffizient und k = Minimum aus Spalten- und Zeilenanzahl liefert den
korrigierten  Kontingenzkoeffizienten Cyor, welcher Werte zwischen 0 (=kein
Zusammenhang) und 1 (=starker Zusammenhang) annehmen kann. Ohne eine Korrektur
kann das Maximum des Zusammenhangs kleiner als 1 sein und ware zudem abhéngig von
der Grolle der zugrunde liegenden Kreuztabelle (vgl. MEIER KRUKER & RAUH, 2005,
S.141). Dies wurde einen Vergleich mehrerer Koeffizienten verhindern.

Der Spearman-Korrelationskoeffizient wurde bspw. in der Korrelationsmatrix fur
Heilbronn-Franken angewandt (siehe Abschnitt 4.2.1). Der Korrigierte Kontingenz-
koeffizient wurde in der Auswertung der Haushaltsbefragung verwendet, bspw. fiir die

Zusammenhangsanalyse von Bildungsabschluss und PV-Eigentum (siehe Abschnitt 4.3.3).
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2.4.3.4 Clusteranalyse

»,Mit der Clusteranalyse werden die untersuchten Objekte so gruppiert, dass die
Unterschiede zwischen den Objekten einer Gruppe bzw. eines ,,Clusters® moglichst gering
und die Unterschiede zwischen den Clustern moéglichst grof3 sind.” (BorTz, 2005, S.565).
Die untersuchten Objekte waren in diesem Fall Kommunen. Als Verfahren wurde eine
hierarchische Clusteranalyse zunachst mittels des ,,single-linkage* und dann erneut mittels
des ,,Ward“-Verfahrens durchgefihrt, jeweils basierend auf der quadrierten euklidischen
Distanz.

Die Clusteranalyse wurde zunédchst mit der ,,single-linkage*“-Methode durchgefiihrt, da sie
es ermoglicht, statistische AusreiRer bei der Clusterung zu erkennen — Gemeinden also, die
sich sehr von anderen unterscheiden und im schrittweisen Clusterverfahren erst spat einem
bestimmten Cluster zugeordnet werden (vgl. BACKHAUS, 2008, S. 443). Es liellen sich
allerdings keine AusreiBer erkennen, womit alle Gemeinden fur die Clusteranalyse
freigegeben werden konnten.

In einem nachsten Schritt wurde die Clusteranalyse mit der ,,Ward“-Methode durchgefihrt,
da diese sich in der Forschungspraxis als sehr tragfahig erwiesen hat (vgl. BACKHAUS,
2008, S. 426). Da die Cluster-Merkmale unterschiedliche Mal3stdbe haben (Prozent- und
Absolutwerte) und durch das gewahlte DistanzmalR die absoluten Distanzen zur
Bestimmung der Unahnlichkeit mehrerer Objekte errechnet werden, wurden alle Merkmale
standardisiert (z-Transformation) (vgl. BorTz, 2005, S.569). Der Entscheidung Uber die
Anzahl der Cluster lag der Test von Mojena zugrunde (vgl. BACKHAUS, 2008, 432). Das
Testergebnis schlagt eine optimale Clusteranzahl von sechs bis vier vor. Um die Resultate

Uberschaubar zu halten, fiel die Entscheidung auf nur vier Cluster.

2.4.3.5 Likert-Technik und Trennscharfekoeffizienten

Um die Bewertung der Eigenschaften von PV-Anlagen mit der Haushaltsbefragung zu
erfassen, wurde eine fiunfstufige Likert-Skala in den Fragebogen eingebaut (vgl.
DIEKMANN, 2007, S. 240ff). Inwieweit diese Skala die Einstellung zu PV tatsachlich misst
(also valide ist), kann mit Hilfe des Trennschérfekoeffizienten berechnet werden. Zur
Bewertung, ob einzelne Aussagen geeignet sind die Einstellung zu PV zu messen, werden
zunéchst Summenscores und dann Trennscharfekoeffizienten flr jede Teilfrage berechnet
(vgl. DIEKMANN, 2007, S. 243ff). Es wurden insgesamt 124 beantwortete ltembatterien
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verwendet®®. Der Summenscore addiert alle kodierten Antworten eines Befragten zu allen
Teilfragen auf. Er kann somit fir die vorliegende Frage zwischen 9 und 45 liegen, wobei
hohe Werte einer negativen Einstellung und geringe Werte in diesem Fall einer positiven
Einstellung zu PV-Anlagen entsprechen. Der Trennschérfekoeffizient ist ein Korrelations-
koeffizient zwischen den Antworten aller Befragten auf eine Teilfrage und den Summen-
scores aller Befragten. Hohe Werte des Trennscharfekoeffizienten zeigen an, dass die
entsprechende Aussage der Teilfrage geeignet ist, um die Einstellung zu PV zu messen.
Niedrige Werte zeigen, dass eine Teilfrage weniger geeignet ist. Die Teilfragen des
Fragebogens 9.3 und 9.7 weisen die geringsten Koeffizienten auf und sind somit weniger

geeignet, die Einstellung zu PV zu messen.

3 Photovoltaik in Baden-Wurttemberg — grofRraumige Einflussfaktoren

Abbildung 10 stellt die radumlichen Unterschiede in der PV-Nutzung dar, welche in dieser
Arbeit untersucht werden sollen. Gemessen wurden die rdumlichen Unterschiede anhand
des Wertes ,,PV-Anlagen je 1000 Einwohner* auf kommunaler Ebene. Anlagen mit mehr
als 30kWp wurden nicht berlcksichtigt, um PV-Freiflachenanlagen auszuschliel3en. Aus
der Karte wird deutlich, dass im Nordosten Baden-Wirttembergs zahlreiche Nachbar-
kommunen eine hohe PV-Nutzungsintensitat aufweisen. Auch im Sudosten sind hohe
Werte zu erkennen, jedoch sind hier Kommunen mit hoher PV-Nutzung nicht derart eng
benachbart, wie im Nordosten des Landes. In den tbrigen Landesteilen ist die PV-Nutzung
relativ gering. Um die weitere Eingrenzung des Untersuchungsgebietes fir die eigene
empirische Feldforschung zu untermauern, sollen nun zwei grof3rdumige Einflussfaktoren
untersucht werden. Zunéchst soll der Einfluss des Naturraumes durch den Faktor
Globalstrahlung und anschlieRend der Einfluss des anthropogen erzeugten Raumes durch

den Faktor Raumstruktur beleuchtet werden.

% Alle ausgefiillten Fragebdgen wurden beriicksichtigt. Es wurden nur komplett beantwortete Fragen verwendet, d.h.
auch Ausweichantworten (,,Kann ich nicht beurteilen*) wurden herausgefiltert.
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PV-Anlagen (<30kWp) in Baden-Wurttemberg in 2008
auf kommunaler Ebene

////

3 Rt el

"%‘%’&;}/’Q.ﬂ»‘ 755, 7% J/ P ‘

£ ;5%""74%@4 /9,%@1/?‘% AY

A e R AN

e

& L o mn el L NN

e
%

5 8 A
Do Qua el o

A

’M"b‘- ISe e
o Wg«;‘%t&

PV-AnIagen pro 1000 Einwohner und Kommune (Klassifizierungsmethode Natural Breaks)

unter 11 777 22vis unter 37 B 7 vis 181
11 bis unter 22 BN 37 vis unter 71 || fenlende werte

Européisches Institut fir Energieforschung &

I [ L] | Kilometer Universitst Wiirzburg
0 25 50 100 Datenquelle: EnBW

Kartographie: Florian Stein

Abbildung 10: Photovoltaik-Nutzung in Baden-Wirttemberg 2008. PV-Anlagen < 30kWp je Einwohner und

Kommune.
Eigene Darstellung. Datenquelle: EnBW
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3.1 Globalstrahlung und Photovoltaik-Nutzung

In diesem Abschnitt wird der Einfluss der Sonneneinstrahlung auf die réaumliche
Nutzungsintensitat von PV-Anlagen untersucht. Dieser Aspekt ist deshalb relevant, weil
die Sonneneinstrahlung die einzige Energiequelle von PV-Anlagen ist und deren Intensitét
und Dauer den Stromertrag, die Vergutungshohe und die Amortisationszeit beeinflussen.
Deutschlandweit betrachtet konzentriert sich mehr als die Halfte der PV-Leistung auf
Bayern und Baden-Wirttemberg, wo die verfugbare Sonneneinstrahlung relativ am
hdchsten ist (siehe Abbildung 11 A). In diesem Abschnitt soll Gberprift werden, ob die
Sonneneinstrahlung auch die PV-Nutzungsintensitdt innerhalb Baden-Wirttembergs
beeinflusst. Um dieser Frage nachzugehen, wurden Daten zur Globalstrahlung des DWD?
mit der tatsdchlichen Nutzung von PV verglichen. Die Globalstrahlung kann folgender-
malien definiert werden:

,Die Summe aus der direkten Sonneneinstrahlung [...] und der scheinbar von der gesamten
Himmelsflache kommenden diffusen Himmelsstrahlung [...] heit Globalstrahlung [...],
wie sie an einem Flachenelement der Erdoberflache letztlich absorbiert wird [...].“
(SCHONWIESE, 2008, S. 117)

Vom DWD selbst wird noch hinzugefigt: ,,[...] Die Starke der den Boden erreichenden
Strahlung ist abhéngig von geographischer Breite, Tageszeit, Jahreszeit und der Gelande-
form, d.h. dem Winkel, unter dem die Strahlen auftreffen.” (vgl. DWD, 2010)

Waihrend Sonnenstrahlen die Erdatmosphare durchdringen, gelangt nur ein Teil dieser
Strahlung direkt auf die Erdoberflache — dies ist die in den obigen Definitionen erwahnte
direkte Sonneneinstrahlung. Unter diffuser Himmelsstrahlung versteht man den Teil der
Sonnenstrahlen, der in der Atmosphare gestreut wird und indirekt auf die Erdoberflache
gelangt (vgl. HUPFER&KUTTLER, 2006, S.49).

Der DWD stellte fir diese Arbeit eine Globalstrahlungskarte fir ganz Deutschland zur
Verfligung (siehe Abbildung 11 A). Diese Karte gibt deutschlandweit die langjahrigen
(Jahre 1981-2000), mittleren Jahressummen der Globalstrahlung in kWh/m? in einer
raumlichen Auflosung von 1x1 km auf einer horizontalen Flache wieder?’. Auch Wetter-
daten (bspw. Bewélkung) flieBen in die Berechnung der Strahlungswerte ein®® (vgl. DWD,
2007, S.6ff). Nach einer Datenreduktion der Globalstrahlungskarte auf das Gebiet von
Baden-Wirttemberg wurden Durchschnittswerte auf Gemeindeebene errechnet (siehe

% Deutscher Wetterdienst

27 Natiirlich variieren diese Werte mit Neigung und Exposition der Module einzelner PV-Anlagen, was hier allerdings
bewusst nicht berticksichtigt wurde.

28 Dadurch sind zumindest teilweise topographische Einfliisse in den Daten beriicksichtigt.
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Abbildung 11 B), da die PV-Anlagendaten von EnBW auch auf diesem Mal3stab vorlagen
(siehe Abbildung 11 C & Abbildung 10). Nun konnten Korrelationen der Werte fir
Globalstrahlung und fiur PV-Anlagen/Einwohner auf Gemeindeebene fiir verschiedene
Jahre errechnet werden (siehe Tabelle 6). Abbildung 11 gibt einen Uberblick iber die
Daten und das Ergebnis der statistischen Analyse. Was bereits rein visuell zu erkennen ist,
belegt der Spearman-Korrelationskoeffizient von 0,135%° fiir das Jahr 2008 (siehe Tabelle
6). Innerhalb Baden-Wirttembergs bestand zwischen der Nutzung von PV-Anlagen bis
30kWp Leistung und der durchschnittlichen Globalstrahlung seit 1990 kein oder immer
nur ein sehr geringer statistischer Zusammenhang (Maximum mit 0,257 in 2003). Die
Werte der Globalstrahlung und der Nutzungsintensitat von PV-Anlagen liefern nur fir die
Jahre 2001-2008 einen geringen positiven, statistisch signifikanten Zusammenhang, der
allerdings seit 2003 kontinuierlich abnimmt. Fir die PV-Nutzung in 2000 und davor ist
kein signifikanter Zusammenhang messbar. Es l&sst sich also zusammenfassen, dass in PV-
Gunstrdumen mit hohen Globalstrahlungswerten nie sehr viel mehr PV-Anlagen je
Einwohner installiert waren, als in weniger pradestinierten Gegenden in Baden-
Wirttemberg. Ergo kann der Faktor Globalstranlung allein nicht die rdumlichen
Unterschiede in der Ausbreitung von PV-Anlagen innerhalb Baden-Wirttembergs

zufriedenstellend erkléren, zumal er in jlngerer Zeit kontinuierlich an Bedeutung verliert.

Tabelle 6: Spearman Korrelationskoeffizienten von Globalstrahlung und PV-Nutzung.
Datenquelle: DWD & EnBW

Spearman-Korrelationskoeffizienten der mittleren Globalstrahlung (1981-2000) mit PVV-Anlagen bis 30kWp je
Einwohner und Jahr auf Gemeindeebene

2008 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1995 1990

Korr. ,135 162"  ,188" 2000 2437 257 2497 224  -035 ,000 -,052
Sig. ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 267 ,994 ,093
N 1039 1039 1039 1039 1039 1039 1039 1039 1034 1034 1034

Korr. = Korrelationskoeffizient; Sig. = zweiseitige Signifikanz; N = Fallzahl
**_Die Korrelation ist auf dem 0,01 Niveau signifikant (zweiseitig).

Tabelle 7: Test auf Normalverteilung - Globalstrahlungswerte
Kolmogorov-Smirnov®

Statistik Df Signifikanz
Mittlere Globalstrahlung 1981-2000 0,120 1039 0,000
PV-Anlagen je Einwohner 0,146 1039 0,000

#Signifikanzkorrektur nach Lilliefors

2 gjgnifikanzniveau 0,01; 2-seitig. Der Spearman-Korrelationskoeffizient wurde gewahlt, da die Globalstrahlungswerte
nicht normalverteilt sind (siehe
Tabelle 7 7).
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Zusammenhang zwischen Globalstrahlung und
Nutzung von PV-Anlagen in Baden-Wirttemberg

A) Globalstrahlung* in Deutschland in kWh/gm B) Globalstrahlung** in Baden-Wurttemberg in kWh/gm
l 1304 Bl 1143 bis 1177
I 1121 bis unter 1143
934 ‘ 1103 bi.s unter 1121
1086 bis unter 1103
< ‘t* 1059 bis unter 1086

*Mittelwert von 1981-2000 **Mittelwerte je Gemeinde
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C) PV-Anlagen*** je 1000 Einwohner und Kommune

in Baden-Wurttemberg in 2008

I 71 bis 181 = ~

I 7 bis unter 71 | Die Werte aus den Karten B) und C)

e f::s:::z wurden mit dem Spearman-Koeffizienten

auf Korrelation Gberprift. Bei einem

Signifikanzniveau von 0,01 (2-seitig)
ergibt sich ein Wert von 0,135 fir die
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Abbildung 11: Globalstrahlung und PV-Nutzung in Baden-Wirttemberg.
Eigene Darstellung. Datenquellen: Deutscher Wetterdienst & EnBW
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3.2 Raumkategorien und Photovoltaik-Nutzung

GroRraumig ist rein visuell ein Zusammenhang zwischen den regional unterschiedlichen
Nutzungsintensitaten von PV-Anlagen und der Klassifizierung nach sog. Raumkategorien
zu erkennen. Die Kategorien ,Verdichtungsraume*, ,Randzonen um die Verdichtungs-
raume*, ,,Verdichtungsbereiche im Landlichen Raum* und ,,Landlicher Raum im engeren
Sinne* werden folgendermalien definiert: ,,Verdichtungsraume [sind] groRflachige Gebiete
mit stark Uberdurchschnittlicher Siedlungsverdichtung und intensiver innerer Verflechtung,
Randzonen um die Verdichtungsraume [sind] an Verdichtungsrdume angrenzende Gebiete
mit erheblicher Siedlungsverdichtung, [...] Verdichtungsbereiche im L&ndlichen Raum
[sind] Stadt-Umland-Bereiche mit engen Verflechtungen und erheblicher Siedlungs-
verdichtung, Landlicher Raum im engeren Sinne [sind] grol3flachige Gebiete mit zumeist
deutlich unterdurchschnittlicher Siedlungsverdichtung und hohem Freiraumanteil.”
(WIRTSCHAFTSMINISTERIUM BW, 2002, S.15). Zur Abgrenzung der einzelnen Kategorien
wurden Indikatoren zur Siedlungsstruktur, sowie zu funktionsraumlicher Verflechtung
herangezogen (vgl. WIRTSCHAFTMINISTERIUM BW, 2002, S.B8).

Die Karte der Raumkategorien (Abbildung 12) scheint bereits rein visuell mit der Karte der
PV-Nutzungsintensitat (siehe Abbildung 10) in Zusammenhang zu stehen, denn im
landlichen Raum scheint die PV-Nutzung intensiver zu sein. Eine statistische Analyse
dieser Vermutung mittels des Spearman-Korrelationskoeffizienten zeigt fir das Jahr 2008
einen Wert von 0,379% an, was bedeutet, dass ein maRiger positiver Zusammenhang
zwischen den Raumkategorien und der PV-Nutzungsintensitét besteht®! (siehe Tabelle 8).
Im Zeitverlauf nahm dieser Wert ab 2001 kontinuierlich mit hoher Signifikanz zu. Der
Spearman-Korrelationskoeffizient wurde verwendet, da die Raumkategorien nicht

normalverteilt (siehe Tabelle 41) und ordinal interpretierbar sind.

Tabelle 8: Spearman Korrelationskoeffizienten von Raumkategorien und PV-Nutzung.
Datenquelle: Wirtschaftsministerium BW & EnBW

Spearman-Kaorrelationskoeffizienten der Raumkategorien mit PV-Anlagen bis 30kWp je Einwohner
und Jahr auf Gemeindeebene
2008 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1995 1990

Korr.  ,379**  367** 344** 333** 302** 267** 242** ,150** ,055 -,089**  -,008
Sig. ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,065 ,003 797
N 1110 1110 1110 1110 1110 1110 1110 1110 1110 1110 1110

Korr. = Korrelationskoeffizient; Sig. = zweiseitige Signifikanz; N = Fallzahl
**_Die Korrelation ist auf dem 0,01 Niveau signifikant (zweiseitig).

% Die Raumkategorien wurden auf einer Rangordnung von 1= ,Verdichtungsrdume* bis 4= ,Lé&ndlicher Raum im
engeren Sinne* angeordnet.

31 Auch wenn der Wert von 0,379 relativ gering erscheinen mag, so stiitzt doch die zeitliche Betrachtung die Aussagen zu
den Zusammenhangen von Globalstrahlung und Raumstruktur.
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Bearbeitung und Kartographie: Florian Stein
Datenquelle: Wirtschaftsministerium Baden-Wiurttemberg (stand 2010)
Europaisches Institut fir Energieforschung Karlsruhe & Universitat Wirzburg

Abbildung 12: Raumkategorien in Baden-Wirttemberg.
Quelle: Wirtschaftsministerium Baden-Wirttemberg.
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3.3 Zwischenfazit

Der Zusammenhang zwischen Raumstruktur und PV-Nutzung ist in Baden-Wurttemberg
bedeutender als der zwischen Globalstrahlung und PV-Nutzung. Quantifiziert wird dies
durch die Zeitreihe in Abbildung 13. Die grofir&umigen Faktoren Globalstrahlung und
Raumstruktur sind hierbei als konstant anzunehmen, lediglich die PV-Anlagen je
Einwohner sind variabel. Es ist ein allgemeiner Trend zu beobachten, bei dem die
Bedeutung der Globalstrahlung in jlngster Zeit kontinuierlich ab und die der Raumstruktur
kontinuierlich zunimmt. Der Nordosten Baden-Wirttembergs ist deshalb als empirische
Untersuchungsregion von Interesse, da er landlich geprégt ist und hier die PV-Nutzung im
Vergleich zu den Gbrigen Landesteilen relativ intensiv ist, trotz der etwas geringeren
Globalstrahlung. AuRerdem befinden sich hier einzelne Gemeinden mit sehr viel PV-
Anlagen je Einwohner und diese befinden sich in Regionen, die gleichzeitig seit dem Jahr
2000 relativ hohe Werte bei der PV-Leistung je Einwohner aufweisen (vgl. LINDER &
VIEJO GARCIA, 2009, S.6f).

0,40

M Raumstruktur L1 Globalstrahlung
0,35

0,30

0,25

Spearman
Korrelationskoeffizient*

0,20
0,15 -i
0,10 -

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008
*Alle Werte signifikant mit 0,01.

Abbildung 13: Entwicklung der Bedeutung von Raumstruktur und Globalstrahlung fiir die PV-Nutzung.
Spearman Korrelationskoeffizienten mit dem Wert PV-Anlagen (<30kWp) je Einwohner und Gemeinde fiir
einzelne Jahre.

Datenquellen: EnBW; Deutscher Wetterdienst; Wirtschaftsministerium Baden-Wirttemberg.

4 Diffusion von Photovoltaik-Anlagen in der Region Heilbronn-Franken

Wie eingangs erwahnt, hatten bereits LINDER & VIEJO GARCIA (2009) den Nordosten
Baden-Wirttembergs als eine dynamische Region hinsichtlich der PV-Nutzung
identifiziert. Aus diesem Grund und wegen der beginstigenden l&ndlichen Raumstruktur
(siehe Abschnitt 3.2) wurde die Region Heilbronn-Franken als Untersuchungsgebiet dieser

Arbeit ausgewdhlt. Die Ausbreitung von PV-Anlagen in der Region Heilbronn-Franken
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wurde mittels qualitativer und quantitativer empirischer, sowie statistischer Methoden
untersucht, welche in Abschnitt 2.4 bereits ndher beschrieben wurden. Die Ergebnisse der
qualitativen Experteninterviews, der Auswahl statistisch vergleichbarer Gemeinden fiir die
schriftlichen Haushaltsbefragungen, sowie die thematische Auswertung der Haushalts-

befragungen werden in den folgenden Abschnitten préasentiert.

4.1 Akteure im Diffusionsprozess — Erkenntnisse der Experteninterviews

Die qualitativen Interviews beleuchten die Diffusion von PV aus Sicht von Experten und
zeigen somit auf, welche Akteure auf welche Weise daran beteiligt sind. Zunédchst werden
Anmerkungen zur praktischen Durchfuhrung der Experteninterviews gemacht. Im
Anschluss wird die Rolle einzelner Akteursgruppen meist aus der Fremdsicht anderer
Akteursgruppen kommentiert wiedergegeben. Dies kann einerseits einzelnen Aspekten
mehr Gehalt verleihen. Andererseits ist es notig, um allzu positive Selbstdarstellung
manches Befragten zu relativieren, denn ,[verschiedene] Interessengruppen werden ihre
Argumente vorbringen und auf Beispiele verweisen, die zeigen, dass genau ihre Ansicht
die richtige und wichtige ist.“ (MEIER KRUKER & RAUH, 2005, S.15). SchlieBlich werden
die Erklarungsversuche der regionalen Unterschiede in der PV-Nutzung aus einer Inter-

pretation der Interviews durch den Autor zusammengefasst.

4.1.1 Praktische Durchfiihrung der Experteninterviews

Das Gewinnen von Gesprachspartnern war schwierig, da wegen der Dynamik im PV-
Bereich (siehe Kapitel 1) viele Beteiligte personell ausgelastet waren, was sich v.a. bei
Banken und PV-Unternehmen bemerkbar machte. Die ausgewahlten Akteure wurden per
Email kontaktiert, mit kurzer Erlauterung des Themas und des Interviewablaufs. Fast alle
Interviewpartner wurden personlich und meist an deren Arbeitsplatz besucht, lediglich bei
einer Person musste auf ein Telefoninterview ausgewichen werden. Die Interviewphase
erstreckte sich Uber einen Zeitraum von sechs Wochen. Es wurden insgesamt 19 Interviews
durchgefiihrt, wobei sich gegen Ende der Interviewphase zeigte, dass sich die wichtigsten
Aussagen der Befragten wiederholten und somit die notwendige StichprobengroRe erreicht
wurde (vgl. CROPLEY, 2002, S. 83). Unter den verschiedenen Interviewpartnern waren PV-
Installateure/-Unternehmen,  Stromnetzbetreiber,  Energieagenturen,  Burgermeister,
Betreiber von PV-Anlagen, ein Solarverein und eine lokale Bank. Die Auswahl der

Experten folgte einer zuvor durchgefiihrten Literaturrecherche, wobei insbesondere die
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Arbeiten von KRUIJSEN (1999), DEwALD (2007), STRyI-Hipp (2007), MoseR (2009) und
RuHL (2009) von Bedeutung waren (siehe Kapitel 2).

Die Akteursgruppe der Netzbetreiber und der Solarverein wurden erst im Lauf der
qualitativen Interviews in den Befragungskreis aufgenommen. Hersteller von PV-Modulen
sowie Forschungseinrichtungen wurden aus den qualitativen Interviews ausgeklammert, da
diese zwar die Eigenschaften der PV-Anlagen bestimmen, allerdings fur geographische
Unterschiede im Untersuchungsgebiet in der Anwendung von PV eher als exogen
anzusehen sind. So werden PV-Module seit ca. 2006 international produziert und
vertrieben (vgl. DEwALD, 2007, S.133). Die Perspektive der Akteure der Funktion
»Produktion /Entwicklung* (siehe Abbildung 6 & Abbildung 7) wurde also bewusst nicht
beriicksichtigt.

V.a. bei privaten Betreibern von PV-Anlagen zeigte sich, dass sie nicht wirklich der obigen
Definition von Experten entsprechen (siehe Abschnitt 2.4.1), da sie meist nur tber die
eigene PV-Anlage berichten konnten, ihnen also ein gewisser Uberblick fehlte. Deshalb
wurde eine schriftliche Haushaltsbefragung (siehe Abschnitt 4.3) durchgefihrt, um eine
Vielzahl an Privathaushalten zu befragen. Die einzelnen Gespréche der Experteninterviews
dauerten 30-90 Minuten und orientierten sich an Leitfaden (siehe Anhang 9.1). Da die
Interviews in unterschiedlichen Akteursgruppen stattfanden, wurden verschiedene
Leitfaden erstellt. Fir Netzbetreiber und den Solarverein konnten wegen kurzfristiger
Terminvereinbarung keine separaten Leitfaden erstellt werden. Die Gesprache wurden an
die Leitfaden der anderen Akteursgruppen angelehnt, was teilweise wegen der Erfahrung
aus einigen bereits durchgefihrten Interviews leicht fiel. Die Leitfaden waren in Form von
Mindmaps aufgebaut. Dies bot den Vorteil, eine gewisse Struktur aufrecht zu halten, ohne
jedoch zu verhindern, dass der jeweilige Experte das thematisiert, was aus seiner Sicht
wichtig ist, also seinem ,Relevanzsystem* entspricht (vgl. LAMNEK, 2005, S.388).
Insgesamt waren die Gesprache so offen wie mdglich und strukturiert wie notig (vgl.
FLick, 2009, S.216). Entgegen der in dieser Arbeit angewandten Methode, kann ein
striktes Festhalten an vorformulierten Fragen oder deren Reihenfolge — d.h. eine Art
,Leitfadenbdrokratie” (FLICK, 2009, S.223) - in einem qualitativen Interview auf die
Gesprachsentfaltung sogar hinderlich wirken (vgl. LAMNEK, 2005, S.350).

Soweit mdglich, wurden von den Interviews Audioaufnahmen mitgeschnitten und diese
transkribiert. Wo dies nicht mdglich war, wurden Protokolle im Anschluss an die
Gesprache verfasst. Die Transkripte der Audioaufnahmen und die Interviewprotokolle sind

im Anhang zu finden (siehe Anhang 9.2). Die Audioaufnahmen wurden ins Schriftdeutsch
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transkribiert, sind also nicht wortlich im eigentlichen Sinne. Lesbarkeit und Interpretation
des Inhalts der Gesprache standen im Vordergrund der Transkription. Personenbezogene
Angaben wurden bewusst nicht transkribiert, wie aus sozialwissenschaftlicher Sicht jedoch
oft vorgeschlagen wird (vgl. FLick, 2009, S.380). Einige Aussagen, die fir das Thema
nicht relevant waren, wurden weggelassen und wichtige Textstellen hervorgehoben und
somit fur eine Strukturierung (siehe unten) zuganglich gemacht. Diese Vorgehensweise
entspricht einer qualitativen Inhaltsanalyse allerdings in reduzierter Form (vgl. MEIER
KRUKER & RAUH, 2005, S.80; Hussy, 2010, S.245ff).

Die Kernaussagen der Experten zu einzelnen Aspekten — und somit die Auswertung der
Interviews - werden im folgenden Kapitel strukturiert zusammengefasst. ,,Die Auswertung
von Experteninterviews richtet sich v.a. auf Analyse und Vergleich der Inhalte des
Expertenwissens.” (FLick, 2009, S.219). Es gibt allerdings keine Standardverfahren zur
Auswertung qualitativer Daten (vgl. CRoOPLEY, 2002, S.117). Im Folgenden wird eine
systematische Zusammenfassung einzelner Aspekte vorgenommen, wobei wegen der
Nachvollziehbarkeit vorwiegend diejenigen Interviews ausgewahlt wurden, von denen
auch Transkripte vorliegen. Es wurden nur klare Aussagen verwendet, um die Objektivitat
der Interpretationen zu erhdhen®. Zur Einordnung der Gesprachspartner nach
Expertengruppen gibt die folgende Ubersicht eine funktionale Beschreibung der im

Folgenden zitierten Personen wieder:

P1 - PV-Installateur P5 - Bankangestellter P9 - Burgermeister

P2 - PV-Unternehmer P6 - Burgermeister P10 - Netzbetreiber

P3 - Energieagentur P7 - Netzbetreiber P11 - PV-Unternehmer
P4 - PV-Unternehmer P8 - Energieagentur P12 - Blrgermeister

4.1.2 Die PV-Unternehmen

Die Rolle der PV-Unternehmen ist natlirlich das Angebot von PV-Anlagen. Dieser
Abschnitt soll deshalb hauptsédchlich zur Beschreibung der Geschaftsfelder und
Kundengruppen der Unternehmen dienen. Die PV-Unternehmen lassen sich in Kategorien
einteilen, basierend auf deren Geschaftsfeldern im PV-Bereich®. Die Spannweite der
Firmen reicht hier von kleinen Elektrobetrieben, welche nur nebenbei PV-Anlagen
installieren, Uber mittlere Unternehmen, fir die PV ein Hauptgeschaftsfeld ist und die
mehrere festangestellte PV-Installateure beschéftigen, bis hin zu Unternehmen, die

%2 gchlieBlich handelt es sich hier um themenfokussierte Interviews, nicht um psychologische Tiefenanalysen.
% Fiir eine detailliertere raumliche Analyse des Einflusses von Unternehmensstandorten auf die tatsachliche PV-Nutzung
koénnten diese Kategorien beriicksichtigt werden.
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Investoren fir PV-Beteiligungsanlagen auf gepachteten Dachflachen akquirieren und Gber
Tochterunternehmen die Installation der Anlagen durchfiihren lassen. Aufierdem werden
die verschiedenen Kundengruppen der Privathaushalte, der Landwirte und der
Gewerbetreibenden bedient.

Die groRten PV-Unternehmen in der Region sind/waren nach Meinung eines Geschéfts-
fuhrers einer dieser Unternehmen und eines Elektroinstallateurs die Firmen Taubersolar,
Solarart, Novatech und Solar Direkt, wobei letzteres mittlerweile insolvent ist (siehe
Anhang 9.2 A8 & A3).

Die verschiedenen Unternehmenskategorien haben unterschiedlich grof3e Einzugsbereiche,
in denen sie PV-Anlagen installieren. Ein Installateur eines kleineren Elektrobetriebs
aulerte hierzu: ,,P1: Natlrlich [sind wir] sehr stark hier in der Gemeinde [tatig],
hauptsachlich im Hauptort und den umliegenden Ortschaften.““(siehe Anhang A7). Der
Geschéftsfuhrer eines reinen PV-Unternehmens bestatigte einen etwas grofieren Umkreis
von ca. 50km (siehe Anhang 9.2 A2). Der Geschaftsfiihrer eines Unternehmens aus dem
Landkreis Main-Tauber, das Beteiligungsanlagen realisiert, erlduterte: ,,P2: Mittlerweile
haben wir unser Einzugsgebiet ausgeweitet und sind jetzt tberwiegend im Raum Frankfurt,
Darmstadt, Offenbach [...], Mannheim und Ludwigshafen [tatig]. Da konnten wir quasi
die kompletten offentlichen Dacher dieser Stadte akquirieren und setzen dort diese
Projekte um.* (siehe Anhang 9.2 A8).

Neben den PV-Unternehmen nehmen eine ganze Reihe anderer Akteure Einfluss auf die
Ausbreitung von PV-Anlagen. Die Rollen dieser Akteure werden in den folgenden

Abschnitten beschrieben.

4.1.3 Die Rolle der Landwirte

Fast alle Experten betonten, dass Landwirte eine wichtige Rolle bei der PV-Nutzung in der
Region spielen wirden. Auch deren ,Fehlen” in manchen Gemeinden, die weniger
landwirtschaftlich strukturiert sind, wird flr relativ geringe lokale PV-Nutzung ursachlich
empfunden, wie dies ein Burgermeister erklarte:

,.Befrager: [...]Wenn Sie an ihre Gemeinde denken, woran kénnte es liegen, dass hier
relativ wenig PV-Anlagen sind? P6: Ich weil3, dass viele Landwirte in PV investieren. Wir
selber haben in unserer Gemeinde nicht mehr viele erwerbsméaiiige Landwirte. [...]* (siehe
Anhang 9.2 A12)

Viele verschiedene Aspekte erklaren die Schlisselfunktion der Landwirte fur die Diffusion

von PV-Anlagen in der Region. Zusammengefasst stehen ihnen mehr Handlungs-
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maoglichkeiten offen, als anderen Akteuren. Dies soll nun durch kommentierte Dialoge aus

den Experteninterviews erlautert werden.

Erstens ist Landwirten die gesamte Breite der Technologie von kleineren dachmontierten
Anlagen bis zu groRen Freiflachenanlagen direkt zuganglich. Dies trifft flir Privatpersonen
mit Hauseigentum und relativ kleinen Dé&chern als einziger direkt verfligbarer Montage-
basis fur PV-Anlagen nicht zu: ,,P3: Wir haben 2008 eine Freiflachenanlage auf unserer
Deponie gebaut mit 700 kWp. Plétzlich hat das eine Dynamik bekommen und rund herum

wurden dann 70ha von Landwirten angeboten.* (siehe Anhang 9.2 A9)

Zweitens verfugen Landwirte Uber ausreichend Dachflachen auf vorhandenen Gebauden,
was die Wahrscheinlichkeit erhoht, dass eine fur PV geeignete Flache darunter ist: ,,P5:
Die Landwirte waren wichtig, da sie die grolRen Dachflachen haben. Fur 30 kWp braucht
man schon ca. 200gm, ob nun einen Schweinestall oder eine Maschinenhalle.** (siehe
Anhang 9.2 A11). Diese Verfugbarkeit erlaubt es einerseits relativ groRe PV-Anlagen zu
installieren und andererseits die Technologie zundchst zu erproben und evtl. weitere
Anlagen folgen zu lassen: ,,P5: Wer eine Anlage gemacht hat, bei dem ist dann eine zweite
und dritte gefolgt. Es waren Folgeanlagen da, weil [die Betreiber] dann Erfahrung hatten.
Manche Landwirte haben vier Anlagen installiert. [...] Manche Landwirte haben mehrere
Objekte mit 30 kWp auf verschiedenen Flurstiicken und haben somit Gberall die hochste
Rendite bekommen.* (siehe Anhang 9.2 Al1l). ,,P7: Wir haben auch 6fter Folgeanlagen
bei einzelnen Landwirten. Da merkt man, dass nach ca. 3-4 Jahren die nachste Anlage
kommt, weil man Steuern sparen will. Bis dahin wurde dann schon sehr viel abgeschrieben
und man macht zu grof3e Gewinne. Dann hat man zwei Moglichkeiten, namlich entweder
Steuern zahlen oder eine weitere Anlage installieren und die hohe Abschreibung nutzen.*
(siehe Anhang 9.2 A13).

Drittens haben Landwirte die Mdglichkeit, auf eigenem Land neue Geb&ude zu errichten,
bei denen von Beginn an die Nutzung von PV-Anlagen berlcksichtigt wird und
Dachflache, -neigung und -exposition fiir die Anlagen zu optimieren: ,,P7: [...] Viele, die
aber in den letzten Jahren neu gebaut haben, planten gleich PV mit ein und richteten ihre
Scheune optimal nach Siden aus. [...] Da kann man Ertragsoptimierung vornehmen.*
(siehe Anhang 9.2 A13).

Das Errichten neuer Gebdude und somit neuer Dachflachen ist fir Landwirte relativ

unkompliziert, da sie auf eigenem Land eine bevorzugte, baurechtliche Behandlung
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erfahren, wie dies zwei Birgermeister erlduterten: ,,P9: [Im frankischen Raum] bauen sie
Hallen in der sog. ,,neuen frankischen Bauweise*, die keinen anderen Sinn haben, auller
darauf PV zu installieren. Die werden dann zwar Maschinenhallen genannt und irgendein
Wagen wird dann drunter gestellt, aber PV ist die einzige Nutzung. Landwirte sind im
Aulienbereich privilegiert [...](siehe Anhang 9.2 A15). ,,P12: Auch fiir [solche] Hallen
braucht man eine Baugenehmigung, aber hier ist eben die Voraussetzung, dass das
Gebaude der Landwirtschaft dient. Das gibt man dann eben vor und somit ist keine weitere
Planung im AulRenbereich notwendig [...]. Bei einer Freiflachenanlage braucht man einen
Bebauungsplan der Gemeinde. Man muss erst Planungsrecht schaffen, um die Flachen

bebauen zu kdnnen. Bei der Gebaudeversion ist das nicht so.* (siehe Anhang 9.2 A18)

Gegeniiber PV-Freiflachenanlagen bietet diese Gebaudeldsung flr einen Landwirt also den
\orteil, dass er relativ unkompliziert und rasch ein Vorhaben realisieren kann. Auch von
einem Netzbetreiber wird bestatigt, dass sich diese ,,PV-Maschinenhallen® ausbreiten:
,.P10: [...] Es werden jetzt auch mit dem Stichtag 01.07.2010 [EEG Novellierung] immer
mehr Unterstellhallen gebaut, speziell nur fir PV.** (siehe Anhang 9.2 A16).

Viertens verschafft ihr Landbesitz den Landwirten auch eine hohe Kreditwirdigkeit bei
Banken, was erheblich zur Ausbreitung von PV beitragt: ,,P9: [...] Schon allein wegen
ihres Grundbesitzes haben Landwirte keine Probleme Kredite zu bekommen. Deshalb
machen das auch so viele Landwirte, weil die Uberhaupt keine Kreditprobleme haben.*
(siehe Anhang 9.2 A15).

Funftens wird Landwirten auch eine recht langfristige Perspektive unterstellt, die bei
manch anderem Akteur weniger ausgepréagt zu sein scheint, wie einer der Befragten etwas
Uberspitzt sagte: ,,P7: Landwirte sind es seit jeher gewohnt, relativ grofe Investitionen zu
tatigen, auch mit einer entsprechend geringen Rendite. Wenn ein Landwirt 100.000€
investieren muss, dafiir 5% Rendite bekommt und das finanziert bekommt, dann macht er
das. Ein Gewerbetreibender fangt unter 10% Rendite gar nicht erst an.**(siehe Anhang 9.2
A13)

Sechstens kommt es unter den Landwirten der Region zu relativ hohem Informations- und
Erfahrungsaustausch, wie ein PV-Installateur aus seiner téaglichen Berufserfahrung
berichtet: ,,P1: [...] Da kennt jeder jeden. [...] Die Landwirte in der ganzen Region
kennen sich untereinander und deswegen ist es fir uns wichtig, dass man irgendwo eine

positive Referenz hat.* (siehe Anhang 9.2 A7). Diese relativ intensive Kommunikation
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kann man auf eine gewisse sog. soziale Homophilie zuruickfiihren, also eine Art soziale
Ahnlichkeit/N&he, die bei Privathaushalten in dieser Form nicht gegeben ist. “Homophily
is the degree to which individuals who interact are similar to certain attributes, such as
beliefs, education, socioeconomic status, etc. [...] Homophily occurs when similar
individuals belong to the same groups, live or work near each other, and share similar
interests.” (ROGERS, 2003, S.18). Demnach kann eine relative Homogenitét einer sozialen

Gruppe positiv auf die Ausbreitung einer Technologie innerhalb dieser Gruppe wirken.

Selbst wenn landwirtschaftliche Betriebe nur noch im Nebenerwerb oder teilweise gar
nicht mehr betrieben werden, kdénnen dennoch fir PV geeignete Gebaude vorhanden sein:
,.P9: Auch Landwirte, die heute keinen Tierbestand mehr haben und Stélle und Scheunen
heute nicht mehr brauchen, haben die Dachflachen fir PV genutzt. [...] Befrager: Ist das
in allen Gemeinden hier in der Region so [...]? P9: Das ist durchweg so. Wir haben hier
Ddrfer, von denen die Stadter noch glauben, dass dort Landwirtschaft betrieben wird, wo
aber nur noch sehr wenige Landwirte sind oder demnéchst die meisten aufhéren.* (siehe
Anhang 9.2 Al5).

4.1.4 Die Rolle der Maschinenringe

Mit den Landwirten eng verbunden sind die Aktivitaten der sog. Maschinenringe®*. Die
Maschinenringe existieren in ganz Deutschland und sind ,,Zusammenschliisse von Land-
wirten auf Basis eines Vereins“ (LANDESVERBAND DER MASCHINENRINGE BW, 2010). Ein
Burgermeister beschreibt die Maschinenringe folgendermal3en: ,,P9: [...] Das sind Dienst-
leistungsorganisationen mit hauptamtlichem Geschaftsfuhrer. Urspriinglich haben die nur
Maschinen an die Landwirte verliehen, aber heute bieten die alle moglichen Dienst-
leistungen bis hin zur Hauswirtschafterin an. Die sind sehr innovativ, da man bei unserem
Maschinenring z.B. auch Hackschnitzel kaufen kann oder PV vermittelt bekommt. [...]*
(siehe Anhang 9.2 A15).

Zum Einen informieren diese Maschinenringe uber PV-Anlagen: ,,P4: [...] Die
Maschinenringe haben einen grofien Beitrag geleistet, dass die Photovoltaik bekannter
wurde und dass sie immer wirtschaftlicher wurde. [...]*“(siehe Anhang 9.2 A10). Zum
Anderen konnen sie ihre Nachfragemacht auf dem Markt fur PV einsetzen, um den Preis
der PV-Module zu senken. Fir einen Landwirt ergeben sich durch Bezug von PV-Modulen

uber die Maschinenringe also finanzielle Vorteile durch geringere Investitionskosten: ,,P4:

% Diese Akteursgruppe kam nur durch die Experteninterviews zum Vorschein, da Sie von sehr vielen Gespréchspartnern
angesprochen wurde.
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Gerade hier in Rot am See und Crailsheim haben wir einen Bereich, wo [...] drei groRe
Maschinenringe [aktiv sind]. Insofern haben wir hier auch einen Bereich in dem die
Anlagen sehr gunstig sind. Wenn Sie nach Bayern schauen, da zahlen Sie deutlich mehr
pro kWp.* (siehe Anhang 9.2 A10).

Es ist eine regionale Dominanz der Maschinenringe bei der Kundengruppe der Landwirte
zu beobachten. Diese ist sogar groR genug, um andere PV-Anbieter den Landwirten fern zu
halten, wie ein PVV-Unternehmer schildert: ,,P2: Schwéabisch Hall war nie unser Zielgebiet.
Wir hatten zweimal dort einen Ansatz versucht aber es ist einfach dort so, dass die
Maschinenringe sehr stark sind [...] und dort den Markt der Landwirte fir sich besetzt
haben. Da kommt man als AuBenstehender nicht rein. [...] [Die Rolle der Maschinenringe]
ist im Raum Schwabisch-Hall wesentlich starker als im Main-Tauber-Kreis* (siehe
Anhang 9.2 A8)

4.1.5 Die Rolle der Banken

Als hemmend flr die Ausbreitung von PV-Anlagen wird die langjahrige Passivitét seitens
der Banken empfunden. Seit wenigen Jahren hat sich dies jedoch gewandelt und die
Finanzierung von PV-Anlagen hat sich zu einem Geschéftsfeld fur Banken entwickelt, was
sich positiv auf die jingere Ausbreitung der Technologie ausgewirkt hat: ,,P2: Auch beim
Privathaushalt sient man die Anlage mittlerweile als [...] ein Investitionsobjekt und dann
versucht man naturlich dieses zu optimieren. D.h. die Anlagen werden groRer und die
Notwendigkeit mit der Finanzierung zur Bank zu gehen. Vorher hat man das mit der
eigenen Ricklage finanziert, jetzt muss man mit dem Thema zur Bank. Und da war unsere
Erfahrung bis vor 2-3 Jahren so, dass die Banken da sehr konservativ waren. Da kannte

sich fast niemand mit dem Thema aus.* (siehe Anhang 9.2 A8).

Die Situation hat sich allerdings stark gewandelt, wie ein PV-Unternehmer berichtet:
,.P11: [...] Und mittlerweile klemmen sich auch die Banken dahinter, den Leuten eine
Finanzierung anzubieten. [...]** (siehe Anhang 9.2 A17). Ein Bankangestellter bestétigte
diese erst junge Aktivitat der Banken: ,,P5: Wir haben seit Mitte 2009 eine PV-Werbe-
kampagne gestartet, sind also offensiv in die Werbung gegangen [...]. Wir haben PV-

Module ausgestellt und zu PV beraten.*

Trotz der jungsten Aufmerksamkeit der Banken fiir das Thema PV bestehen weiterhin
Unterschiede bei den Aktivitaten einzelner lokaler Banken im PV-Bereich: ,,Befrager: Es

kann also durchaus von Ort zu Ort zu Unterschieden kommen, ob die lokalen Banken sich
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mit der Thematik beschéftigen, ob sie damit vertraut sind oder nicht? P2: Und ob die das
aktiv vorantreiben. [...]*“ (siehe Anhang A8). Ein Bulrgermeister relativiert und prazisiert
diese Aussage jedoch: ,,P12: Bei den Sparkassen ist das im ganzen Landkreis gleich. Die
Struktur der Genossenschaftsbanken ist eine etwas andere und da ist das regional etwas
unterschiedlich je nach Geschéftspolitik des Hauses. [...Es war] wichtig, dass die
ortlichen Banken unkomplizierte Finanzierungsmoglichkeiten angeboten haben. Mein
Eindruck ist, dass eine Vielzahl dieser Anlagen dadurch erst entstanden ist. [...]* (siehe
Anhang 9.2 A18).

Generell 1&sst sich also zusammenfassen, dass lokale Banken mittlerweile durch eigene
Finanzierungsangebote die Ausbreitung von PV-Anlagen aktiv mitgestalten.

4.1.6 Die Rolle der Kommunen

PV-Anlagen auf 6ffentlichen Geb&uden sind in ihrer Anzahl geringer als PV-Anlagen auf
Gebdauden privater oder landwirtschaftlicher Nutzung. Doch Décher ¢ffentlicher Gebédude
werden zum Teil vermietet, um darauf PV-Anlagen betreiben zu lassen. Dies erleichtert die
Ausbreitung der Technologie auf einer weiteren Ebene, die bisher unerwahnt blieb. Die
wichtigsten Akteure sind hier die Burgermeister und deren Gemeinderate: ,,P2: Es ist sehr
wichtig, dass ein Burgermeister dahinter steht, der sagt: ,Ja ich will das! Ich schreib das
auf meine Fahne! Ich habe das initiiert!* * (siehe Anhang 9.2 A8).

Kommunen stehen vor der Wahl, ihre Décher entweder zu vermieten oder selbst PV-
Anlagen darauf zu realisieren. Eine Vermietung hat die Vorteile, dass einerseits selbst
keine grofRen Investitionen getatigt werden mussen und andererseits der Gesamtaufwand
uberschaubar bleibt. Einige Vorteile, die sich fir Kommunen dabei ergeben, werden von
einem Befragten eines Stromnetzbetreibers aufgefuhrt: ,,P7: [Kommunale Dachflachen fiir
PV-Anlagen zu vermieten] ist ein Thema fiir die Kommunen, um sich nach auf’en umwelt-
politisch positionieren zu kdnnen. Und um keine Investitionen tatigen zu missen, nehmen
die natlrlich solche Angebote war. Finanziell ist das auch interessant, weil die dann ihr
Dach saniert oder eine Pacht bekommen. Das fihrt dann dazu, dass die Kommunen
untereinander immer mehr Anlagen bauen.* (siehe Anhang 9.2 A13)

Die Vermietung kommunaler Dachflachen kann den Investorenkreis ausweiten. So konnen
sich auch Privatpersonen anteilig an grofieren Anlagen, sog. Birgersolaranlagen beteiligen.
Dies erweitert den Handlungsspielraum von Privatpersonen tiber ihre eigenen Dachflachen

hinaus und kann somit die Ausbreitung von PV-Anlagen beschleunigen. Selbst
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Beteiligungen an PV-Anlagen missen nicht mit Eigenkapital finanziert werden, wie der
Leiter einer Energieagentur erklarte: ,,P8: [...] Es hangt nur von der persdnlichen Bonitat
ab, ob man einen Kredit von einer Bank bekommt. [...]* (siehe Anhang 9.2 Al4). Damit
erschliel3t sich ein sehr weiter Personenkreis von potentiellen PV-(Teil-)Eigentiimern.

Ein Dbefragter Blrgermeister, der sich gegen eine Vermietung und fir die eigene
Realisierung von PV-Anlagen auf kommunalen Dd&chern entschieden hatte, sah die
Vermietung jedoch eher weniger vorteilhaft. Den Informationsaustausch zwischen
kommunalen Akteuren und die Diffusion auf Ebene der Kommunen bestétigte er jedoch:
,,P6:[... Ich habe mich gefragt:] ,Was bleibt da unterm Strich h&dngen und was bleibt,
wenn wir das selber machen?‘[...] Es [wurde auch dariiber nachgedacht] was passiert,
wenn wir vermieten und dann irgendetwas am Dach ist. Dann hat man mit dem Betreiber
der Anlage vielleicht [Arger, was nicht sein muss]. Damals, als wir das Thema PV im
Gemeinderat besprochen haben, haben sich schon ein paar Kollegen bei mir gemeldet und
gefragt: ,Mensch, mit wem machst du denn das? Lohnt sich das?‘ Da kam dann schon ein

bisschen Bewegung ins Spiel [...]*“ (siehe Anhang 9.2 A12)

Hier zeigt sich, dass die Entscheidung einer Kommune, ob sie vermietet oder selbst
investiert, letztlich flr die Diffusion weniger wichtig ist. Der kommunale Entscheidungs-
prozess fordert das Wissen uber PV durch die Vielzahl an beteiligten Personen im
Gemeinderat. Uber die Gemeinderate besteht also Informationsaustausch tber PV

zwischen Privatpersonen und kommunalpolitischen Entscheidungstragern.

Auch auf kommunaler Ebene kann es nach einer PV-Realisierung zu Folgeanlagen
kommen, wie einer der befragten Birgermeister schilderte: ,,P6: Wir selber von der Stadt
haben auch zwei PV-Anlagen auf 6ffentlichen Gebauden errichtet. [...]JWir befassen uns
gerade mit der Sanierung unseres Kindergartens und da ist auch ein Dach, das nach
Suden ausgerichtet ist. [... Fur eine mogliche PV-Anlage] sind bisher rund 80.000 Euro im
Haushalt reserviert.* (siehe Anhang 9.2 A12).

Kommunen steht natiirlich auch die Option der Kreditfinanzierung von PV-Anlagen zur
Verfligung, allerdings muss die Haushaltslage dies zulassen, wie ein Blrgermeister auf die
Frage antwortete, warum seine Kommune nicht selbst eine PV-Anlage realisierte: ,,P9:
Momentan haben wir eine relativ hohe Verschuldung und deshalb steht das nicht im
Raum.* (siehe Anhang 9.2 A15).
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Zusammenfassend findet die Diffusion von PV auf kommunalen Gebduden parallel zur
Diffusion im privaten, gewerblichen und landwirtschaftlichen Bereich statt. Akteuren
dieser Gruppen sind offentliche Dachflachen allerdings durch Anmietung und PV-

Beteiligungsanlagen zuganglich.

4.1.7 Die Rolle der Stromnetzbetreiber

Die Position der Stromnetzbetreiber v.a. zu Beginn der Ausbreitung von PV war fiir diese
eher hinderlich, wie ein PV-Unternehmer mit langjahriger Erfahrung erlauterte: ,,P2: [...].
In den Anfangsjahren war das sehr, sehr schwierig. Da war eine Blockade, da mussten sie
um jeden Anschluss kampfen. Das ist heute nicht mehr so. [...]* (siehe Anhang 9.2 A8).

In jungster Zeit kann mancherorts die Kapazitdt der Stromnetze als hemmend fir die
Leistung durch PV angesehen werden, so ein Befragter eines Stromnetzbetreibers: ,,P7:
[...] Die Netzkapazitat hemmt die Anlagen, allerdings nicht deren Anzahl, sondern deren
Leistung. Oft haben wir den Fall, dass jemand 40 oder 50kWp anmeldet, wir die Anlage
berechnen und er misste dann einen Anschluss an die Umspannstation machen lassen oder
noch ein Kabel 50 Meter unter der StralRe verlegen lassen. Dann reduziert derjenige die
Leistung auf 30kWp und laut Gesetz* miissen wir dann den Ausbau tatigen. (siehe
Anhang 9.2 A13). Ahnliche Erfahrungen hat ein PV-Installateur gemacht: ,,P1: [...Die
Netzbetreiber sagen im Moment: ,Nein, diese 40 kWp durfen Sie nicht bauen.® Ich stelle
also einen neuen Antrag Uber 30 kWp [...] Und dann heif3t es: ,Ja, darf bauen - nach
Netzausbau®. (siehe Anhang 9.2 A7).

VVon einem Angestellten eines Stromnetzbetreibers selbst wird diese Aussage untermauert:
,.Befrager: Gibt es also das Phdnomen, dass jemand mit der angefragten Leistung zuriick
geht? P10: Ja, das ist schon o6fter vorgekommen, weil wir manchmal erst Netzausbau-
mallnahmen durchfihren missen. Befrager: Eigentlich ware also die nachgefragte
Leistung viel héher? P10: Ja. [...]* (siehe Anhang 9.2 A16).

Auch gegenwartig unterscheiden sich die Positionen verschiedener Netzbetreiber zu PV.
Konsequenzen einer negativen Einstellung seitens eines Netzbetreibers flr jemanden, der
eine PV-Anlage ans Netz anschlieRen lassen mdchte, kdnnen sich aber allenfalls durch die
Dauer der Bearbeitungszeit eines Antrags ergeben, da sie zum Anschluss selbst rechtlich
gezwungen sind: ,,P9: Die sind gesetzlich verpflichtet und haben keine Wahl. [...]* (siehe
Anhang 9.2 A15). Wobei hier aber anzumerken ist, dass die jungste Dynamik im PV-

% Sjehe BUNDESTAG, 2008, 85, Abs.1
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Bereich auch personelle Auslastung bei den Netzbetreibern bedeutet, wie ein Blrger-
meister erwahnte: ,,P12: [...] Im Moment sind die durch eine Vielzahl von Einspeise-
Anfragen regelrecht zugeschwemmt. Um das verniinftig abzuarbeiten, braucht das einfach

eine gewisse Zeit.* (siehe Anhang 9.2 A18).

4.1.8 Die Rolle der Energieagenturen

Energieagenturen sind offentliche Dienstleistungsorganisationen in den Bereichen
Energieeffizienz und regenerative Energien. In der Region Heilbronn-Franken wurden die
Geschaftsfuhrer der Energieagenturen der Landkreise Main-Tauber und Schwabisch-Hall
interviewt. Erstere besteht seit 2008, letztere bereits seit 2002. Die Energieagentur des
Main-Tauber Kreises gibt ein gutes Beispiel fur Kooperationen mit anderen Akteuren.
Obwonhl sie erst seit kurzer Zeit aktiv ist, besteht bereits eine Kooperation mit einer Bank
und zahlreichen PV-Installateuren in Form eines Finanzierungsprogramms fiir PV-Anlagen
im Landkreis genannt ,,1000-D&cher Programm®, welches bspw. gemeinsam beworben
wird (siehe Anhang 9.2 A8 & A9). Aus Sicht eines PV-Unternehmers der Region scheint
dieses Programm fr die beteiligte Bank durchaus erfolgreich zu sein: ,,P2: [Man spricht
Uber] dieses Programm. Es ist bekannt und ich glaube, dass sich da die [beteiligte Bank]
einen Markt erarbeitet hat [...]“ (siehe Anhang 9.2 A8). Die Energieagenturen kdnnen aber

auch multifunktional®®

im PV-Bereich agieren. Ein Beispiel hierfur liefert die
Energieagentur des Kreises Schwabisch-Hall, welche selbst eigene PV-Anlagen und auch
Beteiligungsanlagen im Rahmen des Projekts ,,Solar Hohenlohe aktiv* (mittlerweile im
MW-Bereich) betreibt und kostenlose und unabhdngige  Beratungsleistungen fir
potentielle PV-Betreiber anbietet, sowie auch Projektarbeit an Schulen leistet (siehe
Anhang 9.2 A14).

Energieagenturen stimulieren die Ausbreitung von PV-Anlagen. Dies tun sie durch
Informationsarbeit, Realisierung eigener Anlagen oder durch Vernetzung wichtiger

Akteursgruppen (Kommunen, Privatpersonen, Banken, Installateure).

4.1.9 Zwischenfazit der qualitativen Datenerhebung

Zusammenfassend haben sich einige zentrale Erkenntnisse aus den Experteninterviews
ergeben, welche Einfluss nahmen auf die Ausgestaltung der weiteren empirischen
Untersuchungen. Zunéchst ist festzustellen, dass PV-Anlagen auf den Dachern der
Akteursgruppen Privathaushalte, Unternehmen, Landwirte und Kommunen installiert
werden. Ferner existieren PV-Beteiligungsanlagen mit unterschiedlichsten Investoren auf

% Im Sinne des Diffusionsschemas (siehe Abschnitt 2.2)

54



Auswahl der Gemeinden fur die Haushaltsbefragungen

allen Gebdudetypen (bis auf Einfamilienhduser). Den Landwirten kommt eine
Schlisselrolle in der Diffusion von PV zu, da ihnen spezifische Handlungsmdglichkeiten
offenstehen, die anderen potentiellen PV-Betreibern (bspw. Privathaushalten) nicht
zugénglich sind. Durch die Betonung der Landwirte wird ebenfalls der Aspekt stadtischer
und landlicher Raumstrukturen angefiihrt, wobei im landlichen Raum mehr PV-Anlagen je
Einwohner installiert sind. Die Rolle der Banken hat sich jlingst von Passivitat zu aktivem
Bewerben eigener Finanzierungsangebote von PV-Anlagen gewandelt. Interaktionen
zwischen verschiedenen Akteursgruppen scheinen eine Rolle zu spielen, wie dies bspw.
die Verbindung von Landwirten und Maschinenringen illustriert. Auch wurde angedeutet,
dass die Aktivitaten und Interaktionen der Akteursgruppen im PV-Bereich (bspw. Banken,
Maschinenringe, Solarvereine,...) radumlich variieren. Ein besonders erfolgreiches Beispiel
fur Vernetzung verschiedenster Akteure zur Realisierung von PV-Anlagen bietet die
Energieagentur Schwébisch Hall.

4.2 Auswahl der Gemeinden fur die Haushaltsbefragungen

Die Auswahl von Gemeinden, in welchen Haushaltsbefragungen durchgefuhrt werden
sollten, stltzte sich auf statistische Analysen. Die Gemeinden sollten vergleichbar sein
hinsichtlich ausgewéhlter Merkmale, die einen statistischen Zusammenhang mit der PV-
Nutzung aufweisen. Um eine solche Auswahl treffen zu koénnen, wurde eine
Korrelationsanalyse durchgefuhrt, deren Ergebnisse im folgenden Abschnitt dargelegt
werden. Hieran schloss sich eine Clusteranalyse, welche bezuglich der identifizierten
Merkmale statistisch vergleichbare Gemeinden lieferte. Die Ergebnisse werden im

darauffolgenden Abschnitt wiedergegeben.

4.2.1 Korrelationsanalyse fur Heilbronn-Franken

Zunéchst wurde nach statistischen Zusammenhangen mit der Intensitat der PVV-Nutzung
gesucht. Hierzu wurde eine Korrelationsmatrix mit einer Vielzahl von Variablen auf
Gemeindeebene in Heilbronn-Franken erstellt. Diese Matrix lieB nun positiv und negativ
mit dem Wert ,PV-Anlagen/Einwohner* korrelierte Variablen erkennen, aber auch
Variablen, die keinen Zusammenhang aufwiesen. Die statistischen KenngroRen aller
Uberpriften Variablen sind dem Anhang zu entnehmen (siehe Anhang 9.7).

Die wichtigsten Merkmale, die sich aus dieser Korrelationsanalyse ergeben haben sind in

Tabelle 9 aufgelistet. Diese Merkmale dienten im folgenden Schritt der Cluster-Analyse
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als ,,Cluster-Merkmale”. Kommunen wurden derart zusammengefasst wurden, dass sie
sich hinsichtlich der Auspragungen dieser Merkmale relativ &hnlich waren. Das Merkmal
M6 (Agrarbetriebe) weist die starkste Korrelation auf®’. Der Spearman-Korrelations-
koeffizient wurde verwendet, da alle Variablen mindestens ordinal skaliert, jedoch nicht
normalverteilt sind, wie Tabelle 42 zeigt (zur Interpretation siehe Abschnitt 2.4.3.1).

Einige Variablen wurden aus der Clusteranalyse ausgeschlossen, obwohl sie eine hohe und
signifikante Korrelation aufwiesen, da sie untereinander stark korrelierten (vgl.
BACKHAUS, 2008, S. 443). Hierzu z&hlte die Variable ,,Einwohner pro gkm®, da sie mit
-0,900 mit dem Merkmal M6 und die Variable , Agrarbetriebe je Einwohner ohne
Viehhaltung*, da sie mit 0,779 mit dem Merkmal M6 korrelierte®. Die finalen Cluster-
Variablen weisen keine starken Korrelationen untereinander auf, wie Anhang 9.8 zu
entnehmen ist.

Tabelle 9: Korrelationen der Cluster-Merkmale.

Eigene Berechnungen. Datenguelle: Statistisches Landesamt BW.
Korrelationsanalyse

Merkmale Spearman Korrelationskoeffizienten
mit der Variablen: PV-Anlagen/Einwohner
Bevolkerungsanteil bis 18 Jahre M1 0,387
Anteil Einfamilienhduser an Wohngebduden M2 0,450
Anteil Mehrfamilienhduser an Wohngebduden M3 -0,570

Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéftigter mit

M4 0,461
abgeschlossener Lehre
Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéaftigter mit M5 0391
Fachhochschul- oder Hochschulabschluss '
Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung M6 0,769

(Rinder, Schweine, Schafe) je Einwohner

Alle signifikant mit 0,01 (2-seitig)

4.2.2 Clusteranalyse fur Heilbronn-Franken

Den spéteren empirischen Untersuchungen vorgeschaltet war eine Clusteranalyse der
gesamten Region Heilbronn-Franken. Absicht dahinter war es, eine Entscheidungs-
grundlage fur die Auswahl der Befragungsgemeinden zu schaffen. Es sollten also
Gemeinden gefunden werden, die bzgl. der ausgewéhlte Merkmale &dhnlich sind, sich
jedoch stark in der Nutzung der PV-Technologie unterscheiden. Es wurde angenommen,
dass in einem solchen Kontrastpaar weitere Ursachen fiir die rdumlichen Unterschiede in
der PV-Nutzung verborgen waren. Die Variable ,,PV-Anlagen/Einwohner* wurde von der
Clusteranalyse ausgeschlossen. Die obige Korrelationsmatrix (siehe Tabelle 9) lieferte die

Variablen, die bei der Cluster-Analyse berlicksichtigt werden sollten.

%7 Es ist anzumerken, dass dieser Wert erst im Laufe der qualitativen Interviews Eingang in die Analysen fand, da viele
der befragten Experten die Rolle der Landwirte betonten. Dies spricht sehr fir diese Forschungsmethode.
% Beide Werte sind Spearman Korrelationskoeffizienten mit einem Signifikanzniveau von 0,01 (zweiseitig).
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Das Ergebnis der Clusteranalyse ist in Abbildung 14 dargestellt. Die Farbgebung und
Bezifferung der Karte hat rein nominalen Charakter. Es lieRen sich nun einige Gemeinden
identifizieren, die dem gleichen Cluster angehorten (bspw. Cluster 4), aber dennoch grof3e
Unterschiede in der PV-Nutzung aufwiesen. Solche Gemeinden waren nun in der engeren

Auswabhl fur weitere empirische Untersuchungen.

Klassifizierung von Gemeinden in Heilbronn-Franken als Ergebnis einer Clusteranalyse

" Merkmale der Clusteranalyse:

- Bevolkerungsanteil unter 18 Jahren

- Anteil Einfamilienh&user an Wohngeb&auden

- Anteil Mehrfamilienhduser an Wohngebauden

- Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéftigter
mit abgeschlossener Lehre

- Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéftigter
mit Fachhochschul- oder Hochschulabschluss

- Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung
je Einwohner

Methode.
Hierarchische Clusteranalyse, Ward-Methode,
quadrierte euklidische Distanz

Bearbeitung und Kartographie.
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Abbildung 14: Klassifizierung der Kommunen in Heilbronn-Franken — Ergebnis der Clusteranalyse.
Eigene Darstellung.

Die einzelnen Cluster lassen sich beztglich der Merkmalsauspragungen naher beschreiben.
Hierzu dienen Tabelle 10 und Tabelle 11 mit den t- und F-Werten der gebildeten Cluster®®.
Negative t-Werte bedeuten, dass ein Merkmal eines Clusters im Vergleich mit allen
Gemeinden unterdurchschnittlich ausgepréagt ist. Positive t-Werte zeigen (berdurch-
schnittliche Auspragung an (vgl. BACKHAUS, 2008, S.440).

Die F-Werte stellen ein Mal} fiir die Homogenitat eines Clusters dar. Bei Werten <1 sind
die Gemeinden innerhalb eines Clusters relativ homogen, dagegen bei Werten >1 bei den

einzelnen Merkmalen relativ heterogen (vgl. BACKHAUS, 2008, S.439).

% Die t-Werte ergeben sich bei den einzelnen Merkmalen aus der Differenz des Mittelwerts eines Merkmals fiir ein
Cluster und des Mittelwerts eines Merkmals aller Gemeinden, wobei diese Differenz noch durch die Standardabweichung
eines Merkmals aller Gemeinden geteilt wird.
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Tabelle 10: Clustermerkmale — t-Werte der Cluster.
Eigene Berechnungen. Datenquelle: Statistisches Landesamt BW.
Clustermerkmale

t-Werte der Cluster

Merkmale 1 2 3 4
M1 Bevolkerungsanteil unter 18 Jahren -0,51818 -0,80104 0,822986 0,148573
M2 Anteil Einfamilienhauser an Wohngebauden -1,28298 -0,61317 0,384574 0,399276
M3 Anteil Mehrfamilienhduser an Wohngebduden 2,343306 0,697171 -0,32144 -0,59522

Anteil sozialversicherungspflichtig
Beschéftigter mit abgeschlossener Lehre
Anteil sozialversicherungspflichtig

M5 Beschéftigter mit Fachhochschul- oder 0,514451 0,817066 -0,1934 -0,6158
Hochschulabschluss

Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung
(Rinder, Schweine, Schafe) je Einwohner

M4 -0,79415 -0,23369 -0,43828 0,578555

M6 -1,01255 -0,75048 -0,25642 0,91674

Tabelle 11: Clusterhomogenitat — F-Werte der Cluster.
Eigene Berechnungen. Datenquelle: Statistisches Landesamt BW.
Clusterhomogenitat

F-Werte der Cluster
Merkmale 1 2 3 4
M1 Bevdlkerungsanteil unter 18 Jahren 0,933469 0,445779118 0,535250258 0,8608918
M2 Anteil Einfamilienhduser an Wohngebauden 2,669442 0,608037516 0,757329365 0,7008845
M3 Anteil Mehrfamilienhduser an Wohngebduden 4,093248 0,619079122 0,282500071  0,2674481
Anteil sozialversicherungspflichtig

M4 Beschaftigter mit abgeschlossener Lehre 1,042444 0,861911257 0,558160752  0,9014543
Anteil sozialversicherungspflichtig

M5 Beschaftigter mit Fachhochschul- oder 0,149963 1,25350974 0,34768001  0,3375297
Hochschulabschluss

Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung
(Rinder, Schweine, Schafe) je Einwohner

M6 0,000594 0,059124934  0,236855808  0,9686601

Cluster 1 weist viele F-Werte >1 auf. Dies bedeutet, dass innerhalb dieses Clusters nur
Anhnlichkeiten bei den Merkmalen M1, M5 und M6 vorliegen (siehe Tabelle 11). Bei den
ubrigen Merkmalen unterscheiden sich die Gemeinden sehr stark. Die t-Werte fir M1, M2,
M4 und M6 lassen unterdurchschnittliche Werte erkennen, die t-Werte fir M3 und M5
dagegen Uberdurchschnittliche Werte (siehe Tabelle 10). Zusammengefasst leben in
diesem Cluster relativ zu den anderen Clustern wenige Familien mit Kindern, die
Siedlungsstruktur ist mit sehr vielen Mehrfamilienh&usern stadtisch gepréagt. Auflerdem hat
die dortige Bevolkerung einen relativ hohen Akademiker-Anteil. Der Anteil
landwirtschaftlicher Betriebe pro Einwohner ist erwartungsgemal gering. Ein Vergleich
mit den Korrelationen in Tabelle 9 zeigt, dass dieses Cluster Merkmalsauspragungen
aufweist, die einer hohen PV-Nutzung entgegenstehen. Es handelt sich also um ein Cluster,
das zum Einen bei den Merkmalen recht heterogen (also unahnlich) ist und zum Anderen
durch die Merkmalsauspragungen nicht forderlich fir die PV-Nutzung ist. Fur eine weitere
empirische Untersuchung kommt dieses Cluster also nicht in Betracht.

Cluster 2 ist bei allen Merkmalen bis auf M5 homogen. Die t-Werte haben die gleichen

Vorzeichen wie die von Cluster 1, allerdings sind die meisten Auspragungen schwacher
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und damit weniger hinderlich fur die PV-Nutzung. Wie Cluster 1 ist auch dieses Cluster

mit der gleichen Argumentation fur den empirischen Teil weniger geeignet.

Cluster 3 ist bei allen Merkmalen homogen. Die t-Werte der meisten Merkmale sind
schwécher ausgepragt als in Cluster 4. V.a. die unterdurchschnittliche Auspragung des
Merkmals M6 macht dieses Cluster nicht zu einem theoretisch pradestinierten Cluster fur

weitere empirische Untersuchungen.

Cluster 4 weist bei allen Merkmalen Homogenitat auf. Die t-Werte weisen alle in die
Richtung, die fur die PV-Nutzung theoretisch begiinstigend ist. Die Merkmale M1, M2,
M4 und M6 sind positiv und die Merkmale M3 und M5 sind negativ ausgepragt.
Zusammengefasst ist die Siedlungsstruktur mit Gberdurchschnittlich vielen Einfamilien-
hausern landlich gepragt. Der Anteil landwirtschaftlicher Betriebe pro Einwohner ist hier
sehr hoch. Kurzum bietet dieses Cluster im Vergleich zu den anderen Clustern die
statistisch gunstigsten Rahmenbedingungen fiir die Nutzung von PV, weshalb hier weitere

empirische Untersuchungen durchgefuhrt werden sollen.

Ziel der Clusteranalyse war es, die Auswahl von geeigneten Gemeinden fir anschlieRende
empirische Untersuchungen zu begriinden. Durch die Clusteranalyse wurde die Zahl der in
Frage kommenden Gemeinden erheblich verringert. Abbildung 15 zeigt als Resultat der
vorgeschalteten Clusteranalysen eine Auswahl von Gemeinden, die sich an der Hohe der
PV-Nutzung orientiert. Es wurden aus dem Cluster 4 jeweils die fiinf Gemeinden mit der
hochsten, sowie der geringsten Anzahl an PV-Anlagen je Einwohner zur Darstellung
ausgewahlt. Die Auswahl fiel auf einen Vergleich von Creglingen und Dorzbach. Fir
Creglingen sprachen v.a. gute Kontakte zu einigen Personen, die in den Experteninterviews
befragt wurden und das Wissen Uber die rege Aktivitat der dortigen Akteure im PV-
Bereich. Dorzbach &hnelte Creglingen in der landwirtschaftlichen Struktur stérker als die
anderen potentiellen Gemeinden mit wenig PV-Nutzung.

Kritisch ist noch anzumerken, dass die Clusteranalyse alle Cluster-Merkmale
gleichgewichtet (vgl. BACKHAUS, 2008, S.443). Da jedoch der Einfluss der landwirtschaft-
lichen Betriebe sowohl qualitativ (siehe Abschnitt 4.1) als auch quantitativ (siehe Tabelle
9) als relativ wichtig einzustufen ist, wurde dies bei der Auswahl der Gemeinden
beriicksichtigt. Die Gemeinde Dorzbach befindet sich zum Einen im gleichen Cluster wie
Creglingen und zum Anderen weist sie auch den hdchsten Anteil landwirtschaftlicher

Betriebe unter den fiinf Gemeinden mit niedriger PV-Nutzung auf (siehe Abbildung 15).
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Nun stellt sich die Frage, warum sich die beiden, strukturell d&hnlichen Gemeinden in der

PV-Nutzung unterscheiden.

Gemeindeauswahl fir empirische Untersuchungen
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Abbildung 15: Gemeindeauswabhl fiir empirische Untersuchungen.
Eigene Darstellung

4.3 Ergebnisse der Haushaltsbefragungen

Um die Funktion ,,Betrieb/Anwendung® (siehe Abbildung 6 & Abbildung 7) genauer zu
untersuchen, wurde eine schriftliche Haushaltsbefragung durchgefihrt. Zundchst folgen
Informationen zur praktischen Durchfiihrung der Befragung. Danach werden methodische
Anmerkungen zur Auswertung gemacht. Im Anschluss wird die Befragung nach
thematischen Gesichtspunkten ausgewertet, die entsprechenden Fragen des Fragebogens
(siehe Anhang 9.3) werden jeweils zu Beginn eines thematischen Abschnitts genannt. Die
thematische Auswertung der Befragung umfasst sozio-6konomische Merkmale,
Energieverhalten, Einstellung zu PV, Daten zu PV-Anlagen, Informationskanéle,
Gesprachspartner und wichtige lokale Akteure fur PV. Hierbei wird bewusst der
Unterschied zwischen den Gemeinden und zwischen PV-Eigentumern und Nicht-
Eigentumern untersucht. Die ldentifizierung von Unterschieden im Antwortverhalten der

Befragten der beiden Gemeinden dient der Untersuchung der Ursachen réumlicher
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Unterschiede in der PV-Nutzungsintensitat. Es folgen drei Zusammenfassungen jeweils
hinsichtlich der Unterschiede zwischen PV-Eigentimern und Nicht-Eigentiimern,
hinsichtlich der Unterschiede zwischen den beiden Gemeinden und schlief3lich hinsichtlich
der erkannten und vermeintlichen (aber zuruckgewiesenen) Ursachen der rdumlichen
Unterschiede. Sdmtliche Tabellen dieses Kapitels ohne Quellenangaben sind, sofern nicht

anders angegeben, Berechnungen selbst erhobener Daten.

4.3.1 Praktische Durchfihrung der Haushaltsbefragungen

Die Haushaltsbefragung fand in der Gemeinde Creglingen im Landkreis Main-Tauber und
in der Gemeinde Ddérzbach im Landkreis Hohenlohe statt. Die Auswahl dieser Gemeinden
stlitzt sich auf eine statistische Clusteranalyse (siehe Abschnitt 4.2.2). Der Fragebogen
wurde parallel zu den qualitativen Interviews erstellt und Erkenntnisse aus diesen flossen
in dessen inhaltliche Gestaltung ein. Insgesamt wurden mit einer Totalerhebung 2529
Fragebogen in Papierform in allen Teilorten der Gemeinden verteilt, was der Anzahl aller
Haushalte entspricht (1700 in Creglingen und 869 in Dorzbach). Der Fragebogen war so
aufgebaut, dass er von allen Haushalten beantwortet werden konnte. Somit konnten PV-
Adoptoren und Nicht-Adoptoren befragt werden. Auferdem konnten nur so
Eigentumsverhaltnisse von PV-Anlagen aulRerhalb der Wohngebdude (bspw. auf Scheunen
aullerhalb der Siedlungen) belichtet werden. Ungefahr eine Woche vor der Verteilung der
Fragebdgen wurde in den jeweiligen Mitteilungsblattern der Gemeinden eine Anzeige mit
Hinweis auf die bevorstehende Umfrage geschaltet. Allerdings wurden hiermit in
Creglingen nur 76% und in Dérzbach nur 66% der Haushalte, die das Mitteilungsblatt zum
Erhebungszeitpunkt abonnierten, erreicht. Die Ricklauffrist betrug insgesamt zwei
Wochen. Durch eine weitere Anzeige in beiden Mitteilungsblattern wurde die Umfrage
nochmals um eine Woche verlangert. Als Anreiz an der Umfrage teilzunehmen, fand eine
Verlosung von dreimal 50€ statt. Aul3erdem wurde angeboten, eine Zusammenfassung der
Studie zu erhalten. Jedem Fragebogen war ein kurzes Anschreiben beigefiigt (siehe
Anhang 9.5). Auf diesem wurden Thema und Anlass der Umfrage erlautert, sowie auf die
Online-Version des Fragebogens hingewiesen. Die Online-Version war der Papier-Version
inhaltlich identisch, allerdings musste das Layout stellenweise an die Mdoglichkeiten der
Fragebogen-Software angepasst werden. Beide Fragebogen-Versionen sind im Anhang zu
finden (siehe Anhang 9.3 & 9.4). Die Kombination beider Erhebungsarten hatte die
Vorteile, dass erstens alle Eingaben der Befragten in den Online-Fragebogen automatisch

aggregiert wurden und die manuelle Kodierung der Fragebdgen entfiel, wie dies bei der
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Papier-Version notig ist. Zweitens war die Online-Version kostenglnstiger, da die Papier-
Version per Riickumschlag versendet wurde und somit weitere Kosten entstanden. Drittens
konnte man durch die Kombination den Praferenzen der Befragten entgegenkommen, die

moglicherweise eine der beiden Varianten bevorzugten.

Tabelle 12: Ricklaufquoten der Haushaltshefragungen.

Verteilte Bogen RUCk.Ian Ricklauf Internet Ru_cklaufquote
Papier insgesamt
Insgesamt 2569 175 71 9,58%
Creglingen 1700 113 48 9,47%
Dorzbach 869 62 23 9,78%
Installlertefv Ruck_lauf Riicklauf Internet Ru_cklaufquote
Anlagen Papier insgesamt
Insgesamt 361 102 26 35,46%
Creglingen 315 78 21 31,42%
Dérzbach 46 24 5 63,0%

* Quelle: EnBW und Bundesnetzagentur; Stand Marz 2010

Die gesamte Ricklaufquote von 9,58% (siehe Tabelle 12) erscheint gering, ist jedoch der
Art der Datenerhebung zuzuschreiben, denn die Fragebdgen wurden an die gesamte
Bevolkerung der Gemeinden verteilt. Der Anteil der fur PV-Anlagen geeignete Gebaude in
der Region liegt nach Schatzung eines PV-Unternehmers aus der Region bei einem Viertel
(siehe Anhang 9.2 A17). Dies relativiert die gesamte Riicklaufquote, denn fiir drei Viertel
der Gebdude und somit deren Eigentumer mochte folglich PV kein direkt relevantes
Thema sein und somit erschien eine Teilnahme an der Befragung diesen Personen
womdoglich irrelevant. Die eigentlich relevante Riicklaufquote derjenigen, deren Geb&ude
fur PV geeignet ist/sind misste also zwischen den 9,58% und den bestmdglichen 38%
liegen®. Die Riicklaufquote der PV-Eigentiimer (35,46%) ist deutlich hoher als die
Gesamtriicklaufquote (9,58%), womit sie indirekt hoher sein muss, als die unbekannte
Ricklaufquote der Nichteigentiimer. Ahnliches registrierte auch JAGER (2006, S.1938), der
ebenfalls die Diffusion von PV untersuchte. Die Ricklaufquote der erfassten PV-Anlagen
mit insgesamt 35,46% zeugt von groRem Interesse seitens der befragten PV-Eigentimer.
Trotz dieser relativ hohen Ricklaufquoten, sollte bei den folgenden Auswertungen immer

bedacht werden, dass nicht alle Haushalte an der Befragung teilgenommen haben.

4.3.2 Verteilung, Skalenniveau und Auswertungsmethodik
Um uber eine rein beschreibende Wiedergabe der durch die Haushaltsbefragung erhobenen

Daten hinauszugehen und Zusammenhénge zu untersuchen, missen zunéchst Verteilung

“0 Bej der Annahme, dass nur ca. 25% aller Gebaude fiir PV geeignet sind und dies ca. 25% aller Haushalte entspricht —
also ca. 642 Haushalten — und groBtenteils auch nur diese Haushalte an der Befragung teilgenommen haben, dirfte die
relevante Riicklaufquote bestenfalls bei ca. 38% liegen (246/642).
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und Skalenniveau der erhobenen Variablen betrachtet werden. Dadurch wird sichergestellt,
dass die Auswertung mit den richtigen statistischen Werkzeugen durchgefiihrt wird. Keine
der erhobenen Variablen ist normalverteilt, wie aus Tabelle 13 abzulesen ist. Die Nummer
der Fragen entspricht der Nummerierung im Fragebogen (siehe Anhang 9.3). Die
Skalenniveaus der Variablen, welche durch den Fragebogen erhoben wurden, sind in
Tabelle 14) zusammengestellt. Die abhé&ngigen Gruppierungsvariablen (PV-Eigentum,
Gemeindezugehorigkeit) der weiteren Auswertung sind nominal skaliert. Sofern die
unabhéngigen Variablen ebenfalls nominal skaliert sind (bspw. Art des Wohngebaudes),
wird der Korrigierte Kontingenzkoeffizient nach Pearson zur Zusammenhangsanalyse
angewandt. Sofern die unabhéngigen Variablen mindestens ordinal skaliert sind (bspw.
Altersklassen), wird der Mann-Whitney-U-Test zur Unterschiedsanalyse angewandt*. Die
wenigen metrisch skalierten Variablen werden als unabhangige Variablen benutzt und
konnen somit wie ordinal skalierte Variablen behandelt werden.

Einen Uberblick tiber mdgliche Gruppenunterschiede, die untersucht wurden, liefern
Tabelle 15 und Tabelle 16, in welchen nach PV-Eigentum, Gemeindezugehdrigkeit,
Adoptorenkategorien, PV-Mehrfacheigentum und Nicht-Adoptorenkategorien differenziert
wird. Die Gruppenunterscheidung nach PV-Eigentum stellt PV-Eigentumer und Nicht-
Eigentumer gegentber. Bei der Gemeindezugehorigkeit wird nach Wohnsitz (Creglingen
oder Ddrzbach) unterschieden.

Bei den Adoptorenkategorien wird zwischen friihen und spaten Adoptoren unterschieden®.
Die Gruppeneinteilung in frihe und spate Adoptoren lehnt sich an die Adoptoren-
kategorisierung der Diffusionstheorie an (siehe Abbildung 4), welche die zeitlich ersten
und letzten 16% aller Adoptoren als Innovatoren und friihe Adoptoren sowie Nachzugler
deklariert. Da dies eine zu geringe Fallzahl bei den hier befragten Adoptoren bedeutet
hétte, wurden jeweils die zeitlich ersten und letzten ca. 20 Personen den beiden Gruppen,
also den friihen und spaten Adoptoren zugeteilt®,

Die Gruppenunterscheidung nach PV-Mehrfacheigentum stellt Eigentlimer einer einzigen

PV-Anlage Eigentiimern von mehreren PV-Anlagen gegeniber.

! Die statistische Widerlegung eines Zusammenhangs zwischen Merkmalsauspragungen und Gruppenzugehdrigkeit ist
gleichzeitig die Widerlegung eines statistischen Unterschieds der Merkmalsauspragungen in diesen Gruppen. Deshalb
kann zur Aufdeckung von Gruppenunterschieden auch der Kontingenzkoeffizient nach Pearson angewandt werden.

“2 Hierbei wurden alle 84 Personen beriicksichtigt, die angaben, eine oder mehrere PV-Anlagen zu besitzen.

3 AuRerdem wurde jeweils nur das Jahr (nicht die Monate) der Inbetriebnahme erfasst, weshalb eine exakte zeitliche
Einteilung nicht moglich war. Praktisch gehdren alle Personen der Befragung, die bis einschl. 2004 ihre erste PV-Anlage
kauften, zu den frilhen Adoptoren und alle Personen, die in 2009 und 2010 ihre erste PV-Anlage kauften, zu den spéaten
Adoptoren.
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Die Unterscheidung der Nicht-Adoptorenkategorien erfolgte anhand der Aussagen ,,Ich

wirde/werde mir eine PV-Anlage anschaffen” und ,,Ich mdchte keine PV-Anlage*.

Nur bei den ersten beiden Gruppen sind zahlreiche, signifikante Unterschiede zu erkennen,

weshalb diese beiden Gruppen - PV-Eigentlimer vs. Nichteigentimer und Befragte aus

Creglingen vs. Dorzbach - in den folgenden Abschnitten ausfiihrlicher betrachtet werden.

Dort wird auch auf die einzelnen Unterschiede néher eingegangen. Die brigen Gruppen

lassen sich durch die erhobenen Daten nur selten unterscheiden und werden deshalb keiner

detaillierten Analyse unterzogen.

Tabelle 13: Tests auf Normalverteilung — Daten der Haushaltsbefragung.

Kolmogorov-Smirnov*

Kolmogorov-Smirnov*

Frage Nr.
1
5
6

9.1
9.2
9.3
9.4
9.5
9.6
9.7
9.8
9.9
10.1
10.2
10.3
10.4
10.5
11.1

Statistik

0,466
0,225
0,228
0,198
0,172
0,146
0,175
0,258
0,157
0,229
0,173
0,201
0,259
0,271
0,225
0,267
0,298
0,275

df Signifikanz
239 0,000
233 0,000
240 0,000
198 0,000
221 0,000
236 0,000
172 0,000
202 0,000
194 0,000
175 0,000
203 0,000
224 0,000
201 0,000
214 0,000
222 0,000
213 0,000
229 0,000
222 0,000

Frage Nr.

11.2
11.3
114
17.1
17.2
17.3
17.4
17.5
17.6
17.7
17.8
17.9
17.10
17.11
18
19**
21

Statistik

0,278
0,260
0,266
0,537
0,372
0,391
0,270
0,268
0,392
0,335
0,294
0,261
0,337
0,288
0,274
0,067
0,207

Df
217
221
191
233
236
232
229
222
232
212
207
222
227
212
228
229
168

Signifikanz
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,014
0,000

* Signifikanzkorrektur nach Lilliefors
**Altersangaben wurden bei den PV-Eigentiimern auf das Jahr der Inbetriebnahme der ersten PV-Anlage zuriick

gerechnet

Tabelle 14: Skalenniveaus der erhobenen Variablen

Skalenniveau

Frage Nr. (siehe Fragebogen Abschnitt 9.3)

Nominal
Ordinal
Metrisch

2
1
B

3
9
6

7 12 13 14 15 16 17 20

4
10 11 18 21
8 19

22
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Tabelle 15: Signifikanzwerte des Mann-Whitney-U-Tests — differenziert nach PV-Eigentum (PV),
Befragungsgemeinde (GEM), Adoptorenkategorien (frih/spat), PV-Einfach-/Mehrfachbesitz (X-PV) und
Nicht-Adoptorenkategorien (kein PV)

Frage frih/ kein Frage frih kein Frage frih/ Kein
NI PV GEM spét X-PV PV N PV GEM Jspit X-PV PV N PV GEM spét X-PV PV
1 0,000 0,356 0,704 0967 0,000 10.2 0,261 0,794 0492 0,709 0,202 17.5 0,267 0,007 0348 0436 0,586
5 0,000 0,000 0,858 0,946 0,347 10.3 0010 0944 0,002 0069 0,210 17.6 0,000 0770 0664 0500 0,710
6 0,000 0,000 0,981 0,452 0,529 10.4 0,000 0,287 0,121 0,554 0,170 17.7 0,571 0,110 0,360 0,378 0,130
9.1 0,000 0218 0610 0,223 1,000 10.5 0,000 0447 0511 0666 0,759 17.8 0462 0003 0337 0742 0977
9.2 0,000 0,043 0,517 0,154 Cuieied 1.1 0,000 0,068 0,520 0,653 0,229 17.9 0,000 0,091 0,234 0,639 0,561
9.3 0635 0212 0532 0,525 - 11.2 0,001 0260 0541 0564 0177 | 1710 0,350 0,069 0,182 0,772 0,042
9.4 0001 0252 0428 0,694 1,000 11.3 0001 0688 0033 0248 0651 | 17.11 0,000 0470 0,016 0,018 0,869
9.5 0,007 0348 0723 0411 1,000 11.4 0,010 0,156 0686 0980 0,533 18 0641 0025 0859 0,08 0,128
9.6 0001 0350 0110 0476 1,000 12 0015 0294 0470 0812 0194 | 19** 0003 0483 0815 0486 0,294
9.7* 0,471 0,795 0,424 0,838 1,000 17.1 0,891 0,145 1,000 0,846 0,503 21 0,495 0,158 0,653 0,262 0,549
9.8 0,000 0297 0555 0,334 1,000 17.2 0067 0016 0840 0540 0,825 22 0,018 0683 0872 0735 0526
9.9% 0,000 0,241 0,354 0,882 - 17.3 0,152 0,180 0,294 0,344 0,472
10.1 0,000 0615 0569 0143 0,272 17.4 0400 0338 0514 0698 0,855

* Skalenwerte umgepolt; ** Bei PV-Eigentimern wurde das Alter auf das Jahr der Anschaffung der ersten PV-Anlage umgerechnet.
***Zu geringe Fallzahl; Fette Ziffern zeugen von mindestens 0,05 Signifikanz;

Gruppeneinteilung: PV = PV-Eigentimer vs. Nicht-Eigentimer; GEM = Befragte aus Creglingen vs. Dérzbach; frith/spat = friihe
Adoptoren vs. spate Adoptoren (Auswahl der Gruppengrenzen siehe Abschnitt 4.3.6); Mehrfach-PV = Eigentumer von einer PV-
Anlage vs. Eigentimer mehrerer PV-Anlagen; Kategorisierung der Nichtbesitzer = Antworten ,,Ich wirde/werde mir eine PV-
Anlage anschaffen* vs. ,,Ich mochte keine PV-Anlage*“.

Tabelle 16: Pearson Kontingenzkoeffizienten (korrigiert) - differenziert nach PV-Eigentum (PV),
Befragungsgemeinde (GEM), Adoptorenkategorie (friih/spéat) und PV-Einfach-/Mehrfachbesitz (X-PV) und
Nicht-Adoptorenkategorien (kein PV)

PV GEM fruh/spat X-PV kein PV
e g, Sig.* Cror Sig. Cron Sig. Cror Sig. Cror Sig.
31 -*= - 0,630 0,003 0,836 0,019 0,364 0,158 - -
32 - - 0,590 0,006 0,708 0,054 0,466 0,069 - -
33 - - 0,328 0,134 - - - - - -
34 - - 0,200 0,366 0,356 0,356 0,626 0,012 - -
12 0,318 0,044 0,136 0,574 0,216 0,465 0,206 0,643 0,318 0,298
13 0,536 0,000 0,426 0,010 0,454 0,497 0,380 0,386 0,324 0,373
20 0,250 0,627 0,182 0,876 0,758 0,205 0,306 0,875 0,386 0,738
*Signifikanz (2-seitig); **Entweder nicht sinnvoll, oder keine beobachteten Félle; Fette Ziffern zeugen von mindestens 0,05
Signifikanz;

Gruppeneinteilung: PV = PV-Eigentlimer vs. Nicht-Eigentumer; GEM = Befragte aus Creglingen vs. Dérzbach; frih/spét = friihe
Adoptoren vs. spate Adoptoren (Auswahl der Gruppengrenzen siehe Abschnitt 4.3.6); Mehrfach-PV = Eigenttiimer von einer PV-
Anlage vs. Eigentimer mehrerer PV-Anlagen; Kategorisierung der Nichtbesitzer = Antworten ,,Ich wiirde/werde mir eine PV-Anlage
anschaffen vs. ,,Ich méchte keine PV-Anlage*.

4.3.3 Sozio-6konomische Merkmale der Befragten

Die fur diesen Abschnitt relevanten Fragen des Fragebogens lauten:

e  Wie sind lhre Wohnverhéltnisse? (Frage 12)

Welcher Art ist das Gebaude, in dem Sie leben? (Frage 13)

Wie alt ist der Haushaltsvorstand? (Frage 19)

Welcher ist der hichste Bildungsabschluss in Ihrem Haushalt? (Frage20)

Wie hoch ist Ihr monatliches Haushalts-Nettoeinkommen? (PV-Eigentlimer bitte das Einkommen zum
Zeitpunkt der Anschaffung der Anlage angeben) (Frage 21)

e Wie sind die Familienverhdltnisse in Ihrem Haushalt? (Frage 22)

Wie dies die Diffusionstheorie proklamiert, lassen sich Adoptoren und Nicht-Adoptoren
anhand sozio-6konomischer Merkmale unterscheiden (siehe Abschnitt 1.2 & 1.3). Diese
Annahme soll nach einigen zundchst nur beschreibenden Absétzen in diesem Abschnitt
uberprift werden.

Die Wohnverhéltnisse aller Befragten (siehe Tabelle 17) zeigen eine Dominanz des

Wohneigentums: 85,4% der Befragten sind Hauseigentimer, 2,9% sind Wohnungs-
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eigentimer und 11,7% wohnen zur Miete. Betrachtet man nur die PV-Eigentimer, so
tendieren die Werte starker zum Wohneigentum: 92,9%, 2,4% und 4,8% (gleiche
Reihenfolge). Betrachtet man nur die Nicht-Eigentlimer, so zeigt sich, dass hier mehr
Mieterverhaltnisse bestehen: 81,4%, 3,2% und 15,4%. Es besteht ein positiver Zusam-
menhang zwischen Wohnverhaltnissen und PV-Eigentum, wie der korrigierte Kontingenz-
koeffizient* von 0,318 belegt. Dies bedeutet, dass Personen, die im Eigentum wohnen,

tendenziell eher eine PV-Anlage besitzen.

Tabelle 17: Wohnverhaltnisse der Befragten —differenziert nach PV-Eigentum.

Alle Befragten PV-Eigentiimer PV-Nicht-Eigentiimer
Anzahl (n) Anteil (%) Anzahl (n) Anteil (%) Anzahl (n) Anteil (%)
Hauseigenttimer 205 85,4% 78 92,9% 127 81,4%
Wohnungseigentiimer 7 2,9% 2 2,4% 5 3,2%
Mieter 28 11,7% 4 4,8% 24 15,4%

Neben den Wohnverhéltnissen wurde auch nach der Art der bewohnten Geb&ude gefragt
(siehe Tabelle 18). Insgesamt zeigt sich, dass die Befragten hauptsdachlich in Ein-
/Zweifamilienhdusern und Bauernh&usern und nur wenige der Befragten in Mehrfamilien-
hausern wohnen. Bei den PV-Eigentimern ist der Anteil der Bauernhduser fast dreimal so
hoch wie bei den Nicht-Eigentimern. Dies weist auf die Bedeutung der Landwirte hin, die
schon in den Experteninterviews zum Vorschein kam (siehe Abschnitt 4.1.3). Es finden
sich auch Bewohner von Mehrfamilienhdusern unter den befragten PV-Eigentimern, was
darauf hinweist, dass tatsachlich Beteiligungen an Gemeinschaftsanlagen existieren, wenn

deren Umfang (hier 7,1%) auch relativ gering ist.

Tabelle 18: Gebaudearten der Wohngebaude der Befragten.

Alle Befragten PV-Eigentimer PV-Nicht-Eigentumer
n % n % n %
Einfamilienhaus 109 45,4% 31 36,9% 78 50,0%
Zweifamilienhaus 61 25,4% 17 20,2% 44 28,2%
Mehrfamilienhaus 21 8,8% 6 7,1% 15 9,6%
Bauernhaus 49 20,4% 30 35,7% 19 12,2%

Weiterhin wurde nach dem Alter des Haushaltsvorstands gefragt (siehe Tabelle 19), also
der Person, die den Grofteil des Haushaltseinkommens erwirtschaftet®®. Das angegebene
Alter wurde auf das Jahr der Installation der ersten PV-Anlage zuriick gerechnet, um
Vergleichbarkeit zu gewdhrleisten mit den Personen, die zum Zeitpunkt der Befragung
keine PV-Anlage besaRen. Die Altersunterschiede zwischen den Gruppen sind auf dem
Niveau 0,003 hoch signifikant (siehe Tabelle 15). Die befragten PV-Eigentimer sind also

# Siehe Abschnitt 2.4.3.3
“5 Es wurde hier unterstellt, dass diese Person auch der wichtigste Entscheidungstrager beim Kauf einer PV-Anlage ist.
“6 Diese Angaben wurden separat in Frage 8 erfasst.
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im Durchschnitt jinger als die befragten Nicht-Eigentimer. Somit ist das Alter ein
geeignetes Merkmal zur Unterscheidung von PV-Adoptoren und Nicht-Adoptoren. Das
Durchschnittsalter der Befragten aus Creglingen und Dérzbach ist ahnlich*” und kann die
Unterschiede der beiden Gemeinden in der PV-Nutzung deshalb nicht erklaren®,

Tabelle 19: Durchschnittsalter der Befragten — differenziert nach PV-Eigentum und Gemeindezugehdrigkeit.

PV-Eigentimer PV-Nichteigentiimer Creglingen Ddrzbach
Mittelwert 45,51 50,83 48,55 49,64

Ein weiterer sozialer Aspekt, der abgefragt wurde, waren die Bildungsabschlisse der
Befragten (siehe Tabelle 20). Um einen moglichen Zusammenhang zwischen formaler
Bildung und PV-Eigentum aufzudecken, wurde der korrigierte Kontingenzkoeffizient
verwendet (siehe Abschnitt 2.4.3.3). Es existiert kein signifikanter Zusammenhang
zwischen Bildung und PV-Eigentum und somit auch kein Unterschied zwischen den
beiden Gruppen ,,PV-Eigentimer* und ,,PVV-Nichteigentimer* bzgl. der formalen Bildung
(siehe Tabelle 16). Zwischen den Befragten aus Creglingen und Dérzbach besteht ebenfalls
kein Unterschied bzgl. formaler Bildung (siehe Tabelle 16).

Tabelle 20: Bildungsabschliisse der Befragten — differenziert nach PV-Eigentum.

Alle PV- PV-Nicht- Creglingen Dérzbach
Befragten Eigentimer eigentiimer giing
n % n % n % n % n %

Kein Schulabschluss 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 0 0.0% 0 0,0%
Hauptschul-abschluss 3 1,4% 2 2,6% 1 0,7% 3 2,1% 0 0,0%
Mittlere Reife 32 14,7% 12 15,6% 20 14,2% 22 15,1% 10 13,9%
Abgeschlossene Lehre 61 28,0% 24 31,2% 37 26,2% 40 27,4% 21 29,2%
Fachabitur 22 10,1% 9 11,7% 13 9,2% 15 10,3% 7 9,7%
Abitur, Hochschulreife 26 11,9% 7 9,1% 19 13,5% 18 12,3% 8 11,1%
Fach-/ 74 339% 23 299% 51 36,2% 48 329% 26 361%

Hochschulabschluss
Gesamt 218 100,0% 77 100,0% 141 100,0% 146 100,0% 72 100,0%

Weiterhin wurde nach dem Haushaltsnettoeinkommen gefragt (siehe Tabelle 21), also dem
Betrag, der sich aus allen Einkunften eines Haushalts zusammensetzt und nach Abzug von
Steuern und Sozialabgaben tibrig bleibt. Es bestehen hier keine signifikanten Unterschiede
zwischen den beiden Gruppen in Tabelle 21, wie die relativ hohen Werte in Tabelle 15
belegen. Das Einkommen ist also kein geeignetes Merkmal, um PV-Eigentiimer von Nicht-

Eigentiimern zu unterscheiden®.

“7 Signifikanzwert von 0,483 (siehe Tabelle 15)

“8 Dies bezieht sich nur auf die beiden Befragungsgemeinden, denn fiir die ganze Region Heilbronn-Franken hatte sich
gezeigt, dass der Bevdlkerungsanteil der unter 18 j&hrigen positiv mit der PV-Nutzung korreliert (siehe Tabelle 9).
 Bereits fiir die gesamte Region Heilbronn-Franken hatte sich gezeigt, dass zwischen Einkommen und PV-Nutzung kein
statistischer Zusammenhang besteht (sieche Abschnitt 4.2.1). Deshalb wird darauf verzichtet, das Einkommen nach
Gemeinden differenziert anzugeben.
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Tabelle 21: Haushaltsnettoeinkommen der Befragten — differenziert nach PV-Eigentum.

Alle Befragte PV-Eigentimer PV-Nicht-Eigentumer
n % n % n %

Keine Angabe 65 27,9% 25 30,9% 40 26,3%
Unter 1000€ 10 4,3% 2 2,5% 8 5,3%
1000-1500€ 19 8,2% 8 9,9% 11 7,2%
1500-2000€ 26 11,2% 10 12,3% 16 10,5%
2000-3000€ 69 29,6% 23 28,4% 46 30,3%
3000-4000€ 26 11,2% 9 11,1% 17 11,2%
4000-5000€ 7 3,0% 2 2,5% 5 3,3%
5000€ und mehr 11 4,7% 2 2,5% 9 5,9%

Als letztes soziales Merkmal wurde nach den Familienverhéltnissen gefragt (siehe Tabelle
22). Es zeigt sich, dass sich tber 82% der Befragten in einer Partnerschaft (mit und ohne
Kinder) befinden und dieser Anteil bei den PV-Eigentiimern mit Gber 86% noch groRer ist.
Diese Unterschiede sind auf dem Niveau 0,018 signifikant (siehe Tabelle 15). Single-
Haushalte sind demnach eher selten PV-Eigentimer. In Partnerschaften (mit oder ohne
Kinder) hingegen finden sich haufiger PV-Eigentiimer. Die Familienverhaltnisse sind also
geeignet, die befragten PV-Eigentlimer von den Nicht-Eigentiimern zu trennen. Es besteht
jedoch kein signifikanter Unterschied im Gemeindevergleich®® zwischen Creglingen und
Dorzbach. Eventuell unterschiedliche Familienverhéltnisse zwischen den Gemeinden

kdénnen demnach die Unterschiede in der PV-Nutzung nicht erkléren.

Tabelle 22: Familienverhaltnisse der Befragten - differenziert nach PV-Eigentum.

Alle P PV-Nicht- Creglingen Dorzbach

Befragten Eigentiimer eigentiimer gliing

n % n % n % n % n %
Partnerschaft mit 145  662% 62  765% 83  60,1% 94  657% 51  671%
Kind(ern)
Partnerschaft ohne Kind 35 16,0% 8 9,9% 27 19,6% 21 14,7% 14 18,4%
Alleinstehend mit 4 18% 2 25% 2 1,4% 3 21% 1 13%
Kind(ern)

Alleinstehend ohne Kind 35 16,0% 9 11,1% 26 18,8% 25 17,5% 10 13,2%

4.3.4 Energieverhalten

Die fur diesen Abschnitt relevanten Fragen des Fragebogens lauten:

e Welche MaRnahmen im Bereich Energiesparen bzw. erneuerbare Energien kommen fiir Sie in Frage?
(Frage 17)

e Vergleichen Sie bitte lhre Bemihungen im Bereich Umweltschutz und Energie mit denen anderer
Personen in IThrem Umfeld. Wie sehr stimmen Sie folgender Aussage zu? (Frage 18)

Die Teilnehmer der Befragung wurden gebeten anzugeben, wie sie zu verschiedenen
MaRnahmen im Bereich Energiesparen bzw. erneuerbare Energien stehen. Hierzu wurde
ein bereits in der Studie Umweltbewusstsein in Deutschland (vgl. BMU, 2008, S.34)
bewdhrtes Messinstrument in leicht veranderter Form verwendet. Die Antworten werden in

Tabelle 23 differenziert nach PV-Eigentum und Gemeinde wiedergegeben. Zweck dieser

%0 signifikanzwert von 0,683.
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Frage war die Untersuchung des 6kologischen Handelns in Verbindung mit PV. Unter den
zahlreichen Méglichkeiten®! 8kologisch zu handeln, stellt PV nur eine Option unter vielen
dar und es stellt sich die Frage, inwieweit hier Unterschiede zwischen den untersuchten

Gruppen bestehen.

Tabelle 23: Energieverhalten der Befragten — differenziert nach PV-Eigentum und Gemeindezugehdrigkeit.

Werde ich Kénnte  Kommt . Werde ich Kénnte Kommt .

Mache / P - - L Kann ich Mache / e . . P Kann ich

. kinftig  ich mir  fur mich . . kiinftig  ich mir  flr mich .
habe ich Lo nicht habe ich A nicht
h machen/  evtl. nichtin - . machen/  evtl. nichtin .
bereits beurteilen bereits beurteilen
anschaffen vorstellen  Frage anschaffen vorstellen  Frage

171 PV 96,4% 0,0% 3,6% 0,0% 0,0% CR 94,8% 2,6% 2,6% 0,0% 0,0%
"~ KeinPV  96,0% 2,7% 1,3% 0,0% 0,0% DOE 98,7% 0,0% 1,3% 0,0% 0,0%
17.2 PV 548%  26,2% 9,5% 9,5% 0,0% CR 56,7%  26,8% 7,6% 8,9% 0,0%
= KeinPV  67,1% 18,4% 9,2% 5,3% 0,0% DOE 74,7%  10,1% 12,7% 2,5% 0,0%
173 PV 57,8%  31,3% 9,6% 0,0% 1,2% CR 59,7%  34,4% 4,5% 0,6% 0,6%
~ KeinPV 66,0  31,3% 2,0% 0,7% 0,0% DOE 69,6%  25,3% 5,1% 0,0% 0,0%
174 PV 35,4% 122%  37,8% 14,6% 0,0% CR 38,8% 105%  32,9% 17,1% 0,7%
7 KeinPV  44,3% 10,1%  26,2% 18,1% 1,3% DOE 45,6% 11,4%  25,3% 16,5% 1,3%
175 PV 12,5% 8,8% 30,0%  48,8% 0,0% CR 14,2% 5,4% 27,7%  50,0% 2,7%
~ KeinPV  212% 6,8% 26,0%  43,2% 2,7% DOE 256% 115%  26,9%  359% 0,0%
176 PV 80,7% 7,2% 4,8% 7,2% 0,0% CR 63,0% 6,5% 9,7% 20,8% 0,0%
"~ KeinPV | 53,0% 6,6% 12,6%  26,5% 1,3% DOE 62,5% 7,5% 10,0% 17,5% 2,5%
177 PV 7,5% 113% 53,8%  22,5% 5,0% CR 7,4% 10,8% 54,1%  23,6% 4,1%
" KeinPV 10,3% 9,6% 54,1% 19,2% 6,8% DOE 12,8% 9,0% 53,8% 14,1% 10,3%
178 PV 10,4% 13,0% 351%  39,0% 2,6% CR 7,5% 8,2% 418%  37,0% 5,5%
"~ KeinPV  8,3% 6,9% 51,0%  24,8% 9,0% DOE 118% 105% 52,6% 15,8% 9,2%
17.9 PV 524%  146%  232% 8,5% 1,2% CR 41,6% 11,7%  33,8% 10,4% 2,6%
= KeinPV| 30,2% 9,4% 40,3% 14,8% 5,4% DOE 31,2% 10,4%  351% 16,9% 6,5%
17.10 PV 49,4%  27,7% 18,1% 3,6% 1,2% CR 49,7%  25,8% 18,1% 4,5% 1,9%
= Kein PV 56,7% 19,3% 16,0% 4,7% 3,3% DOE 62,8% 15,4% 14,1% 3,8% 3,8%
1711 PV 24,1% 6,0% 43,4%  20,5% 6,0% CR 13,6% 7,1% 409%  31,2% 7,1%
"7 KeinPV| 6,0% 7,4% 38,3% 38,3%  10,1% DOE 10,3% 6,4% 385%  33,3% 11,5%

PV = PV-Eigentliimer; Kein PV = PV-Nichteigentumer; CR = Creglingen; DOE = Ddrzbach
17.1 Abschalten gerade nicht benétigter Geréte und Lichtquellen

17.2 Ersatz von Gluhlampen durch Energiesparlampen

17.3 Kauf energieeffizienter Geréate

17.4 Einschrankung von Autofahrten

17.5 Fahrten mdéglichst mit Fahrrad oder offentlichem Verkehr (Busse, Bahn)
17.6 Eigene Heizung mit Holz

17.7 Bezug von Okostrom

17.8 Eigene Warmepumpe (Warmwasser oder Heizung)

17.9 Eigene Solaranlage (Warmwasser oder Heizung)

17.10 Geb&udedédmmung (Fenster, Tiiren, Fassade)

17.11 Geldanlage in erneuerbare Energien (Anteile an Anlagen, Fonds)

Tabelle 23 gibt die Haufigkeiten der Antworten je MaRnahme (bspw. 17.1) differenziert
nach PV-Eigentum (linke Halfte) und Gemeinde (rechte Hé&lfte) wieder. Es existieren
einige signifikante Unterschiede bei den Vergleichspaaren, welche in Tabelle 23 durch
umrandete Prozentwerte dargestellt sind (zu den exakten Werten der Signifikanz siehe
Tabelle 15). PV-Eigentimer Ubertreffen hiernach die Nicht-Eigentimer bzgl. des Heizens
mit Holz, der Nutzung solarthermischer Anlagen und der Geldanlagen in erneuerbare
Energien. Hinsichtlich der Ubrigen Malnahmen 6kologischen Handels konnten keine
signifikanten Unterschiede beobachtet werden. Auch im Vergleich der Befragungs-

gemeinden ergeben sich signifikante Unterschiede. Die Befragten aus Dorzbach

51 Die Mafnahmen in Tabelle 23 sind nur eine Auswahl und keinesfalls vollstandig.
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ubertreffen die Befragten aus Creglingen bzgl. des Ersetzens von Glihlampen durch
Energiesparlampen, der Nutzung o&ffentlicher Verkehrsmittel und der Nutzung von
Warmepumpen. In Dérzbach wird also eine geringere PV-Nutzung, stattdessen jedoch eine
hohere Nutzung von Warmepumpen beobachtet. Dies konnte darauf hinweisen, dass
verschiedene Formen von erneuerbaren Energien fur Privathaushalte einer
Budgetrestriktion  unterliegen. Dies bedeutet vereinfacht, dass z.B. entweder eine

Warmepumpe oder eine PV-Anlage installiert wird™.

Unmittelbar nach der Stellungnahme zu MalRnahmen im Energiebereich wurden die
Befragten gebeten, ihre eigenen Bemuhungen im Bereich Umweltschutz und Energie mit
den Bemihungen anderer Personen in ihrem Umfeld auf einer funfstufigen Skala
einzustufen. Tabelle 15 zeigt, dass nur der Gemeindevergleich mit 0,025 signifikant
verschieden ist. Der Aussage ,,Im Rahmen meiner Mdglichkeiten tue ich bereits genug fur
die Umwelt* stimmen die Befragten aus Dorzbach demnach stérker zu, als die Befragten
aus Creglingen.

Tabelle 24: Durchschnittliche Bewertungen der Umweltschutzbemiihungen — differenziert nach PV-Eigentum
und Gemeindezugehdrigkeit.

PV-Eigentimer PV-Nichteigentiimer Creglingen Ddrzbach

Mittelwert* 3,47 3,44 3,36 3,62

*Mittelwert der Angaben auf einer flinfstufigen Skala.

4.3.5 Einstellung zu Photovoltaik

Die fur diesen Abschnitt relevanten Fragen des Fragebogens lauten:

o  Wieist Ihre personliche Meinung zu Photovoltaik-Anlagen auf Gebauden? (Frage 1)

e  Wie sehr stimmen Sie den einzelnen Aussagen iber Photovoltaik-Anlagen zu? (Frage 9)
e Falls Sie keine Photovoltaik-Anlage haben, welchen Aussagen stimmen Sie zu? (Frage 7)

In diesem Abschnitt soll untersucht werden, ob die Bewertung der Eigenschaften von PV-
Anlagen differenziert nach PV-Eigentum und Gemeindezugehorigkeit unterschiedlich
ausféllt, um herauszufinden ob dies ein Grund fiir die Unterschiede in der PV-Nutzung sein

kann.

Tabelle 25: Einstellung zu PV-Anlagen auf Gebauden differenziert nach PV-Eigentum und
Gemeindezugehorigkeit.

PV- PV-Nicht- . .
Alle Befragte Eigentiimer Eigentimer Creglingen Dérzbach
Einstellung n % n % n % n % n %
Eher positiv 185 77,4% 80 95,3% 105 67,7% 118 75,6% 67 80,7%
Neutral 32 13,4% 4 4,8% 28 18,1% 22 14,1% 10 12,1%
Eher negativ 22 9,2% 0 0,0% 22 14,2% 16 10,3% 6 7,2%

52 Naturlich sind hier multiple, interdependente Kombinationen méglich.
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Es wurde zunéchst sehr allgemein nach der persénlichen Einstellung zu PV-Anlagen auf
Gebauden gefragt. Tabelle 25 zeigt die Einstellung zu PV fur alle Befragte, sowie
differenziert nach PV-Eigentum und Gemeindezugehérigkeit. Wie zu erwarten sind die
PV-Eigentimer positiver zu PV eingestellt als die Nicht-Eigenttimer, was auch statistisch
signifikant ist (siehe Tabelle 15). Die scheinbaren Unterschiede im Gemeindevergleich
sind jedoch nicht signifikant (siehe Tabelle 15), d.h. die generelle Einstellung zu PV ist in

beiden Gemeinden ahnlich.

Die Einstellung zu PV wurde in der Befragung noch genauer gemessen. Zu neun
detaillierten Aussagen (siehe Abbildung 16 unten), welche verschiedene Eigenschaften von
PV-Anlagen abbilden, konnten die Befragten auf einer funfstufigen Likert-Skala (siehe
Abschnitt 2.4.3.5) Stellung nehmen. Abbildung 16 stellt Polaritatenprofile differenziert
nach PV-Eigentum und Gemeindezugehdrigkeit dar. Die einzelnen Skalenwerte der
Teilaspekte sind die Mittelwerte aus den Bewertungen einzelner Aspekte durch alle
Mitglieder einer Gruppe (bspw. PV-Eigentumer). Hohe Skalenwerte stehen fir eine
negative und niedrige Skalenwerte fur eine positive Bewertung der Teilaspekte von PV-
Anlagen. Punkte, die sich ndher am Zentrum eines Polaritatenprofils befinden, stehen also
fiir eine positive Einstellung zu PV und umgekehrt. Wie in Abbildung 16 I) zu sehen ist,
unterscheidet sich die Einstellung zu PV zwischen PV-Eigentimern und Nicht-
Eigentlimern, wobei alle Teilaspekte signifikant unterschiedlich sind, bis auf 9.3 und 9.7
(siehe Tabelle 15). Diese beiden Aspekte weisen allerdings auch geringe Trenn-
scharfekoeffizienten auf (siehe Tabelle 26 und Erlduterung in Abschnitt 2.4.3.5), was
bedeutet, dass sie die Einstellung zu PV nicht gut messen kénnen, und somit bei der

Interpretation der Einstellung zu PV ignoriert werden sollten.

Tabelle 26: Trennscharfekoeffizienten der Einstellungsmessung zu PV.
Teilfrage 9.1 9.2 9.3 9.4 9.5 9.6 9.7* 9.8 9.9*
Trennschérfekoeffizient 0,55 0,64 0,41** 0,62 0,62 0,71 0,44** 0,60 0,57
* Skalenwerte dieser Items wurden umgepolt. **Teilfrage ist zur Einstellungsmessung weniger geeignet.
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Einstellung der Befragten zu PV-Anlagen

1) differenziert nach PV-Eigentum

----- & PV-Eigentimer

- -& - PV-Nichteigentiimer

I1) differenziert nach Gemeinden

ooooo m-- Befragte aus Creglingen

- -& - Befragte aus Dorzbach

la) differenziert nach PV-Eigentum in Creglingen

..... & PV-Eigentimer

- -& - PV-Nichteigentimer

Ib) differenziert nach PV-Eigentum in Dérzbach

..... & PV-Eigentlimer

- -& - PV-Nichteigentiimer

(1=trifft gar nicht zu; 5=trifft voll zu):

9.4 Der biirokratische Aufwand ist sehr hoch.
9.5 Die Investitionskosten sind sehr hoch.

9.1 Andere Mafinahmen zum Klimaschutz sind effizienter.
9.2 Ich bevorzuge andere Formen der erneuerbaren Energien (z.B. Wind, Biomasse, Wasser...)
9.3 Nicht der einzelne Biirger, sondern Industrie und Politik missen beim Klimaschutz handeln.

Teilaspekte von PV-Anlagen, welche die Befragten auf einer flinfstufigen Skala bewerten konnten

9.6 Es dauert zu lange, bis sich solche Anlagen finanziell lohnen.

9.7 Selbst bei 100% Kreditfinanzierung lohnt sich die Anlage nach einigen Jahren. *Skalenwerte umgepolt
9.8 Aus finanzieller Sicht bevorzuge ich andere Formen der Geldanlage.

9.9 Einen Kredit wiirde ich dafiir aufnehmen. *Skalenwerte umgepolt

Abbildung 16: Polaritatenprofile zur Einstellung zu PV - differenziert nach PV-Eigentum und

Gemeindezugehorigkeit.
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Es zeigt sich, dass die PV-Eigentliimer positiver zu PV eingestellt sind als die Nicht-
Eigentiimer®. Im Gemeindevergleich besteht nur bei der Aussage ,,Ich bevorzuge andere
Formen der erneuerbaren Energien“ (Teilaspekt 9.2) ein signifikanter Unterschied. Die
Befragten aus Dorzbach ziehen also bspw. Energiegewinnung aus Wind, Wasser,
Biomasse etc. der Energiegewinnung durch PV vor. Ansonsten bewerten die Befragten aus
Creglingen und Dérzbach PV ahnlich.

In Abbildung 16 la) und Ib) sind die Einstellungen der Adoptoren und Nicht-Adoptoren je
Gemeinde dargestellt. Die Unterschiede innerhalb der Gemeinden sind offensichtlich.

In Creglingen sind die Teilaspekte 9.1, 9.2, 9.4, 9.8 und 9.9 signifikant verschieden, die
Aspekte 9.3, 9.5, 9.6 und 9.7 lassen sich nicht unterscheiden.

In Creglingen sind die Nicht-Eigentimer weniger als die PV-Eigentiimer davon uberzeugt,
dass mit PV Klimaschutz effizient betrieben werden kann (9.1) und dass sich der
birokratische Aufwand in Grenzen halt (9.4). AuRerdem bevorzugen sie andere Formen
der erneuerbaren Energien (9.2), sowie der Geldanlage (9.8) und sind der Kredit-
finanzierung abgeneigt (9.9).

In Dorzbach sind die Teilaspekte 9.2 und 9.5 bis 9.9 signifikant verschieden, die Aspekte
9.1, 9.3 und 9.4 lassen sich nicht unterscheiden (siehe Tabelle 44).

In Dérzbach sind die Nicht-Eigentimer weniger als die PV-Eigentimer davon uberzeugt,
dass Investitionskosten (9.5) und Amortisationszeit (9.6) vertretbar sind. Auferdem
bevorzugen auch sie andere Formen der erneuerbaren Energien (9.2), sowie der
Geldanlage (9.8) und sind der Kreditfinanzierung abgeneigt (9.9).

Aus diesen unterschiedlichen Bewertungen lassen sich Handlungsempfehlungen ableiten,

um die Diffusion von PV voranzutreiben (siehe Ende Kapitel 5).

Neben den Eigenschaften von PV, die von Adoptoren und Nicht-Adoptoren bewertet
wurden, konnten die Nicht-Adoptoren die Ursachen dafur nennen, weshalb sie (bisher)
keine PV-Anlage besallen. Die folgende Tabelle zeigt die Haufigkeiten der Aussagen
sowohl fur alle Befragten, als auch differenziert nach der Gemeindezugehorigkeit. Es
besteht kein signifikanter Zusammenhang zwischen der Gemeindezugehdrigkeit und den
verschiedenen Hinderungsgriinden. Ein Kontingenzkoeffizient lieferte keine Werte ber

%% Dies ist nicht banal, sondern zeugt davon, dass das Messinstrument valide ist, d.h. die formulierten Fragen, tatsachlich
die Einstellung zu PV-Anlagen messen kdnnen. Somit wére das Messinstrument auch in der Lage, zwischen den
Befragungsgemeinden unterschiedliche Einstellungen zu PV aufzudecken.

73



Ergebnisse der Haushaltsbefragungen

0,226°* und keiner der Werte erreicht das Signifikanzniveau von 0,05. Die Daten liefern
also keinen einzelnen, hervorstechenden Aspekt, der die Unterschiede in der PV-Nutzung
erklaren konnte, wie z.B. sehr starke Abneigung zu PV, was durch sehr viele Antworten

von ,,Ich mdchte keine Anlage” zum Vorschein hdtte kommen kdnnen.

Tabelle 27: Hinderungsgrinde fur die Anschaffung einer PV-Anlage - differenziert nach
Gemeindezugehorigkeit.
Gesamt Creglingen Ddrzbach
Hinderungsgrinde n % n % n %
Ich mdchte keine Anlage 35 18,13% 23 19,17% 12 16,44%
Ich wohne nur zur Miete 21 10,88% 10 8,33% 11 15,07%
Ich kann mir so etwas finanziell nicht leisten 26 13,47% 15 12,50% 11 15,07%
Aus technisc':orjen Gr[_]nden _kann keine 47 24.35% 33 27 50% 14 19.18%
nlage installiert werden
Ich wiirde mir evtl. eine Anlage anschaffen 45 23,32% 28 23,33% 17 23,29%
Ich werde mir eine Anlage anschaffen 6 3,11% 2 1,67% 4 5,48%
Uber eine Beteiligung denke ich nach 13 6,74% 9 7,50% 4 5,48%

Gesamt 193 100,00% 120 100,00% 73 100,00%

4.3.6 Die Photovoltaik-Anlagen der befragten Eigentiimer

Die fur diesen Abschnitt relevanten Fragen des Fragebogens lauten:

e Auf welcher Art Gebaude steht / stehen die Photovoltaik-Anlage(n)? (Diese Frage nur fiir Eigentiimer
von PV-Anlagen) (Frage 3)

e Daten zu lhrer/lhren Photovoltaik-Anlage(n). (Frage 8)

e Wer hat lhre Photovoltaik-Anlage(n) installiert? (Frage 15)

e Weshalb haben Sie gerade diese Firma ausgewahlt? (Frage 16)

Die Befragten wurden gebeten, zu ihren PV-Anlagen nahere Angaben zu machen. Hier
folgt nun eine Beschreibung der Gebdudenutzung, der Anlagenleistung, des Installations-
zeitpunkts, des Phanomens der Folgeanlagen, der Finanzierung, der Eigennutzung und
Netzeinspeisung, sowie der Installateure der Anlagen. Aus Tabelle 28 wird ersichtlich,
dass sich die Geb&ude, auf denen PV-Anlagen installiert sind, in ihrer Nutzungsart

zwischen den Befragungsgemeinden unterscheiden.

Tabelle 28: Nutzung der PV-Tragergebdude — differenziert nach Gemeinden.

Gesamt Creglingen Dorzbach
Gebaudeart n % n % n %
Wohngebaude 40 41,67% 22 31,43% 18 69,23%
Landwirtschaftlich genutztes Gebaude 36 37,50% 31 44,29% 5 19,23%
Gebaude der Stadt/Gemeinde 5 5,21% 5 7,14% 0 0,00%
Gewerblich genutztes Gebaude 15 15,63% 12 17,14% 3 11,54%

In Creglingen befinden sich die Anlagen vorwiegend auf landwirtschaftlich genutzten
Gebduden, wohingegen sie sich in Doérzbach v.a. auf Wohngebduden befinden. Dieser

% Da es hier zu Mehrfachantworten kam, wurde jeder Hinderungsgrund dichotom aufgefasst und jeweils eine
Kreuztabelle mit der Gruppenvariable (Creglingen oder Ddérzbach) erstellt und der jeweilige Kontingenzkoeffizient
errechnet.
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Unterschied ist statistisch signifikant™. Ferner wurde der Zeitpunkt der Inbetriebnahme der
PV-Anlagen abgefragt. Von den Befragten wurde die erste Anlage im Jahr 1999 errichtet
und der jahrliche Zubau nahm Uber ein Zwischenhoch im Jahr 2004, anschlieBendem
Riickgang und erneutem Anstieg bis 2010 zu, wie dies Abbildung 17 illustriert. Die
insgesamt 128 PV-Anlagen sind Eigentum von 84 Personen. VVon diesen gaben 24 Befragte

an, dass sie mehr als eine PV-Anlage besitzen oder sich an weiteren Anlagen beteiligt

haben.
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Abbildung 17: Jahrlicher Zubau von PV-Anlagen— Daten der Haushaltsbefragung.

Bereits durch die Experteninterviews wurde erkannt, dass PV-Folgeanlagen existieren,
dass also PV-Eigentimer mehrere PV-Anlagen aufeinander folgend und auf verschiedenen
Gebduden installieren. Durch die Haushaltsbefragung hat sich dies bestatigt. Im Durch-
schnitt besitzt jeder Befragte ca. 1,52 PV-Anlagen. In Creglingen liegt dieser Wert mit ca.
1,65 etwas hoher als in Dérzbach mit ca. 1,2. Einer der Befragten gab sogar an, sechs
Anlagen mit einer Gesamtleistung von 150kWp zu besitzen.

Zur Finanzierung der Anlagen machten nur 55 Befragte Angaben, weshalb hier detaillierte
Beschreibungen ausbleiben. Allerdings antworteten 33,6% hiervon, ihre Anlagen durch
Kredite finanziert zu haben. Die Ubrigen Anlagen wurden durch Eigenkapital finanziert.
Die sparlichen Daten deuten jedoch darauf, dass die Kreditfinanzierung bei Folgeanlagen
eine grolRere Rolle spielt. Beziiglich der Leistung der Anlagen scheint aus den
vorliegenden Daten kein Unterschied in der Finanzierungsart zu liegen. Hier erfasste
fremdfinanzierte Anlagen haben eine Durchschnittsleistung von ca. 22,5kWp, wohingegen
eigenfinanzierte Anlagen durchschnittlich 19,8kWp haben.

Die Eigennutzung des erzeugten Solarstroms ist in dieser Befragung vernachl&ssigbar. Nur
fiinf von 82 PV-Eigentimern, also nur 6,1% nutzen den Strom selbst. Die Uberwiegende

Mehrheit lasst den Strom einspeisen — was flr ganz Deutschland typisch ist (siehe

% Der korrigierte Kontingenzkoeffizient liegt fiir die Wohngebaude bei 0,603 und fiir landwirtschaftliche Gebaude bei
0,590, wobei beide auf dem 0,01 Niveau signifikant sind. Bei den restlichen Gebdudearten besteht kein signifikanter
Zusammenhang.
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Abschnitt 1.1). Alle funf Anlagen, deren Stromerzeugung teilweise dem Eigenverbrauch
dient, befinden sich in der Gemeinde Dorzbach, in Creglingen hingegen gab niemand an
Solarstrom selbst zu nutzen. Zwar handelt es sich nur um funf Anlagen, jedoch machen
diese ca. 11% aller in Dorzbach installierten Anlagen aus, was diesem Aspekt eine gewisse

Bedeutung verleiht.

Tabelle 29: Wichtigste PV-Installateure in den Befragungsgemeinden nach erfasstem Marktanteil.

Creglingen Dorzbach
PV-Installateur n % PV-Installateur n %
Elektro Ott 55 61,1% Chalupa Solartechnik 6 24,0%
Elektro Engelhardt 7 T || S 5 20,0%

Elpersheim

Energiezentrum Elpersheim 4 4,4% Elektro-Miihleck 3 12,0%
Maschinenring Schwébisch Hall 4 4,4% Elektro Gleiter 4 16,0%
SolarDirekt 4 4,4% Elektro Ott 3 12,0%
Elektro Schafer 3 3,3% KEGA Holzbau 1 4,0%
Elektro Glenk 2 2,2% KS Solar 1 4,0%
Selbstmontage 2 2,2% S+K 1 4,0%
Maschinenring Ostl Main- 2 22% | Selbstmontage 1 4,0%
Tauberkreis
S+K 2 2,2% Gesamt 25 100,0%
Blank Projektentwicklung GmbH 1 1,1%
Bopp Elektrotechnik 1 1,1%
Ennosol GmbH 1 1,1%
Kaupert-Elektro 1 1,1%
Maschinenring Blaufelden 1 1,1%
Gesamt 90 100,0%

Tabelle 30: Firmensitze der wichtigsten PV-Installateure und Entfernungen zu den Befragungsgemeinden

Creglingen Ddorzbach
. . Distanz . . Distanz
PV-Installateur Firmensitz (km)* PV-Installateur Firmensitz (km)*
. Chalupa . .
Elektro Ott Creglingen 0 Solartechnik Schontal-Bieringen 16
Elektro Engelhardt Réttingen 9 Energlezen_trum Elpersheim 22
Elpersheim
Energlezen_trum Elpersheim 15 Elektro-Mihleck Mulfingen 11
Elpersheim
Maschinenring . .
Schwibisch Hall Langenburg 37 Elektro Gleiter Ddrzbach 0
SolarDlrglaggl)nsolvenz Weikersheim 11 Elektro Ott Creglingen 36
Elektro Schafer Uffenheim 21 KEGA Holzbau Ingelfingen-Eberstal 12
Elektro Glenk Gammesfeld 20 KS Solar Weikersheim 25
WEESTAETAN] Q8L T e 0 S+K Rot am See 35
Tauberkreis
S+K Rot am See 31
Blank Projektentwicklung Bieringen/ 51
GmbH Schontal
Bopp Elektrotechnik Bad Mergentheim 23
Ennosol GmbH Erfurt 250
Kaupert-Elektro Rothenburg odT. 17
Maschinenring
Blaufelden Schrozberg 18

*Entfernung des jeweiligen Firmensitzes zu Creglingen bzw. Dérzbach
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Welche Firmen die PV-Anlagen der Befragten installiert haben wurde ebenfalls untersucht.
Tabelle 29 zeigt die wichtigsten Installateure in den Befragungsgemeinden. Wenige
Installateure dominieren lokale Markte. In der Gemeinde Creglingen hat allein die Firma
Elektro Ott Uber 60% der erfassten Anlagen installiert. In Dorzbach ist eine solche
Dominanz nicht derart stark ausgepragt. Allerdings zeigt sich bei einer Betrachtung der
Firmensitze der Installateure, dass die raumliche Néhe eine wichtige Rolle spielt, denn
keiner der jeweils wichtigsten drei PV-Installateure ist weiter als 25km von der jeweiligen

Befragungsgemeinde entfernt*®.

Aus Tabelle 29 und Tabelle 30 wurde ersichtlich, dass wenige lokal ansassige PV-
Installateure die lokalen Markte dominieren. Im Fragebogen wurde die Frage gestellt,
weshalb sich die PV-Eigentumer fiir einen bestimmten Installateur entschieden haben. Die
Antworten sind recht ausgewogen, einzig die Aussage ,Habe schon vorher gute
Erfahrungen mit dem Installateur (aulRerhalb von PV) gemacht* scheint weniger bedeutend
zu sein. Die Ausgewogenheit der Angaben erschwert eine Interpretation. Einzig die
~raumliche Nahe“ unterscheidet sich signifikant®” zwischen den Gemeinden. Dies weist

auf die starke Présenz der oben bereits erwahnten Firma Elektro Ott in Creglingen hin.

Tabelle 31: Griinde fiir die Wahl der PV-Installateure.

Gesamt Creglingen Dorzbach

n % n % n %
Bereits gute Erfahrung mit Installateur 24 12,00% 15 10,20% 9 16,98%
Empfehlung von Bekannten 39 19,50% 27 18,37% 12 22,64%
Réumliche Nahe 45 22,50% 37 25,17% 8 15,09%
Gunstigster Gesamtpreis der Anlage 49 24,50% 37 25,17% 12 22,64%
Hdochste Qualitét der Komponenten 43 21,50% 31 21,09% 12 22,64%
Gesamt 200 100,00% 147 100,00% 53 100,00%

4.3.7 Wahrnehmung von Photovoltaik

Die fur diesen Abschnitt relevanten Fragen des Fragebogens lauten:

o Wie viele Photovoltaik-Anlagen sind Ihnen in Ihrem n&heren Umfeld (z.B. Nachbarschaft, Familie,
Bekannte) bisher aufgefallen? (Frage 5)

e Wie viele Personen kennen Sie personlich, die selbst eine Photovoltaik-Anlage besitzen oder sich an
einer Anlage beteiligt haben? (Frage 6)

Die Fragestellung der individuellen Wahrnehmung von PV-Anlagen leitet sich aus der
Diffusionseigenschaft Sichtbarkeit (siehe Abschnitt 2.2.4) ab. AulRerdem kann indirekt
uber die Wahrnehmung der rdumliche Nachbarschaftseffekt untersucht werden. Existiert

% Der Pearson-Korrelationskoeffizient weiRt allerdings keinen signifikanten Zusammenhang zwischen Entfernung und
Anzahl der installierten PV-Anlagen in den Befragungsgemeinden auf.
57 Korrigierter Kontingenzkoeffizient von 0,522, signifikant mit 0,017
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ein solcher bei PV-Anlagen, so missten Wahrnehmung und Kontakte zu PV-Eigentimern
dort messbar intensiver sein, wo mehr PVV-Anlagen installiert sind — also in der Gemeinde
Creglingen. Um dies zu untersuchen muss eine differenzierte Auswertung der Befragungen
nach PV-Eigentum und Gemeindezugehdrigkeit durchgefiihrt werden. Im Fragebogen
wurde zum Einen gefragt, wie viele PV-Anlagen den Befragten bisher in ihrem naheren
Umfeld (Nachbarschaft, Familie, Bekannte) aufgefallen sind und wie viele PV-Eigentiimer
sie personlich kennen. Die erste Frage bildet die Diffusionseigenschaft Sichtbarkeit sehr
allgemein ab, wobei die zweite Frage durch den personlichen Kontakt auch Informations-
austausch zwischen Befragten und PV-Eigentimern mit einbezieht. Wie Tabelle 32 zu
entnehmen ist, wurden Unterschiede in der Wahrnehmung von PV-Anlagen beobachtet.
Die Unterschiede zwischen den Gruppen PV-Eigentlimer bzw. Nicht-Eigentlimer sowie

Befragte aus Creglingen bzw. Dérzbach sind alle signifikant (siehe Tabelle 15).

Bei weiterer Unterteilung wie in Tabelle 32 unten ergeben sich die Signifikanzwerte in
Tabelle 33. Diese zeigen, dass sich PV-Nichteigentimer in Creglingen von den PV-
Eigentimern in Ddrzbach bzgl. Wahrnehmung und personlicher Kontakte nicht
unterscheiden. AuBerdem unterscheiden sich in Dorzbach die PV-Eigentimer nicht von
den PV-Nichteigentiimern bzgl. der Wahrnehmung von PV im n&heren Umfeld. Alle
anderen Untergruppen unterscheiden sich signifikant. Ergo lasst sich sagen, dass alle
Befragten aus Creglingen alle Befragten aus Dorzbach hinsichtlich wahrgenommener PV-
Anlagen im naheren Umfeld und der persdnlichen Kontakte zu anderen PV-Eigentiimern
ubertreffen. Ebenso bertreffen alle PV-Eigentiimer alle PV-Nichteigenttimer hinsichtlich
derselben  Aspekte. Im rédumlichen Vergleich besonders interessant ist die
Gegeniberstellung der Adoptoren und Nicht-Adoptoren aus den beiden Gemeinden: Die
PV-Nichteigentimer in Creglingen nahmen &hnlich viele PV-Anlagen in ihrem Umfeld
war wie die PV-Eigentumer in Dorzbach und hatten ebenso viele personliche Kontakte zu
anderen PV-Eigentiimern®®. Die Nicht-Adoptoren in Creglingen nehmen jedoch signifikant
mehr PV-Anlagen wahr und haben auch mehr personliche Kontakte zu PV-Eigentiimern
als die Nicht-Adoptoren in Dérzbach. Dieser Aspekt veranschaulicht besonders die soziale
Dimension der Diffusion, wie dies v.a. ROGERs® Definition der Diffusion propagiert:
,Diffusion is the process in which an innovation is communicated [...] among the
members of a social system.” (ROGERs, 2003, S.5). Aber auch der réumliche

Nachbarschaftseffekt wird hierdurch verdeutlicht, denn obwohl fur die Nicht-Eigentimer

%8 Creglingen ist die Gemeinde mit sehr hoher PV-Nutzungsintensitat und Dérzbach diejenige mit relativ wenig PV-
Nutzung.
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in Creglingen PV-Anlagen weniger relevant sind als fur die PV-Eigentlimer, nehmen sie
PV-Anlagen dennoch genauso stark wahr, wie die PV-Eigentimer in Ddrzbach. Da der
Wohnort also einen Zusammenhang mit der Wahrnehmung zu haben scheint, deutet dies
auf die Existenz des Nachbarschaftseffekts fir PV-Anlagen hin.

Tabelle 32: Wahrnehmung von PV-Anlagen — differenziert nach PV-Eigentum und Gemeindezugehdrigkeit.

PV-Anlagen im Umfeld Personliche Kontakte zu PV-

(Mittelwerte*) Eigentimern (Mittelwerte*)
Alle Befragte aus Creglingen 16,44 17,15
Alle Befragte aus Dorzbach 9,27 9,80
Alle PV-Eigentiimer 19,23 21,42
Alle PV-Nichteigentlimer 10,98 10,96
Creglingen PV-Ei_gent‘g]mer“ 22,81 24,86
PV-Nichteigentiimer 12,36 12,45
Dérzbach PV-Ei_gent[_]mer__ 10,42 12,96
PV-Nichteigentiimer 8,79 8,53

*Durchschnittswerte je gultiger Antwort

Tabelle 33: Wahrnehmung von PV — Signifikanzwerte des Mann-Whitney-U-Tests.
Wahrnehmung imUmfeld

Nichteigentimer CR PV Eigentiimer DOE Nichteigentimer DOE
PV Eigentimer CR 0,001*; 0,000** 0,006; 0,002 0,000; 0,000
Nichteigentimer CR 0,789; 0,979 0,010; 0,000
PV Eigentumer DOE 0,084; 0,002

*Der jeweils linke Wert bezieht sich auf die Wahrnehmung im Umfeld
**Der jeweils rechte Wert bezieht sich auf die personliche Bekanntschaft mitPV-Eigentiimern

4.3.8 Genutzte Informationsquellen

Die fur diesen Abschnitt relevante Frage des Fragebogens lautet:
e  Wie haben Sie sich tiber das Thema Photovoltaik informiert? (Frage 10)

Mittels der Befragung sollten auch die genutzten Informationsquellen fur PV untersucht
werden. Eine Auswertung dieses Aspektes erfolgt differenziert nach PV-Eigentum und
Gemeindezugehorigkeit der Befragten. Ein Vergleich der Mittelwerte in Tabelle 34 zeigt,
dass die personlichen Gesprache bei fast jeder Differenzierung die wichtigste
Informationsquelle fir PV-Anlagen sind. Einzig bei den PV-Nichteigentimern aus
Ddrzbach sind Zeitschriften/Zeitungen bedeutender. Die Gruppenunterschiede zwischen
PV-Eigentimern und Nicht-Eigentimern sind alle bis auf ,Berichte in Radio/TV*
signifikant verschieden (siehe Tabelle 15). Eine Gruppenunterscheidung innerhalb der
Gemeinden bzgl. des PV-Eigentums kommt zum gleichen Ergebnis (siehe Tabelle 45). Fiir
die Nicht-Eigentimer sind personliche Gesprache und Zeitschriften/Zeitungen die
wichtigsten Informationsquellen. Beim Gemeindevergleich zeigt sich, dass keine
signifikanten Unterschiede in der Nutzung der Informationsquellen bestehen (siehe Tabelle
15). Werden jeweils die PV-Eigentimer in den beiden Gemeinden verglichen, so zeigen
sich keine signifikanten Unterschiede (siehe Tabelle 45), d.h. dass fur die PV-Eigentimer

79



Ergebnisse der Haushaltsbefragungen

die wichtigsten Informationsquellen persdnliche Gesprache und Zeitschriften/Zeitungen
sind. Die hohe Bedeutung der persdnlichen Gespréache als Informationsquelle deutet darauf

hin, dass der lokale Aspekt flir die Diffusion von PV eine relativ groRe Bedeutung hat.

Tabelle 34: Wichtigkeit der genutzten Informationsquellen tGber PV — differenziert nach PV-Eigentum und
Gemeindezugehorigkeit.

Wichtigkeit* der genutzten Informationsquellen
Info-

Internet- Berichte in Zeitschriften/ Personliche
recherche Radio/TV Zeitungen Ve;a\r}stalt.gngen Gespréache
ortrdge

Alle Befragte 1,14 1,62 2,03 1,09 2,29
Alle Befragte aus Creglingen 1,17 1,61 2,02 1,14 2,34
Alle Befragte aus Dorzbach 1,10 1,64 2,05 1,00 2,19
Alle PV-Eigentiimer 1,75 1,54 2,25 1,66 2,73
Alle PV-Nichteigentlimer 0,85 1,66 1,92 0,78 2,04
Creglingen PV-Ei_gent[_]mer 1,63 1,51 2,33 1,65 2,71
PV-Nichteigentiimer 0,92 1,66 1,84 0,83 2,11
Dérzbach PV-Ei_gent[_Jmer 2,05 1,60 2,05 1,68 2,79
PV-Nichteigentiimer 0,75 1,66 2,06 0,71 1,93

* Mittelwerte einer Skala von 0-3 (O=gar nicht genutzt bis 3=sehr viel genutzt).

Internetrecherche

3,0
A
Persoénliche Gesprache / TV-/Radioberichte

—— PV-owners

----- Non-owners

Info-Veranstaltungen Zeitschriften/Zeitungen

Abbildung 18: Wichtigkeit der genutzten Informationsquellen tiber PV — differenziert nach PV-Eigentum.

4.3.9 Wichtigste Gesprachspartner fur Photovoltaik

Die fur diesen Abschnitt relevanten Fragen des Fragebogens lauten:

e Mit wem haben Sie bisher (iber das Thema Photovoltaik gesprochen und wie viel? (Frage 11)

e Aus welchen Orten kamen lhre funf wichtigsten Gespréachspartner fiir das Thema Photovoltaik und
welche Tatigkeiten (iben diese aus? (Fragel4)

Um die Informationsquelle ,,Persdnliche Gesprache” detaillierter zu untersuchen, wurde
danach gefragt, ob die Gespréchspartner selbst PV-Eigentlimer waren, in welchen Orten
diese lebten und welcher beruflichen Tatigkeit diese nachgingen. Zundchst gibt Tabelle 35
einen groben Uberblick tiber die Herkunft von PV-Eigentiimern, die den Befragten als

Gesprachspartner dienten. Die Unterschiede zwischen allen PV-Eigentimern und Nicht-
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Eigentlimern sind alle signifikant (siehe Tabelle 15), wobei die Mittelwerte insgesamt bei
den PV-Eigentumern hoher sind. Im Gemeindevergleich lassen sich keine signifikanten
Unterschiede feststellen (siehe Tabelle 15). In Tabelle 46 werden weitere
Differenzierungen vorgenommen. Hier zeigt sich, dass alle Unterschiede zwischen den
Creglinger PV-Eigentimern und den dortigen Nicht-Eigentiimern signifikant sind, bis auf
die Angaben zu ,,Sonstige Personen®. Die Unterschiede der gleichen Gruppen in Dérzbach
sind alle signifikant. Werden jeweils die PV-Eigentiimer aus Creglingen mit denen aus
Ddrzbach verglichen, so stellen sich keine signifikanten Unterschiede heraus. Tabelle 36
gibt einen Uberblick (iber die am haufigsten genannten Téatigkeiten der wichtigsten
Gesprachspartner (iber PV*°. Die wichtigsten Gesprachspartner in beiden Gemeinden
waren Personen der PV-Branche (hier v.a. Elektriker), Landwirte und PV-Eigentiimer. Mit
Vertretern der Banken, des Solarvereins (nur in Creglingen) oder des Maschinenrings fand
weniger Informationsaustausch statt. Im Vergleich der PV-Eigentimer mit den Nicht-
Eigentimern féllt v.a. auf, dass vorwiegend die Nicht-Eigentimer mit PV-Eigentimern

uber PV sprechen und unter den PV-Eigentimern weniger Austausch stattfindet.

Tabelle 35: Herkunft der PV-Eigentiimer, die als Gesprachspartner fiir PV-Anlagen dienten.

Wichtigkeit* und Herkunft der Gesprachspartner

. Gleiche Andere Sonstige

Gleicher Ort Gemeinde Gemeinde Personen
Alle Befragte 1,77 1,66 1,71 1,61
Alle Befragte aus Creglingen 1,87 1,72 1,69 1,68
Alle Befragte aus Dorzbach 1,61 1,55 1,75 1,47
Alle PV-Eigentiimer 2,09 2,01 2,05 1,86
Alle PV-Nichteigentliimer 1,60 1,47 1,53 1,47
Creglingen PV-Ei_genti_Jmer“ 2,16 2,00 2,00 1,85
PV-Nichteigentiimer 1,67 1,55 1,51 1,57
Dérzbach PV-Ei'genti_jmer" 1,92 2,05 2,17 1,89
PV-Nichteigentiimer 1,48 1,35 1,57 1,30

* Mittelwerte einer Skala von 0-3 (O=gar nicht gesprochen bis 3=sehr viel gesprochen)

Tabelle 36: Haufigkeit genannter Tétigkeiten der wichtigsten Gespréchspartner fiur PV-Anlagen.

dai o . . . . . PV-
Tétigkeitsbereich  Alle Befragte Creglingen Ddrzbach PV-Eigentumer Nichteigentamer
n % n % n % n % n %
PV-Branche* 115 36,7% 82 33,7% 33 47,1% 58 46,8% 57 30,2%
Landwirt 102 32,6% 84 34,6% 18 25,7% 36 29,0% 66 34,9%
PV-Eigentimer 70 22,4% 55 22,6% 15 21,4% 14 11,3% 56 29,6%
Bank 18 5,8% 14 5,8% 4 5,7% 13 10,5% 5 2,6%
Solarverein 5 1,6% 5 2,1% 0 0,0% 0 0,0% 5 2,6%
Maschinenring 3 1,0% 3 1,2% 0 0,0% 3 2,4% 0 0,0%
Gesamt 313 100,0% 243 100,0% 70 100,0% 124 100,0% 189 100,0%

* Hierunter fallen Elektriker, PV-Unternehmen und PV-Handler

% Die gelisteten Tatigkeitsbereiche entsprechen ca. 65% aller genannten Tétigkeiten. Die restlichen 35% setzen sich aus
zahlreichen nicht sinnvoll gruppierbaren Tatigkeiten zusammen.
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50% - 46,8%
L1 PV-Nichteigentiimer H PV-Eigentumer
40% 34,9%
30,2% 29,0% 29,6%
30% -+
20% +—
11,3% 10,5%
10% +—
2,6% 2,6% 2,49
0 i ° 00% o00% %
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PV-Branche* Landwirt PV-Eigentiimer Bank Solarverein  Maschinenring

Abbildung 19: Haufigkeit genannter Tétigkeiten der wichtigsten Gespréchspartner fiir PV-Anlagen —
differenziert nach PV-Eigentum.

Zwischen den PV-Eigentimern aus Creglingen und Dérzbach besteht bzgl. der Anzahl der
genannten Gesprachspartner ein signifikanter Unterschied (siehe Tabelle 37). Dies
bedeutet, dass sich die Befragten aus Creglingen mit mehreren Personen uUber PV
austauschen, als das die Befragten aus Dorzbach tun.

Tabelle 37: Durchschnittliche Anzahl der Gesprachspartner fiir PV — Mittelwerte und Signifikanzwerte
(Mann-Whitney-U-Test)

Mittelwerte Signifikanzwerte
Creglingen 2,91
Ddrzbach 2,13 0,004
Creglinger PV-Eigentimer 3,09 0524
Creglinger PV-Nichteigentimer 2,84 '
Dérzbacher PV-Eigentimer 2,24 0582
Dérzbacher PV-Nichteigentimer 2,13 '

Zusammenfassend haben die PV-Eigentimer umfangreichere personliche Gesprache lber
PV mit Personen aus groReren Entfernungen gefihrt als die Nicht-Eigentumer. Allerdings
besteht im Gemeindevergleich bzgl. der Wichtigkeit der Gespréchspartner kein Unter-
schied in Anzahl und Herkunft der Gesprachspartner. Die héufigsten Tatigkeiten der
Gesprachspartner sind in beiden Gemeinden Vertreter der PV-Branche (v.a. Elektriker),
Landwirte und andere PV-Eigentimer. V.a. die Bedeutung von PV-Eigentumern und
Landwirten als personliche Gesprachspartner weist auf den lokalen Charakter der
Diffusion von PV hin. Die Befragten aus Creglingen filhrten mit deutlich mehreren
Personen Gespréache als die Befragten aus Dorzbach, was sehr gut den
Nachbarschaftseffekt andeutet, da dort wo viele Anlagen installiert sind auch mehr dartiber

gesprochen wird, als dort, wo wenige Anlagen installiert sind.
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4.3.10 Wichtigste genannte Akteure flr Photovoltaik

Die fur diesen Abschnitt relevante Frage des Fragebogens lautet:
e Wer setzt sich in Ihrer Gemeinde fiir Photovoltaik oder erneuerbare Energien ein? (Frage 4)

Neben den oben erwéhnten Gesprachspartnern wurden die Befragten auch gebeten, die
wichtigsten Akteure, welche sich in ihrer Gemeinde fiir PV einsetzen, zu nennen®. In
Creglingen sind die wichtigsten Akteure die Elektriker, der Solar- und Energieverein,
sowie die lokalen Banken. In Ddrzbach sind die wichtigsten Akteure die Elektriker, die
Banken und kommunalpolitisch Aktive. Ein Vergleich mit den wichtigsten Gesprachs-
partnern (siehe Tabelle 36) offenbart gewisse Unterschiede in der Rangfolge. So wird der
Solarverein in Creglingen als wichtiger Akteur erkannt, jedoch scheint der Verein diese
Bedeutung bei den persdnlichen Gespréachen nicht zu haben. Die Banken wiederum werden
sowohl als wichtige Akteure von den Befragten erkannt, als auch als wichtiger
personlicher Gesprachspartner. Trotz des intensiven Austauschs durch personliche
Gesprache werden Landwirte und PV-Eigentimer nicht als wichtige Akteure erkannt.

Tabelle 38: Haufigkeit genannter Akteure im PV-Bereich

et . . . . . PV-
Tatigkeitsbereich Alle Befragte Creglingen Dérzbach PV-Eigentiimer Nichteigentamer
n % n % n % n % n %
Elektriker 89 42,4% 78 43,3% 11 36,7% 39 45,3% 50 40,3%
Solarverein 57 27,1% 57 31,7% 0] 0,0% 29 33,7% 28 22,6%
Bank 30 14,3% 22 12,2% 8 26,7% 11 12,8% 19 15,3%
Kommunalpolitik 16 7,6% 9 5,0% 7 23,3% 2 2,3% 14 11,3%
Landwirt 9 4,3% 9 5,0% 0 0,0% 0 0,0% 9 7,3%
PV-Eigentiimer 9 4,3% 5 2,8% 4 13,3% 5 5,8% 4 3,2%
PV-Firma 4 1,9% 1 0,6% 3 10,0% 0 0,0% 4 3,2%
Gesamt 214 100,0% 181 100,0% 33 100,0% 86 100,0% 128 100,0%
* Hierunter fallen Elektriker, PV-Unternehmen und PV-Handler
50% 43,3%
L1 DOrzbach H Creglingen
40% - gling
30% - 23,3%
20% — 13,3%
12,2% e 10,0%
10% - — 5,0% o 5,0% — T 28% T [ 0%
,U7% /)
0% , I Lt == ,
< Q& N N & X G
& o P i & «F &
" N N X N 3\
<<> o\’b ((\\) N ¢§’ q
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Abbildung 20: Haufigkeit genannter Akteure im PV-Bereich — differenziert nach Gemeinden.

% Die in Tabelle 38 gelisteten Tatigkeitsbereiche entsprechen 92% der gesamten Nennungen. Die restlichen 8% setzen
sich aus zahlreichen nicht sinnvoll gruppierbaren Tatigkeiten zusammen.
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4.3.11 Zusammenfassung des Vergleichs von PV-Eigentimern & Nicht-Eigentiimern
In den obigen Abschnitten wurde die Befragung thematisch gegliedert ausgewertet. Hier
werden nun die wichtigsten Erkenntnisse aus dem Vergleich der PV-Eigentiimer und der
Nicht-Eigentumer kompakt zusammengefasst (siehe Tabelle 39). PV-Eigentumer sind
durchschnittlich etwas jiinger, wenn auch dieser Unterschied nicht sehr grol? ist. Sie leben
eher in einer Partnerschaft mit Kindern, was natirlich im landlichen Raum eher mit
Hauseigentum zu verbinden ist. Es sei betont, dass nicht Individuen, sondern Familien PV-
Anlagen installieren lassen. Uberraschend ist, dass formale Bildung und Einkommen
zwischen den Gruppen nicht verschieden sind. Dies konnte dadurch erkl&rt werden, dass in
den Befragungsgemeinden die formale Bildung der Birger recht &hnlich ist und deshalb
keine Unterschiede gefunden werden konnten. Es kodnnte jedoch auch sein, dass die
Diffusion von PV bereits eine mittlere Phase durchlduft, in der formale Bildung weniger
wichtig ist, als in der Initial-Phase der Innovatoren.

Tabelle 39: Zusammenfassung des Vergleichs von PV-Eigentiimern & Nicht-Eigentiimern.
Untersuchter Aspekt Unterschied bzw. Korrelation signifikant?*

(in Klammern: Nr. im Fragebogen)

Alter des Haushaltsvorstands JA: PV-Eigentumer sind jlinger als Nicht-Eigentiimer

(19) (9 45,5 vs. @ 50,8)

Familienverhéltnisse (22) JA: Familien mit Kindern sind eher PV-Eigentimer als
Alleinstehende.

Formale Bildung (20) NEIN

Einkommen (21) NEIN

Energieverhalten (17) JA: PV-Eigenttimer heizen eher mit Holz, nutzen eher
solarthermische Anlagen und investieren eher in erneuerbare
Energien

Informationskanéle (10&11) JA: Fur Nichteigentiimer sind andere PV-Eigentimer und

Landwirte sehr wichtig. Banken werden eher gemieden.

Einstellung zu PV (9) JA: Nicht-Eigenttimer sind der Kreditfinanzierung von PV
sehr abgeneigt.

* Verwendet wurden entweder der Mann-Whitney-U-Test oder der korrigierte Pearson Kontingenzkoeffizient

Dass das Einkommen keine Rolle zu spielen scheint, lasst sich durch die zahlreichen
Finanzierungsmoglichkeiten von PV erklaren®. Unterschiede im Energieverhalten deuten
auf Praferenzunterschiede im Energiebereich hin. Die meisten Informationen beschaffen

sich Nicht-Eigenttiimer durch personliche Gespréche mit anderen PV-Eigentimern und hier

®1 Bereits bei der Korrelationsanalyse fiir ganz Heilbronn-Franken hatte sich herausgestellt, dass das Einkommen nicht
mit der tatsachlichen PV-Nutzung korreliert (siehe Anhang 9.7).

84



Ergebnisse der Haushaltsbefragungen

v.a. mit Landwirten, was auf den lokalen Charakter der Diffusion von PV hinweist und die
Schlusselrolle der Landwirte flr diese betont. Informationen durch Banken werden wohl
erst eingeholt, wenn eine konkrete Kaufabsicht besteht, denn Nicht-Eigentimer sehen
Banken (berraschenderweise nicht als wichtige Gesprachspartner an. PV-Eigentumer
messen diesen jedoch eine groRere Bedeutung bei. Auch bei einer Einstellungsmessung zu
PV zeigte sich, dass der grofite Unterschied zwischen den beiden Gruppen in der

Bereitschaft bzw. Abneigung zur Kreditfinanzierung bestand.

4.3.12 Zusammenfassung des Vergleichs der Gemeinden Creglingen & Ddrzbach

Hier werden nun die wichtigsten Erkenntnisse aus dem Vergleich der Befragungs-
gemeinden kompakt zusammengefasst (siehe Tabelle 40). Die Unterschiede im
Energieverhalten deuten auf die Existenz regionaler Préaferenzen hinsichtlich erneuerbarer
Energien hin, denn die Befragten aus Dorzbach nutzen eher Warmepumpen. Allerdings
deuten die Antworten aus DOrzbach darauf hin, dass dort die Notwendigkeit weiteren
Okologischen Engagements als weniger notwendig wahrgenommen wird. Trotz der hohen
PV-Nutzung in Creglingen deuten die Antworten darauf hin, dass die Befragten dort

glauben, sich 6kologisch noch mehr engagieren zu mussen.

Tabelle 40: Zusammenfassung des Vergleichs der Befragungsgemeinden.
Untersuchter Aspekt Unterschied bzw. Korrelation signifikant?*

(in Klammern: Nr. im Fragebogen)

Energieverhalten (17) JA: Befragte aus Dérzbach benutzen eher
Energiesparlampen, 6ffentliche VVerkehrsmittel und
Warmepumpen.

Notwendigkeit 6kologischen JA: Befragte aus Dorzbach stimmen eher der Aussage zu:

Handelns (18) “Im Rahmen meiner Mdglichkeiten tue ich bereits genug

fur die Umwelt.”

Einstellung zu PV (9) JA: Befragte aus Ddrzbach bevorzugen andere Formen der
erneuerbaren Energien.

Hinderungsgriinde fir den Kauf NEIN

von PV (7)
Informationskanéle (10&11) NEIN
Lokale PV-Akteure (4) JA: In Creglingen sind mehr verschiedene Akteure

bekannt als in Dérzbach. Der Solarverein in Creglingen
wird als wichtiger Akteur wahrgenommen.

Tréagergebaude von PV-Anlagen JA: In Creglingen v.a. landwirtschaftliche Gebaude und in
(©)) Dorzbach v.a. Wohngeb&ude.

* Verwendet wurden entweder der Mann-Whitney-U-Test oder der korrigierte Pearson Kontingenzkoeffizient
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Die Einstellungsmessung deckte als einzigen Unterschied zwischen den Gemeinden auf,
dass in Dorzbach andere Formen erneuerbarer Energien bevorzugt werden. Die
Hinderungsgrinde fir den Kauf einer PV-Anlage und auch die genutzten
Informationskanéle waren in beiden Gemeinden gleich. Das Abfragen lokaler PV-Akteure
zeigte, dass in Creglingen zahlreichere Akteure bekannt sind. Der Solarverein dort wird als
sehr bedeutender Akteur wahrgenommen. Die Nutzung der Gebaude, auf denen PV-
Anlagen installiert sind, ist sehr unterschiedlich. In Creglingen sind eher
landwirtschaftliche Geb&ude und in Dorzbach eher Wohngebdude mit PV-Anlagen
bestuckt.

4.3.13 Zusammenfassende Ursachen fir raumliche Unterschiede in der PV-Nutzung
Hinweise auf die Ursachen der raumlichen Unterschiede in der PV-Nutzungsintensitat
wurden bereits durch die Experteninterviews gegeben (siehe Abschnitt 4.1.9). An dieser
Stelle werden nun noch die Erkenntnisse der schriftlichen Haushaltsbefragungen -
komprimiert aus den vorigen Abschnitten — wiedergegeben.

Die Analyse der sozio-6konomischen Merkmale, welche vorwiegend in Bezug auf PV-
Eigentimer und PV-Nichteigentimer stattfand, kann auch rdumlich ausgewertet werden.
Wo junge Familien leben, dort sollten auch mehr PV-Anlagen zu finden sein. Denn Alter
des Haushaltsvorstandes (siehe Tabelle 19) und die Familienverhaltnisse (siehe Tabelle 22)
haben sich als geeignete Merkmale herausgestellt, um PV-Eigentimer von Nicht-
Eigentlimern zu unterscheiden. Nicht geeignete Merkmale sind formale Bildung (siehe

Tabelle 20) und das Haushaltseinkommen (siehe Tabelle 21).

Die Analyse des Energieverhaltens erfolgte differenziert hinsichtlich PV-Eigentum und
Gemeindezugehdrigkeit der Befragten. Hierbei stellte sich heraus, dass Malinahmen im
Bereich Energiesparen und erneuerbare Energien ortlich unterschiedlich umgesetzt bzw.
bewertet werden. Dabei scheint v.a. die hohere Praferenz von Warmepumpen der
Befragten aus Dorzbach im Vergleich zu den Befragten aus Creglingen erwéhnenswert, da
sie wie PV-Anlagen mit hoheren Investitionskosten verbunden sind. Die Ubrigen erkannten
Unterschiede zwischen den Gemeinden waren lediglich Verhaltensdnderung (Nutzung von
OPNV) und Energiesparmalnahmen relativ geringer Investitionskosten (Energiespar-
lampen). Die hoéhere Nutzung von Warmepumpen in Dorzbach deutet auf rdumliche
Préferenzunterschiede hinsichtlich der Nutzung verschiedener Energieformen hin, die

allerdings in dieser Arbeit nicht weiter untersucht wurden.
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Die Analyse der Einstellung zu PV zeigte, dass in Ddorzbach andere Formen der
erneuerbaren Energien PV-Anlagen vorgezogen werden. Diese Préferenzunterschiede
wurden bereits in der obigen Betrachtung des Energieverhaltens angedeutet und bestatigen
sich hier direkt.

Bei der Betrachtung der PV-Anlagen der befragten Eigentimer stellte sich zun&chst
heraus, dass in Creglingen v.a. landwirtschaftliche Gebdude und in Dorzbach v.a. Wohn-
gebdude als Tragergebéude fir PV-Anlagen dienen. Dies kann wiederum ein Hinweis auf
die Schlisselrolle der Landwirte sein, welche eher als Privathaushalte in der Lage sind,
PV-Folgeanlagen zu errichten und somit lokal zu einer hohen PV-Nutzungsintensitat
beitragen konnen. Die Beschreibung der PV-Installateure zeigte, dass in Creglingen ein
ortlicher Elektro-Betrieb lokal durchaus dominant ist, was in Dorzbach nicht der Fall ist.
Dies deutet auf die hohe Bedeutung der lokalen Verfugbarkeit von PV-Anlagen fiir deren

Nutzungsintensitét vor Ort.

Hinsichtlich der Wahrnehmung von PV hat die Auswertung v.a. den rdumlichen Nachbar-
schaftseffekt bestatigt. Insbesondere die Erkenntnis, dass Befragte aus der Gemeinde mit
hoher PV-Nutzung, die selbst keine PV-Anlage haben, diese Anlagen &hnlich stark
wahrnahmen wie Eigentimer von PV-Anlagen aus der Gemeinde mit geringer PV-
Nutzung, bestétigt diesen Effekt. Sowohl durch die Berucksichtigung der optischen
Wahrnehmung, als auch durch den personlichen Austausch macht sich der rdumliche
Nachbarschaftseffekt bemerkbar.

Die Analyse der Informationsquellen deckte die hohe Bedeutung der personlichen
Gesprache auf. Dies weist darauf hin, dass der lokale Aspekt fir die Diffusion von PV eine
relativ grole Bedeutung hat. Eine genauere Betrachtung der persdnlichen Gesprache nach
der Herkunft der Gespréachspartner lie} keine rdumlichen Unterschiede zwischen den
beiden untersuchten Gemeinden erkennen. Die Befragten aus Creglingen hatten jedoch
deutlich mehr Gesprachspartner als die Befragten aus Dérzbach. Jedoch unterscheidet sich
die Anzahl der Gespréachspartner zwischen den PV-Eigentimern und Nicht-Eigentimern
innerhalb der gleichen Gemeinde nicht. Dies bedeutet, dass die Nicht-Eigentimer aus
Creglingen mehr Gespréachspartner haben als die Nichteigentiimer aus Doérzbach. Dies
weist wiederum auf den lokalen Charakter der Ausbreitung von PV, also den rdumlichen
Nachbarschaftseffekt hin. In Ddrzbach wurde kein Solarverein oder Maschinenring als

wichtiger Gesprachspartner genannt, wie in Creglingen. Dies kann ein Hinweis auf
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vielseitigere Informationswege in Creglingen sein, welche wiederum die Ausbreitung von
PV beglnstigen kdnnten.

Auch die Auswertung der Frage nach den Akteuren im PV-Bereich deutet die Wichtigkeit
des Solar- und Energievereins an. Dieser wurde von den Befragten aus Creglingen nach
den Elektrikern an zweiter Stelle genannt. In Ddérzbach fehlt hingegen ein vergleichbarer
Akteur.

5 Schlussbetrachtungen

5.1 Zusammenfassung

Im landlichen Raum Baden-Wdrttembergs ist die Nutzung von PV-Anlagen bis 30kWp
signifikant hoher als in Agglomerationsrdumen. Dieser Zusammenhang mit der
Raumstruktur besteht seit 2001 und seine Bedeutung nahm seither kontinuierlich zu.
Weniger bedeutend ist der Zusammenhang mit der Globalstrahlung, wobei dieser seit 2003
kontinuierlich abnahm.

Mittels qualitativer Experteninterviews und schriftlicher Haushaltsbefragungen wurde die
Nutzung dachmontierter PV-Anlagen in landlich strukturierten Gemeinden im Nordosten
Baden-Wirttembergs untersucht.

Die Auswahl der Gespréachspartner fur die Experteninterviews orientierte sich an einem
theoretisch erarbeiteten Diffusionsschema, welches eine breite Forschungsperspektive
erlaubte (siehe Abschnitt 2.2). Hierdurch konnten die wichtigsten Akteure im PV-Bereich
identifiziert und deren Rollen néher beschrieben werden (siehe Abschnitt 4.1). Diese
Akteure sind PV-Unternehmen, Landwirte, Maschinenringe, Banken, Kommunen,
Stromnetzbetreiber und Energieagenturen. Es zeigte sich, dass PV-Anlagen auf Gebduden
unterschiedlichster Nutzung installiert werden, hierzu zahlen private Wohngebdude,
landwirtschaftlich und gewerblich genutzte Gebaude, sowie kommunale Gebaude.

Im landlichen Raum spielen Landwirte eine Schlusselrolle fir die Ausbreitung von PV-
Anlagen, da ihnen Handlungsmdglichkeiten offenstehen, die Anderen (bspw.
Privathaushalten) nicht zuganglich sind.

Aulerdem existieren PV-Beteiligungsanlagen, d.h. PV-Anlagen an denen mehrere
Investoren beteiligt sein konnen. Diese befinden sich meist auf kommunalen Gebduden.
Burgermeister und Gemeinderéte sind hierbei die wichtigsten Akteure, da diese dartiber
entscheiden, ob eine eigene PV-Anlage oder eine PV-Beteiligungsanlage realisiert wird

oder ob Offentliche Dachflachen zu diesem Zweck vermietet werden. Auf diesen
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Entscheidungsprozess konnen von den Landkreisen eingerichtete Energieagenturen
Einfluss nehmen, wie das Beispiel der Energieagentur Schwabisch Hall gezeigt hat.
Es stellte sich weiterhin heraus, dass sich die Rolle der lokalen Banken hinsichtlich der

PV-Finanzierung von Passivitét zu aktivem Bewerben dieses Marktes gewandelt hat.

Es zeigte sich in einer Korrelationsanalyse fir die Region Heilbronn-Franken, dass
folgende Variablen in positivem Zusammenhang standen mit einer hohen PV-Nutzung auf

kommunaler Ebene im Jahr 2008:

Bevolkerungsanteil der 0-18 Jahrigen

Anteil der Einfamilienhduser an allen Wohngebauden

Anteil sozialversicherungspflichtig Beschaftigter mit abgeschlossener Lehre
Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung je Einwohner

Aulerdem standen diese Variablen in negativem Zusammenhang mit einer hohen PV-
Nutzung auf kommunaler Ebene:

o Anteil der Mehrfamilienhduser an allen Wohngebduden
o Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéaftigter mit Fach-/Hochschulabschluss

In zwei Kommunen mit flir die PV-Nutzung statistisch forderlichen Auspragungen der
obigen Merkmale wurden daraufhin schriftliche Haushaltsbefragungen durchgefiihrt - in
Creglingen und Dorzbach.

Durch den qualitativen und quantitativen Methodenmix konnten einige Erkenntnisse tber
die Ursachen raumlicher Unterschiede in der PV-Nutzung gewonnen werden. Hierzu
zdhlen das Vorhandensein bzw. Fehlen von Akteuren im PV-Bereich und deren
unterschiedliche Aktivitaten. AuBerdem variieren die Préferenzen der Nachfrageseite
bezuglich verschiedener Energieformen lokal. Auch das konkrete Energieverhalten zeigt
Unterschiede und bestétigt die Praferenzunterschiede. Durch Wahrnehmung von PV und
Informationsaustausch Uber PV konnte ein lokaler Nachbarschaftseffekt fur PV-Anlagen
beobachtet werden, welcher forderlich fur die PV-Nutzung zu sein scheint. Die
beobachtete Marktdominanz eines lokal ansdssigen PV-Installateurs untermauert den
lokalen Charakter der Ausbreitung von PV. Raumliche Unterschiede in der Nutzung von
Informationskanélen konnten nicht gefunden werden und personliche Gespréche v.a. mit
PV-Eigentumern stellten die wichtigste Informationsquelle dar. Durch all diese
verschiedenen Aspekte wird der lokale Charakter der Ausbreitung von PV-Anlagen betont.
Friheren Studien zur Diffusionsforschung folgend wurde nach sozialen, 6konomischen
und demographischen Merkmalen gesucht, um Adoptoren und Nicht-Adoptoren von PV-

Anlagen zu unterscheiden. Es zeigte sich, dass sich PV-Eigentumer von der (brigen
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Bevolkerung in Alter und Familienverhéltnissen unterscheiden, da sie vorwiegend jlnger
sind und in Partnerschaften mit Kindern leben. Einkommen und formale Bildung sind nicht
fir eine Unterscheidung geeignet. Aulerdem zeigten sich Unterschiede im Energie-
verhalten, in den genutzten Informationskanalen und der Einstellung zu PV-Anlagen.

5.2 Kritische Reflexion der Methodik

Das methodische Vorgehen dieser Arbeit sollte nicht unreflektiert bleiben.

Das theoretisch erarbeitete Diffusionsschema (siehe Abschnitt 2) ermdglicht zwar eine sehr
breite Forschungsperspektive, allerdings liegt hier auch der Nachteil, denn dessen
Umsetzbarkeit erfordert Einschrankungen bei der Anzahl der Interviewpartner. In dieser
Arbeit musste bspw. auf Personen aus dem Bereich der PV-Produktion verzichtet werden
und aus den anderen Akteursgruppen konnten nur wenige Personen interviewt werden.
Auch die Interaktionen zwischen den Akteuren hatten intensiver untersucht werden
konnen, als dies hier durch die Experteninterviews getan wurde.

Auch die Auswahl statistisch vergleichbarer Gemeinden bedarf kritischer Anmerkungen.
Obwonhl relativ viele Aspekte in die Korrelationsanalyse einflossen (siehe Anhang 9.7),
konnen weitere Faktoren existieren, die nicht beriicksichtigt wurden. AulRerdem stellt die
Korrelationsanalyse eine Momentaufnahme des Jahres 2008 dar. Zeitliche Verdnderungen
der Bedeutung einzelner Faktoren konnten somit nicht beleuchtet werden. Des Weiteren
erfolgte keine Gewichtung der Variablen der Clusteranalyse, womit allen Faktoren die
gleiche Bedeutung zugestanden wurde. Weiterhin bedeutete der Schwellenwert der
betrachteten PV-Anlagen von 30kWp eine Vermischung von Anlagen, die auf Wohn-
gebauden und auf groReren Gebauden (bspw. landwirtschaftliche) installiert sind.
Hinsichtlich der Experteninterviews hétte die Delphi-Methode als zusétzlicher Schritt die
Validitat der Aussagen erhéhen kénnen (vgl. MEIER KRUKER & RAUH, 2005, S.65). Diese
Methode bedeutet eine erneute Konfrontierung der Gesprachspartner mit den Ergebnissen
der abgeschlossenen Interviews und kann somit zu Bestdtigung, Verbesserung und
Ergénzung der abgeleiteten Aussagen fuhren.

Die schriftliche Haushaltsbefragung verlangte von vornherein inhaltliche Kompromiss-
bereitschaft, da die Lange des Fragebogens wegen finanziellen Kosten und Antwort-
bereitschaft seitens der Befragten limitiert war. Die abgefragten Aspekte orientierten sich
an einem theoretisch erarbeiteten Diffusionsschema (siehe Abbildung 7), welches eine

breite Perspektive ermdglichte und somit an mancher Stelle vertiefende Fragen
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verhinderte, bspw. waren die Bewertung verschiedener Formen erneuerbarer Energien im
raumlichen Vergleich oder auch differenziertere sozio-6konomische Merkmale interessant
gewesen. Die eingesetzten Anreize (sog. Incentives), ndmlich Verlosung von Geld und
Zusenden einer Zusammenfassung der Studie, waren wenig kreativ und hatten in anderer

Form evtl. zu héheren Rucklaufquoten fiihren kénnen.

5.3 Handlungsempfehlungen und Ausblick

Aus den Ergebnissen der Haushaltsbefragung lassen sich Handlungsempfehlungen
ableiten, welche zur Beschleunigung der Ausbreitung von PV beitragen kénnen.

Ca. 10,6% der Befragten gaben an, dass sie sich eine PV-Anlage finanziell nicht leisten
konnten (siehe Tabelle 27), wobei von diesen Befragten jedoch 84,6% Hauseigentiimer
und somit potentielle PV-Eigentimer waren. Bezuglich der Finanzierbarkeit tber Kredite
kdnnte also noch intensivere Informationsarbeit geleistet werden.

Kooperationen der verschiedenen Akteure (Energieagenturen, Kommunen, Banken,
Installateure) sind hier &ulerst hilfreich. Das Vernetzen dieser Akteure, so wie dies die
Energieagentur des Landkreises Schwabisch Hall demonstriert hat, kann duerst forderlich

fiir die Ausbreitung von PV-Anlagen sein.

PV-Anlagen tragen zwar zum Klimaschutz bei, dies scheint jedoch fir die meisten
Haushalte nicht der Hauptgrund flr einen Kauf einer solchen Anlage zu sein. PV-Anlagen
werden eher als Investitionsobjekte betrachtet und sollten daher auch vorwiegend als
solche beworben werden. Aullerdem sind PV-Anlagen fiir einzelne Haushalte nur eine
Option unter vielen anderen, wenn man die Aspekte Kapitalanlage, Energieerzeugung und
Umweltschutz bedenkt. Die Herausarbeitung relativer Vorteile von PV-Anlagen im
Vergleich zu den unzahligen Alternativen sollte im Fokus der Informations- und
Marketingbemiihungen stehen.

Die rdumliche Ausbreitung von PV-Anlagen hat einen ausgepragten lokalen Charakter.
Dieser konnte seitens der PV-Unternehmen genutzt werden. Horizontale Integration und

Kooperation kénnten Moglichkeiten sein, die lokalen Markte zu erschlielen.

Fur kinftige wissenschaftliche Arbeiten zur Diffusion von PV-Anlagen scheint die
Untersuchungen des Einflusses von Globalstrahlung und Raumstruktur fir gesamt

Suddeutschland, einschlieflich einer zeitlichen Komponente besonders lohnend.
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Aulerdem konnte den Anbietern von PV-Anlagen und deren Einzugsgebieten mehr
Aufmerksamkeit geschenkt werden, wobei die PV-Kundengruppen Privathaushalte,
Landwirte, Unternehmen und Kommunen, sowie das Geschaftsfeld der PV-
Beteiligungsanlagen berticksichtigt werden sollten. AuBerdem konnte kleinrdumig der
Einfluss der Topographie (bspw. Tallagen) auf die tatsédchliche PV-Nutzung in

Siedlungsgebieten untersucht werden.

Die aufgedeckten Faktoren, die mit der PV-Nutzung in Heilbronn-Franken korrelieren,
sollten groRraumiger fur Baden-Wirttemberg oder auch ganz Stddeutschland inklusive der
zeitlichen Komponente berpriift werden. Womdglich macht eine rdumliche Aufteilung
geméal der Raumstruktur (stadtisch — landlich) und daran anschliefend ein separates

Aufdecken von korrelierenden Faktoren fiir die einzelnen Raumstrukturen Sinn.

92



Kurzfassung

6 Kurzfassung

Es existieren regionale Unterschiede in der Nutzung von Photovoltaik-Anlagen (PV) in
Baden-Wirttemberg. Die Bedeutung von Raumstruktur und Globalstrahlung fur diese
Unterschiede wurde groRrdumig untersucht. Es zeigte sich, dass die PV-Nutzung im
landlichen Raum Baden-Wiurttembergs hoher ist als im urbanen Raum. Dieser Zusam-
menhang gewann in den letzten Jahren an Bedeutung. Die Bedeutung der Globalstrahlung
fir die PV-Nutzung sank auf ein sehr niedriges Niveau. Weitere Untersuchungen wurden
im Nordosten Baden-Wurttembergs durchgefuhrt, wo die Raumstruktur landlich und die
PV-Nutzung lberdurchschnittlich hoch ist. Um die Ursachen der regionalen Unterschiede
in der PV-Nutzung ndher zu untersuchen, wurden qualitative Experteninterviews,
Korrelationsanalysen und schriftliche Haushaltsbefragungen durchgeftihrt.

Durch Experteninterviews wurden die Hauptakteure fiir die Diffusion von PV in der Unter-
suchungsregion identifiziert. Neben PV-Unternehmen sind dies Landwirte, Gemeinderate
und Birgermeister sowie Energieagenturen. Landwirte nehmen eine Schlisselrolle ein, da
es fur sie relativ leicht ist PV-Anlagen zu realisieren. Gemeinderate und ihre Birgermeister
konnen PV-Anlagen auf offentlichen Geb&uden realisieren. Energieagenturen bilden
Diffusionsnetzwerke zwischen verschiedenen Akteuren.

Eine Korrelationsanalyse deckte einige Faktoren auf, die mit den PV-Anlagen je
Einwohner und Kommune in Heilbronn-Franken korrelieren. Diese Faktoren sind (i)
Anteil der unter 18 Jahrigen, (ii) Anteil der Einfamilienhduser an den Wohngeb&uden, (iii)
Anteil der sozialversicherungspflichtigen Beschaftigten mit abgeschlossener Ausbildung,
(iv) landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung je Einwohner, (v) Anteil der Mehr-
familienhdauser an den Wohngebauden und (vi) Anteil der sozialversicherungspflichtigen
Beschaftigten mit Hochschulabschluss.

Durch eine Haushaltsbefragung wurden signifikante Unterschiede zwischen PV-
Eigentlimern und Nicht-Eigentimern aufgedeckt (Alter, Familienverhaltnisse, Energiever-
halten, PV-Informationskanale, Einstellung zu PV). Bei formaler Bildung und Einkommen
gab es keine signifikanten Unterschiede. AuRerdem wurden signifikante Unterschiede
zwischen einer Gemeinde mit hoher und einer mit niedriger PV-Nutzung erkannt (Energie-
verhalten, Notwendigkeit 6kologischen Handels, Einstellung zu PV, lokale PV-Akteure).
Andere Aspekte wiesen keine signifikanten Unterschiede auf (PV-Informationskanale,
Hinderungsgrinde fur den Kauf). AulRerdem zeigte sich, dass die Diffusion von PV einen
wichtigen lokalen Charakter hat (PV-Informationskanale, lokale Markte).
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Summary

7 Summary

There are regional disparities in the usage of rooftop photovoltaic installations (PV) in the
German federal state of Baden-Wirttemberg. The influence of spatial structure and global
radiation on these disparities has been investigated on a large scale. It was found that the
usage of PV is significantly higher in rural areas of Baden-Wurttemberg than in urban
areas. The strength of this correlation has been increasing during the last years. The
importance of global radiation for the usage of PV in Baden-Wirttemberg has been
decreasing to a rather low level. Further investigations were made in the north eastern
region of Baden-Widrttemberg, where spatial structure is rural and the usage of PV is above
average. To investigate reasons for these regional disparities qualitative expert interviews,
correlation analysis and household surveys have been conducted.

Through expert interviews main actors for diffusion of PV in the study area were
identified. Apart from PV-companies these main actors are farmers, local councils and
mayors as well as energy agencies. Farmers take a key role in diffusion of PV, because it is
quite easy for them to implement PV. Local councils and their mayors are capable to
enable diffusion of PV on public buildings. Energy agencies are capable of building
diffusion networks among different groups of actors.

The correlation analysis revealed several attributes that are correlating with photovoltaic
installations per inhabitant and municipality in Heilbronn-Franken. These attributes are: (i)
share of inhabitants <18 years, (ii) share of single-family houses in residential buildings,
(iii) share of employees with finished apprenticeship, (iv) agricultural enterprises with
livestock per inhabitant, (v) share of multi-family houses in residential buildings, (vi) share
of employees with university degree.

Through a household survey significant differences between PV-owners and non-owners
were found (age, family status, energy behavior, channels of information, attitude towards
PV). However some aspects did not show significant differences (formal education,
income). Furthermore significant differences between one municipality with high and one
with low PV-usage have been identified (energy behavior, necessity of acting ecologically,
attitude towards PV, local PV-actors) whereas other aspects were not significantly different
(channels of information for PV, obstacles of purchasing PV). Besides that it was found
that diffusion of PV has an important local character (channels of information, local

markets).
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9 Anhang

9.1 Leitfaden der Experteninterviews

Wer hat dies getan?

Wer hat dies getan?

Vorstellung, Ablauf, Anonymitat

Reihenfolge: 1) von "nah" nach "fern"
2) Konfliktfelder zum Schluss

Was hat die PV-Nutzung in der
Vergangenheit vorangetrieben?

Was hat die PV-Nutzung in der

Als Einstieg Karte: Anlagen/EW ganz BW

Was hat die PV-Nutzung in der

Wer hat dies getan?

Vergangenheit vorangetrieben?

Austausch mit Haushalten?

[nterview Burgermeister.mmap - 05.05.2010 -

und Haushalten?

Vergangenheit gehemmt?
Was hat die PV-Nutzung in der Wer hat dies getan?
e Vergangenheit gehemmt?
2 . PV in der Region
2
Il Heilbronn- Franken
PVin Ihrer R
Gemeinde? | | Neye Akivitaten?
Regulierung
Subvention Top-Down oder Bottom-Up?
Bedeutung des innerhalb einer Gemeinde
Beratung Nachbarschaftseffekts?
2zwischen Gemeinden
PV vs. andere EE-Formen L
Biirgermeister Wie findet der Austausch Gber  Vereine
PV vs. bestehende Technologie Erfahrungen mit EE statt?
informelle Kontakte
PV vs. andere politische Erfahrungsaustausch
Schwerpunkte der Gemeinden? Welche Rolle spielt PV dabei?
PV vs. Tourismus Konfliktfelder
a
PV vs. Denkmalschutz Regulierung Bausiipianung |
i
PV vs. Netzbetreiber i
Subvention I
PV vs. Finanzierung Kommunalpol. Mdglichkeiten die - I~ Restriktionen?
EE-Vereine
PV Nutzung zu férdern? |
Beratung }
Zusammenarbeit mit welchen Akteuren? Info-Veranstaltungen |
i
Austausch mi Kommunalpolitik PV auf &ffentlichen Gebauden }
Anbietern/Installateuren? 2zwischen Anbietern -

Bei Bedarf: - Karte: Globalstrahlung und PV - Karte: Standorte der PV-Branche - Clusteranalyse Franken - Korrelationsmatrix - Akteursschema

Vorstellung, Ablauf, Anonymitat

Als Einstieg Karte: Anlagen/EW ganz BW

Reihenfolge: 1) von "nah" nach "fern"
2) Konfliktfelder zum Schiuss

Was hat die PV-Nutzung in der
Vergangenheit vorangetrieben?

Was hat die PV-Nutzung in der
Vergangenheit gehemmt?

PV in Ihrem Landkreis o

Interview mmap - 05.05.2010 -

Bei Bedarf: - Karte: Globalstrahlung und PV - Karte:

Heilbronn-Franken

der PV-B he

Neue Aktivitaten?

Bedeutung des

Handwerk o Nachbarschaftseffekts?
e en der 2wischen Gemeinden
el Technologie?
PV vs. andere EE-Formen
PV vs. bestehende Technologie
Beteiligte PV vs. andere politische
Schwerpunkte
Resumee
Interview Konfiiktfelder = PV vs. Tourismus
Aktualisierung/Erweiterung geplant? Energieagentur
Projekt SUN AREA PV vs. Denkmalschutz
Lucken?
P o q PV vs. Netzbetreiber
nteile der Eignungsklassen an allen o
(Wohn-)Gebauden bty PV vs. Finanzierung
Daten verfiigbar? = rgl % r?’
max und durchschn. Leistung auf EFH? Zujiorcen)
Was hat die PV-Nutzung in der  Wer hat dies getan?
e Vergangenheit vorangetrieben?
Kommunikation mit wem?
Kommunikation wie intensiv? Was hat die PV-Nutzung in der Wer hat dies getan?
Vergangenheit gehemmt?
PV in der Region Wer?

Neue Aktivitaten?

Regulierung
Top-Down oder Bottom-Up? | Subvention
Beratung

Franken - Korr ix - Akteursschema

100

Wer hat dies getan?

Wer hat dies getan?

innerhalb einer Gemeinde




Leitfaden der Experteninterviews

Vorstellung, Ablauf, Anonymitat

Reihenfolge: 1) von "nah" nach "fern"
2) Konfliktfelder zum Schluss

Was waren wichtige

Eigenschafter
selbst?

Wie kam es dazu, dass Sie das erste mal dariber
nachdachten, eine PV-Anlage zu kaufen?

Beschreiben Sie bitte
den Ablauf, bis die
Anlage installiert war!

Beteiligte auerhalb des Haushalts

Beteiligte innerhalb des Haushalts
(Entscheidungsprozess)

Information

Was hétte besser
laufen kénnen bis die
Anlage installiert war?

Finanzierung
Installation

Koordination

Information
. X Was hétte schief laufen mussen,
Finanzierung  damit Sie doch keine Anlage
installiert hétten?
Installation
Koordination

n der Anlage

Nach Installation

Interview
Haushalte
PV-Besitzer

Vor Installation

Wahrnehmung
des sozialen
Umfelds

(Seit wann haben Sie die Anlage?)

Wie ist es denn so, wenn
man eine PV-Anlage auf
dem Dach hat?

Veranderungen/Konsequenzen fiir Besitzer

‘eranderungen/K fir lokale

Was sagen denn andere Nachbarschaft

Leute Uber die Anlage?
soziales Umfeld

Hat Sie nach der Installation etwas tberrascht?
Warum sind in Ihrer Gemeinde so viele/wenige Anlagen und
in Nachbargemeinden weniger/mehr?
Héufigkeit von Gespréachen

Beschreiben Sie bitte den

Umgang mit lhren Nachbarn? Viele oder wenige Gespréchspartner?

Verbundenheit der Bevlkerung?

Beruf

Einkommen
Wie sind die anderen Besitzer von PV-Anlagen?

Familidres

Alter

Gibt es Unterschiede zwischen solchen Hausbesitzern, die
eine Anlage besitzen und solchen, die keine Anlage besitzen?

Bei Bedarf: - Karte: Globalstrahlung und PV - Karte: Standorte der PV-Branche - Clusteranalyse Franken - Korrelationsmatrix - Akteursschema

Interview Haushalte Besitzer.mmap - 05.05.2010 -

Vorstellung, Ablauf, Anonymitat

Reihenfolge: 1) von "nah" nach "fern"
2) Konfliktfelder zum Schluss

Als Einstieg Karte: Anlagen/EW ganz BW

Was hat die PV-Nutzung in der
Vergangenheit vorangetrieben?

Wer hat dies getan?

Seit wann im PV-Bereich tatig?

Was hat die PV-Nutzung in der

Wer hat dies getan?

Interview mmap - 05.05.20

10 -

Aktuelle Mitarbeiterzahl? Vergangenheit gehemmt?
Einstiegsfragen PVin Ihrem
Bisher installierte Leistung Einzugsbereich?
und/oder Anzahl der Anlagen?
Wer?
Neue Aktivitaten?
Unternehmensintern vs. -extern
Inland vs. Ausland i
nland vs. Auslan Herkunft (eigenes Unternehmen) Welche Medien?
F2F vs. Onlineshop Werbung
Beschaffun, .
Unternehmensintern vs. -extern d Verkaufsforderung? | Beratung
Inland vs. Ausland | Herkunft (Branche) Interview Demonstrations-Anlagen
F2F vs. Onlineshop Installateur Spez. Service (Wartung, Garantie)
PV dere EE-F Einzugsbereich
Vs, andere -Formen
Absatz = - -
. Bedeutung des innerhalb einer Gemeinde
PV vs. bestehende Technologie Nachbarschaftseffekts?
2zwischen Gemeinden
PV vs. andere politische
Schwerpunkte Kunden  Informationsquellen
PV vs. Tourismus Konfliktfelder Kundentypen?
PV vs. Denkmalschutz Feedback: Kontakt nach Verkauf
PV vs. Netzbetreiber Marktforschung
PV vs. Finanzierung
Vereine / Verbande
Erfahrungsaustausch der

Installateure? Handwerkskammer

Bei Bedarf: - Karte: Globalstrahlung und PV - Karte: Standorte der PV-Branche - Clusteranalyse Franken - Korrelationsmatrix - Akteursschema

101




Protokolle und Transkripte der Experteninterviews

9.2 Protokolle und Transkripte der Experteninterviews

Die Interviewprotokolle sind mit IP und die Transkripte der Audioaufnahmen mit TS abgekirzt. Die Protokolle und
Transkripte sind durchnummeriert und die jeweilige Akteursgruppe kenntlich gemacht. Eigene Anmerkungen sind durch
eckige Klammern [...] und wortliche Zitate der Befragten mit ,...“. Besonders interessante Textstellen wurden fett
geschrieben. Die Interviews, die als Audioaufnahmen vorlagen, wurden ins Schriftdeutsch transkribiert, sind also nicht
wdrtlich im eigentlichen Sinne. Einige Aussagen, die fur das Thema nicht relevant waren, wurden weggelassen.

Al. IP1 - Energieagentur

Téatigkeiten der Energieagentur

Die Energieagentur besteht seit 2002. Sie ist neben PV auch im Bereich Biomasse/-gas aktiv. Es werden
Raumlichkeiten fur Informationsveranstaltungen zur Verfugung gestellt. Eine ortsansassige PV-Firm hat in
der Vergangenheit dort oft \Veranstaltungen gehalten.

Privatpersonen wenden sich ebenfalls an die Energieagentur und werden bei Interesse neutral an verschiedene
Installateure der Region verwiesen.

Die Energieagentur und das Projekt Solar Hohenlohe aktiv

Die Energieagentur betreibt selbst PV-Anlagen auf &ffentlichen Liegenschaften. Die Ertrage dienen der
Finanzierung der Energieagentur. Heute kdnnen sich auch Biirger an den Anlagen beteiligen, was auch in
groRerem Umfang geschieht. Nach 20 Jahren gehen die Anlagen in den Besitz des Geb&udeeigentimers, also
Kommunen, fiir den symbolischen Betrag von 1€ iber. Wéhrend der Laufzeit von 20 Jahren werden die Ertrage
zwischen Investoren, der Energieagentur und den Gebdudeeigentiimern aufgeteilt. Derzeit hat die
Energieagentur mehr Anfragen als geeignete Dachfldchen zur Verfligung stehen. Der Denkmalschutz spielt
kaum eine limitierende Rolle bei der PV-Nutzung, da geniigend ungeschiitzte Dachflachen vorhanden
sind. Das Projekt mit dem Konzept der Birgerbeteiligung an PV-Anlagen wird als einzigartig in Baden-
Wiirttemberg angesehen.

Regionale Unterschiede in der PV-Nutzung

Die lokale Topographie und v.a. Tallagen, sowie die langjéhrige Tatigkeit der Firmen Novatech und
TauberSolar, sowie deren zahlreiche Mitarbeiter konnten die Unterschiede zum Teil erklaren.

Nachbarschaftseffekt

Vermutlich existiert dieser, jedoch keine konkrete Erfahrung diesbeziglich.

Die Energieagentur und andere Akteure

Trotz des Projekts SolarHohenloheAktiv besteht zwischen der Energieagentur und den Banken wenig
Kontakt.

Die Energieagenturen der verschiedenen Kreise tauschen sich zweimal jéhrlich bei gemeinsamen Treffen
untereinander aus.

Die Energieinitiative Kirchberg wurde als engagierte Birgerinitiative im PV-Bereich genannt.

Die Stadtwerke Schwébisch Hall seien sehr aktiv im Bereich Erneuerbare Energien.

Die Siedlung Hirtenwiesen 1l in Crailsheim nutz die Solarthermie sehr stark.

Das Projekt SunArea ist bekannt, wird jedoch als zu teuer fur einzelne Kommunen erachtet. Daher
beteiligten sich einige Kommunen nicht.

A2. IP2 — PV Unternehmen

Allgemeines zum Unternehmen

1992 wurde die erste Anlage installiert, seither wurden tber 1700 Anlagen errichtet.

Als  WerbemaRnahmen werden vorwiegend Informationsveranstaltungen im Energiezentrum in
Wolpertshausen durchgefuhrt. Darlber hinaus eile dem Unternehmen sein Ruf als erfahrener Installateur
voraus. Hierzu tragt auch die noch immer funktionsfahige und bereits 1992 installierte Anlage in Schwaébisch
Hall bei.

Marktforschung im eigentlichen Sinn wird nicht betrieben (auch nicht extern), der Kundekontakt der
Angestellten im Vertrieb reiche aus, um den Markt zu beobachten und einzuschétzen.

Der Einzugsbereich betrégt etwa 50km.

Regionale Unterschiede in der PV-Nutzung
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e Die Aktivitdten der lokalen Akteure verursachten die Unterschiede in der Nutzung. Dazu zahlen die
Maschinenringe, Installateure, Banken und engagierte Birger. Frilher waren auch Steuerberater sehr
aktiv v.a. bei Landwirten, um ihnen die steuerlichen Vorteile (Abschreibung) von PV-Anlagen néher zu bringen.
Lokale Banken behandeln durchaus das Thema PV unterschiedlich, was auch zu regionalen
Unterschieden fiihren kann. Friiher waren Anlagen kaum fremdfinanziert, heute jedoch grotenteils.

e Die hohe Nutzungsintensitit von PV in der Region Heilbronn-Franken wird als endogen betrachtet, d.h. sie
entwickelte sich aus der Region selbst und es kam eher nicht zu einer Diffusion aus Bayern nach Heilbronn-
Franken.

Begunstigende Faktoren flr die Ausbreitung

o Die Maschinenringe waren von groRer Bedeutung fiir den Verkauf der Anlagen an Landwirte. Dabei haben
einzelne Maschinenringe verschiedene Strategien wie z.B. Ziel der Preissenkung oder Qualitatssicherung.

e  Seit ca. zwei Jahren gewahren einige Banken Kredite fiir PV-Anlagen bis zu einer Hohe von 100.000€ mit der
PV-Anlage selbst als einziger Sicherheit.

Hemmende Faktoren fiir die Ausbreitung

e Die lange Passivitat der Banken im PV-Bereich wird als sehr hemmend eingeschétzt. Dies hat sich jedoch
seit ca. zwei Jahren geandert.
e  Einige Netzbetreiber waren in der Vergangenheit eher hinderlich, wie einzelne Stadtwerke.

Nachbarschaftseffekt

e Es existiert ein Nachbarschaftseffekt bei der Ausbreitung von PV-Anlagen. Sowohl zwischen einzelnen
Gemeinden, als auch innerhalb einzelner Ortschaften einer Gemeinde. So gebe es auch innerhalb einer
Gemeinde Orte mit sehr hoher und Orte mit sehr geringer PV-Nutzung.

Kunden

e Heute lassen sich im Bereich kleinerer PV-Anlagen fur Privathaushalte keine Kundentypen trennen.
Wohlhabende Privatpersonen seien aber tendenziell weniger interessiert an PV. Friiher waren es eher Beamte
und v.a. Lehrer, die sich aus der Doppelmotivation von ,Beitrag zum Umweltschutz und ,finanzieller
Einnahme* flir eine PV-Anlage entschieden.

o Die Informationsquellen der Kunden tber PV sind duRerst unterschiedlich.

Sonstiges

e Das Projekt SunArea der Energieagenturen der nordwirttembergischen Landkreise ist dem
Unternehmer nicht bekannt.

A3. IP3 - Elektroinstallateur

Allgemeines zum Unternehmen

e  Seit 2007 im PV-Bereich tatig und bisher uUber 150 Anlagen installiert. Derzeit werden ca. 7 Mitarbeiter
beschaftigt. Der Geschéftsfihrer mdchte seinen Mitarbeitern sichere Arbeitsplatze bieten und der PV-
Bereich erscheint ihm zu unsicher. Deshalb ist die Firma vorwiegend in anderen Bereichen tatig. Anfangs
wurde Werbung betrieben (Flyer, Anzeigen in Gemeindeblattern), doch mittlerweile reiche der gute Ruf des
Installateurs aus. Aktivitdten wurden auf die Stadt Schwébisch Hall verlagert, da es vor Ort zu viele
Mitbewerber gebe. Kundenbindung und eine gewisse Vertrauenshasis seien wichtig, da neben PV-Anlagen
Interesse an weiteren Auftragen von den gleichen Kunden besteht. Module werden vom GroRhandler gekauft.

Regionale Unterschiede in der PV-Nutzung
e Die unterschiedlichen Aktivitaten der Installateure verursachen die Unterschiede in der PV-Nutzung.
Andere Akteure
e  Ein Informationsaustausch zwischen den Installateuren findet bei GroBhéndlern oder Uber die Elektro-Innung
. geil;t. Maschinenringe vertreiben Solarmodule. Sie sind den meisten Landwirten bereits bezuglich

Versicherungen oder der Altersvorsorge vertraut. Der Maschinenring der Region kauft Solarmodule im groRen
Stil und ermdglicht dadurch den Landwirten den Kauf preisgiinstiger Anlagen.
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Nur wenige PV-Unternehmen beschaftigen festangestellte Mitarbeiter, bspw. Novatech.

Die Netzbetreiber verhalten sich bei der Genehmigung des Netzanschlusses unterschiedlich. Die Stadtwerke
SHA bspw. seien rasch, die EnBW Regional AG, dagegen etwas langsamer. AuBerdem sei das Netz der EnBW
teilweise sehr veraltet und auferdem ist die vorhandene Kraftwerksleistung sehr hoch, dies wirkt eher
hemmend auf die Erneuerbaren Energien. Die Stadtwerke SHA hatten ein gutes Netz, die Erneuerbaren werden
als Chance begriffen, Energie nicht selbst herstellen zu missen und auch aktiv fir Werbung genutzt. Dies
macht die Stadtwerke SHA eher forderlich fiir die Erneuerbaren Energien.

Konfliktfelder

Kunden

Sonstiges

Das Recycling von PV-Anlagen ist noch ungeklart. Der Kunde ist sich unsicher, was 20 Jahre nach der
Installation und nach der Einspeisevergutung geschehen wird. Manche Kunden beflirchten Schdden am Dach.
Einige wenige Kunden haben gesundheitliche Bedenken beziiglich der ,Strahlung“ der PV-Anlagen.
Aufklarung durch einen Elektriker kann diese Bedenken jedoch schnell beseitigen.

Die Kunden werden als sehr heterogen (Alter, sozialer Status) angesehen. Der Befragte selbst hatte auch
schon einen 18 jahrigen Kunden, der mit dem Geld seines Bausparvertrags eine PV-Anlage auf der Scheune
seines GroRvaters errichten lieR.

»Wer in den letzten Jahren eine PV-Anlage gekauft hat, wollte damit nur Geld machen.“ Vielen Besitzern
dient die Anlage zur Rentenaufbesserung oder als Einkommensquelle fiir die Enkel. Die garantierte Vergiitung
des eingespeisten Stroms ist wichtig, denn ,,auf der Bank bekommt man kaum Zinsen.*“ Die Herkunft der
Module ist nur fir wenige Kunden von Bedeutung.

Die wichtigste Informationsquelle der Kunden ist die Mund zu Mund Propaganda. Auf Baustellen werden
die Installateure jedoch auch direkt angesprochen.

Elektroinstallateure, die PV-Anlagen installieren kénnen, missen beim jeweiligen Netzbetreiber registriert sein.
Die Novellierung des EEG zum 01.07.2010 wird weniger schlimm erachtet, da der Preisverfall bei den
Solarmodulen dies kompensieren kénne.

Einige Installateure beauftragen fiir die Montage der PV-Anlagen Subunternehmen aus Osteuropa, um so den
Endpreis der Anlagen zu reduzieren.

Der Nachbarschaftseffekt sei wichtig: ,Wenn der Nachbar damit Geld verdient, kann ich das auch!‘.
AuRerdem werde Uber die Installateure der jeweiligen Anlagen gesprochen.

A4. IP4 - Solar & Energieverein

Allgemeines zum Verein

Der Verein besteht seit ca. 2002 und umfasst derzeit ca. 15 Mitglieder, mit meist technisch-handwerklicher
Berufserfahrung aber auch aus dem Bankgeschéft. Seit Vereinsgrindung waren einige Elektrotechniker
Mitglieder des Vereins und Photovoltaik war somit ein vertrautes Thema. Der Informationsaustausch im \Verein
trug dazu bei, vor Ort das Wissen uber die Technologie zu vertiefen und praktische Erfahrung zu sammeln.

Um den Endverbraucher anzusprechen und aufzuklaren, finden monatliche Treffen statt und zuséatzlich werden
Ausfliige zum Thema Energie organisiert, denen sich auch die Blrger anschlieen kénnen. Die Besucherzahlen
der Ausfliige sind in den letzten Jahren angestiegen.

Die Rolle des Vereins als erster Ansprechpartner fiir die Bilirger beim Thema PV hat an Bedeutung verloren.
PV-Interessierte wenden sich heute eher direkt an Elektroinstallateure als an den Verein. Dies zeigt, dass
in der Bevolkerung Wissen tber die Technologie durchaus vorhanden ist.

PV-Anlage auf der drtlichen Schule

Seit 2002 betreibt der Verein eine PV-Anlage auf dem Dach der Grund- und Hauptschule. Dieses Projekt
war letztlich ausschlaggebend fir die Griindung des Vereins als Trager der Anlage. Die Unterstlitzung des
damaligen Biirgermeisters war dem Projekt von Beginn an sicher. Bei der Einweihung der Anlage waren
viele drtliche Amtsinhaber anwesend. An der Schule gibt eine Infotafel jederzeit Auskunft Gber die erzeugte
Menge Solarstrom. Selbst in den Unterricht hielt das Projekt Einzug und erreichte somit seither viele
ansassige Familien und erhéhte das lokale Wissen Uber die Technologie.

Andere Akteure

Da die Region sehr landwirtschaftlich geprégt ist, wird den Landwirten eine groBe Bedeutung beigemessen.
Diese haben sowohl gréRere Anlagen auf ihren Scheunen, als auch kleinere Anlagen auf ihren Wohngeb&uden
errichtet und somit die Technologie sichtbar gemacht. Meist haben Landwirte ihre Anlagen von den
Maschinenringen bezogen, welche wiederum als GroReinkaufer bei den Solarmodul-Herstellern glinstigere
Preise durchsetzen konnten. Maschinenringe existieren landesweit, wobei einzelne Maschinenringe andere
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Schwerpunkte haben und Photovoltaik anders bewerten. Besonders aktiv in der Vergangenheit wurde der
Maschinenring Schwabisch Hall und wird derzeit der Maschinenring &stlicher Main-Tauber-Kreis angesehen.

e Die Energieagentur des Main-Tauber-Kreises wird vom Verein wahrgenommen. Es fanden bereits in
wechselnden Gemeinden Veranstaltungen der Energieagentur statt. Auch das Projekt ,,SunArea” der Kreise
Main-Tauber, Neckar-Odenwald und Rhein-Neckar ist dem Verein bekannt. Die Kommune hatte sich nicht
daran beteiligt, da aus Sicht der lokalen Entscheidungstréger eine personliche Begehung der einzelnen Gebédude
durch Handwerker trotzdem nétig sei und durch das Projekt fur die Kommune Mehrkosten entstanden waéren.

e Den lokalen Banken wird eine wichtige Rolle bei der Finanzierung der Anlagen zugesprochen. Eine aktive
Beteiligung am Thema PV ist jedoch erst seit 2-3 Jahren bemerkbar.

Sonstiges

e Die Anderung des EEG wird zwar dampfend auf den Absatz von PV-Anlagen bewertet, allerdings nicht derart,
dass es zu drastischen Einbriichen kommen wirde. Die Rendite der Anlagen werde zwar verringert, jedoch
wiirden die sinkenden Systempreise dies Uberkompensieren.

A5. IP5 — PV-Besitzer

Allgemeines

e Die PV-Anlage ist seit Ende 2009 in Betrieb. Solarthermie wird bereits genutzt. In der Nachbarschaft gibt es
viele PVV-Anlagen.

Informationsquellen

e Die meisten Informationen lieferte die eigene Internetrecherche. AufRerdem wurde eine
Informationsveranstaltung zum Thema Photovoltaik in Feuchtwangen besucht. Im Bekanntenkreis wurde sich
wenig informiert. Es wurde auch iber die verschiedenen Arten von PV-Systemen nachgedacht (mono-,
multikristallin, Dinnschicht und auch geb&udeintegriert) und auch die Wirtschaftlichkeit der einzelnen Anlagen
berlicksichtigt.

Motivation

e Die Anlage dient der Einspeisung und die Ertrdge daraus waren die Hauptmotivation. Die Mdglichkeit der
spateren Eigennutzung spielte jedoch auch eine gewisse Rolle.

Wahrnehmung von PV-Anlagen

e PV sei allgemein kein groes Thema im Ort. Die Anzahl der Anlagen im Ort Creglingen wird als sehr
gering eingeschatzt. In den landlicheren Orten der Gemeinde wie z.B. in Weiler seien mehr PV-Anlagen.
Fur die Verteilung innerhalb einer Gemeinde sei auch die Hanglage zu berticksichtigen.

e In den bayrischen Nachbargemeinden wird die PV-Nutzung sehr viel starker wahrgenommen: ,,Wenn sie nach
Uffenheim fahren, da gibt es groRe Bauern, da ist jede Scheune voll mit Anlagen.*

Vor der Installation

e  Der gesamte Entscheidungsprozess wurde als relativ lang wahrgenommen. Es kam zu Verzdégerungen, da
der Netzbetreiber mit den Antrdgen auf Netzanschluss nicht nachkam. Es wurden Angebote eingeholt von
Firmen aus Nassau, Creglingen und aus Elpersheim. Der Installateur wurde wegen personlicher Bekanntschaft
ausgewadhlt, er war jedoch auch ortsansassig. Es gab keine Punkte, die die Installation gefédhrdet hétten.

Konfliktfelder

e  Es bestehen gesundheitliche Bedenken ggil. der Anlage, wobei die ,,Strahlung* der Anlage betont wird. ,,Es gibt
auch Leute die sagen, es werden alle krank wegen der Strahlung. Man wird hellhorig. Die Technologie ist zu
neu. Es gibt keine Langzeitstudien. Das will ich meinen Kindern nicht zumuten.” Die Bedenken fiihrten sogar
soweit, dass Schlafradume im Dachgeschoss verlegt wurden, was einen aufwandigen Umbau nétig machte.

e  Fir den Tourismus werden die Anlagen negativ bewertet: ,,Sehe ich da tberall die Anlagen, denke ich mir, wo
bin ich da denn hingeraten? *“
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AG. IP6 — PV-Besitzer

Allgemeines
o  Der Befragte ist Hausbesitzer und Vermieter (gleiches Gebdude). Die PV-Anlage wurde 2006 installiert, hat ca.
3kWp und wurde mit Eigenkapital finanziert. Solarthermie wird bereits genutzt. In der Nachbarschaft sind
einige Anlagen installiert.
Motive flr Kauf
e  Das Motiv war rein finanziell: ,,Um die Rente aufzubessern®

Information

e  Bekannter ist Hauselektriker und war einzige Informationsquelle. Kein Austausch mit Nachbarn, die eine
Anlage besitzen, oder die eine Anlage anschaffen wollen. ,,Hier lebt jeder fur sich.*

Entscheidungsprozess
e  Eine Lebensversicherung wurde ausbezahlt und das Kapital sollte erneut angelegt werden. Zunéchst Option in

einen ,,Solarfonds“ zu investieren, wie es von einer Bank vorgeschlagen wurde. Entscheidung wurde getroffen,
eine eigene Anlage zu installieren, um selbst die gesamte Rendite zu erhalten.

A7. IP7 — PV-Besitzer

Allgemeines

e  Der Befragte ist Hausbesitzer und hat die Anlage seit 2004. In der Nachbarschaft sind viele Anlagen
Motive

o Die Anlage sollte fiir einen ,,kleinen Zuverdienst” sorgen, der Umweltaspekt war jedoch auch wichtig.
Informationsquellen

e Es gab Gesprache im Bekanntenkreis tber PV. Es gab aber keine Gesprache mit Nachbarn, die eine Anlage

besitzen. Ortsansassige Banken bewerben seit Ende 2009 aktiv das Thema PV in Creglingen.
e Es wurden Angebote von verschiedenen Installateuren eingeholt. Die Auftragserteilung erhielt der, der am

schnellsten liefern konnte.

Konfliktfelder

e  Ende 2004 kam es zu Netziiberlastung beim Betreiber UWS. Das Netz musste damals ausgebaut werden. Die
Anlage selbst verursachte keine Probleme.

Sonstiges

e Verweis auf Solar- & Energieverein Creglingen und dessen PV-Anlage auf der drtlichen Schule. Verweis auf
Orte Finsterlohr und Schonach, in denen viele PV-Anlagen installiert sind.

A7. TS1 — Elektroinstallateur

Befrager: Hier sehen sie eine Karte mit regionalen Unterschieden in der PV-Nutzung. Kénnen Sie sich das erklaren?

P1: Wenn ich in den anderen Landkreisen drauflen bin, da gibt es Leute die wissen noch gar nicht richtig was
Photovoltaik ist.

Befrager: Privathaushalte?
P1: Ja, aber auch sdémtliche Kunden. Die wissen eigentlich noch gar nicht ob es funktioniert oder auch nicht, da fehlt

irgendwo das gewisse Grundverstéandnis dafiir. Die haben wohl mal gehért, dass der Nachbar eine drauf gebaut hat aber
wissen jetzt Uberhaupt nicht ob das funktioniert. Hier hat eigentlich jetzt mindestens einer pro Ortschaft, mal 2003
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eine Anlage gebaut. Somit kam dann ein richtiger Dominoeffekt und 2004, 2005 als dann der groRe Boom losging, gab
es hier in der Region auch eine starke Firma, die entsprechend liefern konnte.

Befrager: Welche Firma meinen Sie?

P1: Also es gab eine Firma hier in der Region, die hie3 Solar Direkt. Sie war damals grof3ter Sharp-Lieferant in
Deutschland und auch anscheinend auch zweit gro3ter in Europa.

Befrager: Und Sharp war Produzent von?

P1: Von mono- und polykristallinen Modulen und naturlich spéater auch von Dunnschichtmodulen. Sharp ist
naturlich einer der groRten Modulhersteller und auch Lieferanten. Von denen hatten wir einigermalen sichere Zusagen
was Module und Wechselrichter betrifft. Und es haben sich auch hier im Taubertal gewisse Partnerfirmen entwickelt. Die
eine Partnerfirma davon war Firma Elektro-Ott, jetzt sind wir selber Sharp -Direkthéndler, weil es die Firma Solardirekt
einfach nicht mehr gibt.

Befrager: Und Solardirekt, wo saf3en die?

P1: In Weikersheim. Das sind 10 km von hier aus. Die Firma gibt es auch nicht mehr, die sind in Insolvenz gegangen.
Befrager: Trotz des guten Geschafts?

P1: Ja, ist leider so. Ich war dort auch beschaftigt.

Befrager: Meinen Sie, dass das Unternehmen maRgeblich daran beteiligt war, dass sich jetzt gerade in Creglingen
Photovoltaik so stark ausgebreitet hat, weil die selber fiir sich Werbung gemacht haben.

P1: Sagen wir mal es gab mehrere Griinde. Mit Sicherheit auch dann gewisse Vereine, wie der Solarverein, der
sich da stark gemacht hat. Das Problem war natiirlich auch 2003/2004: ,Wo kriegt man entsprechende Ware her? *. 2004
war einfach das Problem: ,Wo krieg ich Ware her? ‘. Da ist nur noch eines gefragt worden, ndmlich ob man Ware hat
oder nicht. Wir konnten damals liefern und andere nicht. Man hatte in Sharp eine gewisse Qualitat dahinter. Was dann
auch dazu geflhrt hat, dass wir hauptsachlich nur positive Referenzen hatten. Wenn ich dagegen irgendwelche
chinesischen Module irgendwo verbaut hatte, dann lief mal eine Anlage doch schlecht. Das hat sich so schnell
verbreitet, dass andere immer etwas zurtickhaltend waren und die ganzen Skeptiker erst mal gesagt haben: 'Da
mach ich erst mal gar nichts! * Die ganzen Skeptiker sind dann auch irgendwann 2006/ 2007 gekommen [und haben
Anlagen gekauft].

Befrager: Und wiirden sie sagen, dass das Kundenprofil am Anfang noch ein anderes war?
P1: Ja, ganz am Anfang waren es irgendwo alles Pioniere.
Befrager: Wie kénnte man sie charakterisieren beziiglich sozialer Schicht oder der Ausbildung?

P1: Gut, es waren zum Teil Landwirte, die sich eigentlich auch mit erneuerbaren Energien [befassten], oder sagten:
,Man muss auch etwas fiir die Umwelt tun! . Dann gab es natlrlich auch kleinere Pionieranlagen irgendwo.

Befrager: Von welchem ,, Typ“ Mensch wurden die Anlagen gekauft?

P1: Einfach umweltinteressierte Leute, irgendwo. Leute die sagen: ,Mensch wir missen was tun gegen den Klimawandel.
Klimaerwérmung ist offensichtlich auch vom Menschen gemacht, wir missen was dagegen tun. Mensch das klingt ja gar
nicht so schlecht was da steht, mit dieser ganzen Wirtschaftlichkeitsberechnung. Das klingt ja gar nicht so schlecht. Da
muss wohl irgendwas dahinter sein. So falsch kann das nicht sein.” Es ist auch damals sehr konservativ gerechnet worden
und die Erwartungen sind dann auch dementsprechend eingetroffen. Also wir haben die Anlage gerechnet mit 900 kWh
pro kWp und gekriegt haben die Kunden zum Grofteil 1000 kWh. Und dann sagten sie Leute auch: ,Mensch der
Nachbar hat auch eine und ich hab keine. Da muss ich was machen! * Ja so ist es mittlerweile auch.

Befrager: Es ist schon so, dass man danach schaut, was in der Nachbarschaft passiert?

P1: Richtig, also ich war Vorreiter in meiner Ortschaft. Ich habe 2003 die erste und 2004 die zweite Anlage gebaut.
Befrager: Als Installateur oder fur Sie selbst?

P1: Fur mich selbst. Ich habe Elektroinstallateur gelernt, habe sie selber rauf geschraubt. Und dann wo wir die
zweite montiert haben, standen plétzlich 5 Landwirte am Hof und haben gesagt: ,Mensch was macht ihr denn da,

jetzt baut ihr schon die zweite rauf? * Und bis Jahresende sind dann in meiner Ortschaft auch noch mal 3 Anlagen
entstanden. Und das Jahr darauf noch mal einige.
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Befrager: Und wie grof3 wiirden Sie denn den Ausstrahlungsbereich so einschatzen? Ist es wirklich nur in der Siedlung, in
der Sie gewohnt haben, wo die Leute dann zu lhnen kamen?

P1: Das war halt eine kleine Ortschaft mit 300 Einwohnern sag ich mal.

Befrager: Und da kriegt schon jeder mit was man macht?

P1: Ja, da kennt jeder jeden. Die ganzen Landwirte haben sich dann entsprechend untereinander unterhalten. Es
sind halt hier Flachen da, durch die landwirtschaftlichen Betriebe. Das muss man auch dazu sagen. In der Stadt

denke ich mal auch - in der GroRstadt wére das nicht ohne weiteres so mdglich gewesen.

Befrager: Und hier in Creglingen, wie ist es da zu beurteilen? Haben die Leute mehr personlichen Austausch oder eher
nicht?

P1: In der Bevdlkerung untereinander mein ich ,ja‘. Man kennt sich. Die Landwirte in der ganzen Region kennen
sich untereinander und deswegen ist es fur uns wichtig, dass man irgendwo eine positive Referenz hat.

Befrager: Wenn man jetzt mal von den Landwirten weg geht und die Privathaushalte anschaut?
P1: Ja gut Privathaushalte. Was krieg ich auf einen Privathaushalt rauf? Das sind 5 kWp. Wenn es ein grof3es
Haus ist, krieg ich 10 kWp. Es gibt Landwirte im Moment, die haben hier wirklich fast 200 kWp oder sonst was.

Und da kann ich sehr viele Anlagen auf Einfamilienhdusern bauen.

Befrager: Ja, nur uns geht es in unserer Arbeit speziell um die kleineren Anlagen. Also um die privaten Haushalte,
deswegen frag ich noch mal nach.

P1: Gut, ich denke mal das sind sehr viele kleine, weil die dann gekommen sind. Gut, jeder hat‘s dann irgendwann drauf
gemacht. Also, stimmt, Solar-Sieger sind wir mit Sicherheit nicht, das hatte mich sehr gewundert. Also richtige groRRe
Hallen sind bei uns nie entstanden. Die grofite Anlage bei uns ist vielleicht eine 200 KWp Anlage. Und dann hat
irgendwo jeder immer wieder mal nachgebaut. Z.B. habe ich selber dreimal nachgebaut, ich weil jetzt nicht ob das hier
reinfallt.

Befrager: Ja doch féllt auch rein. Das hier sind die Anlagen, die Uber die EnBW Transportnetze AG verdffentlicht
werden.

P1: Es haben halt sehr viele Kunden bei uns angefangen, irgendwann 2003 die erste, 2004 die zweite dann noch mal
spater die dritte, so haben sie halt jedes Jahr aufgestockt.

Befrager: Und wie ist es wenn die Kunden bei IThnen ankommen? Von wo wissen die von lhnen?

P1: Durch Referenzen oder durch Mundpropaganda eigentlich hauptsachlich.

Befrager: Haben Sie, nachdem die Anlagen installiert wurden, noch Kontakt mit den Kunden?

P1: Ja natirlich, wir wollen die entsprechende Wartung bei denen machen. Das heif3t, wenn ein Wechselrichter
defekt ist, oder sonst irgendwas. Aber wir machen mit den Kunden keinen Wartungsvertrag oder sonst irgendwas, weil
die Kunden ihre Anlage selber beobachten kénnen und weil ein Wartungsvertrag nur Kosten verursacht. Die Kunden
kommen nattirlich jeder Zeit wieder, wenn sie noch eine neue Anlage wollen oder wenn irgendwas zu machen ist
was auflerhalb von Photovoltaik liegt.

Befrager: Und seit wann sind Sie im PV-Geschaft?

P1: Wir haben 2000 zusammen mit der Firma Solar Direkt angefangen.

Befrager: Und wie viele Anlagen wurden seitdem installiert?

P1: Das weil} ich nicht, da ich erst seit diesem Jahr bei der Firma bin. Mit Sicherheit einige. Also Zahlen kann ich nicht
nennen.

Befrager: Wie ist ihr Ausstrahlungsbereich, vor allem in der Gemeinde oder weiter im Landkreis auch?

P1: Naturlich sehr stark erst mal hier in der Gemeinde, hauptsachlich Creglingen und die umliegenden
Ortschaften. Und dann haben wir nattrlich auch punktuell auBerhalb noch einmal gewisse Landwirte, die von uns
Anlagen gekauft haben. Seitdem merken wir auch richtig wie es bei denen ausstrahlt. Das ist dann auch sehr stark der
Bereich um Schwébisch-Hall. Das sind dann alles Anlagen jenseits von 30 kWp.

Befrager: Sind Sie ausgelastet mit der Nachfrage vor Ort?
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P1: Ja, also wir sind eigentlich dicht bis unters Dach.
Befrager: Stehen Sie in Kontakt mit anderen Installateuren?

P1: Ja natiirlich, man kennt sich untereinander. Dadurch dass damals die Firma Solar Direkt in Insolvenz
gegangen ist, hab ich noch Kontakt zu den anderen Leuten. Jeder ist in eine andere Richtung gegangen und im
Moment kdnnen wir das auch nicht alles alleine bewdltigen. So fragt man immer wieder mal nach, wer was hat: ,Ich
wirde gern einen Wechselrichter tauschen, ich habe drei von dem, brauch aber vier von dem. Kénnen wir das irgendwie
arrangieren?‘ Ja im Moment ist es einfach eine Materialknappheit und wir arrangieren uns da schon irgendwo
untereinander.

Befrager: Und wie viele arbeiten derzeit im Geschaft?

P1: Der Chef selber, ich und dann noch 3 Teilzeitkrafte, 3 Damen im Biiro, 7 Monteure und wir arbeiten sehr stark mit
einem Subunternehmer zusammen. Ansonsten wiirde es gar nicht gehen. Und auch Leihkréfte sag ich mal.

Befrager: Aber die Monteure sind direkt bei der Firma angestellt?

P1: Die 7 Monteure ja! Und die arbeiten Vollzeit.

Befrager: Und wie wirden Sie sich einordnen, als eher mittleres Unternehmen im PV Bereich?

P1: Von dem was wir montieren, natirlich ein mittleres Unternehmen. Aber wir sind Sharp-Direkthandler und von dem
her sind wir auf alle Falle kein kleines Licht mehr. Natirlich an der Megawattleistung die wir umsetzten, ist das noch
gering. Da gibt es mit Sicherheit einige die gréRer sind. Im dreistelligen Megawatt-Bereich, das sind die GrofRen...
Befrager: Gut, die machen halt auch die Freiflachen-Anlagen...

P1: Richtig, aber da gehdren wir Uiberhaupt nicht dazu.

Befrager: Und ihre Hauptkunden sind schon Privathaushalte?

P1: Sind Privathaushalte, Landwirte, kleinere Firmen, solche Sachen halt. Richtig groRe Anlagen sind wir noch
gar nicht angegangen, also jenseits der 200 KW. Da haben wir das Material nicht dazu, stattdessen beliefere ich

lieber 10 Landwirte.

Befrager: Gab es irgendwelche Faktoren, irgendwelche Ereignisse, die die Ausbreitung ein bisschen gehemmt haben hier
im Landkreis oder vielleicht erst mal hier in der Gemeinde?

P1: Was es gehemmt hat? Nein eigentlich weniger. Es gab immer mal wieder Situationen, wo es mal geklemmt
hat, wo die eine oder andere [Anlage] nicht so gelaufen ist. Von den Energieversorgern oder den Kommunen
wurden keine riesigen Steine in den Weg gelegt.

Befrager: Und vom Netzbetreiber her, dass es da Engpésse gab?

P1: Bis jetzt noch nicht, wir merken es im Moment, jetzt wird’s langsam eng. Ich muss auch dazu sagen, dass bei uns das
Netz noch einigermafen stabil ist. Was uns auch noch im Moment zu Gute kommt, sind sehr viele Ortssanierungen, die
auch die letzten Jahre gemacht wurden.

Befrager: Was heif3t das?

P1: Ortssanierung, d.h. wir kriegen jetzt erst stellenweise die Kanalisation rein und so weiter. Das fiihrt dazu, dass jetzt
gesagt wird von manchen Kunden: ,Mensch bitte noch eine starkere Leitung reinlegen, ich mdchte jetzt gerne PV
machen!* Oder dass dann irgendwelche Grundstiicke, die bis jetzt noch keinen Stromanschluss hatten, jetzt einen
bekommen. Einfach nur dass man es dann hat, wenn man es irgendwann braucht. Dass man dann natlrlich auch auf einer
Feldscheune im Inneren vom Dorf noch PV drauf bauen kann. Weil die Landwirte im Moment sehr stark damit
rechnen. Das ist deren einziger Verdienst zum Grofteil mittlerweile.

Befrager: Der Netzbetreiber muss aber das Netz praktisch ausbauen?
P1: Dem Kunden entstehen natiirlich auch Netzausbaukosten, die ist er aber gerne bereit zu bezahlen, er sagt halt: ,Jetzt
ist die Strae offen, dann leg ich das Kabel lieber jetzt rein, zahl jetzt mal 1000 oder 600 Euro und hab dann einen

Stromanschluss. In 5 Jahren zahle ich das Doppelte. *

Befrager: Und wie sieht es in den umliegenden Gemeinden aus? Gibt es da Probleme von anderen Netzbetreibern oder da
wo sie vorher gearbeitet haben? Z.B. von der EnBW Regional AG?
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P1: Gut wir haben auch den Vorteil gehabt, dass wir ja zur Halfte EnBW und zur anderen Hélfte Uberlandwerk
Schaftersheim angehdren. EnBW hat ja immer gesagt: ,Wir férdern die Photovoltaik!‘, also die haben sich also irgendwo
nie dagegen gewehrt. Ich habe 2004 bis 2006 sehr stark mit E.ON Bayern zu tun gehabt. Die wollten das nicht, die waren
dagegen. Die haben dann Auflagen gemacht, die den Kunden schnell 2000-3000 Euro gekostet haben. Wir mussten
denen Schutzorgane einbauen. Zwei Jahre spéter hatte man doch gemerkt, dass das wohl Schrott ist und hat sie wieder
ausgebaut. Ganz klar, weil die Dinger das Netz nur gestdrt haben. Wir haben ihnen schon damals gesagt: ‘Das stort nur
das Netz! * Das war dieses ENS, da musste man fur alle 3 Phasen ENS einbauen.

Befrager: Das war aber im E.ON Gebiet?

P1: Das war im E.ON Gebiet und EnBW war da sehr kulant und sagte: ,Nein, um Gottes Willen, wir haben 3-phasigen
Riickgangsschutz, wir brauchen das nicht, wir brauchen keine ENS.* Die UWS hat sich an die technischen
Anschlussbedingungen der EnBW angelehnt.

Befrager: Obwohl ich jetzt auch gehdrt habe, dass die EnBW teilweise lange nicht ins Netz investiert hat und deswegen
zu viele PV wirklich schon eine Belastung darstellen.

P1: Richtig, die sanieren im Moment wegen der erneuerbaren Energien ihre Netze.
Befrager: Also, sie sind mehr oder weniger dazu gezwungen?
P1: Ja, aber die Kosten sind sehr hoch.

Befrager: Aber da kénnte man auch denken, dass sie deswegen gerade nicht am Ausbau von Photovoltaik interessiert
waren?

P1: Also im Moment merk ich auch, dass sie irgendwo doch etwas sehr auf die Bremse treten. Gerade die frihesten
Antrédge sind einfach durchgegangen. Und dann hei3t es im Moment ,Nein, diese 40 kWp dirfen Sie nicht bauen.
Ich stelle also einen neuen Antrag Uber 30 kWp, weil mir das der Energieversorger genehmigen muss. Und dann
heif3t es: ,Ja, darf bauen - nach Netzausbau‘. Da muss ich dem Kunden erst einen verbindlichen Kaufvertrag geben.
Meine Firma kann dem Kunden keinen verbindlichen Kaufvertrag geben. Hinterher geht er dann, falls ich ihn dann 2
Wochen spéter erst beliefern kann, mit dem Kaufvertrag zum Rechtsanwalt und sagt: ,So, das hat mir die Firma
gegeben. Die hat zu mir gesagt, ich bekomme bis Ende Juli meine Anlage.* Ich méchte den Kunden zwar schon sagen:
,Wir kriegen das alles hin bis zum 1. Juli!* Aber ich habe halt keine 100 % Gewissheit, welche Materialien ich in
welchem Zeitraum kriege. Das hei8t ich kann nicht ein halbes Jahr im Voraus sagen: ,Wir bekommen im Mai die
Module, das sind dann Ihre.* Und da merkt man halt im Moment, dass die Netzbetreiber eine Verzogerungstaktik an den
Tag legen. Aber das ist eigentlich erst seit diesem Jahr so.

Befrager: Und bis 30 kWp miissen sie aber genehmigen?

P1: Bis 30 kWp. An jedem Hausanschlusskasten ist der Energieversorger verpflichtet die Leistung dort abzunehmen.
Friher hat auch die EnBW sogar gesagt: ,Wir sagen 30 kWp - also Wechselrichterleistung.* Mittlerweile geht EnBW von
Modulleistung aus. Also 30 kWp Wechselrichterleistung sind ungefahr 36 kWp Modulleistung. Aber 30 kWp muss der
Energieversorger abnehmen.

Befrager: Aber er kann auch sagen, dass es sich verzdgern wird?

P1: Ja gut man kann sagen, dass es das Netz im Moment nicht hergibt. Das heif3t dann muss ich den Energieversorger
beauftragen, das Netz auszubauen und da hat er eine angemessene Frist Zeit. So steht es glaub ich im EEG drin.
Und die angemessene Frist kann halt auch mal 3 Monate oder mehr sein. Ich hatte einen Kunden mit einer Anlage
von 10 kWp, was auf 3 Phasen aufgeteilt 3 kWp auf jeder Phase macht. Trotzdem konnte die Anlage nicht angeschlossen
werden. Das versteh ich im Moment nicht. Da weif ich schon, dass wir im Moment an der Grenze sind und dass im
Moment eine Verzdgerungstaktik an den Tag gelegt wird.

Befrager: Und wie meinen Sie wird es dann weiter gehen nach dem 1.7.2010 [Kirzung der Einspeisevergitung]?

P1: Mit Sicherheit geht es weiter, ich hoffe auch etwas ruhiger. Ja aber die erneuerbaren Energien oder auch die
Photovoltaik, die wird meines Erachtens weiter laufen. Ich fand den Schritt zum 1.7. in Ordnung. Vielleicht nicht in
dieser Art und Weise wie sie es gemacht haben. Es ist im Moment fiir uns ein riesen Problem Material
beizubringen. Die Hersteller wurden ausgebremst, sie wussten nicht, ob sie die Produktion hochfahren sollen oder
runter. Wir kénnen nicht Vollgas bis zum 1.4. fahren, dann eine Vollbremsung hinlegen und wieder irgendwann mit
Vollgas weiter. Das geht nicht. Die Firmen missen sich auch etwas danach richten. 10% zum 1.7. hétte ich o.k. gefunden.
Befrager: Wie schatzen Sie die Rolle der Energieagenturen ein?

P1: Welche Energieagenturen? VVon was?

Befrager: Also von den Landkreisen, es gibt hier bspw. die Energieagentur Main-Tauber.
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Befrager: Oder das Energiezentrum in Wolpertshausen?

Befrager: Haben Sie wenig Kontakt?

P1: Wenig, Kontakt gar nicht.

P1: Ach Gott nein, da draufRen, gut kenn ich jetzt ... hab ich noch nichts zu tun gehabt.

Befrager: Kennen Sie das SunArea Projekt? Man ist Ortschaften abgeflogen und dann versucht damit die Eignung von
Dachfl&chen fiir PV festzustellen. Hat das eine Rolle gespielt fir die Kunden? Kam da irgendjemand mal auf Sie zu?

P1: Es war natirlich auch eine sehr starke Werbung damals. Das war ungefahr 2007. Spielte hier keine groe Rolle. Es
sind bis jetzt keine groen Anlagen auf Grund dieser Tatsache gebaut worden. Man hat auch gut Werbung gemacht, dass
vielleicht manch einer doch denkt: ,Die haben doch gesagt, dass mein Dach funktioniert. Dann probier ich’s doch mal.*
Das kann mit Sicherheit sein, aber dass da irgendwo was groR gekommen ist, meiner Meinung nach nicht.

Befrager: Und das war auch erst ab 2007 verfugbar...

P1: Ja, aber fiir diese Daten [Verweis auf Karte] war es eigentlich zu spat. Das wird schon einen guten Werbeboom hier
ausgeldst haben in der Region, gar keine Frage.

Befrager: Also das meiste ist vorher schon geschehen?
P1:Ja

ENDE

A8. TS2 — PV-Unternehmen

Befrager: Ich mdchte die rdumliche Ausbreitung von PV-Anlagen untersuchen. Mir ist aufgefallen, dass es grofe
Unterschiede in den einzelnen Gemeinden gibt. Heilbronn-Franken ist eine interessante Region, da die PVV-Nutzung hier
sehr hoch ist im Vergleich zum Rest des Landes. Auf dieser Karte sieht man die kleineren Anlagen bis 30 kWp, Stand
von 2008.

P2: Datengrundlagen sind die Meldungen der Energieversorger?

Befrager: Genau, von EnBW Transportnetze AG. Nun zu diesen Unterschieden. Wenn Sie jetzt an lhren Einzugsbereich
denken, was hat denn da in den letzten Jahren die Ausbreitung der PV-Technologie gefordert?

P2: Netzwerke! Ich erzahle Ihnen kurz etwas Uber unsere Firma. Wir sind kein reiner Installateur, sondern wir
projektieren so genannte Burgersolaranlagen, das ist unser Hauptgeschéft. Ich habe damit 2001 begonnen und die
Idee entstand aus einer Kooperation zwischen einer griinen Kreistagsabgeordneten und einer Solarfirma. Wir waren quasi
die ersten im Neckar-Odenwaldkreis, die solche Anlagen projektieret haben und das hatte naturlich eine Ausstrahlung
und zwar auch auf die umliegenden Landkreise. Wir konnten die Konzepte im Main-Tauber-Kreis, im Kreis SHA und
auch im benachbarten Raum Sinsheim umsetzen. Das war die Initialziindung fir PV in diesen Landkreisen. Das
besondere an dieser Art das zu organisieren war, dass wir die Politik mit einbezogen haben. Wir haben die
Kommunen direkt mit einbezogen, das waren die Dachgeber, und wir haben értliche Handwerker beauftragt.
Viele dieser drtlichen Handwerker, die wir in diesen Projekten engagiert haben, sind heute selbststandig im PV-
Bereich. Mittlerweile haben wir unser Einzugsgebiet ausgeweitet und sind jetzt Gberwiegend im Raum Frankfurt,
Darmstadt, Offenbach tatig. Das ist ein Schwerpunkt, der zweite Schwerpunkt liegt im Bereich Mannheim und
Ludwigshafen. Da konnten wir quasi die kompletten 6ffentlichen Dé&cher dieser Stadte akquirieren und setzen
dort diese Projekte um. Zurzeit suchen wir uns zwei neue Schwerpunktstandorte, das ist der Bereich Unterfranken, da
haben wir letzte Woche den Zuschlag bekommen fiir die kompletten Dacher, und der Raum Dresden und Erfurt.

Befrager: Auch in Wirzburg?
P2: Auch in Wiirzburg.

Befrager: Der Schwerpunkt sind also 6ffentliche Gebaude und gréRere Anlagen, das heif’t die kleineren Anlagen sind gar
nicht so wichtig?

P2: Sie werden uns aber nicht mit den gréReren Anlagen in einer Statistik finden. Wir teilen diese gréferen
Anlagen auf in technisch getrennte Einzelanlagen und in ihrer Statistik gehen die Anlagen wahrscheinlich als 5
und 10 kWp Anlagen ein.
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Befrager: Wegen der hoheren Verglitung?

P2: Nicht wegen der héheren Vergitung, wir haben ein Vermarktungskonzept. Wir wollen es auch kleineren Anlegern
ermdglichen, in diese Technik zu investieren und das heit wir haben von Anfang die Anlagenhdppchen so klein
gemacht, so dass sie jemand mit einem ganz normalen Einkommen finanzieren kann.

Befrager: Sie haben die Netzwerke erwédhnt. Wer sind da die hauptsachlich Beteiligten?

P2: Das sind, je nach Region, unterschiedliche Akteure.

Befrager: Und wenn wir jetzt hier im Tauber-Kreis bleiben?

P2: Im Main-Tauber-Kreis sind es Uberwiegend Vereine, die sich mit dem Thema Energie beschaftigen z. B. eine
Naturschutzgruppe in Bad- Mergentheim oder eine Biirgergemeinschaft in Lauda-Kd&nigshofen.

Befrager: Gibt es die noch?

P2: Die sind nicht mehr sehr aktiv, weil das Thema jetzt Mainstream ist. Mittlerweile haben sie sich anderen Themen
zugewandt. Die beschaftigen sich nur noch wenig mit dem Energiethema. Im Neckar-Odenwaldkreis waren es
Uiberwiegend Leute aus der Politik und v.a. diese Griine aus dem Kreistag. Dann gab es einen SPD-Politiker in
Halmersheim und Umgebung. In Walldirn war es der Biirgermeister, der das ganze vorangetrieben hat. In Buchen war
es auch der Burgermeister. In Osterburken und Adelsheim war es eigentlich auch ein griines Parteimitglied.

Befrager: Mir ist das Projekt SunArea bekannt. Waren Sie daran auch beteiligt?

P2: Nein, wir haben aber registriert, dass dieses Projekt stattfindet das lief aber auf Gemeindeebene hier z.B. in Lauda-
Konigshofen wurde das Uber LEADER geférdert. Das Projekt lief auf einer politischen Schiene bei der wir keinen
Zugriff haben. Und die Politik war auch nicht in der Lage auf die eigentlichen Akteure, also die Unternehmer,
zuzugehen und zu sagen: ,Wir machen da was, wollt ihr euch beteiligen?

Befrager: Konnten Sie das Projekt nutzen?

P2: Wir konnten es bisher wenig nutzen, wir werden es ab Juli mit einem neuen Produkt nutzen.

Befrager: Weil es nur in diesem Bereich [nordwestliches Baden-W(rttemberg] war?

P2: Ja.

Befrager: Und Sie sind hauptsachlich nach Richtung Bayern und Hessen orientiert.

P2: Ja, wir werden uns aber nach der ndchsten Novellierung des EEG wieder verstarkt dem Main-Tauber-Kreis und
Neckar-Odenwaldkreis zuwenden.

Befrager: Wirden Sie sagen, dass die hohe PV-Nutzung in Heilbronn-Franken aus Bayern kommt, oder ist das eher
endogen?

P2: Das ist eher endogen, es gab hier drei Firmen, die das eigentlich vorangetrieben haben. Das war die Firma
Taubersolar, die haben wesentliche Anteile daran. Das war SolarArt und es waren im oberen Bezirk die Firma
SolarDirekt, die es nicht mehr gibt.

Befrager: Wissen Sie warum es dazu kam, dass die Firma in Insolvenz gegangen ist?

P2: Die haben sich im spanischen Markt engagiert und hatten leider auch ein recht grofles Projekt kurz vor der
Neuregelung der dortigen Férderung und konnten die Anlagen nicht mehr rechtzeitig ans Netz bringen.

Befrager: Gibt es dort vielleicht noch einen Ansprechpartner dazu?

P2: Da haben sich sehr viele neue Firmen gegriindet, aus dieser Firma. Ich glaube 10 neue Firmen im Photovoltaik-
Bereich. Es waren alles Mitarbeiter der Firma Solardirekt, die auch Potenzial haben. Es gibt ja wenig gut ausgebildete
Leute im PV Bereich.

Befrager: Wie schétzen Sie denn die Ausstrahlung von gréReren Photovoltaik Projekten 6rtlich ein? In einem Ort, wo
man sieht, dass auf einem Gebdude jetzt eine groRere Anlage ist. Denkt der Private auch dariiber nach? Registriert er das?

P2: Ein Beispiel, in HaBmersheim haben wir unsere dritte Gemeinschafsanlage gebaut. In HaRmersheim haben
wir alle Anlagen an Einwohner des Ortes vermarktet. Wir haben dort mittlerweile 5 Anlagen in Form von
Gemeinschaftsanlagen gebaut und gut 30 Anlagen auch auf privaten Wohnhéusern. Die Bevolkerung hat das
registriert: ,,Da ist was im Gange. Das kénnte auch was fir mein Wohnhaus sein.*
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Befrager: Das war relativ zeitnah?

P2: Das war relativ zeitnah, halt aber immer noch an. Wir haben dort einen ortlichen Installateur beauftrag. Der
Installateur hat dort jetzt selber das Geschéftsfeld von Photovoltaik aufgenommen.

Befrager: Wie sind aus ihrer Sicht die Informationswege des Kunden, wenn er sich fiir eine PV Anlage interessiert?

P2: Uber die Presse. Wir haben unsere eigene Marketing-Abteilung. Fiir uns ist es sehr wichtig tiber die Presse zu gehen
bei diesen Gemeinschaftsanlagen und natirlich die Kommune selber mit zu beteiligen. Es ist sehr wichtig, dass ein
Burgermeister dahinter steht, der sagt: ,Ja ich will das! Ich schreib das auf meine Fahne! Ich habe das initiiert!*
Das ist gerade das Thema mit den &ffentlichen Dachern. Er muss dahinter stehen. Das ist unser Weg. Wir sprechen den
Biirgermeister an und der sagt: ,,Ja, das ist mein Thema!* Und dann kommt das auch an die Offentlichkeit.

Befrager: Sie sagten, Sie haben eine Marketingabteilung. Machen Sie dann auch Marktforschung oder beauftragen Sie da
Externe?

P2: Wir machen keine richtige Marktforschung, weil es im Bereich Photovoltaik nicht immer die eine Zielgruppe
gibt, das ist das Problem. Auch wenn wir ein neues Produkt raus bringen, unsere ,,u-Sol* Anlage z.B. das ist dieses
Teilanlagenkonzept fur Blrgergemeinschaftsanlagen. Dieses Produkt wird gekauft von Leuten von 20-85 Jahren,
aus allen Einkommensschichten, aus allen Berufsgruppen. Man kann hier ganz, ganz schwer eine Zielgruppe
ausfiltern und sagen auf die konzentriert man sich jetzt.

Befrager: War das schon immer so?
P2: Ja, das war schon immer so.
Befrager: War es nicht so, dass es anfangs die Landwirte die Aktiveren waren?

P2: Im Bereich der Firma Solar Direkt, die auch ganz stark diesen Hohenlohekreis bearbeitet hat, da waren es
Uiberwiegend Landwirte. Da ging es um das Thema preisgiinstige Anlagen. Preisgunstig und schnell war hier das Thema.
Hier im unteren Bezirk da ist die Landwirtdichte nicht mehr so hoch, das ist schon ein Gebiet, wo es mehr im
gewerblichen Bereich beginnt. Da wiirde ich eher sagen, dass die Gewerbetreibenden die sind, die sagen: ,Wir versuchen
das mal! *. Diese ,,Early Innovators* waren da eher die Gewerbetreibenden. Im Neckar-Odenwald-Kreis ging es eher lber
den Privatbereich.

Befrager: Wie schétzen Sie die Rolle der Banken im Hinblick auf die Privathaushalte ein?

P2: Wesentlich. Auch bei den Privathaushalten versucht man immer mehr die komplette Dachflache zu nutzen.
Anfanglich war es so, dass man gesagt hat: ,Wir schauen mal wie viel Strom wir verbrauchen und wie groR die
Anlage sein muss, dass es dazu passt‘. Das ist heute nicht mehr das Thema. Auch beim Privathaushalt sieht man
die Anlage mittlerweile als eine Sachanlage, ein Investitionsobjekt und dann versucht man naturlich dies zu
optimieren. Das heif3t die Anlagen werden grofier und die Notwendigkeit mit der Finanzierung zur Bank zu
gehen. Vorher hat man das mit der eigenen Riicklage finanziert jetzt muss man mit dem Thema zur Bank. Und da war
unsere Erfahrung bis vor 2-3 Jahren so, dass da die Banken da sehr konservativ waren. Da kannte sich fast niemand mit
dem Thema aus. Das geht uns jetzt noch so, wenn wir in neue Gemeinden gehen und versuchen dort die Banken
einzubinden. Da ist sehr wenig Wissen da uber das Thema Photovoltaik und die Finanzierung. Hier im Main-Tauber-
Kreis ist es mittlerweile so, dass es bei den Banken ein Thema ist, dass es daflr standardisierte Ablaufe gibt und dass es
auch dann kein groReres Problem mehr darstellt, eine Finanzierung zu bekommen.

Befrager: Es kann also durchaus von Ort zu Ort zu Unterschieden kommen, ob die lokalen Banken sich die mit
der Thematik beschéftigen, ob sie damit vertraut sind oder nicht?

P2: Und ob die das aktiv voran treiben. Also, wir haben jetzt die Erfahrung gemacht in Darmstadt. Da haben wir jetzt
schon ein Megawatt Anlagenleistung verbaut da wurde meines Wissen keine einzige Anlage von der ortlichen Bank
finanziert.

Befrager: Also alles Eigenkapital oder groRere Banken?
P2: Ja beides, Eigenkapital oder grdfiere Banken.

Befrager: Wenn wir vielleicht von Ihrem Einzugsbereich ein bisschen weiter weg gehen und auch die anderen Landkreise
anschauen, was waren da die Faktoren, die die Photovoltaik geférdert haben?

P2: Wenn wir iber Baden-Wirttemberg raus gehen, also Schwabisch Hall war nie unser Zielgebiet. Wir hatten
zweimal dort einen Ansatz versucht aber es ist einfach dort so, dass die Maschinenringe sehr stark sind in dem
Thema und dort den Markt der Landwirte fur sich besetzt haben. Da kommt man als AufRenstehender nicht rein.
Das ist eine landwirtschaftseigene Organisation und dann kauft man auch dort. Und auflerdem haben die Maschinenringe
sich dann auch dem privaten Bereich gedffnet. Die hatten schon sehr friih groBe Volumina und sehr gute
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Einkaufskonditionen und haben die dann auch an den privaten Bereich weiter gegeben, das heiflt wir konnten da
eigentlich nicht konkurrieren.

Befrager: Und die Rolle der Maschinenringe ist dann auch im Vergleich Main-Tauber und Schwébisch Hall
unterschiedlich?

P2: Die ist unterschiedlich, sie ist im Raum SHA wesentlich starker als im Main-Tauberkreis.

Befrager: Gibt es irgendwelche Faktoren, die die Ausbreitung gehemmt haben? AuBer diesem Nicht-Teilnehmen an den
Netzwerken? Oder dass die Banken nicht aktiv waren? Gab es sonstige Faktoren?

P2: Es gab ein paar solcher Faktoren. Wenn so ein neuer Markt entsteht und ruchbar wird, dass man da Geld verdienen
kann, dann kommen da Leute auf den Plan, die bisher wenig mit dem Thema zu tun hatten. Sie gehen mit einem
profunden Unwissen in den Markt und dann mit Methoden, die eher abschreckend wirken. Es sind hier schon dreimal
Leute durchs Land gezogen, die sehr abenteuerliche Finanzierungen angeboten haben fiir Photovoltaik. Sie hatten PV im
Gepéack, wollten aber eigentlich ihre Finanzierung verkaufen. Das ging hin bis zu Darlehen, die (ber
Wechselkursdifferenzen abgesichert waren. Also ganz spekulative Dinge!

Befrager: Das hat dann ein schlechtes Bild auf die Branche geworfen?
P2: Ja genau.

Befrager: Die Rolle der Netzbetreiber, wie wiirden Sie die einschétzen? Sind die neutral, hemmen sie oder férdern
sie die PV ein bisschen?

P2: Die haben dazu gelernt. In den Anfangsjahren war das sehr, sehr schwierig. Da war eine Blockade, da
mussten sie um jeden Anschluss kdmpfen. Das ist heute nicht mehr so. E.ON und EnBW haben hier mittlerweile ein
neutrales Verhdltnis. EnBW ist ja mittlerweile selbst im Bereich PV titig und deshalb wiirde es ein schlechtes Bild
machen, wenn man versuchen wiirde den Anschluss zu verhindert und auf der anderen Seite selbst Anlagen verbaut.
Wenn man sich an die Technischen Anschlussbedingungen (TAB) halt, ist der Anschluss kein Problem. Es gibt
allerdings manchmal Auslegungen der Netzbetreiber der TAB und des EEG, die auch rechtlich nicht haltbar sind, da
haben wir von unserer Seite auch schon einige Gefechte ausgetragen, bis hin zur Schlichtungsstelle. Was uns zusehends
Schwierigkeiten macht, sind die Stadtwerke. Wir sind friiher immer davon ausgegangen, dass Stadtwerke eigentlich
ein Interesse daran haben, dass die Erzeugung des Stroms in ihrem Gebiet passiert. Wir mussten aber die Erfahrung
machen, dass die eher konservativ sind und dass da auch ein Stiick Unwissenheit da ist, wie man mit der Sache umgeht
und wie man technische Probleme 16st. Das ist einfach Neuland, sie haben keine Ablaufe dafiir. AuRerdem ist es so, dass
es nicht in deren Interesse liegt, sich zusétzliche Arbeit ins Haus zu holen. Das EEG mit den ganzen
Walzungsmechanismen u.a. ist fur die natirlich ein Arbeitsaufwand, der ihnen zwar honoriert wird aber wo sie keine
Marge haben. Betriebswirtschaftlich ist es flir die nicht von Interesse so einen Bereich auszuweiten.

Befrager: Wiirden Sie sagen, es gibt einen Unterschied zwischen der Position der EnBW, der UWS und der
Ostwirttembergischen Netzgesellschaft?

P2: Ja, UWS ist sehr offen, da hat man eigentlich nie Probleme. Die diskutieren auch tiber komplizierte Falle mit
einem und suchen nach einer Lésung. EnBW ist im Moment vollkommen Uberlastet, wenn es dort zu
Schwierigkeiten kommt, dann aufgrund der Uberlastung. E.ON hat das liberalste Verhalten. Sie sind froh wenn
man seinen Antrag korrekt stellt, sie machen ihre Zusagen und wollen dann méglichst wenig mit der ganzen
Sache zu tun haben.

Befrager: Seit wann hat sich das gewandelt?

P2: Seit ca. 2 Jahren.

Befrager: Sie meinten, Sie hatten mit einzelnen Stadtwerken schlechte Erfahrungen gemacht, auch im Main-
Tauberkreis und in der Region Franken?

P2: Gerade mit den Stadtwerken Bad Mergentheim hatten wir anfanglich und haben wir jetzt noch grof3e
Probleme, ans Netze zukommen. Selbst im Privatbereich, bei Kleinanlagen.

Befrager: Gibt es denn seit kurzem neue Aktivitaten in der Region die fiir PV forderlich sind?

P2: Gut durch das, dass der Landkreis das Ziel ausgerufen hat eine 100% Erneuerbare-Energien-Region zu werden.
Befrager: Mir war nur bekannt, dass SHA da sehr aktiv ware.

P2: Main-Tauberkreis auch, seit einem Jahr. Seit es diese Energieagentur in Main-Tauber gibt. Eine kleine Anekdote

dazu: ,Ein neuer Energieberater war hier zur Vorstellung. Der hat dann so bei einzelnen Firmen Termine vereinbart und
hat vorgefiihlt, wo man zusammenarbeiten kann. Und in so einem Gesprach wurde erwéhnt, dass der Landkreis sich eine

114



Protokolle und Transkripte der Experteninterviews

Zielsetzung geben will und bis zum Jahr 2020 mindestens 25% der Energie aus Erneuerbaren erzeugen will. Dann hab
ich zu ihm gesagt: ,Haben Sie sich schon mal die Zahlen angesehen und berechnet, wie hoch der Anteil im Moment ist? *
,Nein, und wer hétte denn die Zahlen? * ,Schauen Sie doch mal in lhrem eigenen Haus, da liegt doch alles vor. Jede
Wasserkraftanlage muss beantragt werde, jede Windkraftanlage muss beantragt werden.

Ich hatte mir ein viertel Jahr zuvor mit dem Gymnasium in Lauda den SpaR gemacht, das an einem Projekttag zu
errechnen. Wir haben uns von verschiedenen Behdrden die Zahlen eingesammelt und haben uns bei den
Energieversorgern die Zahlen besorgt und haben das hochgerechnet. Wir kamen auf einen Anteil von tber 30%. Ich habe
der Energieagentur die Zahlen dann mitgeben, die wir gesammelt hatten, und die habe Sie dann nachgerechnet. Der
Landrat war dann auch davon Uberzeugt, dass das wohl ein zu kleines Ziel wére. Es gab dann eine Veranstaltung in
Kassel ,,100% Erneuerbare Energien®, da haben andere Kommunen berichtet, wie sie mit dem Thema umgehen, was sie
alles tun. Das war dann die Initialzindung fur den Landkreis Main-Tauber zusagen: ,Wenn andere das hinkriegen, dann
konnen wir das auch!

Befrager: Was halten Sie vom 1000-Décher Programm des Landkreise Main-Tauber? Wird das schon angenommen,
wie weit ist das?

P2: Das wird angenommen. Das ist ja im Grunde nicht nur ein Programm des Landkreises, es ist ja auch
hauptsachlich die Volksbank mit drin und es sind einige Installationsbetriebe involviert. Uns hat man nicht gefragt.
Wir hétten natlrlich mitgemacht wenn man uns gefragt hatte. Wir kriegen immer noch Anfragen fur Privatanlagen. Wir
bewerben das Geschéft nicht im Main-Tauber-Kreis. Aber aus der Historie kennt man uns und wir kriegen immer noch
Anfragen. Da ist dieses Programm immer ein Thema, weil es auf die Finanzierung dieser Anlagen abzielt und
Finanzierung immer ein wichtiger Punkt in der Beratung ist, wenn es um so ein Anlage geht. Deswegen spricht man auch
Uber dieses Programm. Es ist bekannt und ich glaube, dass sich da die VVolksbank einen Markt erarbeitet hat mit diesem
Programm.

Befrager: Wenn ich richtig informiert bin, gab’s ein 100 Dacher Programm. Gab’s noch &hnliche Férderprogramme?

P2: Nein, das war das erste, das aufgelegt wurde. Es gab vorher ein paar Kommunen, die versucht haben das Thema
kostendeckende Vergiitungen aufzugreifen. Das ist aber schon ldnger her. Wir machen dieses Thema seit 1998 im PV
Bereich. In den Anfangsjahren war das einfach ein Thema ,,kostendeckende Vergitungen® und da waren hier schon zwei
Gemeinden, die relativ offen waren fir dieses Thema. Damals war auch die Verldngerung der Konzessionsvertrége ein
Thema und ob wir unsere Netze wieder selbst ibernehmen. Das wurde aber durch die EnBW verhindert. Das wére hier
der Einstieg gewesen in das Thema Eigenversorgung. Es wurde aber leider durch die EnBW verhindert. Man hatte damit
gedroht, die Zweigstellen, die man hier hatte, zu schlieRen wenn man nicht die Konzessionsvertrage verlangert. Und dann
ging es um das Thema Arbeitsplatze und es war damals schwer der Bevolkerung zu vermitteln, dass es eigentlich
umgekehrt ist. Der Rickkauf der Netze hatte zu wesentlich mehr Arbeitsplatzen gefiihrt, zu wesentlich sicheren
Arbeitsplatzen als ihnen die EnBW vorgetragen hat. Es gibt die drei Zweigstellen hier heute nicht mehr, trotz der
Verlangerung der Vertrage.

Befrager: Sie haben gerade auch die Eigennutzung kurz angesprochen. Ist das fiir jemanden, der sich heute eine Anlage
kauft schon ein Thema, dass man irgendwann einmal einen Speicher in seinem Haus hat und den Strom selbst nutzen
kann. Ist das heute schon ein Kaufargument oder dominiert noch dieses: ,Das ist fiir mich eine Kapitalanlage! *

P2: Das war schon immer ein Argument, von Anfang an. Dieses Thema ,,Selbstversorger und autark sein®, das ist
ein ganz wichtiges Thema bei Hausbesitzern. Und es wird jetzt wieder mehr ein Thema bei der nachsten
Novellierung. Wenn die Speichertechnik verfugbar ist, was im Moment noch etwas schwierig ist, wird es mit Sicherheit
ein sehr interessantes Thema werden. Unser néchstes Produkt zielt darauf ab. Wir haben jetzt ein Produkt fertig kreiert, es
liegt schon in der Schublade fur nach der EEG Novellierung. Es zielt auf das Thema Eigenversorgung. Wir haben
versucht das so zu gestalten, dass man 40% Eigenversorgung hinkriegt, mit der Option spéter eine Speichertechnik zu
verwenden. Das ist schon Teil des Marketingkonzeptes. Ich glaube in Karlsruhe arbeitet man an einer Speichertechnik
mit Hochleistungskondensatoren, Kurzzeitspeicher. Das ware genau das, was man fiir Privathaushalte braucht. Man
brauchte fir die Haushalte einen sehr kleinen Speicher, in der GréRenordnung von 2 bis 2,5 kWh Speicherleistung. Das
wirde reichen, um die komplette Lastkurve uber den Tag zu decken und solche Sachen wie Wolkeneinbriiche und
derartiges auszugleichen. Wenn man da ein Gerét hétte, das marktfahig ist, das wére wirklich ein Renner.

Befrager: Das ist aber absehbar, dass es bald auf den Markt kommt?

P2: Das ist absehbar, dass da was kommt. Wir selbst sind an kleinen Druckluftspeichern dran. Da arbeiten wir mit der
Uni in Erfurt zusammen. Um mit einem kleinen Druckluftspeicher kleine Schwankungen auszugleichen. Da sind wir
allerdings erst in der Pilotphase. Ich denke, dass wir in einem bis eineinhalb Jahren einen Schritt weiter sind.

Befrager: Sie haben sicher nach der Installation der Anlagen noch weiteren Kontakt zu den Kunden. Wie sind die
Erfahrungen, nachdem die Anlagen installiert wurden? Gab es da irgendwelche negativen Erfahrungen oder war bisher
alles reibungslos?

P2: Wir binden uns an unsere Kunden 20 Jahre. Wir schliefen die Dachnutzungsvertrage direkt mit den Kommunen ab,
binden uns an den Vertrag 20 Jahre und schlieen dann einen Dienstleistungsvertrag mit den einzelnen Investoren ab.
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Wir miissen also schauen, dass wir qualitativ hochwertige Anlagen bauen. Nichtsdestotrotz gab es in den Jahren 2003,
2004 und noch mal Ende 2007, 2008 einen richtigen Modulmangel und da war einiges Material am Markt, das einfach
qualitativ nicht gut war. Aus der Not heraus waren einige gezwungen, doch eine Anlagen mit so einem Material zu
bauen. Das merkt man aber im Nachhinein. Da stimmen die Ertragsprognosen nicht mit den tatsachlichen Ertrdgen
Uberein. Und das ist ein Thema, das kann man nicht wirklich 16sen, das 16st man dann, wenn man ein ordentlicher
Kaufmann ist, indem man den Investor praktisch gleichstellt als wéren diese Anlagen ordentlich gebaut. Das ist dann
einfach diesem Marktverhéltnis geschuldet. Alle Anlagen, die wir bauen sind ja in einer Anlageniiberwachung drin. Wir
sehen also, was unsere Anlagen leisten und sehen auflerdem wenn eine Anlage anfangt weniger Leistung zu bringen und
greifen dann sehr friihzeitig ein. Wenn man ordentlich mit den Investoren kommuniziert, ist das kein Problem.

Befrager: Was ist eigentlich nach den 20 Jahren?

P2: Wir haben Ublicherweise Verldngerungsoptionen drin iber 3 mal 5 Jahre. Manche Kommunen wollten auch Vertrage
wo man nach 20 Jahren neu verhandelt, ob Sie die Anlage tibernehmen kénnen gnd zu welchem Preis. Da haben wir in
der Regel eine Schiedsstelle eingebaut z.B. die IHK, die dann den Preis bei einer Ubernahme festlegt.

Befrager: Aus dem Kreis SHA ist mir das Projekt ,,Solar Hohenlohe Aktiv*“ bekannt, bei dem auch die Energieagentur
von SHA beteiligt ist. Dort bekommt die Kommune, die das Dach zur Verfugung gestellt hat, nach 20 Jahren die Anlage
fur einen symbolischen Euro. Welchen Anreiz hat ihr Unternehmen fiir die Kommunen? Haben Sie feste Mietvertrége
von vorne herein?

P2: Wir machen feste Mietvertrage. Wir zahlen Mieten nach kWp Anlagenleistung. Wir setzen die Kommunen nicht dem
Risiko aus, mehr oder weniger Ertrdge zu erhalten und wir versuchen natirlich den Verwaltungsaufwand zu vermeiden.
Viele Kommunen wollten Vertrage, die an dem Ertrag orientiert sind. Bei unserem Konzept kann es sein, dass auf einem
Dach 10 Investoren beteiligt sind. D.h. am Jahresende misste ich 10-mal die Rechnung des Energieversorgers
einsammeln, muss die biindeln, muss dann die Miete fir die Kommune berechnen und miisste der jedes Jahr eine
individuelle Rechnung erstellen. Dann misste ich es einreichen, denn diese Rechnungen werden noch gepriift. Dann
mussen noch die entsprechenden Belege dazu. Also ein sehr grofRer Aufwand so abzurechnen.

Deswegen machen wir es gerne einfach auf kWp Leistung. Dann ist das Risiko fir die Kommune weg und fir die
Investoren ist auch Klarheit da, dann gibt es bei den Mietberechnungen tiber 20 Jahren eine Zahl.

Befrager: Gibt es Konfliktfelder bei der Technologie?

P2: Die Optik wird zusehends ein Thema. Man hort jetzt zunehmend Leute aus der Politik, die sagen: ,Es werden
immer weniger rote Décher, es werden immer mehr blaue Déacher und eigentlich sehen unsere Dérfer nicht so
aus‘. Irgendwann waren die Dacher ja auch mit Reet gedeckt und irgendwer hat damit angefangen Schisseln drauf zu
bauen. War wahrscheinlich auch eine Veranderung, die der technischen Entwicklung geschuldet war. Ich weif3 nicht, ob
sich dieses Thema wieder legt. Wir wollen dem begegnen, indem wir in unserem neuen Konzept, eine optisch sehr
ansprechende Anlage gestalten.

Befrager: Ist das dann eine geb&udeintegrierte Anlage?

P2: Den Weg der gebaudeintegrierten Anlagen wollen wir nicht gehen, v.a. nicht im Dach, weil sie da Schnittstellen
haben zwischen unterschiedlichen Gewerken, die - wie Handwerk im Moment funktioniert - nicht ordentlich geregelt
sind. Wir machen lieber eine optisch ansprechende Dachanlage, was von den Ertrdgen und von der verfiighbaren Technik
sinnvoller ist. Aber es geht dann um das Thema Gestaltung. Wir brauchen eine homogene Flache, keine zerstiickelte,
Absténde zu den Dachrandern, einheitliche Farbgestaltung und am Dach nah anliegende Anlagen. All das ist in unserem
neuen Konzept berticksichtigt. Ich denke, dass das auch erwinscht ist. Jemand, der ein neues Haus baut und sehr viel
Wert auf die AuBengestaltung legt, dem kann man nicht einfach eine zerstiickelte Anlage auf das Dach setzen. Selbst ich
als PV-Vertreter finde ich es straflich, was teilweise verbaut wird.

Befrager: Ist es von Kundenseite ein Argument, ob die Anlage in Deutschland hergestellt wurde oder ist das eher nicht
der Fall?

P2: Ist noch ein Argument, wird aber in der Regel vom Preis erschlagen. Da die Leute doch schon so eine Orientierung
zur Rendite haben, sind wenige Leute bereit die Preisdifferenz zwischen deutschen und asiatischen Modulen zu bezahlen.
Es wird zwar immer wieder angesprochen in Beratungsgesprachen aber wenn man tatséchlich die Zahlen auf den Tisch
legt, ist die Bereitschaft sehr schnell da, auf ein asiatisches Modul zu gehen. Man muss auch sagen, dass die Module,
die jetzt im Handel sind, von der Qualitat zu deutschen Modulen nicht zu unterscheiden sind. Zumal sehr viele
pseudo-deutsche Module aus asiatischer Produktion stammen und entsprechend gelabelt sind. Wir haben das mal
mit unserem Lieferanten richtig durchgerechnet. Wir haben bei unserem asiatischen Modul 65% Wertschdpfung hier in
Deutschland, obwohl es ein asiatisches Modul ist, und bei einem rein deutschen Modul hétten wir 75 % Wertschdpfung.
Und das mit einer Preisdifferenz zwischen dem asiatischen und deutschen Modul zw. 8 und 10 %. Also das kénnen Sie
Niemandem vermitteln. Das wird jetzt auch nach der EEG Novellierung eine ziemliche Anstrengung fiir die
deutschen Hersteller sein, aufzuholen, weil sie sonst sang- und klanglos untergehen werden. Unser chinesischer
Hersteller, der findet die Novellierung ganz toll.
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Befrager: Aber wie erkléaren Sie sich die Preisdifferenz?

P2: Das ist einfach so, dass die deutschen Firmen sehr frith eingestiegen sind und jetzt quasi im Vergleich zu den Asiaten
veraltete Produktionsanlagen haben.

P2: In Deutschland gibt es ein paar neue Produktionsstitten, die haben sich aber Uberwiegend auf Dinnschicht
spezialisiert. Im asiatischen Bereich ist das anders. Die haben da zwei Kostenvorteile. Zum Einen gibt es dort
Unternehmen, die wirklich mit neuester Technik produzieren, dort auch mit wenig Personal. Und zum zweiten gibt es
bekannte Prozesse, die aus der Zeit stammen, als in Japan ein ziemlicher Hype war. Sharp hat sich damals neu
ausgeristet und seine Produktionsanlagen sehr friih, die waren noch gar nicht alt, nach China verkauft. Wenn sie heute in
China ein Standard-Modul kaufen — also ein 180Watt Monomodul - und gehen in eine gute Firma rein, die z.B. diese
Sharp Anlagen gekauft hat, dann haben die langjéhrige Erfahrung mit diesen Prozessen. Und sie kriegen ein qualitativ
sehr hochwertiges Modul. Und das zu einem super giinstigen Preis. Das ist einfach deren Vorteil und da haben unsere
deutschen Firmen grofle Schwierigkeiten.

Befrager: Gibt es da noch weitere Konfliktfelder neben der Optik?

P2: Gut, das Thema des Netzbetreibers haben wir ja schon angesprochen. Im Bereich grofRerer Anlagen ist es immer ein
Thema wie man ans Netz kommt. Da kann’s auch passieren, dass wir neue Leitungen legen missen. Dann missen wir
tiber 6ffentliche Flachen und Privatgrundstiicke driiber. Und eine andere Konfliktlinie, die hat sich jetzt aufgebaut, das ist
das Thema Uberférderung,

Befrager: Also gesamtgesellschaftlich?

P2: Gesamtgesellschaft, das geht einfach aufs Image. Es gibt immer noch Leute, die auch der Photovoltaik kritisch
gegeniiber stehen. Und wenn sie dann in einer 6ffentlichen Veranstaltung sind, Vortrdge halten usw. dann wird das
einfach thematisiert. Das fiihrt schon mit dazu, dass der eine oder andere auch VVorbehalte bei einem Kauf hat.

Befrager: Wie sehen Sie die Bedeutung der Photovoltaik im Vergleich zu den anderen Erneuerbaren Energien auf
Gemeindeebene? Fordern die sich gegenseitig oder ist das eher so dass man eine Budgetrestriktion hat und Schwerpunkte
setzt wie z.B. Biomasse, oder ist das eher ausgeglichen? Oder ist es eher der Privathaushalt, der die Windrader um sich
hat, vielleicht schon ein bisschen davon schockiert ist und sich dann deswegen keine PV-Anlage kauft? Oder ist das eher
forderlich, weil er sagt: ,0.k. Erneuerbare Energien, da habe ich mich schon daran gewohnt*?

P2: Es ist ein Dritter Aspekt, den haben wir besonders erlebt im Raum Hardheim. Dort gibt es Windkraftanlagen, da kam
das Thema auch: ,Wir sind gegen die Windkraftanlagen, aber wir miissen trotzdem was tun, deshalb kaufen wir
Photovoltaik-Anlagen‘. Also da werden die einzelnen Erneuerbaren gegeneinander ausgespielt. Ich muss sagen, es gibt
wenige Landkreise, die es bisher geschafft haben, ein Gesamtkonzept zusammenzustellen und das dann auch noch bei der
Bevolkerung ankam. Von daher laufen die Dinge so zusammenhanglos nebeneinander. Ich wiirde es mal so bezeichnen
ja.

Befrager: Die Globalstrahlungswerte des Deutschen Wetterdienstes habe ich fiir Baden-Wirttemberg — genauer
angesehen. Woran liegt es, dass man trotzdem dort, wo hohe Werte sind, nicht unbedingt mehr PV-Anlagen hat?

P2: Man darf es aber nicht allein auf die Einstrahlung reduzieren. Ein wesentlicher Aspekt sind auch die Temperaturen
und die Feuchtigkeit. Das vergessen viele, sie schauen nur auf die Strahlungskarte. Also hier im Main-Tauber-Kreis
sehen Sie es ganz deutlich. Wenn Sie in den hoher gelegenen Gemeinden Anlagen bauen, haben sie Jahresertrage die im
Schnitt fast 40-50 kWh pro kWp hoher liegen, als wenn sie in einer Talgemeinde bauen. Das liegt einfach hier an der
Nebellage, an der Luftfeuchtigkeit was mafgeblich die Ertrdge mit bestimmt.

Befrager: Also ist die lokale Topographie wichtig?

P2: Die lokale Topographie und die Jahresdurchschnittstemperatur natirlich. Also wir haben hier dhnlich hohe Ertrage
wie im Freiburger Raum, obwohl dort die Einstrahlung wesentlich hoéher ist. Das liegt einfach daran, wir haben um 1
Grad niedrigere Jahresdurchschnittstemperatur. Und im Bereich der kristallinen Module spielt die Temperatur schon eine
wesentliche Rolle.

Befrager: Meinen Sie, dass die hohe PV-Nutzung nur ein lokaler Effekt ist?

P2: Die kleineren Installationsbetriebe haben einen sehr beschrédnkten Einzugsbereich, da wo sie ihre
Waschmaschine und Fernseher verkaufen da verkaufen sie auch ihre PV-Anlagen.

Befrager: Die wollen naturlich nicht nur die PV-Anlage verkaufen sondern langfristig Kunden haben.
P2: Die wollen Kundenbindung und da den Ful in der Tur haben, da verkaufen sie ihre Photovoltaik-Anlagen.

Befrager: Wenn ich mir aber z.B. Taubersolar oder Novatech anschaue, die strahlen aber trotzdem weiter aus, oder?
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P2: Das ist aber eine ganz andere Liga. Man muss da schon unterscheiden, was da fiir Betriebe ansassig sind.

Befrager: Wurden Sie sagen, dass dort wo eben die Verbindungen zwischen einzelnen Akteuren nicht stark sind,
dort ist es auch unwahrscheinlicher, dass die Technologie angewandt wird?

P2: Auf jeden Fall. Ein einfaches Beispiel aus dem Neckar-Odenwald-Kreis. Es gibt einen Energieverein in Moosbach.
Eine andere Person dort hat einen Solarverein und ich war da Unternehmer, der dazu gehdrte. Daraus ist MetropolSolar
entstanden. Eine Organisation in Mannheim, die ein bisschen Wissensbroker spielt im Solarbereich. Daraus ist entstanden
die Solargenossenschaft, das ist eine Organisation, die heute im Raum Freiburg und Saarland tétig ist und die ein
ahnliches Geschaftsmodell hat wie Solar Art. Daraus ist entstanden das Projekt Solarbriicke. Damit waren wir Preistrager
auf der Regiosolar. Also allein diese drei Leute, was die im Solarbereich bewirkt haben an Neuerungen und Tilren
gedffnet haben, das kénnten sie als Unternehmen alleine nie leisten. Also ohne diese Leute wéare das nie moglich
gewesen. Diese drei waren die zentralen Figuren damit das entstanden ist. Auch Tauber Solar ist aus dieser Initiative
hervorgegangen. Die anfanglichen Kontakte 2001 die zur Griindung von Tauber Solar geflihrt haben, das war mit dieser
Dreiergruppe. Da ist einer der Mitbegriinder von Tauber Solar noch dazugekommen und da hat er Feuer gefangen und da
entstand Tauber Solar draus.

Befrager: Das ist sehr interessant. Ich habe auch noch einen Termin bei ihm.

P2: Wir haben anfénglich gemeinsame Veranstaltungen gemacht in Tauberbischhofsheim als es um das Thema
Netzriickkauf ging. Daraus ist viel entstanden und das ging nur durch dieses Netzwerk, anders ware das nicht mdglich
gewesen. Sie missen sehen, der Main-Tauber-Kreis ist ja ein sehr konservativer Kreis, nicht nur politisch,
sondern auch die Leute sind sehr konservativ und um so was aufzubrechen mussen sie wirklich diese Akteure
verschalten sonst funktioniert das nicht. Meiner Meinung nach ist das das wesentliche, warum hier so eine
Entwicklung stattgefunden hat.

ENDE

A9. TS3 - Energieagentur

Befrager: Wie lange gibt es die Energieagentur Main-Tauber schon?

P3: Seit 2008. 2009 ist dann die Bioenergie-Region HOT GmbH hinzugekommen (Hohenlohe-Odenwald-Tauber). Bei
der Energieagentur haben wir hierfur das Regionalbiro fur den Main-Tauber-Kreis.

Befrager: Gibt es mehrere Bioenergie-Regionen in Deutschland?

P3: Ja. Vom Ministerium fir Landwirtschaft und Verbraucherschutz wurde ein Wettbewerb ausgeschrieben, an dem 210
Regionen und Landkreise teilgenommen haben. Von allen Bewerbern sind 25 Siegerregionen hervorgegangen, u.a. die
Bioenergie-Region HOT GmbH.

Befrager: Ist also Bioenergie der Schwerpunkt der Energieagentur.

P3: Nein, aber durch den Baustein der Bioenergie-Region hat sie eine grofle Breite in der Anwendung der
Erneuerbaren Energien bekommen. Es gab ein Regionales Entwicklungskonzept, aufgrund dessen HOT zu den
Siegerregionen gezéhlt wurde.

Befrager: Gibt es einen Austausch mit den anderen Bioenergie-Regionen?

P3: Alle Bioenergie-Regionen werden von der FNR (Fachagentur fir Nachwachsende Rohstoffe) gefiihrt, es besteht also
Wissenstransfer.

Befrager: Das Ganze bezieht sich auf Bioenergie, aber inwiefern spielt Photovoltaik eine Rolle?

P3: Im Ganzen betrachtet haben die Landréte ein Positionspapier beschlossen zu der Entwicklung einer Null-Emissions-
Region im Rahmen einer Klimaschutz basierten Wirtschaftsférderungsstrategie. Man hat auch ein Leitbild gemacht.

Befrager: Welche Bedeutung messen Sie dabei der Photovoltaik bei, bzw. den einzelnen Erneuerbaren Energien?

P3: In unserem Netzwerk haben wir auch sehr stark Banken einbezogen. Mit einer Bank haben wir ein 1000-
Dacher Programm fiir Photovoltaik entwickelt und dafiir auch sehr stark geworben.

Befrager: Seit wann gibt es das Programm?
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P3: Seit 2010. Wir haben mit 100 Déchern angefangen, was uns dann aber schnell eingeholt hat. Die PV-Anlagen in
diesem Programm werden von einer Bank ohne jeglichen Grundbucheintrag finanziert. Das einzige Risiko des
Kreditnehmers ist, dass man den Ertrag der PV-Anlage an die Bank abtreten muss, wenn man den Kapitaldienst
nicht mehr erbringen kann.

Befrager: Geht das auch tber den KfW-Kredit?

P3: Nein, das geht alles Uber die jeweilige Bank. Die Finanzierung geht bis 100.000 €. Es sind v.a. kleinere Anlagen
mit 4-5kWp und wir haben auch Wert gelegt auf die Asthetik — es wird auch eine dachintegrierte Anlage
angeboten. Wir haben hier in der Region auch die sog. LEADER-Fordergruppe, mit der wir dieses ,,SunArea“-Projekt
gemacht haben.

Befrager: Was war lhre Motivation fir dieses Projekt?

P3: Das war im ,,Netzwerk regionale Wertschopfung®“. Wir haben da ein Leitbild, das aufbaut auf Energieeffizienz,
Energieeinsparung und regionaler Wertschopfung.

Befrager: Ist das ein rein politisches Netzwerk?

P3: Ja, es besteht im Wesentlichen aus drei Landraten der drei Kreise der Bioenergie-Region HOT. Der
Geschaftsfuhrer ist Journalist und die Kommunikation und Offentlichkeitsarbeit steht eindeutig im Vordergrund.
Es geht darum, Projekte zu identifizieren und zu kommunizieren. Wir machen auch Moderationen. Die
Regionalburos hat man mit technischen Leuten besetzt.

Befrager: Sie erwahnten vorhin das 1000-Déacher Programm und dass kein Grundbucheintrag nétig ist. Welchen
Vorteil hat das genau fir den Besitzer?

P3: Es ist alles recht einfach. Wir mussen dem Verbraucher mdéglichst einfache Modelle vorfiihren, mit hoher
Qualitat und sicherer Verwirklichung. So missen wir es dem Verbraucher anbieten, damit auch die Investitionen
laufen. Der Grundbucheintrag verursacht eigentlich auch noch Kosten.

Befrager: Ich habe eine Handwerkerliste des 1000-Déacher Programms gefunden. Ist diese Liste komplett, oder gibt es
weitere Handwerker, die daran nicht teilgenommen haben?

P3: Wir haben alle Interessenten eingeladen und die Handwerker in das Projekt richtig eingebunden. Nattrlich kann der
Investor den Handwerker selbst auswéhlen. Wir versuchen, dass das mdglichst transparent ablduft.

Befrager: Wer eine PV-Anlage Uber dieses Projekt kaufen méchte, hat also nur einen Ansprechpartner?
P3: Ja.
Befrager: Welche Personengruppe nimmt das Programm an?

P3: Das geht querbeet. Also von jiingeren Familien bis zu &lteren Leuten. V.a. dieses ,,SunArea“-Projekt hat da
noch mal mitgewirkt.

Befrager: Ist das Potential des 1000-Dacher Programms schon ausgeschopft?
P3: Nein, es lauft auch noch bis zum Jahresende.

Befrager: Was glauben Sie wird nach der Kiirzung der Einspeiseverglitung geschehen? Wirkt sich das sehr hemmend aus
oder wird es kompensiert durch sinkende Anlagenpreise?

P3: Wir schatzen den Markt so ein, dass er derzeit sehr unruhig ist. Wenn aber nach der Kiirzung wieder eine Sicherheit
da ist, wenn die Produkte am Markt und Wechselrichter verflighar sind, wird sich der Markt wieder beruhigen. Dann
werden wir auch weitere Ausschreibung machen, da wir als Energieagentur auch in Photovoltaik und Bioenergie
investieren. Der Main-Tauber-Kreis hat ein Solar-Dacher-Programm beschlossen, welches vorsieht, dass alle
geeigneten Kkreiseigenen Dacher mit Solar bestiickt werden. Dafiir hat der Kreistag der Energieagentur eine
Burgschaft zur Verfiigung gestellt.

Befrager: Sind dabei auch Birgerbeteiligungen vorgesehen?

P3: Die Energieagentur macht so etwas nicht, da wir die Ertrdge zur Finanzierung der Energieagentur nutzen wollen.
Stadtwerk Tauberfranken macht einen ,,Solarbaustein“ mit Birgerbeteiligung auf stadtischen Dachern.

Befrager: Wie stehen einzelne Stadtwerke zu den Erneuerbaren Energien?
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P3: Die Stadtwerke Bad Mergentheim haben ein Biomasse-Kraftwerk in der Pipeline und investieren auch in
Photovoltaik.

Befrager: Kommt es zu Problemen mit der Netzkapazitt?

P3: Die Netzkapazitat ist ein Thema. 2008 hatten wir im Jahr 2008 etwa 2500 Einspeiseanfragen und im Jahr 2009 etwa
6500 Einspeiseanfragen im gesamten Main-Tauber-Kreis. Wir hatten zwischen 2007 und 2008 eine Wachstumsrate von
30%, also von ca. 21 Mio. kWh in 2007 auf ca. 27 Mio. kWh gestiegen. Wenn man allein die regionale Wertschdpfung
ohne die Banken sieht, dann ist der Stromverbrauch bei ca. 11 Mio. €. Die durchschnittliche GréRe der Anlagen liegt bei
ca. 11 kWp. Bei uns entstehen zurzeit groRe Freiflichenanlagen mit einer Gesamtflache von 120 ha zwischen Wertheim
und Kilsheim. Wir haben 2008 eine Freiflachenanlage auf unserer Deponie gebaut mit 700 kWp. Plétzlich hat das
eine Dynamik bekommen und rund herum wurden dann 70ha von Landwirten angeboten.

Befrager: Ist es bei manchen Netzbetreibern problematischer, eine PVV-Anlage anschlielen zu lassen?

P3: Wenn jemand regional tétig ist, so ist er ndher am Kunden und man kann vielleicht etwas friiher Entscheidungen
erwarten. Bei groReren Netzbetreibern kénnen die Prioritaten vielleicht etwas anders abgearbeitet werden und die
Aufgaben kdnnen etwas vielféltiger sein als bei Stadtwerken.

Befrager: Wurden denn alle Einspeiseanfragen auch genehmigt?

P3: Ja, und fir das ndchste Jahr gehe ich davon aus, dass die 30% Zunahme deutlich Ubertroffen wird. Die
Bearbeitungszeiten waren teilweise bis zu acht Wochen. Wir machen ja auch sehr viel Offentlichkeitsarbeit.
Zwischen Oktober und April sind wir zweimal die Woche irgendwo unterwegs. Es wird sehr viel Motivations- und
Informationsarbeit gemacht.

Befrager: Wurde das SunArea-Projekt von der Bevélkerung angenommen?

P3: Fur Motivierung und Information war es eine sehr gute Geschichte. Die Leute sind neugierig und kénnen im
Internet ein bisschen dran rumspielen. Sie finden Ihre Dachflachen im Internet. Sicher muss man im Einzelnen
noch einmal technisch nachprufen.

Befrager: Wie wurde es publik gemacht?

P3: Wir hatten eine Auftaktveranstaltung in Boxberg, bei der das Wirtschaftsministerium und einige Landkreise
vertreten waren. Auch der SWR war da und hat einen Film gedreht.

Befrager: Ist denn geplant, anderswo das Solardachkataster auszuweiten?

P3: Das kann ich nicht sagen.

Befrager: Was kénnten nun Ursachen sein, fiir die regionalen Unterschiede in der Nutzung von PV?

P3: Vielleicht fehlen in den gréRReren Stadten einfach die Dachfléchen.

Befrager: Ist die Mdglichkeit der spateren Energiespeicherung fiir die privaten Haushalte heute schon ein Kaufargument.

P3: Zum jetzigen Zeitpunkt noch nicht. Es ist eher so, dass sich eine PV-Anlage lohnen muss und dass man etwas
zukunftsfahiger wird.

Befrager: Meinen Sie die regionalen Unterschiede konnten daher kommen, dass sich einzelne Akteure hervorgetan
haben?

P3: Ich denke man muss erstmal schauen seit wann PV denn in die breite Masse getragen worden ist. Das durfte so ab
2000 gewesen sein. Hier in der Region gibt es die Firma Taubersolar, die eine gute Performance gezeigt hat. Die konnten
sich gut verkaufen und es standen authentische Personen dahinter. Die waren erfolgreich und haben sich gut
weiterentwickelt. Aber aus meiner Sicht wiirde ich sagen, dass erst seit 4-5 Jahren aktiv auf den Blirger zugeht.

Befrager: Weshalb entwickelt sich PV in dieser Region besonders gut und in anderen Regionen eher nicht?

P3: Ich wirde sagen, die Erneuerbaren Energien sind fiir den landlichen Raum ein zusétzlicher Finanzausgleich.
Da hat sicher der landliche Raum seine Chancen. Und dann gibt es eben die Stadte auf der Tauberachse, die
weniger Dachflachen haben.

Befrager: Aber selbst im ldndlichen Raum in vergleichbaren Gemeinden gibt es ja Unterschiede in der Nutzung.
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P3: In Wolpertshausen gab es einen Arbeitskreis, der sehr weit ausgestrahlt hat. Ich meine je einfacher und
transparenter etwas aufgebaut wird, desto schneller entwickelt es sich. Und die Leute aus Wolpertshausen haben das
gut gemacht. Wenn dann eine Firma vor Ort ist, hat das naturlich einen Einfluss auf die gesamte Entwicklung.

Befrager: Gab es denn Vereine in der Region, die sehr aktiv waren?
P3: In Bad Mergentheim gibt es eine Naturschutzgruppe, die das Energiethema stark mitgestaltet hat.

Befrager: Wiirden Sie sagen, dass das Netzwerk, die Kooperation zwischen Herstellern, Installateuren, Banken,
Politikern und Verbé&nden dazu fihrt, dass es lokal zu hoher PV-Nutzung kommt?

P3: Ja, genau.

Befargerl: Und dort wo einzelne Bausteine des Netzwerks nicht vorhanden sind, wo die Verbindungen nicht so
stark sind, dort geht es eben zaher voran.

P3: Ja, kann man so sagen. Und meist sind auch die Blirgermeister sehr stark eingebunden. Wir besuchen auch
Gemeinderatssitzungen und sind sehr viel in der Presse. Unsere Energieagentur macht auch gemeinsame
Veranstaltungen mit anderen Energieagenturen. Kooperationen und Wissenstransfer bringen da vieles nach
vorne.

Befrager: Sind es immer die Birgermeister, die sich mit dem Energiethema befassen, oder gibt es auch
Energiereferenten?

P3: Das kommt auf die Grofe der Gemeinde an. Im Main-Tauber-Kreis sind die groBten Stadte Wertheim, Bad
Mergentheim, Lauda Koénigshofen und Tauberbischofsheim. In Tauberbischofsheim wird das Energiethema sicher auf
einer anderen Ebene laufen. Aber in Boxberg oder Weikersheim, da hat man sehr engen Zugang zum Biirgermeister.

Befrager: Wie sehen Sie die Kombination der einzelnen Formen der Erneuerbaren? Fdrdern oder hemmen sie sich
gegenseitig?

P3: Konflikte gab es bei PV-Freiflachenanlagen. Die Pachten fir die notigen Flachen sind sehr hoch und wer gibt dann
nicht gern einen Teil seines Grundstiicks her? Bei der Windenergie gibt es Vorrangfldchen, aber bei den Flachen fir
Photovoltaik ist die Gemeinde selbst ganz nah dran.

Befrager: Gibt es flr Privathaushalte einen Konflikt zwischen Solarthermie und Photovoltaik?

P3: Nein. Die Flachen fiir Solarthermie sind nur 5-10 gm. Es ist also noch Platz fiir Photovoltaik. Innovative Produkte,
die beide Technologien vereinen, werden schon von dem einen oder anderen Unternehmen entwickelt.

Befrager: Glauben sie, dass PV-Anlagen einen Ausstrahlungseffekt haben?

P3: Alle Beteiligten brauchen Erfahrungswerte. Ich halte es fir sinnvoll, wenn man ortsnahe Beispielanlagen hat.
Das gilt sicher auch im Kleinen fir den privaten Haushalt. Denn wenn man gesehen hat, dass es funktioniert, wird
man einen Impuls kriegen, dartiber nachzudenken auch selbst etwas zu machen.

ENDE

A10. TS4 — PV-Unternehmen

Befrager: Auf dieser Karte sehen Sie regionale Unterschiede in der Nutzung von PV.
P4: Was ist die Datengrundlage?
Befrager: EnBW Transportnetze AG.

P4: Dann empfehle ich Ihnen die Bundesnetzagentur. Sie ist seit 01.01.2009 damit beauftragt worden, den genauen
Zubau an PV-Anlagen zu ermitteln. Bevor ich als Installateur die Anlage als ,fertig‘ melden darf beim
Energieversorger, muss ich nachweisen, dass ich die Anlagen bei der Bundesnetzagentur gemeldet habe. Weil wir
in Deutschland jahrelang versucht haben den tatsachlichen Zubau in der PV herauszufinden und die Zahlen der
Energieversorger nie gestimmt haben. Es besteht also eine Meldepflicht seit Januar 2009. Die Vergitung fir die PV-
Anlagen sinkt ja von Jahr zu Jahr um 8-11% und das wird vom Zubau abh&ngig gemacht und der Zubau wird bei der
Bundesnetzagentur nachgefragt. Die Bundesnetzagentur muss, glaube ich, immer zum September eines Jahres den
Forecast zum Zubau geben. Die nehmen also die ersten drei Quartale und rechnen daraus auf das vierte Quartal hoch.
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Befrager: Seit wann ist Ihr Unternehmen denn im PV-Bereich tatig?

P4: Seit 2001.

Befrager: Wie viele Mitarbeiter sind hier denn beschaftigt?

P4: Momentan sind wir ca. 30 Mitarbeiter, alles Festangestellte.

Befrager: Wie groR ist denn Ihr Einzugsbereich ungefahr?

P4: 50km sag ich mal.

Befrager: Hauptséchlich bei den kleinen PV-Anlagen oder auch den groRen Anlagen?

P4: Wir machen eher die kleinen Anlagen bis 100 kWp. Wir sind nicht wie andere Kollegen im Projektbau tétig.
Deswegen kommen wir mit dem 50km Radius ganz gut klar. Wir haben noch eine zweite Sparte in der Photovoltaik. Wir
bedienen den Fachhandel und liefern deutschlandweit Anlagensatze aus.

Befrager: Wenn Sie an diese Region denken, was hat denn die PV-Nutzung gefordert?

P4: Stark dazu beigetragen haben bestimmt die Maschinenringe, die die ganze Sache mit angeboten haben, gerade
im landwirtschaftlichen Bereich. In Hohenlohe sind wir ja sehr landwirtschaftlich und aus dem Grund ist die
Hauptklientel die Landwirtschaft. Die Maschinenringe haben einen groRen Beitrag geleistet, dass die Photovoltaik

bekannter wurde und dass sie immer wirtschaftlicher wurde. Dass es also immer mehr Rendite zu erzielen gab.

Befrager: Kann man sagen, dass der Maschinenring in Schwébisch Hall im PV-Bereich aktiver ist als in anderen
Landkreisen?

P4: Gerade hier im Bereich Rot am See und Crailsheim haben wir einen Bereich, wo sich drei grof3e
Maschinenringe aneinander reiben. Insofern haben wir hier auch einen Bereich in dem die Anlagen sehr gunstig
sind. Wenn Sie nach Bayern schauen, da zahlen Sie deutlich mehr pro kWp.

Befrager: Gab es sonst etwas das die Verbreitung von PV beginstigt hat? Ich denke z.B. an das Energiezentrum in
Wolpertshausen oder an die Energieagentur in Tauberbischofsheim?

P4: Die haben dazu bestimmt auch einen Beitrag geleistet, wobei ich den jetzt nicht so extrem hoch bemessen wiirde.
Befrager: Ist Ihnen das Projekt SolarHohenloheAktiv bekannt?

P4: Kenne ich nicht.

Befrager: Sagt Ihnen das Projekt SunArea etwas?

P4: Kenne ich auch nicht.

Befrager: Das sind grofRere Projekte von Energieagenturen. Aber interessant, dass es bei vielen Installateuren unbekannt
ist. Haben Sie mit Banken Kooperationen?

P4: Keine Kooperationen aber wir haben gegenseitigen Informationsaustausch mit zwei, drei Banken. Das hat die
Sache bestimmt auch sehr geférdert. Gerade die letzten zwei Jahre sind die Banken dem Thema PV viel
aufgeschlossener gegentiber wie noch vor finf, sechs Jahren.

Befrager: Das ist also eine ganz junge Entwicklung?

P4: Ja definitiv.

Befrager: Hat denn irgendetwas die Ausbreitung in den letzten Jahren gehemmt?

P4: Wenn, dann die Branche selbst durch Preisgestaltung aber sonst fallt mir nichts ein.

Befrager: Gibt es denn neue Aktivitdten, von denen Sie sagen, dass es sinnvolle Projekte/Kooperationen sind?

P4: Sind mir gerade keine bekannt.

Befrager: Machen Sie denn aktiv Werbung fur Ihr Unternehmen?

P4: Ja wir haben regelméRig Infoveranstaltungen hier im Haus. Wir halten Vortrége, geben Einblick in die Thematik
und ein bisschen Hilfestellung fur Versicherung, Finanzierung usw. So etwas haben wir friiher im Energiezentrum in
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Wolpertshausen gemacht, mittlerweile machen wir das bei uns. Wir haben Angestellte im Vertrieb, die uns auf regionalen
Messen vertreten etc.

Befrager: Haben Sie speziellen Service wie Wartung oder Garantien, der sie von anderen Anbietern unterscheidet?

P4: Wir schauen, dass sich unser Produktprogramm immer von dem der Kollegen unterscheidet, was Module und
Wechselrichter angeht. Ansonsten ist man zu vergleichbar. Natirlich hat jeder das beste Pferd im Stall. Wir preisen die
Vorziige unserer Produkte an, genau wie die Kollegen auch. Wir legen hohen Wert auf Qualitdt. Im Bereich
Unterkonstruktion kaufen wir nur von namhaften, deutschen Herstellern. Im Bereich Wechselrichter geben wir gern einen
Euro mehr aus, weil man da etwas davon hat. Genauso im Bereich Module. Wir versuchen die qualitativ hochwertige
Schiene zu verkaufen. Das kommt aber nicht bei jedem Landwirt gut an.

Befrager: Wie erklaren Sie sich nun die regionalen Unterschiede in der PV-Nutzung? Ich war vorhin in Satteldorf wo
zwar einzelne groRere Anlagen sind, aber auf den Einfamilienhdusern findet man gar nichts. Gestern war ich in
Creglingen, wo auf den Einfamilienhdusern viel mehr Anlagen sind.

P4: Ich kann es lhnen nicht sagen aber ich wére sehr interessiert, dann lhre Diplomarbeit zu lesen. Wenn Sie z.B. nach
Lenkerstetten fahren, da ist fast auf jedem Haus eine PV-Anlage. Der Ort besteht aber auch nur aus landwirtschaftlichen
Anwesen. Der Ort hat 100 Einwohner und vier MW laufen.

Befrager: Glauben Sie, dass es so etwas wie einen Nachbarschaftseffekt gibt?

P4: Ja definitiv. Gerade wenn Sie sich Neubausiedlungen anschauen — das ist eher unsere Klientel. Da wird die
PV-Anlage nicht nur aus Rendite-Aspekten gekauft, sondern da ist sie auch Statussymbol. Da will man es dann
auch haben, weil es der Nachbar hat. Und der Nachbar erzahlt natiirlich gern dartber, dass die Investition toll
war.

Befrager: Wie haben sich denn die Kunden informiert, wenn Sie zu Thnen kommen?

P4: Das ist ganz unterschiedlich. Da gibt es den Kunden, der mehr wei wie man selbst, der wirklich hoch belesen ist.
Und dann gibt es Kunden, die interessiert die Thematik auch gar nicht. Was mich immer wieder fasziniert ist, wie wenig
Kunden ihr PV-Modul tberhaupt mal sehen wollen, bevor man es ihnen aufs Dach schraubt. Fir viele ist das eine reine
Rendite-Anlage, wo das Produkt an sich zweitrangig ist.

Berfagerl: Gibt es denn bestimmte Kundentypen?

P4: Es gibt bestimmte Kundengruppen, ndmlich Industrie, Landwirtschaft und Privat.

Befrager: Und im privaten Bereich?

P4: Ein groRer Zulieferer von uns hat gerade viel Geld ausgegeben fiir eine Werbekampagne und hat uns die letzte
Woche erklért. Er hat gesagt, dass er direkt auf eine Altersgruppe von Uber 50 J&hrigen abzielt. Das begrundet sich
damit, dass vor einigen Jahren im Einfamilienhaus-Bereich eher da was stattfand, wo das Hausle abbezahlt war
und wieder Geld frei war. Das war bevor PV seit ein, zwei Jahren so freizligig von den Banken finanziert wird.
Mittlerweile brauchen Sie kein eigenes Geld mehr. Insofern hat sich die Klientel etwas verandert.

Befrager: Also ausgeweitet.

P4: Ja. Wir haben auch junge Anlagenbetreiber um die 30 Jahre.

Befrager: Machen Sie selbst denn so etwas wie Marktforschung oder beauftragen sie Externe?

P4: Nein.

Befrager: Gibt es denn irgendwelche Konfliktfelder von PV?

P4: AuRer der FDP?

Befrager: Eher auf der Ebene einer Kommune?

P4: Was man ab und zu uber Freilandanlagen in der Zeitung liest. Aber in dem Bereich sind wir nicht tatig.

Befrager: Kommen denn Kunden zu lhnen, die sagen, dass sie Anlagen mdchten, die in Deutschland hergestellt wurden?

P4: Das ist mittlerweile sehr selten. Was dem Kunden auch schwierig gemacht wird. Ich hab hier z.B. ein Produkt
~-Made in Germany“ stehen, aber die Zelle ist aus Taiwan. Aber es wird zusammengebaut in Deutschland.
Insofern ist es sehr undurchsichtig, was wirklich ein rein deutsches Produkt ist.
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Befrager: Es ist also doch alles schon recht internationalisiert.
P4: Ja.

ENDE

Al1l. TS5 - Bank

Befrager: Hier sehen Sie eine Karte zu regionalen Unterschieden bei der PV-Nutzung. Warum kommt es zu den
Unterschieden?

P5: Meiner Meinung nach ist es so, dass hier im landlichen Bereich natiirlich Dachflachen zur Verfiigung stehen,
es also moglich ist dort groRe Anlagen zu installieren. Besitzer von Einfamilienhausern haben sich davon natirlich
auch ein bisschen anstecken lassen. Vor zehn Jahren haben wir die erste Anlage hier im Ort auf dem Schulgeb&ude
installiert. Dann haben Einzelne auch mitgemacht. Dann hat es eine Weile gedauert und es sind nach und nach weitere
Anlagen gefolgt. Der Renditeaspekt war flr viele Landwirte der Hauptgrund, warum in PV investiert wurde. Wir hatten
hier im Bereich einen GroBhandler, der sehr aktiv war. Wir haben hier im Ort auch zwei Elektrofachfirmen, die im PV
Bereich sehr firm sind.

Es gibt aber auch noch mehr Anbieter, wie z.B. den Maschinenring der die Landwirte betreut. Es sind sehr viele PV
Firmen hier im Vertrieb, die die Landwirte angegangen sind. Aber ob die aktiv verkauft haben, das bezweifle ich mal. Ich
geh eher davon aus, dass Landwirte mit Anfragen kommen. Das ist praktisch wie ein Selbstlaufer geworden. Es hat
sich rumgesprochen. Jeder sagt: ,Die Anlage lauft gut und wir haben super Ertrége‘. Im landwirtschaftlichen
Bereich ist das dann sehr verbreitet gewesen. Das ist vielleicht der Grund, warum es hier in Creglingen mehr PV-
Anlagen gibt.

Befrager: Wobei auf dieser Karte nur die Anlagen bis 30kWp dargestellt sind. Meinen sie, dass Nachbarschaftseffekte
wirken unter den einzelnen Privathaushalten? Dass man sieht, dass der Nachbar eine Anlage auf dem Dach hat und
man sich dann auch eine installieren lasst?

P5: Ja ganz sicher. Das wird an Stammtischen und Vereinen erzadhlt. Da wird schon nachgefragt nach der
Rendite, den Ertragen. Oder: ,Rentiert sich das auch fiir mich eventuell?*

Befrager: Wissen sie wie sich lhre Kunden informiert haben, wenn sie zu lhnen kommen? Sagen sie, dass der Nachbar
auch eine Anlage hat und sie deshalb zu Ihnen kommen?

P5: Ja das kann man sagen. Das passiert oft, dass die Leute erzéhlen: ,Der Nachbar hat auch so was drauf, ist
zufrieden damit. Der hat das Uber den und den gemacht. Wie ist denn Ihre Meinung dazu? Die Fragen kommen
dann schon. Es ist auch meistens so, dass sie schon eine Vergleichsanlage haben in der Nachbarschaft.

Befrager: Wie ist denn die Rolle Ihrer Bank im PV-Bereich? Wird aktiv Werbung gemacht?

P5: Selbstverstandlich. Wir sind hier sehr aktiv. Es gibt ein Projekt ,SunArea“, falls Sie das kennen. Leider ist
Creglingen nicht dabei, aber nach der Karte hier haben wir es auch fast nicht nétig, weil bei uns dieser Mundpropaganda-
Effekt groRer ist als in anderen Gemeinden. Aber SunArea hat natlrlich dazu beigetragen, die Dachflachen
auszukundschaften. Das hat schon auch dazu gefiihrt, dass die Leute darauf aufmerksam geworden sind. Jetzt aber zur
Werbung unserer Bank. Wir haben seit Mitte 2009 eine PV-Werbekampagne gestartet, sind also offensiv in die
Werbung gegangen, haben Informationsveranstaltungen tber den Energiesektor gemacht. Wir haben PV-Module
ausgestellt und zu PV beraten. Wir haben hier vor Ort das Thema Energiesparen und PV belegt und haben darauf unsere
Kunden angesprochen und wurden auch selbst angesprochen.

Befrager: Haben Sie besondere Finanzierungsmdglichkeiten angeboten oder v.a. die KFW-Kredite vermittelt?

P5: Wir haben drei Méglichkeiten. Im privaten Bereich ist es die KfW und unser Eigenkreditprogramm. Hier kdnnen wir
attraktive Konditionen anbieten. Kunden mit guter Bonitdt bekommen Konditionen wie fir eine
Wohnbaufinanzierung und hier dient nur die Anlage als Sicherstellung. Wir brauchen hier keine Grundschuld,
uns reicht die Einspeisevergutung. Bei langerer Laufzeit ab zehn Jahren ist ein Bankdarlehen manchmal sogar
glnstiger als ein KfW-Darlehen. Wenn man aber innerhalb von zehn Jahren zuriickzahlt, geht an der KfW nichts vorbei.
Hier bieten wir grundsatzlich KfW an, weil es sehr attraktive Zinssatze sind. Die dritte Maoglichkeit im
landwirtschaftlichen Bereich, auch Anlagen <30kWp kommen dort vor, dann ist die Landwirtschaftliche Rentenbank eine
Forderstelle. Wir gleichen die Konditionen der drei Moglichkeiten ab und was dem Kunden mehr zusagt, wird ihm
angeboten.

Befrager: Wie groR schatzen Sie die Rolle der Banken in der Region insgesamt ein?
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P5: Wir sind Ansprechpartner in der Finanzierung. Die wenigsten Kunden machen eine Anlage aus Eigenmitteln.
Die Banken spielen also eine sehr grof3e Rolle.

Befrager: Spielen groRere Banken eine Rolle?

P5: Grof3banken sind im Bereich PV-Finanzierung keine Konkurrenz zu den Banken, die den landlichen Bereich
abdecken. Die lokalen Banken sind natirlich schon ein deutlicher Mitbewerber. Ich denke schon, dass sich das aufteilt.
Wie die genauen Verhéltnisse sind, ist schwierig zu sagen.

Befrager: Merken Sie, dass Leute, die bereits Kunden bei Ihnen sind, auch wegen einer PV-Anlage zu Ihnen kommen?

P5: Ja schon, wir haben hier aber auch Neukunden. Als Hausbank hat man natiirlich schon mehr Chancen eine
Finanzierung zu bekommen, allein weil die Bonitdt bei einem Hausbank-Kunden einfacher festzustellen ist. Die
Konditionen werden dann schon so angeboten, dass es passt fir den Kunden.

Befrager: Sind denn alle Banken in den unterschiedlichen Gemeinden &hnlich aktiv im PV-Bereich, oder gibt es da
Unterschiede?

P5: Unsere Werbekampagnen laufen im gesamten Geschaftsbereich, durchweg genau dieselben. SunArea war
eine Ausnahme, weil Creglingen und Weikersheim nicht dabei waren.

Befrager: Wobei SunArea erst seit 2007 lauft?

P5: Ja, richtig umgesetzt wurde es aber erst 2009. Also wo es in eine Phase gekommen ist, wo man es anbieten konnte.
Das Projekt wurde uber Zuschisse von Gemeinden und Stadten finanziert. Bis das alles gestanden ist, hat es eine Weile
gedauert.

Befrager: Haben Sie gemerkt, dass in den anderen Gemeinde viele neue Anfragen wegen des Projekts SunArea kamen?
P5: Auf jeden Fall. Definitiv. Hier in Creglingen wird das Projekt vielleicht ja doch noch umgesetzt. Aber die
Landwirte, unter denen es sich rumgesprochen hat, und die guten Elektroinstallateure, die ran gingen an das
Thema PV, sind fur die hohe PV-Nutzung hier verantwortlich.

Befrager: Gibt es neben SunArea noch weitere Projekte/ Initiativen /Vereine, die PV im Landkreis vorantreiben?

P5: Es gibt sehr viele Energievereine, z.B. die Naturschutzgruppe in Bad Mergentheim. Wir unterstiitzen Vereine auch
mit Vortrdgen bspw. Ich denke schon, dass unsere Bank hier schon einen Stellenwert hat. Wir finanzieren auch
Freiflachenanlagen oder selbstdrehende Elemente mit.

Befrager: Haben Sie Kontakt zur Energieagentur?

P5: Ja, aber Uiber den Energieverein. Beziiglich des Projekts SunArea sind wir automatisch mit der Energieagentur in
Kontakt gekommen. Sie haben auch mehrere VVortrdge bei uns gehalten. Als die Fotos von SunArea vorlagen und die
Energieagentur einen Vortrag hielt, waren wir mit einem Infostand zugegen. Fir die Energieagentur ist PV auch nur ein
kleiner Teilbereich neben bspw. Bioenergie. Es sollen hier drei Energieddrfer entstehen mit Nahwéarmeversorgung. Die
Energieagentur ist hier beratend tatig.

Befrager: Welche gréfReren PV-Installateure sind Ihnen bekannt, die Uber die Gemeinde hinaus aktiv sind?

P5: Fur die Creglinger sind die drtlichen Kontakte die wichtigsten. Vielleicht bei ein oder zwei Finanzierungen
war die Firma von auswarts. Ich hab schon das Gefiihl, dass das ein bisschen aufgeteilt ist.

Befrager: PV ohne Landwirte? Wére das mdglich gewesen?

P5: Es ware mehr Aufklarungsarbeit nétig gewesen. Die Landwirte waren wichtig, da sie die groRen Dachflachen
haben. Fur 30 kwWp braucht man schon ca. 200gm, ob nun einen Schweinestall oder eine Maschinenhalle. Auf ein
Einfamilienhaus bekommt man vielleicht 10kWp. In Sechselbach gibt es nicht mehr viele Décher, die nicht belegt sind.
Befrager: D.h. die Landwirte haben die Sichtbarkeit von PV erhght?

P5: Die Landwirte hatten die Flachen und haben das Renditepotential erkannt. Wer eine Anlage gemacht hat, bei
dem ist dann eine zweite und dritte gefolgt. Es waren Folgeanlagen da, weil sie dann Erfahrung hatten. Manche
Landwirte haben vier Anlagen installiert.

Befrager: Und v.a. weil man bis 30kWp die hdchste Vergiitung bekommt.
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P5: Ja korrekt. 30kWp ist die Grenze der hdchsten Einspeisevergiitung. Manche Landwirte haben mehrere Objekte
mit 30 kWp auf verschiedenen Flurstiicken und haben somit Gberall die hochste Rendite bekommen. Bei den
wenigsten Investoren war der 6kologische Faktor der Grund.

Befrager: Auch bei den Haushalten?

P5: Ja auch bei den Haushalten war mehr die Rendite der wichtige Faktor.

Befrager: Ist Ihnen das 1000-Décher Programm im Main-Tauber-Kreis bekannt?

P5: Ja, aber das ist ein Programm unseres Mitbewerbers. Wir haben uns eher bei SunArea beteiligt. Wir haben die
Luftbilder ausgewertet und versucht mit unseren Kunden in Kontakt zu treten.

Befrager: D.h. Sie sind dann gezielt auf Kunden zugegangen, von denen Sie wussten, dass deren Hauser fur PV-Anlagen
super geeignet sind?

P5: Ja, wenn wir die Erlaubnis des Kunden hatten. Wir haben aber schon gezielt versucht, die Kunden anzusprechen und
Aufkldrungsarbeit zu leisten.

Befrager: Haben Sie gemerkt, dass durch das Projekt und die Werbung in den letzten zwei Jahren viele Anlagen
dazugekommen sind?

P5: Ja, auf jeden Fall.

Befrager: Sie meinten, bei der Finanzierung nehmen Sie lediglich die Anlage als Sicherheit. D.h. jeder
Hausbesitzer, der Interesse hat, kann eine Anlage finanziert bekommen?

P5: Ja, aber wer bereits Probleme mit der Finanzierung seines Hauses hat, bei dem muss man sich tberlegen, ob
man noch eine PV-Anlage finanziert. Aber bei einem normalen Kunden, der noch eine Finanzierung fur sein Haus
laufen hat, die ganz normal mit seinem Einkommen tragbar ist, ist eine Finanzierung einer PV-Anlage kein
Problem. Gerne. Sofort. Wenn die Lage passt und alles vom Elektroinstallateur gepruft ist.

Befrager: Welche Vorteile hat ihre Bank von der Ausbreitung der Photovoltaik?

P5: Wir verdienen sicherlich auch was daran, wobei der Kunde am meisten profitiert. Was der Kunde rauskriegt,
bekommt die Bank nicht raus. Dem Kunden was Gutes anzubieten macht einfach mehr Spall wie zu sagen, dass sich
etwas fiir ihn nicht rentiert. PV ist fiir uns auch eine Image-Sache. Wir wollen im Bereich energetische Sanierung
und PV prasent sein in der Region. Wir wollen uns da etablieren. Es ware schlecht, wenn wir uns aus dem Markt
rausnehmen wirden. Wenn die lokalen Banken nicht wéren, wisste ich nicht, wie PV-Anlagen finanziert werden
sollten. Ob das die Grol3banken getan hatten, kann ich Ihnen nicht sagen.

Befrager: Wissen sie ob die Banken in ganz Baden-Wirttemberg im PV-Bereich aktiv sind?

P5: Ich denke der Energiesektor wird von allen Banken im Land abgedeckt.

Befrager: Und wie ist es bei der Werbung?

P5: Rechtlich ist jede unserer Banken selbststdndig. Werbung mit unseren Leuchtturm-Produkten ist etwas anderes.
Dennoch macht jede Bank in Ihrem Geschéftsgebiet Werbung fir sich selbst.

Befrager: Kennen Sie denn VVorhaben eine PV-Anlage zu installieren, die geplatzt sind?

P5: Wenn jemand zu uns kommt, der eine Finanzierung einer PV-Anlagen méchte, dann muss schon viel passieren, dass
wir sie nicht finanzieren.

Befrager: Und aus ihrer personlichen Erfahrung unabhéngig von der Finanzierung?

P5: Ja, das waren Gruinde wie Probleme mit der Statik oder Technik. Mit dem Denkmalschutz gab es Probleme bei einem
PV-Projekt auf der Burg Brauneck in Sechselbach. Man hat dann doch eine PV-Anlage zugelassen, was ganz schon
schwierig war.

Befrager: Probleme mit dem Denkmalschutz treffen aber nicht auf sehr viele Geb&ude zu, oder?

P5: Nein. Ich kenne nur zwei Félle in Creglingen.

ENDE

126



Protokolle und Transkripte der Experteninterviews

Al12. TS6 — Burgermeister

Befrager: In Ihrem Ort spielt der Tourismus eine groRe Rolle. Glauben Sie, dass der Tourismus fur PV hinderlich ist?
P6: Das glaube ich nicht. Ich sehe da im Moment keinen Zusammenhang zwischen Tourismus und PV.
Befrager: Wirde die Optik von PV-Anlagen Touristen also nicht davon abhalten zu kommen oder wieder zu kommen?

P6: Ich denke das kommt auf den Einzelnen an. In unserem Ort spielt PV aber noch keine groRe Rolle. Es gibt vereinzelt
Anlagen auf Privatgeb&uden. In unserem Gewerbepark wird demndchst auch auf einer Halle eines Spediteurs eine PV-
Anlage errichtet. Ich habe mir das angesehen, weil ich ein bisschen die Befurchtung hatte, dass es storen kdnnte. Wenn
man ins Tal herunter sieht und eine Anlage spiegelt, kann das schon stérend sein. Aber die Halle steht so, dass es
eigentlich nicht storen kann. Das muss man immer von Fall zu Fall priifen.

Befrager: Welche Rolle spielt der Tourismus denn genau in lhrem Ort?

P6: Eine sehr starke. Wir haben rund 3.000 Einwohner und fast 50.000 Ubernachtungen pro Jahr. Tourismus
wird bei uns groRgeschrieben. Im Kreis hatten wir ca. 180.000 Ubernachtungen und davon eben 50.000 nur in
unserer Gemeinde. Der Tourismus spielt bei uns also schon eine grof3e Rolle.

Befrager: Ich betrachte in meiner Arbeit v.a. die Region Heilbronn-Franken und hier kommt es auch bei
benachbarten Gemeinden zu grof3en Unterschieden in der PV-Nutzung. Wenn Sie an ihre Gemeinde denken,
woran kénnte es liegen, dass hier relativ wenig PV-Anlagen sind?

P6: Ich weil3, dass viele Landwirte in PV investieren. Wir selber haben in unserer Gemeinde nicht mehr viele
erwerbsméfRige Landwirte. Wir haben ca. vier ansassige Landwirte, die machen das aber eher im Nebenerwerb.

Befrager: Wirden Sie sagen, dass es hinderlich fur PV ist, dass es hier wenige Landwirte gibt?

P6: Im Vergleich zu anderen Gemeinden haben wir sicherlich weniger Landwirte. Die Landwirte, die die Flachen hier
bewirtschaften kommen groéRtenteils von aullen.

Befrager: Gibt es denn jemanden, der versucht hat hier PV voran zu treiben?

P6: Ich kenne jemanden, der hier wohnt und bei einem PV-Unternehmen arbeitet. Es gibt auch eine Firma bei
uns, die andernorts eine Tochterfirma hat, die im PV-Bereich tatig ist. Es gibt aber natirlich Leute, die bei PV-
Firmen arbeiten und daher vielleicht einen gréeren Zugang haben.

Wir selber von der Stadt haben auch zwei PV-Anlagen auf offentlichen Geb&uden errichtet. Eine auf einer
Mehrzweckhalle (seit 2008, 56 kWp) und eine auf einer Schule (seit 2008, ca. 36 kWp). Der Ausschreibungsbeschluss im
Gemeinderat wurde im Dezember 2007 gefasst und der Vergabebeschluss war dann im April 2008. In Betrieb gingen die
Anlagen im Juni und August 2008. Und dass sind zwei der wenigen Anlagen hier. Wir haben da auch Tafeln angebracht,
auf denen man genau sieht wie viel Strom erzeugt wird und wie viel CO2 eingespart wird.

Befrager: FlieRt das Thema PV auch in den Unterricht der Schule ein?

P6: Das kann ich nicht sagen. Aber bei der Schule kam hinzu, dass wir das Dach sanieren mussten. Dann haben wir
das mit der Anlage gleich mitgemacht und nicht langer gewartet. Das war ein Mitnahmeeffekt.

Befrager: Von wem kam denn die Initiative fur diese Anlagen?

P6: Mehr oder weniger von mir selbst. Wir haben relativ groRe Décher, die teilweise auch nach Suden geneigt sind.
Zuerst habe ich mir allerdings gedacht, dass wir die vermieten. Es gibt Investoren, die so etwas machen. Dann habe
ich mir das von einem Ingenieur berechnen lassen, was mir das bringt und was ich bzw. die Stadt machen muss, wenn
wir das Dach hergeben. ,Was bleibt da unterm Strich hdngen und was bleibt, wenn wir das selber machen?‘. Dann
war relativ schnell klar, dass wir das selber machen.

Befrager: Wie waren die Verhéltnisse? Was hatten Sie bekommen, wenn Sie die Dacher vermietet hatten?

P6: Ich bin mir nicht sicher, aber ich glaube im Jahr hatten wir ca. 2.000 bis 3.000 Euro Miete bekommen. Das ist
natlirlich auch eine schéne Summe, aber wenn man das anders macht bekommt man mehr. Es war auch in der
Uberlegung was passiert, wenn wir vermieten und dann irgendetwas am Dach ist. Dann hat man mit dem
Betreiber der Anlage vielleicht Probleme und das muss alles nicht sein.

Befrager: Vermieten ist also nicht unbedingt die einfachere Lésung?
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P6: Sicherlich nicht. Wir haben also alles rechnen lassen und es im Gemeinderat vorgestellt und gesagt: ,Wir wollen als
Beispiel vorangehen! “.

Befrager: Haben die Anlagen schon ein bisschen ,,ausgestrahlt“? Haben die Leute die Anlagen realisiert und hat
sich schon mal jemand bei Ihnen deswegen erkundigt?

P6: Es kamen schon zwei oder drei Burger, die sich erkundigt haben. Wen das aber interessiert hat, der kam in
die jeweilige Gemeinderatssitzung.

Befrager: Wie ist die Rolle der ortlichen Banken im PV-Bereich? Engagieren sie sich, machen Sie aktiv Werbung wie in
anderen Gemeinden?

P6: Das kann ich lhnen nicht sagen.
Befrager: Gibt es seitens der Birger Initiativen oder Umweltschutzvereine, die sich im Energiebereich engagieren?

P6: Nein so etwas gibt es hier nicht. Aber in einer Nachbargemeinde wurde erst kirzlich eine ,,Burger-Bio-
Genossenschaft® gegrindet. Damals, als wir das Thema PV im Gemeinderat besprochen haben, haben sich schon
ein paar Kollegen bei mir gemeldet und gefragt: ,Mensch, mit wem machst du denn das? Lohnt sich das? ‘. Da
kam dann schon ein bisschen Bewegung ins Spiel und andere Gemeinden wollten sich da auch stark machen.

Es war mir damals wichtig, dass die Berechnungen fiir die Ertrdge der Anlagen vorsichtig waren und nicht irgendwas
schon gerechnet wird. Bei der Berechnung lagen aber Werte aus der Region Stuttgart zugrunde, da es aus unserer Region
keine gab.

Wir befassen uns gerade mit der Sanierung unseres Kindergartens und da ist auch ein Dach, das nach Siiden
ausgerichtet ist. Da befassen wir uns auch damit, ob wir eine PV-Anlage wollen oder nicht. Dafirr sind bisher rund
80.000 Euro im Haushalt reserviert. Das haben wir abgeleitet aus den Werten unserer bisherigen Anlagen.

Des Weiteren planen wir ein neues Baugebiet [Wohngebiet], wo wir versuchen die Grundstiicke alle nach Stiden
auszurichten. Man weiB ja nicht, ob der Boom mit PV-Anlagen weiter geht.

Befrager: Die Bauleitplanung ist also ein Instrument, mit dem man von kommunalpolitischer Seite hier wirken kann. Gibt
es andere Moglichkeiten?

P6: Die Regionalplanung ist vielleicht ein Thema, aber das bezieht sich eher auf Freiflachenanlagen.
Befrager: Gibt es denn Konfliktfelder bei PV-Anlagen.

P6: Da ist mir nichts Grol3es bekannt. Der Eine oder Andere findet sie vielleicht unésthetisch.
Befrager: Spielt denn der Denkmalschutz hier eine Rolle?

P6: Teilweise. Im Altstadtbereich gibt es sicher viele Geb&dude, die denkmalgeschiitzt sind, wie das Rathaus, die
Kirche, das Schloss. Es gibt auch einen ,,Ensembleschutz*. Man kann also nicht alles dorthin bauen.

Befrager: Lassen sie uns nun die Kreisebene anschauen. Wer oder was war denn da fiir PV forderlich?

P6: Ich denke die Kreise Hohenlohe und Schwabisch Hall sind schon sehr léndlich und landwirtschaftlich
gepragte Raume. Wenn Sie da irgendwo Weiler haben mit 200 Einwohnern und dort 10 landwirtschaftliche
Betriebe sind, dann kann das schon ein Argument sein.

Befrager: Ja natlrlich gibt es diesen Stadt-Land-Kontrast. Aber er erklart nicht, warum es innerhalb der landlichen
Regionen zu diesen starken Unterschieden kommt.

P6: Erneuerbare Energien haben aber auch zwei Seiten. Auf der einen Seite werden Sie durch die garantierte
Einspeisevergitung gefordert aber auf der anderen Seite gehen die Strompreise fir alle Verbraucher deutlich nach oben.

Befrager: Sie meinen also, dass die gesamtgesellschaftlichen Kosten der PV sehr hoch sind.

P6: Ja auf jeden Fall. Klar schafft man Arbeitspldatze und hat andere Vorteile, aber andererseits gehen die
Strompreise extrem nach oben. In unserer Gemeinde haben wir zwei grolRe Stromfresser. Einerseits die
Klaranlage und andererseits die StralRenbeleuchtung. Nur bei der Klaranlage hatten im letzten Bereich rund
10.000 Euro héhere Stromkosten.

Befagel: War die spatere Eigennutzung des durch die eigenen PV-Anlagen erzeugten Stroms ein Argument bei der
Anschaffung der Anlagen?

P6: Sicherlich, aber man wollte auch dem Umweltgedanken gerecht werden. Wir sind Luftkurort und wollten als Beispiel
vorangehen.
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Befrager: Es kommen wohl viele Touristen hierher, weil es Luftkurort ist?
P6: Ja.

Befrager: Ist dieser Aspekt des Tourismus dann eher forderlich fir PV, weil man dieses ¢kologische Image auch
vermitteln méchte?

P6: Ja. Dieses Image ist wichtig, wie z.B. in Freiburg, die ja relativ viel PV haben.
Befrager: Gibt es denn hier einen ortsansassigen Elektriker, der auch PV-Anlagen installiert.

P6: Ja, aber wir haben damals eine Ausschreibung gemacht und ein anderes Unternehmen hat das beste Angebot
abgegeben und durfte dann die Anlage installieren.

Befrager: Das beste Angebot beziiglich der Gesamtkosten?
P6: Ja, und der Qualitat.
Befrager: Wer waren denn die Mitbewerber?

P6: Das weil} ich nicht mehr genau, aber es waren ca. 10 Firmen. Unsere beiden Anlagen wurden auch von verschiedenen
Firmen gebaut. Zwei Firmen, die schon einen sehr guten Namen haben.

Befrager: Gab es denn auf Kreisebene etwas, das PV gehemmt hat?

P6: Ich bin auch Mitglied im Kreistag und da ist mir nichts bekannt. Im Gegenteil, da wird auch versucht auf
erneuerbare Energien zu gehen.

Befrager: Kommen Initiativen auf politischer Ebene im Energiebereich eher von unten oder von oben?

P6: Das ist relativ schwierig. Nattrlich bin ich selbst auch mal von einem Biirger angesprochen wurden, der meinte, dass
man doch mal was mit PV machen sollte.

Befrager: In anderen Kreisen gibt es Energieagenturen, in Ihrem Kreis aber nicht, oder?

P6: Nicht ganz. Es gibt die Bioenergie-Region HOT der Kreise Hohenlohe, Neckar-Odenwald und Main-Tauber. In der
Bioenergie sind wir Musterregion. Da geht es aber nicht nur um PV.

Befrager: Ist denn Bioenergie dabei der Schwerpunkt und verdréngt die PV, oder ergénzt sich das?

P6: Das kann ich nicht sagen. Aber im Landkreis gibt es mittlerweile tiber 20 Biogasanlagen.

Befrager: Ist Ihnen das Projekt Sun-Area bekannt?

P6: Ja, aber das wurde hier nicht gemacht.

Befrager: Glauben sie, dass es so etwas wie einen Nachbarschaftseffekt gibt?

P6: Bestimmt. Ich kann mir vorstellen, dass sich jemand, der sich mit dem Thema noch nicht befasst hat mit
seinem Nachbar, der eine Anlage hat ins Gesprach kommt. Da kann ich mir schon vorstellen, dass das einen
Dominoeffekt gibt.

Befrager: Wie empfanden Sie denn den gesamten Aufwand, bis Ihre Anlagen installiert waren?

P6: Das war schon ein grofRer Aufwand. Wir brauchten im Gremium Beschlisse und in der Verwaltung musste
alles vorbereitet sein. AuBerdem wurde beim Bau der Schule und der Mehrzweckhalle eine spatere PV-Anlage
nicht bertcksichtigt. Es musste also noch mal ein Statiker eingeschaltet werden, da so grof3e Anlagen recht schwer
sind. Bei kleinen Anlagen mit wenigen Modulen ist das nicht so wichtig. Aber wenn ich dann 600 Module habe,
sind das schon ein paar Kilo.

Befrager: Wie waren Ihre Erfahrungen mit dem Netzbetreiber?

P6: Das ging alles sehr problemlos.

Befrager: Obwohl es sehr grofle Anlagen sind?

P6: Ja, das lief sehr unkompliziert und zwar mit allen Beteiligten.
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Befrager: War bei der Finanzierung eine Bank beteiligt?

P6: Nein, aber wir haben auch dariiber nachgedacht. Kommunalkredite sind recht giinstig und der Zins war damals
sowieso recht ginstig. Damals waren die Gewerbesteuern recht gut und wir sagten, dass wir das selbst finanzieren.

Befrager: Wirden sie sagen, dass in Gemeinden, in denen recht viele PV-Anlage sind, auch der Biurgermeister
eine entscheidende Rolle gespielt hat?

P6: Wenn es kommunale Anlagen gibt, dann war der Blrgermeister und der Gemeinderat daran beteiligt. Als
Burgermeister haben Sie aber mit den vielen kleinen Anlagen auf Wohnh&usern wenig zu tun. Aber bei einigen
Bauvorhaben wollte man eine sehr schnelle Baugenehmigung, um die derzeitige Einspeisevergiitung noch zu bekommen.

ENDE

Al13. TS7 — Netzbetreiber

P7: Ich bin zustandig fur die Frage, was wann, wo und wie gebaut wird. Mich beschéftigt die Frage, wie unsere Netze in
10 bis 20 Jahren aussehen und wie wir diese Netze bauen missen, damit wir den kiinftigen Anforderungen gerecht
werden. In den letzten 20 Jahren war das recht einfach. Man nahm einen kleinen Leistungszuwachs von 0,5 - 1% p.a. und
hatte einen Fokus auf besonders gefahrdete Betriebsmittel, wie bspw. in einer Waldschneise. Diese hat man ausgetauscht.
Damit war das Thema Netzplanung erledigt. Heute haben wir sehr viele EEG-Anlagen am Netz. An
Sonntagnachmittagen, wenn wir geringe Last haben, speisen wir aus unserem gesamten Netz den Strom zuriick ins 110
kV Netz von EnBW, unseres vorgelagerten Netzbetreibers, da wir selbst kein 110 kV Netz haben. Die Lastflisse
zwischen den Netzen haben sich schon komplett umgekehrt. Wir mussen unser Netz nun nicht mehr nach der
Last, sondern nach der Einspeiseleistung planen, da die Last kleiner ist.

Befrager: Ich suche nach den Ursachen flr regionale Unterschiede in der Nutzungsintensitat von kleineren PV-Anlagen.
Woran kénnte das Ihrer Meinung nach liegen?

P7: Aus meiner Sicht ist das sehr klar. Wir haben eine dhnliche Karte wie Sie erstellt, allerdings nicht mit PV-
Anlagen/Einwohner, sondern das Verhéltnis von Anschliissen von Einspeiseanlagen zu Hausanschlissen. Die
hochsten Werte liegen bei uns bei etwa 20-25%, was bedeutet, dass jeder 4. Bis 5. Anschluss ein
Rucklieferanschluss ist und kein Bezugsanschluss. Das deckt sich etwa mit Ihrer Karte.

Befrager: Was hat es mit den Anschliissen genau auf sich?

P7: Das sind alle Anschliisse vom Einfamilienhaus bis zum Industriebetrieb. Da ist quasi alles dabei. Der &stliche Bereich
unseres Versorgungsgebietes hat sehr hohe Werte und der westliche Bereich hat eher maRige Werte. Im Norden und
Stden sind relativ hohe Werte. Aus meiner Sicht hat das zwei Griinde. Zum Einen die Globalstrahlung, die sich aber
nicht so sehr innerhalb unseres Gebietes unterscheidet und die Regionalitat erklaren kdnnte. Zum Anderen liegt es an
der Struktur der Gebiete. Viele PV-Anlagen haben wir in relativ landlichen Strukturen, wenig
Bevdlkerungsdichte und mit stark landwirtschaftlicher Préagung. Landwirte sind es seit jeher gewohnt, relativ
grof3e Investitionen zu tatigen auch mit einer entsprechend geringen Rendite. Wenn ein Landwirt 100.000€
investieren muss, dafir 5% Rendite bekommt und das finanziert bekommt, dann macht er das. Ein
Gewerbetreibender fangt unter 10% Rendite gar nicht erst an. In landlichen Gebieten sind auch immer groRe
Dachflachen vorhanden, die man sehr gut nutzen kann. Im stadtischen Gebiet sind die Dachflachen meistens verwinkelt
und haben Gauben. Da ist es einfach aufwendiger eine Anlage zu installieren. Gunstig sind immer groRe einheitliche
Dachfl&chen. Ein typischer Fall ist eine Maschinenhalle mit 15*20m einheitlicher Dachfléche.

Befrager: Landwirte waren also die treibenden Akteure?

P7: Genau. Und dann ist da noch der bayrische Raum. Dort gab es anfangs innovative Forderprogramme tber
Bauernverbénde, Landwirtschaftsémter und Maschinenringe, die in Bayern aktiver waren und mehr Einfluss auf
die Landwirte haben als in Baden-Wiirttemberg. Jetzt ist das nicht mehr so.

Befrager: Meinen Sie also, dass die Entwicklung aus Bayern nach Baden-Wirttemberg strahlt?

P7: Ja, das wéchst rliber.

Befrager: Haben Sie denn diese These mit Anlagendaten aus Bayern uUberpriift?

P7: Nein, haben wir nicht. Aber es ist eben genau dieser landliche Raum an der Grenze von Bayern und Baden-
Wairttemberg mit viel Landwirtschaft und wenig Wald.

Es gibt noch einen Effekt. Wenn jemand eine Anlage hat, dann erzéhlt er wie gut das ist, was er an Vergutung
bekommt und wie sich das rechnet. Dann sagt der Nachbar natiirlich auch: ,Wenn der das kann, kann ich das
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schon lang! * und ,Meine Anlage soll noch groRer sein, als die vom Nachbar!“. Wir haben festgestellt, dass in einer
Ortschaft jeder eine Anlage hat und eine gréRere will und in einer anderen hat keiner eine Anlage. Auch wenn
Ortschaften relativ nah sind. Da spielen dann soziale Effekte eine wesentliche Rolle.

Befrager: Sind in Ihren Daten zu den Anschliissen alle PV-Anlagen erfasst, auch die groen Freiflachenanlagen?

P7: Ja, die sind auch nur ein Anschluss. Deren Anzahl ist aber in der Summe vernachldssigbar. Die durchschnittliche
AnlagengroRe liegt bei uns ca. bei 25 kWp.

Befrager: Was sind also zusammenfassend die Ursachen fur die regionalen Unterschiede in der PV-Nutzung?

P7: Das ist die Globalstrahlung und auch evtl. Tallagen, wo wegen Nebel etwas weniger sein dirfte. Auch
landwirtschaftlich geprégte Regionen, wo groRe Dachfldchen zur Verfugung stehen. Dort werden geringe spezifische
Kosten pro kWp verursacht.

Befrager: Statistisch zeigt sich fur Baden-Wurttemberg allerdings nur eine relativ geringe Korrelation von
Globalstrahlung und tatséchlicher PV-Nutzung.

P7: Ja, aber wenn sie sich den Nordosten ansehen, dann merken Sie, dass die Strahlung dort ein wenig héher wird. Wenn
man also diese Region ansieht, diirfte die Strahlung mehr erklaren. Unsere Erkenntnis ist, dass das durch die l&ndliche
Struktur noch wesentlich verstarkt wird.

Befrager: In anderen Landkreisen bekommt man als Privatperson von Banken eine PV-Anlage zu 100% finanziert, wobei
nur die Anlage selbst als Sicherheit dient. Wie ist das in ihrem Landkreis?

P7: Das ist bei uns genauso. Ich kenne Félle aus 2002 ungeféhr.
Befrager: Gibt es das lokale Unterschiede, in wieweit Banken sich da engagieren?

P7: Ja. Ich habe letztens einen Flyer einer Bank gesehen, wo das recht elegant aufgearbeitet wurde. Da stand drin, dass
die das finanzieren und dass man mit 200kW nach 20 Jahren 300.000€ auf dem Konto hat. Hort sich natirlich gut an und
der ein oder andere l&sst sich da natdrlich drauf ein.

Befrager: V.a. aus dem Main-Tauber Kreis ist mir bekannt, dass oft auch Dachflachen fir PV angemietet werden.

P7: Wobei wir das eigentlich im gesamten Gebiet feststellen. Es ist ein Thema flr die Kommunen, um sich nach
aulRen umweltpolitisch positionieren zu kénnen. Und um Kkeine Investitionen tatigen zu muissen, nehmen die
natirlich solche Angebote war. Finanziell ist das auch interessant, weil die dann ihr Dach saniert oder eine Pacht
bekommen. Das fuhrt dann dazu, dass die Kommunen untereinander immer mehr Anlagen bauen.

Ein anderer Effekt, warum die Anlagen mehr werden, ist, dass die Anlagenpreise immer ginstiger werden. Damit wird
die Hemmschwelle kleiner eine Anlage zu bauen. Musste man vor 5 Jahren fiir 30kW noch 150.000€ investieren, so muss
man jetzt nur noch 70.000€ investieren. Das hért sich schon ganz anders an. Da ist man eher bereit das zu tun. Jetzt haben
wir auch gerade relativ giinstige Zinssétze und man hat wenige Alternativen einer guten Wertanlage. Aktien haben nicht
mehr so den guten Ruf und wenn man dann gesetzlich eine Einspeisevergitung garantiert bekommt, dann hért sich das
schon interessant an.

Befrager: Das sind also alles Faktoren dafiir, dass die kiinftige Ausbreitung schneller sein wird als die vergangene.

P7: Genau.

Befrager: Sind Ihnen Gemeinden bekannt, die PV besonders geférdert haben?

P7: Was es mit Sicherheit gefordert hat, war wenn aktive Installateure in der ndheren Umgebung waren, weil die
naturlich fir sich Werbung gemacht haben. Und dann noch der Effekt: ,Wenn’s der Nachbar hat, kann’s so
schlecht nicht sein.*

Befrager: Gab es auf Kreisebene etwas?

P7: Da gab es Veranstaltungen, dass man das foérdern méchte. Es gab auch mal ein Solarprojekt mit Blrgerbeteiligung,
aber aus meiner Sicht hat das vielleicht in unserem Gesamtgebiet zu ein paar wenigen Anlagen zusatzlich gefihrt. In der
Summe sind die aber untergegangen. Der Markt war Anfang 2009 sehr verhalten und ab Mitte 2009 ging’s richtig
los. Das war aus meiner Sicht ein reiner Preiseffekt. Die Anlagen wurden relativ gunstig und die Rendite lag bei
Uber 10%. Dann sind sehr viele aufgesprungen und wollten das mitnehmen.

Befrager: In der Summe sicher, aber man hat dann eben immer noch diese raumlichen Unterschiede, da der Preis
ja fur alle ungefahr gleich ist.
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P7: Und genau da ist die landwirtschaftliche Struktur wichtig und zwar die grof3-landwirtschaftliche. Wenn man
viele kleine Betrieb hat, wie bspw. im Weinbau, da stellen wir fest, dass das eher kein Thema ist. Oder wenn viel
Wald bei den Landwirten dabei ist, dann hat man da auch nicht so viel PV. Man braucht grof3e Flachenbetriebe,
die im Ackerbau oder der Viehzucht (Milchvieh, Schweinemast etc.) tatig sind.

Befrager: Welche Rolle spielt das genau?

P7: Die haben einfach wesentlich gréRere und effektivere Dachflachen. Uberall wo man eine landwirtschaftliche Struktur
hat, die aus den vergangenen 50 Jahren ist, wo wenig investiert wurde in neue Betriebe, dort hat man wenig PV, da die
Dachflachen weniger geeignet ist. Viele, die aber in den letzten Jahren neu gebaut haben, planen gleich PV mit ein
und richten ihre Scheune optimal nach Siiden aus. Da hat man gleich ganz andere Voraussetzungen. Da kann man
Ertragsoptimierung vornehmen.

Befrager: Glauben Sie nicht, dass dann von den Scheunen ausstrahlt auf die Einfamilienhduser?

P7: Nein, das glaube nicht. Einfamilienhduser sind dafur zu klein. Viele sagen, dass sich das fir den Aufwand
nicht lohnt. Auf ein typisches Einfamilienhaus, das immer kleiner gebaut wird, mit Gauben und Dachfenstern
bekommen sie vielleicht 3-5kW drauf. Daftir missen sie dann jahrlich Ihre Umsatzsteuervoranmeldung machen,
sie mussen die Einkommensteuererklarung machen und sie brauchen vielleicht noch einen Steuerberater, der
Mehrkosten verursacht. Sie kénnen das nicht mehr tber den Lohnsteuerverein machen, weil das Einnahmen aus
Gewerbe sind, die dort nicht abgedeckt werden. Und dann sagen viele: ,Fur die paar kWh und die paar Euro, die
ich da bekomme, lohnt sich das flr mich nicht! * Da ist auch meine Feststellung, dass man eine Mindestflache
braucht, die 10kW zulédsst. Wir haben aber auch in unserem Versorgungsgebiet ziemlich wenige Anlagen, die
unter 10kW sind. Friiher gab es viele kleine, aber im letzten Jahr waren es wenige unter 10 kWp. Der GroRteil ist
zwischen 10 und 30kW. Bei 10kW braucht man eben 70gm Dachflache, was man auf einem normalen
Einfamilienhaus einfach nicht hat. Was wir feststellen ist, dass die Anlagen nicht in den typischen
Siedlungsgebieten gebaut werden, sondern in bestehenden Ortskernen, wo noch eine Scheune steht. Oft dort wo
man eine schlechtere Netzinfrastruktur hat. Wo die Infrastruktur gut ist, werden nicht so viele gebaut.

Befrager: Statistisch korreliert der Anteil an Einfamilienhdusern aber recht stark mit den PV-Anlagen je Einwohner.

P7: Gut, ich habe da keine Zahlen ausgewertet. Aber wenn man den Anteil der Einfamilienhduser nimmt, dann sind
das genau die Regionen, die landlich gepragt sind. Dort sind ja fast nur Einfamilienhauser. Ich wiirde fast sagen,
dass man dort wo man anteilig mehr Einfamilienhduser hat, auch die Struktur landwirtschaftlicher ist. Selbst
wenn ich Ellwangen vergleiche mit zwei Gemeinden weiter auferhalb, werde ich auBerhalb wesentlich mehr
Einfamilienhduser haben. Aber meine Meinung ist, dass man diese landwirtschaftliche Struktur braucht und nicht die
Einfamilienhduser. Der Schluss wére ndmlich falsch, zu sagen, dass dort wo man viele Einfamilienhduser hat, dort auch
viel PV ist. Das stimmt aber nicht. Genau den Effekt hat man eben nicht. Der Faktor Landwirtschaft ware aus meiner
Sicht der bessere Faktor, als der Faktor Einfamilienhéuser.

Befrager: Also quasi ein Faktor wie landwirtschaftliche Betriebe pro Einwohner?

P7: Ja zum Beispiel. Der Faktor misste dann genauso oder vielleicht besser korrelieren wie der Anteil der
Einfamilienh&user. Das war vielleicht ein Versuch wert.

Befrager: Gibt es Faktoren, die die Ausbreitung von PV gehemmt haben.

P7: Jein. Die Netzkapazitdt hemmt die Anlagen, allerdings nicht deren Anzahl, sondern deren Leistung. Oft haben
wir den Fall, dass jemand 40 oder 50kW anmeldet, wir die Anlage berechnen und er miisste dann einen Anschluss
an die Umspannstation machen oder noch ein Kabel 50 Meter unter der Stralle verlegen. Dann reduziert
derjenige die Leistung auf 30kW und laut Gesetz miissen wir dann den Ausbau tatigen. Die Differenz wird dann
eben nicht realisiert. Wére die Netzkapazitat nicht der begrenzende Faktor, hatten wir wesentlich mehr Zuwachs
wie im Moment.

Befrager: Worauf beziehen sich die 30kW, auf Modul- oder Wechselrichterleistung?

P7: Auf die Modulleistung, wie im Gesetz geregelt. Alles andere ist nach unserer Deutung des Gesetzes falsch. Die
Leistung kann nur die Peak-Leistung sein, weil man den Wechselrichter irgendwann austauschen kann. Im Gesetz wird
nicht vom Wechselrichter gesprochen, sondern vom Generator. Die eigentlich Strom erzeugende Einheit ist das Modul.
Aber der Effekt ist auch nicht mehr so groB, weil die Wechselrichter mittlerweile so gut sind, dass es da kaum noch einen
Unterschied gibt zwischen Modul- und Wechselrichterleistung.

Befrager: Macht Ihr Unternehmen denn Werbung mit erneuerbaren Energien?

P7: Nein, wir werden &fter zu Veranstaltungen eingeladen, um tber das Thema zu berichten. Aber aktiv Werbung zu
machen ist fir uns nicht sinnvoll, weil wir sowieso schon uberlastet sind ohne Ende. Jede Anlage, die nicht angefragt
wird, ist eine gute Anlage, weil wir dann unsere Aufgaben einfach besser erfiillen kdnnen. Wir werden (berschwemmt
und es bedarf einfach keiner Werbung. Wenn man aktiv Werbung machen wirde, kdnnte man wesentlich mehr erzielen.
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Aber wir haben keinen Gewinn mit den Anlagen sondern im Gegenteil nur Kosten. Jede Anlage kostet und bringt uns
keinen Erl6s.

Am Anfang lief es sehr schleppend, was Dachflachen auf Gewerbedéchern betrifft. Das hat mich sehr erstaunt. Hier
war man sehr zuriickhaltend. Das hat aber gute Griinde. Einerseits war da natiirlich das Finanzierungsproblem, was
sich aus meiner Sicht aber mittlerweile gelést hat. Denn die Banken haben hier jetzt eine andere Sichtweise.
Andererseits bindet sich eine Firma daran, 20 Jahre ihr Dach so zu lassen wie es derzeit ist. Dieses Problem
besteht immer noch. Insbesondere ist das oft hemmend, wenn man Betriebserweiterungen oder Umbau denkt.
Viele meinen, dass sie vielleicht in 5 Jahren ihren Betrieb umbauen werden. Man ist also immer an die PV-Anlage
gebunden und muss 20 Jahre das Gebdude so lassen, wie es momentan ist. Aus meiner Sicht ist das im Gewerbe
eindeutig hemmend. Hier hat man auch bei Weitem nicht diese Flachenbelegung mit PV wie im landwirtschaftlichen
Bereich.

Man braucht also halbwegs groRe Dachflachen — fir 20kW braucht man eben mal 180gm. Diese Flachen gibt es nur Im
Gewerbe- und im Landwirtschaftsbereich. Im Gewerbe will man sich nicht 20 Jahre lang binden, aber fir den Landwirt
ist das kein Problem. Die durchschnittliche Anlagengréfie ist meist so knapp unter 30 kWp, weil das eben die Grenze ist,
unter der man nichts fiir seinen Anschluss zahlen muss, und das eine GroRe ist, bei der es wegen des Zusatzaufwands
Sinn macht.

Befrager: Glauben Sie, dass sich die verschiedenen Formen der erneuerbaren Energien eher gegenseitig fordern
oder hemmen?

P7: Ich glaube eher nicht, dass sie sich beeinflussen. Im Noérdlinger Ries ist z.B. sehr viel Biomasse aber dort gibt es
dann auch Orte mit sehr viel PV-Anlagen und welche mit weniger.

Befrager: Wir sind nun am Ende des Interviews angelangt. Féllt IThnen noch etwas ein, das wir noch nicht angesprochen
haben?

P7: Wir haben auch o6fter Folgeanlagen bei einzelnen Landwirten. Da merkt man, dass nach ca. 3-4 Jahren die
nachste Anlage kommt, weil man Steuern sparen will. Bis dahin wurde dann schon sehr viel abgeschrieben und
man macht zu grofle Gewinne. Dann hat man zwei Mdglichkeiten, ndmlich entweder Steuern zahlen oder eine
weitere Anlage installieren und die hohe Abschreibung nutzen.

Zimmerleute bieten Landwirten auch extra Maschinenhallen fiir PV-Anlagen an. Sie haben die optimale GroRe
und Dachneigung fur PV-Anlagen und solche Hallen kénnen Landwirte ja Uberall auf ihrem Land ohne
Baugenehmigung aufstellen.

ENDE

Al4. TS8 — Energieagentur

Befrager: Auf dieser Karte sehen Sie rdumliche Unterschiede in der Nutzung von PV. Was ist lhr erster Gedanke, warum
es zu diesen Unterschieden kommt?

P8: Ich kann Ihnen nur Auskunft aus dem Blickwinkel des Projektmanagers geben. Wir haben zwei Projekte, ein
Beratungsprojekt und ein PV-Projekt, um die Finanzierung unserer Energieagentur sicher zu stellen. Mittlerweile haben
wir ca. 60 PV-Anlagen, die wir als GmbH im &ffentlichen Bereich halten und betreiben. Insgesamt mit 1,8 MWp
Nennleistung und ca. 800.000€/a Solarstromumsatz.

Befrager: Sind das Anlagen auf kommunalen Dachern?

P8: Jein. Das Projekt begann 2004. Wir als GmbH der 6ffentlichen Verwaltung des Landkreises sind auf politische
Beschliisse angewiesen. Ende 2004 hat der Kreistag beschlossen, dass die Energieagentur durch Solaranlagen Geld
einnehmen soll. Der Uberschuss aus den Solaranlagen tragt diese Energieagentur. Das ist also eine Finanzierung
einer Non-Profit Organisation.

Befrager: Aber (iber das Stadium der Finanzierung der Energieagentur ist man mittlerweile hinaus?

P8: Der erste Projektschritt war es, in 2005 IMWp Leistung zu realisieren. Das lief so gut, dass wir noch etwas dran
hangen wollten. Mittlerweile sind wir eben bei 1,8 MWp.

Befrager: Sind die Beteiligten an den Anlagen einzelne Burger?
P8: Nein, zunéchst nicht. Das Projekt haben wir zundchst als Eigenprojekt initiiert. Mit dem Beschluss des

Kreistages Ende 2004, hatten wir die Idee, dass wir ja in den Gemeinden Rath&user, Schulen, Turnhallen, Bauhofe, also
viele Gebdude haben. Und da werden doch wohl Dachflachen dabei sein, die man photovoltaisch nutzen kann. Und wenn
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das bislang noch keiner gemacht hat, dann nehmen eben wir als GmbH das Geld in die Hand und machen das halt. Es gab
dann Anfragen meines Vorgéangers bei den Gemeinden. Diese haben dann Dacher gemeldet. Die Décher waren also
zunachst da, was aber nicht da war, war Photovoltaik. 2005 war ein PV-Boom-Jahr, in dem man von niemandem Module
bekam.

Befrager: Weil die Nachfrage so grof war?

P8: Ja. Wir haben dann aber doch eine ortsanséssige Firma gefunden, die die Hélfte ihrer ganzen Kapazitat uns zur
Verfiigung gestellt hat. Allerdings hatten wir Anfang 2005 noch gar kein Dach sicher. Wir wussten also nicht, mit
welchen bautechnischen Rahmenbedingungen wir zu kdmpfen haben, wo der Verkniipfungspunkt zur Einspeisung liegt
und nicht welchen Aufwand man betreiben muss, um tiberhaupt PV auf einem Dach zu installieren.

Befrager: Kennen Sie das Projekt Sun-Area, bei dem man mit Laser-Scannern versucht hat, das Dachflachenpotential
abzuschatzen?

P8: Ja, das haben wir am Rande mitbekommen. Wichtiger im Projektablauf war aber fiir uns etwas anderes. Wir
brauchten Décher, die man erst hat, wenn ein Dachmietvertrag unterschrieben ist. Die Gemeinden mussten uns also erst
mal tatsachlich Dachflachen zur Verfugung stellen mit entsprechender Kapazitit, Lage und Qualitdt. Das war sehr
schwierig.

Befrager: Gab es unter den Blrgermeistern, auf die sie zugegangen sind, denn den ein oder anderen, der
Photovoltaik selber auf seinen D&chern umsetzen wollte?

P8: Ja. Denn die Meldung Uber die Décher, war ja nicht gleichzeitig die Bestatigung, dass wir die D&cher haben
kénnen. Nachdem wir also die Zusage des PV-Unternehmens hatten, sind wir noch mal auf die Gemeinde zugegangen.
Viel praktischer als ein teures Verfahren mit Laserscannern und hohen Kosten war es Google-Earth zu nutzen. Da sind
die Luftbilder zwar zehn Jahre alt, das hat aber zu 90% ausgereicht, um einen Uberblick tber die Ausrichtung von
Gebduden zu bekommen, ohne gleich loslaufen zu missen. Wir haben dann sehr schnell erlebt, dass das Aufzeigen
von Mdglichkeiten nicht unbedingt was mit Realisierung zu tun hat.

Befrager: Warum?

P8: Weil die Burgermeister sagten: ,Das hab ich zwar gemeldet, aber vielleicht mach ich das lieber selber. Da
muss ich erst mal in den Gemeinderat gehen. Da brauch ich erst mal einen politischen Beschluss.® Auf einmal
wurde das Ganze dann in die politische Diskussion geriickt. In meinem Heimatort habe ich mit den Gemeinderéten
diskutiert. Zunachst war alles sehr positiv, aber am Ende der Diskussion hiel? es dann: ,Ja, da kénnten wir evtl. doch
selber was machen. Da missen wir noch mal driber nachdenken. Jetzt einfach mal so das Dach vermieten, das
wollen wir nicht. Und jetzt einen Beschluss fassen, das wollen wir auch nicht. Wir vertagen.® Dann war das Dach
weg. Letztlich haben wir dann dort nichts gebaut. Die Philosophie unseres Projekts war aber auch nicht, dass wir alles
kriegen wollten. Ein Dach in dieser Gemeinde hatte uns gereicht. Wir unterstiitzen euch dann mit unserem Know-how bei
den anderen Dé&chern. Diese Offenheit in unserer Projektstruktur ist bis heute wesentlich.

Befrager: Hatten denn alle Gemeinden denn Uberhaupt die finanziellen Mittel, um das selbst durchzuziehen?
Oder gab es einige, denen das Geld fehlte und die eben nur die Option hatten ihre Dacher zu vermieten?

P8: Erst mal sind die Summen nicht so grof3 und zweitens kann man zu 100% kreditieren und hat trotzdem eine
verninftige Amortisation. Und Gemeinden bekommen bei Ihren Gemeinden eigentlich gute Kreditmdglichkeiten.
Eine Gemeinde kann das (iber Kredite machen, so wie der Kreis das auch gemacht hat. Ich glaube die Finanzen waren
letztlich nicht entscheidend, sondern die Mdglichkeit fir die Gemeinden mehr Geld einzunehmen, wenn sie es selber
machen.

Befrager: Glauben Sie, dass es so etwas wie einen Nachbarschaftseffekt gibt?

P8: Auf jeden Fall. Die Leute reden dartber. Das ist ganz wichtig. Es war auch wichtig, dass wir uns als Landkreis
exponiert haben und dass wir gesagt haben: ,Wir tun das!‘. Ich hatte das Gefiihl, dass das sehr vertrauenshildend nach
auBen war. Die Zweifler haben dann gesagt: ,Wenn der Kreis das macht, dann muss ja was dran sein.” Es war auch
wichtig, dass wir 6ffentlich geblieben sind mit allem. Jeder kann sich tber unsere Homepage dariiber informieren, was
und mit welchem Erfolg wir das tun, weil man dort die Ertrdge ablesen kann. Wenn jemand in einem Ort was vorhat,
dann kann er sehen wie unsere Anlage dort l&uft. Das bisschen rechnen mit X kWh mal X Cent, das kriegt jeder hin. In
den Grofsrdumen [also in stdtischen Gegenden] hat die Kommune aus der Sicht der Gebaudeeigentiimer nicht
den Stellenwert, dass er sich an der Kommune orientiert, wie das bei uns hier ist [im landlichen Raum]. Die Wege
sind kurzer. Im Gemeinderat sitzen die Leute, die in der Gemeinde wohnen. In unsrer Einstiegsaktion sind wir in
fast jeden Gemeinderat unseres Kreises gegangen oder haben zumindest mit dem Biirgermeister gesprochen, der das
Thema dann in den Gemeinderat getragen hat. Wir haben breit im Landkreis gesagt: ,Egal wie Ihr euch verhaltet,
wir tun was! Wir, der Landkreis tun was und wir wollen es zum gemeinschaftlichen Wohl tun. Wir ziehen euch
nicht Gber den Tisch und zahlen eine verninftige Miete. Wir Uberlassen euch auch nach der Finanzierungsphase die
Anlage fiir einen Euro zur Eigenstromversorgung.*
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Befrager: Wie ist wahrend des Betriebs die Aufteilung der PV-Ertrage?

P8: Wir zahlen pro kWp eine festgelegte Miete pro Jahr.

Befrager: Wissen sie, ob der Wirkungsgrad von PV-Modulen in Stddten im Vergleich zum landlichen Raum geringer ist?
P8: Ich denke nicht. Das wichtigste ist die Dachausrichtung, die Verschattung und die kompetente Realisierung.
Befrager: Wie ist es mit der evtl. héheren Verschmutzung der Module in Stadten?

P8: Das wascht der Regen weg. Je steiler, desto besser. Wenn man aber auf Flachdachern, Module mit 10-15° flach
aufrichtet, hat man natirlich einen hdheren Verschmutzungsgrad.

Befrager: Welchen Einfluss hat die Temperatur auf den PV-Wirkungsgrad?

P8: Einen eher marginalen. Wenn es aber zu heil? wird ist die Temperatur entscheidend. Optimal flir den Ertrag ist ein
schones Aprilwetter bei 20-25 Grad und leichtem Wind. Bei 40° im Schatten geht die Leistungskurve der Wechselrichter
zuriick.

Befrager: Kann man den Einfluss der Temperatur als lineare Funktion beschreiben?
P8: Nein, das ist eine logarithmische Kurve, die sich einebnet. Wenn es zu warm wird, féllt sie wieder leicht ab.
Befrager: Welcher Anteil der Gebdude ist fir PV-Anlagen geeignet?

P8: Die Frage haben wir uns so nie gestellt. Falls es eine Obergrenze gibt, so hat sich diese in den letzten Jahren
relativiert, denn heute wird auch auf Ostdacher wie eben auf reine Stiddacher montiert. Die Dunnschicht-Technik
ist mittlerweile einfach wirtschaftlich geworden. Aber von allen D&chern, die geeignet sind, wirden nicht alle belegt
werden, da z.B. die Eigentiimer davon nicht begeistert sind. Die Frage der Obergrenze ist zu theoretisch gedacht. Ich
finde, dass wir darauf angewiesen sind, dass so viele PVV-Anlagen wie mdglich installiert werden.

Befrager: Wie sehen Sie die Rolle der PV-Unternehmen in Verbindung mit Birgern und Politik im Landkreis?
P8: Die Unternehmen haben sich um politische Dinge gar nicht gekiimmert, da sie genug Montageauftrage hatten.
Befrager: Ging die Politik auf die PVV-Unternehmen zu?

P8: Eher weniger. Es war aber wichtig, dass wir mittlerweile in der Region als PV-Kompetenzzentrum etabliert
sind. Wir sind hier zwar nur zu zweit, aber jeder Birger kann mich anrufen und wir geben kostenlos Rat. Wir
sind unabhangig von Firmen, wirtschaftlich neutral, eine 6ffentliche Instanz. Der Burger bekommt bei uns Rat
und das motiviert Entscheidungen.

Befrager: Gibt es in anderen Landkreisen, denn nicht auch einen solchen Ansprechpartner?

P8: Nein, weil die solche Projekte nicht gemacht haben und den Lerneffekt nicht haben, den wir hier mit finf
Jahren Erfahrung heute haben. Unsere kontinuierliche Tatigkeit im Kreistag hat bewirkt, dass das Thema immer
wieder in die Gemeinden hinaus getragen wurde. Ich denke, dass die kommunalpolitische Verflechtung fur den Erfolg
unseres Projektes extrem wichtig gewesen ist. Man muss aber auch sagen, dass unser Landrat dieses Projekt sehr
unterstiitzt. Das ist wesentlich, da man innerhalb der Verwaltung natirlich auch die entsprechenden Kapazitaten
freisetzen muss.

Befrager: Wo also die politischen Akteure fehlen, die sich PV auf die Fahne schreiben geht es also langsamer
voran?

P8: Ja, da tut sich nichts. Enthusiasten und deren Marketing missen einfach vorhanden sein. Auerdem ist der
Neidfaktor wichtig. Unser Erfolg bewirkt, dass andere sagen: ,Was die kénnen, kénnen wir doch auch!* Dann
wachst aus Neid der Anspruch und das provoziert Projekte und Realisierung. Manche Birgermeister haben da schon
Dollar-Zeichen in den Augen. Mittlerweile sind wir nicht mehr nur auf kommunalen D&chern mit unseren Anlagen.
Wir haben auch Angebote von einigen Unternehmern im Kreis bekommen, deren D&cher anzumieten. Dann haben
wir da auf einmal ca. 200kWp installiert. Einige Landwirte sind auch dabei, die selber die Investition nicht tatigen
wollten. In einer Gemeinde war es so, dass der Biirgermeister eher kein Fan von PV war und das Thema eher flach hielt.
Dann kam aber eine Anfrage aus dem Gemeinderat, welche kommunalen Geb&ude denn geeignet wéren, was man tun
kann oder was gegen PV spricht. Dann haben wir uns mit dem Blrgermeister alle Gebdude angesehen und ich habe in
einem Vortrag dem Gemeinderat gezeigt, welche Gebdude geeignet waren und welche eher nicht. Hiermit haben wir
etwas bewegen kdnnen und heute steht die Gemeinde vor konkreten Investitionen. Ein solcher Weg ist zielflihrend, da
diese kommunalen Aspekte wichtig sind. Persdnliche Kompetenz ist sehr wichtig. Heute habe ich den Ruf, dass ich mich
mit PV auskenne. Ich kann auch leicht viele Bedenken, die die Leute haben, ausraumen.
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Befrager: Fehlt bei den einzelnen Leuten also noch das Wissen tiber PV.

P8: Ja, das Wissen allgemein ist zwar da, muss aber transportiert werden. Bevor heute jemand Geld in die Hand
nimmt und investiert, will er auch seine Zweifel beseitigt haben. Kompetente Ansprechpartner, die nicht gleich an
den Geldbeutel wollen sind da ganz entscheidend. Hier gibt es einen Kritikpunkt an der Solarbranche. Wenn man als
Burger von ein paar Unternehmen Angebote einholt, dann ist der normale Birger nicht in der Lage diese
Angebote zu vergleichen, weil ihm die Kompetenz dafiir fehlt. Das kann er auch nicht wissen, denn er ist kein
Elektrotechniker oder Physiker. Den Uberblick hat er einfach nicht. Bei der Zeitschrift Photon gibt es eine
Moduldatenbank, die zeigt, dass es tausende verschiedene Module auf dem Markt gibt. Es ist aber am Markt leider so
dass Unternehmer auf Anfragen eben anbieten, was sie haben. Ich musste schon ein paar Mal Biirger beraten, bei denen
ein richtiger Solar-Mist installiert worden ist.

Befrager: Was waren das fir Installationsbetriebe?
P8: Das waren eher kleinere Betriebe, also Elektroinstallateure.
Befrager: War das vielleicht einfach die Zeit, in der Materialknappheit herrschte?

P8: Nein, da wurden Module teilweise so verbaut, dass das Regenwasser nicht mehr in die Dachrinne fliet und das hatte
einfach mit Unvermdgen zu tun. Das sind Kompetenzfragen und nicht grundsatzliche Versorgungsfragen. Und wenn das
schon nicht funktioniert, dann frage ich mich, ob die Systemarchitektur stimmt, also die Abstimmung von Modulen und
Wechselrichter. Und das Problem konnte dann nur noch juristisch geltst werden, denn die Leistung, die gekauft wurde,
hat derjenige nicht bekommen.

Befrager: Gab es auBer der Energieberatung noch andere Formen der PV-Férderung vom Landkreis?

P8: Ich denke nicht, dass bei der derzeitigen Einspeisevergiitung noch weitere finanzielle Subventionen nétig sind. Wir
haben Amortisierungszeiten von 10-12 Jahren und danach macht man Gewinn. Warum sollte man das durch weitere
Mittel durch ein halbes Jahr verkiirzen? Wir haben uns bei der Beratung auch generell aus der Finanzierung raus
gehalten. Es gab immer schon den KfW-Kredit und die Hausbanken waren verpflichtet, diesen weiter zu geben.
Daran haben die Banken nichts verdient. Dann haben die Banken eingesehen, dass sie selbst die gleichen
Konditionen wie die KfW anbieten konnten. Wenn man das dann mit einem Etikett ,,Forderprogramm* behaftet ist das
ganz spaRig. Wir haben eben einen anderen Weg beschritten, indem wir unsere Energieagentur damit finanzieren und
eine Kompetenzstelle fur die Birger schaffen. Der Erfolg gibt uns Recht.

Befrager: Richtet sich Ihre Beratung nur an Burger Ihres Landkreises?

P8: Telefonische Beratung machen wir auch fur Birger der Nachbarlandkreise. Wenn man aber dann irgendwo hinfahren
muisste, kénnen wir das nattirlich nicht mehr kostenlos machen.

Befrager: Wo sind PV-Anlagen in Ihrem Landkreis, eher auf Einfamilienhdusern oder auf Scheunen oder
Maschinenhallen?

P8: Eher auf groReren Geb&uden. Weniger auf Einfamilienhdusern. In meiner Wohnsiedlung, ein Sudhang mit gut
geneigten Déchern, gibt es zwei oder drei Anlagen auf den ca. 30 Gebduden. Die meisten Anlagen liegen im Bereich 10-
30kWp und das sind eigentlich keine Hausd&cher mehr.

Befrager: Woran liegt es, dass es v.a. gréBere Anlagen sind?

P8: Ein wichtiger Aspekt: Der Landwirt lebt von der Sonne, schon immer. Ob nun {ber den Umweg der
Bodenbewirtschaftung oder eben direkt Uber die Sonnenstrahlen. Darum waren die Landwirte (ber ihre
Landwirtschaftsdmter und Verbéande relativ zeitnah dran. AuRRerdem hatten die immer schon relativ groRe Dachfléchen
mit denen sie sonst nichts anfangen konnten. Die Dachrdume der Scheunen und Hallen sollten und konnten oft nie
anderweitig genutzt werden. Bei Einfamilienhdusern ist das anders. Wenn man heute eine Stiddachflache mit PV
bestiickt, muss man sich dariiber im Klaren sein, dass man sie baulich nicht mehr anders nutzen kann, keine
Gauben oder Dachfenster. Viele glauben auch noch, dass das eigene Dach doch viel zu klein ist und sich das doch
sowieso nicht lohnt. Man verkennt, dass die Sache schon ab 2kW, also etwas weniger als 20gm, sehr lohnend sein
kann.

Befrager: Was passiert, wenn von lhnen angemietete Dé&cher im Laufe des Betriebs einer PV-Anlage saniert werden
miissen?

P8: Wir haben eine Option im Mietvertrag, die regelt, dass uns der Dacheigentiimer in diesem Fall eine entsprechende
andere Dachflache zur Verfiigung stellen muss. Da braucht man eben Vertragssicherheit. Wir haben gerade eine Anlage
auf einem Gebdude des Landkreises, das demnéchst abgerissen wird. Wir haben aber schon ein alternatives Gebaude im
Blick. Fur die Montage- und Umbaukosten muss nattrlich der Grundstiickseigentiimer aufkommen.
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Befrager: Wie ist es mit Baumalnahmen an gewerblich genutzten Gebauden? Ist da eine PV-Anlage nicht auch eher ein
Klotz am Bein?

P8: Gewerbebetriebe expandieren selten nach oben, sondern eher in die Flache. Somit hat man eigentlich auch
mehr Dachflache und kann noch mehr PV-Anlagen bauen. Bei Gebauden, die evtl. aufgestockt werden, macht der
Eigentlimer dann eher selber eine PV-Anlage und nimmt sie dann eben wahrend des Umbaus fiir ein halbes Jahr runter.

Befrager: Wie sind denn lhre Erfahrungen mit Birgersolaranlagen?

P8: Wir haben selber welche und zwar nur eine ganz bestimmte Art. Wir bauen nur Blrgersolaranlagen im
Eigentumsbereich der Burger. Es gibt bei uns keine GbR-Ldsung. Wir machen das vornehmlich auf kommunalen
Dachern. Wir haben eine solche Anlage mit fast 24 kWp. Diese Gesamtleistung wurde dann in zehn Tranchen aufgeteilt
mit je 14 Modulen, einem Wechselrichter und einem Zahler. Die Anlage sieht von auen homogen aus, man sieht nicht,
dass das eigentlich 10 getrennte Anlagen sind. Je Tranche waren das damals ca. 10.000€. Wir haben dann eine Info-
Veranstaltung gemacht und in Gemeindeblattern inseriert. Wenn die Anlage steht sind wir nur noch Makler der
Interessen, d.h. wir stellen den Bauauftrag sicher zwischen Installationsfirma und PV-Eigentiimer und machen auch den
Dachmietvertrag. Jeder PV-Eigentiimer bekommt dann seinen eigenen Dachmietvertrag mit der Gemeinde. Die
Bewirtschaftung macht dann der PV-Eigentiimer selbst, d.h. er wird dann auch als PV-Betreiber angemeldet. Wir geben
den Preisvorteil durch die Gréf3e der Anlage komplett an die Blirger weiter. Falls wir fiir die zehn Tranchen nur ein
paar Burger finden, werden wir selbst Eigentlimer der restlichen Tranchen. Wir machen auch das Webhosting und
Controlling, d.h. jeder Beteiligte an der Birgersolaranlage kann jederzeit im Internet die Leistung seiner Anlage
Uberpriifen und falls einzelne Anlagen weniger Leistung bringen, sehen wir das sofort. AuBerdem kdénnen wir sehr
gunstige Versicherungs-Konditionen anbieten. Fiir 75€ pro Jahr bekommt der Birger Versicherung, Webhosting
und die Sicherheit, dass immer mal wieder jemand schaut, ob alles in Ordnung ist. Auch wenn wir selbst keinen
Anteil an einer Biirgersolaranlage haben, bleibt es kostenfrei fir alle Beteiligten.

Befrager: Hatten die Beteiligten an ihrer Biirgersolaranlage vorher schon andere PV-Anlagen?

P8: Das war tlw. auch die erste Anlage fiir Leute, die keine geeignete Dachflache hatten und sich auch nicht an
irgendeiner GbR beteiligen, sondern ihr Eigentum bilden wollten.

Befrager: Wurden alle Beteiligungen an der Birgersolaranlage mit Eigenkapital finanziert?

P8: Das weil3 ich nicht. Es ist aber alles mdglich. Es hadngt nur von der persdnlichen Bonitat ab, ob man einen
Kredit von einer Bank bekommt. Die Eigentumsbildung bei den Birgersolaranlagen ist wichtig, weil man dann
beim Spazierengehen sagen kann: ,Kuck mal, die Module da links oben sind meine.* Bei einer Investition in eine
GbR bekommt man nur irgendwelches Geld raus ohne wirklich selbst eine Anlage zu haben. Bei der Biirgersolaranlage
kann man seiner Familie im Internet zeigen, was die eigene Anlage gerade produziert.

Befrager: Kamen die Beteiligten lhrer Birgersolaranlage alle aus dem Ort, in dem die Anlage errichtet wurde?

P8: Das entscheidet der Dachgeber, ob sich jeder beteiligen kann oder zunéchst die Biirger des Ortes oder der Gemeinde.
Letzteres ist natlirlich auch eine Mainahme, die die Akzeptanz erhoht. Im letzten halben Jahr habe ich verschiedene
Anfragen bekommen, von Leuten, die investieren mdchten, aber leider haben wir gerade keinen Dachgeber und
somit kann ich das Investitionsinteresse nicht in PV-Anlagen umsetzen. Es fehlen Dachgeber, die zulassen, dass man
eine Biirgersolaranlage baut, in die einzelne Birger dann investieren kénnen.

Befrager: Hat man durch solche Blirgersolaranlagen einen Multiplikator-Effekt?
P8: Ja, natirlich.

Befrager: Ist lhnen so etwas wie Burgersolaranlagen aus anderen Landkreisen bekannt, vielleicht auch in
Bayern?

P8: Das gibt es sonst Uberhaupt nicht, zumindest nicht, dass ich wisste. Bei der Meisterfeier der Solarbundesliga
letzte Woche saB ich mit einem engagierten Burgermeister zusammen. Das sind eben einzelne Leute, die die anderen
mitziehen. Das sind kleine Gemeinden, in denen die Leute miteinander reden. Wir sind hier so erfolgreich, weil es
ein landwirtschaftlicher Raum ist mit groRen Dachflachen. Je weiter Sie in stadtische Raume kommen, desto groler
wird der Abstand zwischen Administration und den Birgern, aber auch zwischen den Birgern selbst. Ich glaube
auch, dass in Ballungsrdumen die Aktivitaten der Verwaltung nicht diesen Marketing-Effekt hétten, da das bei der GroRe
der gesamten Investitionen einfach unter geht. Da ist das im l&ndlichen Raum schon sehr viel Uberschaubarer und
die Leute gucken genauer hin was wir tun.

Befrager: In den Stadten missten doch auch geniigend Dachflachen zur Verfugung stehen, wenn man z.B. an
Wohnungsgesellschaften denkt?

P8: Ja, natirlich. Die haben aber ganz andere Probleme. In der Stadt Schwaébisch Hall sind wir selbst nur wenig mit PV
vertreten. Ich habe mit einem Verantwortlichen dort gesprochen, da ich mich gewundert habe, dass ich keine
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Dachflachen bekommen habe. Der Hemmschuh waren die dortigen Stadtwerke, denn die reklamieren
Energiewandlung fiir sich. Die bremsen PV, da das ein Weg vom Zentralismus weg ist. Das war auch bei einigen
Netzbetreibern so, was aber mittlerweile anders ist. Man wollte die Dezentralitat, die Verastelung der Netze bis zu
den feinen Leitungen nicht. Es ist viel billiger und einfacher, wenn man ein Atomkraftwerk ein Jahr langer laufen
lasst. Manche Kommunen blockieren sich intern selbst, wenn Stadtwerke und Stadtverwaltung nicht an einem Strang
ziehen. In Schwébisch Hall hat man aber auch eher auf Wind und Biomasse gesetzt und nicht so sehr auf Photovoltaik.

Befrager: Hat man also aus Sicht der Kommunalpolitik die Qual der Wahl und muss Schwerpunkte setzen?

P8: Nein, das muss man nicht. Manche tun das aber einfach. Energieversorger wollen sich heute alle das griine
Méntelchen umhéngen, aber es kommen eben immer noch 60% des Stroms aus Kohleverbrennung und mehr als 20% aus
Atomenergie. Wir haben eben hier im Landkreis eher PV gepusht. Das sind grundsétzliche politische Haltungen. Es ist
aber auch véllig klar, dass wir bundesweit unsere Stromversorgung niemals aus PV decken werden kdnnen. PV ist ein
Baustein im regenerativen Energiemix.

Befrager: Neben lhrer Energieagentur ist eine Schule. Sind sie dort auch in irgendeiner Form aktiv?

P8: Wir haben das Projekt ,,Come and SeE“. Das sind verschiedene Stationen zum Thema Energie. Es geht
darum, was Energie und was Regenerative Energie ist. Schiler aus dem ganzen Kreis und auBerhalb kommen zu
uns oder wir fahren zu den Schulen und machen dort einen Vormittag zum Thema Energie.

Befrager: Gibt es so eine Aufklarungs- oder Informationsarbeit an Schulen auch in anderen Kreisen?
P8: Nein, glaube ich nicht.
Befrager: Gibt es denn mittlerweile Nachahmer?

P8: Ja doch. Es waren einige da, die bestimmt was mitgenommen haben. Letztlich sind solche Projekte an Schulen auch
Marketing MaRnahmen. Die Schuler erzéhlen zu Hause am Mittagstisch dann natiirlich von unserer Energieagentur und
wir werden bekannter.

ENDE

A15. TS9 — Burgermeister

Befrager: Auf dieser Karte sehen sie regionale Unterschiede in der Nutzung von PV. In lhrer Region sind sehr viele PV-
Anlagen. Woran kénnte das liegen?

P9: Das hangt damit zusammen, dass wir ein sehr landwirtschaftliches Gebiet sind. Innerorts haben wir sehr grofe
Scheunendéacher. Auch Landwirte, die heute keinen Tierbestand mehr haben und Stélle und Scheunen heute nicht
mehr brauchen, haben die Dachflachen fur PV genutzt. Heute sind eigentlich in jedem Ort unserer Gemeinde solche
Scheunen mit PV bestiickt. Das hat etwas mit der landwirtschaftlichen Struktur zu tun, aber auch mit der
Strukturédnderung in der Landwirtschaft.

Befrager: Ist das in allen Gemeinden hier in der Region so, dass die Scheunen eigentlich nicht mehr
landwirtschaftlich genutzt werden?

P9: Das ist durchweg so. Wir haben hier Dérfer, von denen die Stédter noch glauben, dass dort Landwirtschaft
betrieben wird, wo aber nur noch sehr wenige Landwirte sind oder demnéchst die meisten aufhdren. Der
Strukturwandel findet im ganzen Land statt. Es gibt hier nur noch wenige Landwirte mit sehr viel Flache. In 20 Jahren
gibt es hier keine 5% mehr, die in der Landwirtschaft arbeiten, auch in den Teilorten nicht mehr.

Befrager: Die Gebaude werden jedoch da bleiben.

P9: Und die einzige Nutzung dieser Geb&ude wird in Zukunft PV sein. Die Landwirte haben schon immer friih
erkannt, womit man Geld verdient.

Befrager: Wie ist es mit den Gewerbetreibenden hier?

P9: Die haben das zum Teil gemacht, aber noch nicht so intensiv. Wenn man aber heute eine Halle neu baut, dann macht
man auch PV drauf. Es geht hier schlicht ums Geld. Das ist {iberhaupt keine Oko-Frage. Im bayrischen Bereich ist PV
viel ausgepragter, da gibt es auch viel mehr Freiflachenanlagen.

Befrager: Glauben Sie, dass sich PV aus Bayern hierher ausgebreitet hat?

P9: Die bayrischen Landwirte haben mehr Geld, auch z.B. im unterfrankischen Raum. Da gibt es etwas, dass hier noch
nicht so sehr der Fall ist. Dort bauen sie Hallen in der sog. ,,neuen frankischen Bauweise®, die keinen anderen Sinn
haben, auBer darauf PV zu installieren. Die werden dann zwar Maschinenhallen genannt und irgendein Wagen
wird dann drunter gestellt, aber PV ist die einzige Nutzung. Landwirte sind im AuBenbereich privilegiert, denn sie
koénnen genehmigungsfrei auf lhrem Land bauen.

Befrager: Wirden Sie sagen, dass die meisten Anlagen in der Region eher gréRere Anlagen auf landwirtschaftlichen
Gebauden sind?
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P9: Ja.

Befrager: Was hat denn hier die Ausbreitung von PV auerdem gefordert?

P9: Es gibt hier einen Energieverein, der eine PV-Anlage auf unserer Schule gebaut hat.
Befrager: Gibt es denn neue Entwicklungen oder Akteure in Ihrer Gemeinde.

P9: Die Elektrogeschéfte verdienen natirlich daran. Wir haben hier ein Elektrogeschaft, das sich auf PV spezialisiert hat.
Das Geschaft ist in letzter Zeit sehr gewachsen.

Befrager: Glauben Sie, dass es in Gemeinden, in denen ortsanséssige PV-Firmen fehlen, etwas langsamer mit PV voran
geht.

P9: Nein, sie haben heut in fast jedem zweiten Ort einen Elektriker, der an PV verdient. Das spielt nicht so sehr die
Rolle.

Befrager: Wie wichtig schétzen Sie den Nachbarschaftseffekt ein?
P9: Die Leute reden Uber die Leistung ihrer Anlagen, das ist schon sehr wichtig.

Befrager: Was ist wichtiger, die Sichtbarkeit der Anlage des Nachbars oder das aktive Informieren beim Nachbarn (iber
die Anlage?

P9: Die Sichtbarkeit ist naturlich sehr wichtig.
Befrager: Gibt es im Landkreis etwas, das PV gefordert hat?

P9: Der Landkreis will eine Bioenergie-Region werden und deshalb wird auch PV auf den Dé&chern geférdert. Die
Freiflachen-PV sieht man mittlerweile in unserem Landkreis nicht mehr so gerne. In unserer Stadt selbst wurden bisher
5ha fir Freiflachenanlagen genehmigt und da gab es schon sehr viele Diskussionen (iber Ethik in der Landwirtschaft.

Befrager: Sind denn auf den kommunalen Déchern hier PV Anlagen?

P9: Momentan noch nicht. Allerdings wiirden wir Flachen auch fiir Private zur Verfligung stellen, wenn der
Mietpreis stimmt.

Befrager: Gibt es da schon ein konkretes Projekt oder ist das noch in der Diskussion im Gemeinderat?

P9: Wir haben Dachflachen ausgeschrieben und hatten auch zwei Bewerber. Aber wir waren mit der Miethdhe nicht
einverstanden. Das Interesse an unseren Dachflachen ist aber auch nicht sehr hoch, da ich glaube, dass sie zu klein und
weniger geeignet sind. Wir haben eigentlich keine stadtischen Gebaude mit richtig groRen Dachflachen.

Befrager: Was ist mit der Option, die Sache als Stadt selbst in die Hand zu nehmen?
P9: Momentan haben wir eine relativ hohe Verschuldung und deshalb steht das nicht im Raum.
Befrager: Gab es etwas, das PV im Kreis gehemmt hat?

P9: Dachflachen-Anlagen nicht. Baurechtlich sind die Anlagen genehmigungsfrei, sofern man sie nicht aufrichtet.
Es kann also niemand verhindern. Selbst auf denkmalgeschiitzten Gebduden kann man PV installieren. Auf der Burg
Brauneck in Sechselbach war ein Dach einsturzgeféhrdet und der Eigentlimer wollte es nur instand halten, wenn er PV
machen darf. Da hat dann das Landesamt fur Denkmalpflege eine Ausnahme gemacht.

Befrager: Wie sehen Sie die Rolle der Netzbetreiber?

P9: Die sind gesetzlich verpflichtet und haben keine Wahl. Oft reichen die Kapazitdten nicht aus, aber die
Betreiber kommen ihren Verpflichtungen nach.

Befrager: Wie genau versucht man mit dieser ,,Bioenergie-Region* PV zu férdern?

P8: Es geht eigentlich viel Giber Gesprache. Ein richtiges Bioenergie-Dorf gibt es hier noch nicht. Es soll ein Mix
sein aus PV, Biogas und Fernwérme. In unserer Gemeinde gibt es ein solches Dorf noch nicht. In Waldmannshofen hat
man es versucht, aber geklappt hat es noch nicht. Das liegt aber daran, dass die Biogas-Anlagen hier sehr klein sind. Man
hat mit diesen Bioenergie-Dorfern das Ziel, dass sie sich selbst versorgen. Ich glaube aber nicht, dass man das momentan
erreichen kann und allein mit PV uberhaupt nicht.

Befrager: Die Idee der Bioenergie-Region ist es also autarke Bioenergie-Dorfer zu schaffen und
Informationsaustausch mit den Gemeinden zu betreiben?

P9: Ja, genau.

Befrager: Gibt es denn in anderen Gemeinden des Kreises weitere Solarvereine oder —initiativen?
P9: Das weil3 ich nicht.

Befrager: Wie eng ist denn der Kontakt der Politik mit den PV-Unternehmen.

P9: Eigentlich eine ganz normale geschéftliche Basis. Da gibt es keine besonderen Treffen. Man kennt sich halt. Hier
kennt jeder jeden.

139



Protokolle und Transkripte der Experteninterviews

Befrager: Wie kdnnte man denn kommunalpolitisch die PV férdern?

P9: Eigentlich nur bei den Freiflachenanlagen, denn Dachanlagen sind rechtlich kein Problem. Man kénnte offen
zu Freiflachenanlagen stehen und Flachen ausweisen. Das wére das Einzige noch relevante, bei den
Dachflachenanlagen gibt es keine Probleme.

Befrager: Kann man denn mit der Bauleitplanung etwas machen?

P9: Wir wiirden keine PV vorschreiben, da unsere Gemeinde eher unter Einwohnerschwund leidet. Deswegen
werden wir keine Vorschriften machen. Auch nicht bei der Ausrichtung der Gebaude.

Befrager: Ist denn Energieberatung etwas, das man lokal anbieten kénnte, oder ist das eher etwas auf Kreisebene?

P9: Bei uns macht es der Kreis, weil es dort die entsprechenden Fachleute gibt. Auf lokaler Ebene wiirde man das eher
nebenher machen und dann ist die Beratung natirlich nicht so wie wenn das jemand hauptamtlich macht. Wenn das Profis
machen ist das immer besser.

Befrager: Gibt es Konfliktfelder bei P\V-Dachanlagen?

P9: Sie spiegeln halt und Nachbarn haben das evtl. nicht so gern. Auch wenn die Hersteller sagen, dass die Anlagen nicht
spiegeln, tun sie das. Ansonsten gibt es da keine Probleme.

Befrager: Aber letztlich kann jemand, den eine Dachanlage stort, auch nichts dagegen tun.
P9: Genau.

Befrager: Wie sehen Sie die Rolle der Banken?

P9: Seitdem die gemerkt haben, wie renditestark solche Anlagen sind, sind die dabei.

Befrager: Und seit wann genau?

P9: Ich denke, nach dem ersten Jahr haben die keine Probleme mehr gesehen. Wir sind ja hier ein sehr
regenarmes Gebiet und haben auch relativ viele Sonnentage. Diese Anlagen sind hier also sehr effizient. Ich hab
noch nie erlebt, dass jemandem ein Kredit abgelehnt wurde.

Befrager: Anfangs gab es ja nur die KfW-Finanzierung und Sie meinen, dass die eigenen Finanzierungsprodukte der
Banken auch recht schnell kamen?

P9: Ja.
Befrager: Gibt es denn vielleicht Unterschiede bei den einzelnen lokalen Banken?

P9: Das kann ich mir nicht vorstellen. V.a. bei den Volksbanken sind ja sehr viele Landwirte dabei. Schon allein
wegen ihres Grundbesitzes haben Landwirte keine Probleme Kredite zu bekommen. Deshalb machen das auch so
viele Landwirte, weil die Uberhaupt keine Kreditprobleme haben.

Befrager: Welche Rolle spiele die Maschinenringe bei der PV?

P9: Die fordern PV und da schlief’t sich der Kreis auch wieder, denn sie sind Organisationen der Landwirtschaft. Sie
sehen, das Ganze ist ein riesen Thema der Landwirtschaft. Die sind auch sehr kapitalkraftig. Ich kann mir auch
vorstellen, dass sie die ganzen PV-Anlagen auch mal pflegen werden.

Befrager: Wie sind diese Maschinenringe organisiert?

P9: Es kommt auf die GroRe an. Das sind Dienstleistungsorganisationen mit hauptamtlichem Geschéaftsfiihrer.
Urspriinglich haben die nur Maschinen an die Landwirte verliehen, aber heute bieten die alle mdglichen
Dienstleistungen bis hin zur Hauswirtschafterin an. Die sind sehr innovativ, da man bei unserem Maschinenring
z.B. auch Hackschnitzel kaufen kann oder PV vermittelt bekommt. Das sind also Dienstleister, die alles was
Landwirtschaft angeht férdern und voranbringen.

Befrager: Hat die PV bei allen Maschinenringen den gleichen Stellenwert?
P9: Das weil} ich nicht, aber unser Maschinenring ist eben sehr innovativ.
ENDE
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A16. TS10 — Netzbetreiber

Befrager: Wo ist Ihr Unternehmen denn tétig?
P10: [Im Nordosten Baden-Wirttembergs, aber] unser Netz geht auch teilweise bis in den bayrischen Raum.

Befrager: Auf dieser Karte sehen sie regionale Unterschiede in der Nutzung von PV. In lhrer Region sind sehr viele PV-
Anlagen. Woran kénnte das liegen?

P10: Das ist schwierig zu sagen. Man hat aber den Eindruck, dass v.a. in manchen kleineren Ortschaften der eine
es dem anderen neidet und dann noch eine gréRere Anlage drauf machen muss. Den Eindruck habe ich in
manchen Ortschaften, in denen viele Landwirte sind, die entsprechende Dachflachen haben. Da gibt es ein paar
auffallige Ortschaften.

Befrager: Wirden Sie sagen, dass es einen Unterschied gibt zwischen Bayern und Baden-Wiirttemberg?

P10: Ja, im bayrischen Raum ist mehr PV und zwar von Anfang an. Die waren schon immer dominanter. Mir ist
aufgefallen, dass PV wahrend der Wirtschaftskrise stark zugenommen hat und man gesagt hat, dass die Leute
jetzt ihr Geld aufs Dach legen. Das ist mir selbst massiv aufgefallen.

Befrager: Wie ist denn die GréRenverteilung der PV-Anlagen in lhrem Netz?

P10: Die groRen Anlagen haben zugenommen. Es werden jetzt auch mit dem Stichtag 01.07.2010 immer mehr
Unterstellhallen gebaut, speziell nur fir PV.

Befrager: Wie grof3 sind solche Anlagen dann?
P10: Ungefahr 50-100 kWp.

Befrager: Hier sehen sie eine Haufigkeitsverteilung der PV-Anlagen in ganz Baden-Wirttemberg. Sieht das bei lhnen
ahnlich aus?

P10: Momentan habe ich eher den Eindruck, dass es mehr gréRere Anlagen werden. Bei den Privathaushalten geht man
eher auf Eigennutzung.

Befrager: Glauben sie, dass die hohe Anzahl kleinerer Anlagen eher aus den stadtischen Gegenden kommen?

P10: Das glaube ich schon, weil man im landlichen Raum einfach die groRen Dachflachen und diese Maschinenhallen
hat.

Befrager: Gibt es andere Griinde dafir, dass Landwirte im PV-Bereich recht aktiv sind, auer den groRen Dachflachen?

P10: Ich denke, die Landwirte haben PV als Wirtschaftszweig anerkannt. In der Landwirtschaft kénnen ja nur
noch GrofRbauern existieren und kleinere Bauern haben es allgemein schwieriger.

Befrager: Auf welcher rdumlichen Ebene spielt sich der Nachbarschaftseffekt ab? Ist das nur innerhalb eines
Ortes, oder auch zwischen Nachbarorten oder Nachbargemeinden?

P10: Das ist wirklich auf einen Ort bezogen. Das féllt v.a. bei kleinen Ortschaften auf.
Befrager: Gibt es Dinge, die sich zwischen Orten unterscheiden und forderlich fur PV sind?

P10: Man hért von manchen Gemeinden, dass sie unabhangig sind vom Atomstrom. Da werden manchmal zusatzlich
Biogas-Anlagen gebaut und manche Gemeinden wollen unabhangig vom Atomstrom werden.

Befrager: Sind das diese sog ,,Energiedtrfer*?

P10: Nein, so etwas gibt es hier bei uns noch nicht. Aber in Waldmannshofen bei Creglingen ist so etwas im Gange. Ich
selbst war bei einem \Vortrag der Energieagentur. Die wollten nicht unbedingt PV verkaufen, sondern die haben
allgemeine Energieberatung gemacht.

Befrager: Wie ist denn die Meinung lhres Unternehmens zu PV?

P10: Eine offizielle gibt es nicht, wir sind da alle geteilter Meinung. Oft muss in manchen Orten aber das Netz ausgebaut
werden und diese Kosten miissen ja auch von jemandem gezahlt werden.

Befrager: Kennen Sie auch das Phanomen, dass jemand mit einer groen Anlage also bspw. 50 kWp zu Ihnen kommt, sie
Ihm dann die Netzausbaukosten vorlegen und er sich dann letztlich nur fiir 30 kWp entscheidet, da Ihr Unternehmen dann
die Kosten tragen muss?

P10: Das ist weniger wegen den Kosten, sondern weil das Netz nicht mehr erlaubt. Obwohl manchmal auch der Anfrager
die Kosten tragen muss, aber das machen die Leute dann. Es sind wenige, die abspringen, weil es ihnen zu teuer ist.

Befrager: Gibt es also das Phanomen, dass jemand mit der angefragten Leistung zuriick geht?
P10: Ja, das ist schon 6fter vorgekommen weil wir manchmal erst NetzausbaumaBnahmen durchfiihren mussen.

Befrager: Eigentlich wére also die nachgefragte Leistung viel héher?
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P10: Ja. Es laufen auch gerade noch Genehmigungsverfahren fiir groRBe Freiflachenanlagen.

Befrager: Was sind das flir Firmen, die diese Freiflachenanlagen hier bauen?

P10: Das sind grofRere Firmen aus Norddeutschland, die auch deutschlandweit tétig sind.

Befrager: Wo kommen die Unternehmen her, die Dachanlagen bauen? Kommen die eher aus der Region?

P10: Die kommen tberwiegend aus der Gegend. Ich wiirde einen Umkreis von 30km schétzen. Die Firmen mussen
die Anlagen ja bei uns anmelden.

Befrager: Kann man sagen, dass dort wo PV-Firmen tatig sind, auch die PV-Anlagen zahlreicher sind?

P10: Ja, da ist eine Firma, die wohl schon an jeder Haustlr geklingelt hat. In Igersheim kann man im Internet gucken,
welche Héuser fir PV geeignet sind. Das war dieses SunArea Projekt. Da unsere StraBe wohl sehr geeignet ist, hat da
auch vor kurzem eine Solarfirma nachgefragt, ob wir nicht eine Anlage aufs Dach machen wollen.

Befrager: Glauben Sie, dass die Informationen des SunArea Projekts die Nachfrage in Threm Netzgebiet erhht hat?
P10: PV war schon vorher da und v.a. der Stichtag dieses Jahres hat die Nachfrage noch mal erhoht.

Befrager: Wie sehen Sie denn die Rolle der Banken? Sind die erst seit kurzem aktiv?

P10: Die Banken waren schon immer dabei und haben auch giinstige Kredite gegeben.

Befrager: Wie sieht es mit Werbung der Banken aus?

P10: Erst in letzter Zeit, so etwa das letzte halbe Jahr.

Befrager: Waren die kleineren Anlagen auf Wohngebduden zuerst da oder eher die gréReren?

P10: Die kleineren Anlagen kamen erst spater. Heute werden auch von Kommunen den Burgern Flachen angeboten,
um sich daran zu beteiligen. Das ist aber auch erst im Kommen.

Befrager: Sind solche Beteiligungsanlagen in Ihrem Gebiet denn verbreitet?

P10: Es kommt immer mal wieder vor, dass eine GbR mit ein zwei Leuten gegriindet wird. Auch Eheleute griinden da
manchmal eine GbR.

Befrager: Haben Sie auch das Phanomen der Folgeanlagen beobachtet?

P10: Ich habe den Eindruck, dass manche Leute nicht genug kriegen kénnen.

Befrager: Werden die nachfolgenden Anlagen dann auch groRer?

P10: Ja, die haben schon grofRe Anlagen und machen noch gréRere.

Befrager: Kommt das in regelméaRigen Absténden?

P10: Das kommt immer wieder mal. Auch gerade mit dem Stichtag 01.07. kamen wieder Folgeanlagen.

Befrager: Wirden sie sagen, dass die Aktivitaten von PV-Firmen mitverantwortlich fiir die Ursachen der regionalen
Unterschiede in der PV-Nutzung sind?

P10: Ja, da gibt es z.B. die Firma Suntech in Waldmannshofen oder die Firma Engelhardt in Réttingen.
Befrager: Kennen Sie Solarinitiativen in der Region?

P10: Da gibt es die Naturschutzgruppe Bad Mergentheim, die sehr aktiv ist. Oder in Queckbronn gibt es einen
Naturbund.

Befrager: Ist es bei Ihnen auch schon so, dass die Einspeiseleistung der EEG-Anlagen zeitweise groRer ist, als die
Last, also der Verbrauch.

P10. Ja, im letzten Jahr war das das erste Mal gerade umgedreht.
Befrager: Wo geht der Uberschuss dann hin?

P10: Ins Netz der EnBW zurlick. Das war vorher auch nicht so.
Befrager: Ist das bei anderen Netzbetreibern auch so?

P10: Ich denke ja.

ENDE
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Al7. TS11 - PV Unternehmer

Befrager: Seit wann sind Sie im PV-Bereich tétig?

P11: Seit 2001.

Befrager: Wie viele Mitarbeiter beschéftigen Sie?

P11: Ungefahr 20 und wir haben noch einen eigenen Installationsbetrieb.
Befrager: Wie grof3 ist denn Ihr Einzugsbereich?

P11: Der Einzugsbereich ist im Grunde bundesweit. Wir haben auch so kleine [raumliche] Cluster bemerkt, dass
hier und da mal weitere Anlagen dazukommen. So eine Art Dublizitats- oder Clusterphanomen.

Befrager: Sind in diesem grofRen Einzugsbereich auch Freiflachenanlagen dabei?

P11: Wir haben erst vor kurzem unsere erste Freiflichenanlage gebaut, ansonsten haben wir hauptsachlich Dachanlagen
gebaut.

Befrager: Auf welcher Art von Gebauden?

P11: Es lohnt sich ja erst tiber 40-50kWp, diese ganze Maschinerie in Gang zu bringen, also Finanzierung, Moduleinkauf
und Wechselrichter und was man so alles braucht. Bei einer Fremdfinanzierung, dass wir das also Uber Investoren
finanzieren, die wir suchen, lohnt sich das erst ab einer gewissen GréRenordnung und auch erst ab einer gewissen
Einlage der Investoren. Bei einer allzu kleinen Stiickelung ist das nicht sehr sinnvoll.

Befrager: Kleinere Anlagen als 30kWp haben Sie also eher weniger?

P11: Ja, nur eine. Und die Dachbesitzer sind Kommunen, von denen wir z.B. Sporthallen bekommen, und gréRere
Firmen, die uns z.B. Lagerhallen anbieten. Wir haben sehr groRe Dachanlagen mit tlw. tiber 3MWp. Privatpersonen
sind weniger die Dachbesitzer, da die nicht so groRe Décher haben. Es sind aber auch Landwirte dabei.

Befrager: Auf dieser Karte sehen sie regionale Unterschiede in der Nutzung von PV. In Ihrer Region sind sehr viele PV-
Anlagen. Woran konnte es liegen, dass hier in der Region so viel PV ist?

P11: Das liegt daran, dass man in landlichen Gegenden kurze Wege hat. So war das auch in unserer Firma. Wir
haben flache Hierarchien und kurze Wege. Es ist dann oft so, dass sich an der Basis kleine Gruppierungen bilden
und wenn dann einer eine Anlage baut, dann machen das andere auch. Bei uns kam noch dazu, dass wir von
Anfang an die Banken mit einbezogen haben. Wir haben also mit den Genossenschaftsbanken, den Volks- und
Raiffeisenbanken einen Vertriebsweg aufgebaut. Wir haben mittlerweile ber 30 Vertriebsbanken, von denen wir
Kapital und Dachflachen bekommen oder mit denen wir Besitzer von groRen Dachfldchen ansprechen kdénnen.

Befrager: Die Banken suchen also auch Dachflachen?

P11: Manchmal auch, ja. Das ist also fiir jeden ein lohnendes Geschéaft. Die Banken vermitteln uns Kunden, die das
Kapital bereitstellen, und sie selbst finanzieren unsere Anlagen zwischen, bis die Sache dann fertig ist.

Befrager: Was meinen Sie mit den flachen Hierarchien?

P11: Damit meine ich den Umgang miteinander und den politischen Bereich auch. Da bilden sich kleine
Gruppierungen oder kleine Firmen und je nachdem, ob jemand neue Ideen hineinbringt, werden sie gréRer oder
bleiben eben kleiner. Flache Hierarchien heif3t, dass nichts von oben bestimmt wird und dabei mehr Kreativitat
madglich ist, als wenn man eine pyramidenférmige Hierarchie hatte. Das sind unternehmensinterne Aspekte, die
aber auch mit der Kommunikation und der Verbreitung zu tun haben. Es geht darum, wie man miteinander
umgeht und dass man sich kurzfristig treffen kann. So war es zumindest bei uns, aber ich kann mir vorstellen,
dass es bei den anderen Clustern auch so war. Da werden &hnliche Bedingungen gewesen sein, je nach Lokalitat
vielleicht ein bisschen anders.

Befrager: Und Sie meinen, dass das andernorts fehlt?

P11: In einer gréReren Stadt ab 50.000 oder 100.000 Einwohner fehlt das halt und die groen Dachfléchen gibt es dort
auch nicht. In Minchen will man auch was machen, da hab ich mich auf der Intersolar mit entsprechenden Referenten der
Stadt unterhalten. Die wollen was machen, das verlduft sich aber ein bisschen. Email und Telefon hin oder her,
personliche Bekanntschaften und je 6fter man sich Gber den Weg lauft, das macht schon sehr viel aus. Eine
gewisse Bauernschldue spielt in l&ndlichen Landkreisen natirlich auch eine Rolle.
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Befrager: Was hemmt PV in der Stadt, aul3er dass die Bevolkerung heterogener ist und dass die Hierarchien nicht
so flach sind?

P11: Ich denke das liegt erst mal einfach an den l&ngeren Wegen. Man muss weit fahren und kann sich nicht so
haufig treffen. Vielleicht denkt man in landlichen Gegenden auch ein wenig anders, ein wenig freier vielleicht. Die
Wohnverhéltnisse sind naturlich auch anders. Man hat in den Stddten und den Trabantenstadten mehr
Mietverhéltnisse und mehr Doppelhaushélften. Da sind die Dachflachen zerstiickelter. Auf dem Land ist der Blick
frei auf ein grofRes Scheunendach beispielsweise.

Befrager: Glauben Sie, dass eher der aktive Informationsaustausch (iber eine PV-Anlage mit einem Nachbarn wichtig ist,
oder eher die Tatsache, dass man sieht, dass so etwas funktioniert.

P11: Schon eher die Sichtbarkeit. Es ist schon das Sehen und Nachmachen. Und mittlerweile klemmen sich auch die
Banken dahinter, den Leuten eine Finanzierung anzubieten. Daflir mussten wir aber zwei oder drei Jahre
kampfen, bis die das akzeptiert haben. Eine neue ldee wird zuerst belachelt, dann bekampft und dann fir
selbstverstandlich genommen, wie Schopenhauer meinte. Auch bei den Erneuerbaren ist das so.

Befrager: Glauben Sie, dass sich im Umkreis von Freifldchenanlagen auch kleinere Dachanlagen ausbreiten?

P11: Das glaub ich nicht, da sich die Freiflachenanlagen immer noch rechtfertigen mussen. Die Effektivitat der PV wird
vollig unterschatzt, auch bei Freiflachenanlagen. Vergleicht man die CO2 Minderung von PV mit der Verstromung von
Biogas aus Mais, so ist PV auf der gleichen Flache viermal so effektiv.

Befrager: Gibt es denn einen groben Schatzwert, wie viel Prozent der Dachfldchen, denn fur PV geeignet sind?
P11: Knapp ein Viertel.

Befrager: Wie schétzen Sie denn den Einfluss der Globalstrahlung auf die Verteilung von PV ein?

P11: Das kann schon eine Rolle spielen, auf ganz Deutschland gesehen. Aber innerhalb Baden-Wirttembergs eher nicht.
Die Topographie und das Kleinklima spielen natiirlich auch eine Rolle. Was die Privatleute aber immer vergessen,
wenn sie Anlagen ihrer Nachbarn vergleichen, ist, dass die natiirlich unterschiedliche Module, andere Dachneigungen
und —flachen haben.

Befrager: Wo bekommt denn lhr Unternehmen die Module her?

P11: Das ist unterschiedlich. Wir hatten schon viele verschiedene Hersteller.

Befrager: Wie schatzen Sie die Qualitat der asiatischen Module ein? Ist die vergleichbar mit den deutschen Modulen?
P11: Ja, die Asiaten haben aufgeholt.

Befrager: Ist das fir Ihre Kunden wichtig, woher die Module kommen?

P11: In der Anfangszeit schon, aber jetzt spielt das nicht mehr so die Rolle.

Befrager: Wie kann man dieses Clusterphdnomen sonst noch erkléaren?

P11: Wenn sich die Kommune mit reinhéngt, also Stadtwerke oder die Blrgermeister, die das transportieren oder
die Leute zu PV ermuntern. Die Einschatzung der Blrgermeister spielt eine grofRe Rolle, was man bei der

Solarbundesliga sieht. Es sind dann auch so kleine konzentrische Wellen, die sich ausbreiten.

Befrager: Sie meinen also, dass dort wo recht friih die erste Anlage stand heute auch mehr Anlagen stehen, als
anderswo.

P11: Ja. Es kann auch sein, dass die Leute auf dem Land eher nach anderen Einkommensquellen suchen als die
Stadter. Landwirte sind eher bereit sich andere Einkommensquellen zu erschlieBen als hohere Angestellte mit
festen Einkommen.

Befrager: Haben Sie Erfahrung mit Folgeanlagen gemacht?

P11: Ja, wir haben bei einem Spediteur eine Anlage gebaut und nach einigen Jahren hat er uns weitere Hallen angeboten.
Aber sehr oft kam das bei uns nicht vor.

Befrager: Wirden Sie sagen, dass Sie in der N&he lhres Unternehmens mehr Anlagen haben?

P11: Ja, schon. Man kann halt leichter jemanden ansprechen. Man ist auch mal schneller hingefahren. Wir haben
auch die letzten Jahre hier acht GmbHs gegriindet.
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Befrager: Wenn man sich die Standorte von PV Unternehmen ansieht und danach fragen wirde seit wann die
Unternehmen dort téatig sind und wie viele Mitarbeiter sie haben, wiirde man dadurch die regionalen Unterschiede in der
PV-Nutzung erklaren kénnen?

P11: Bestimmt auch, ja.

Befrager: Wie schatzen Sie die Rolle der Maschinenringe ein?

P11: Die sind sehr aktiv und arbeiten auch eng mit den Banken zusammen. Und wenn die gute Veranstaltungen machen
und da ein tlichtiger Geschéftsfuhrer dabei ist, dann kénnen die schon viel bewegen.

Befrager: Kann es sein, dass PV bei einzelnen Maschinenringen unterschiedlich bewertet wird?

P11: Ja schon. Da braucht nur einer dabei sein, der davon nichts h&lt und schon kann das die Sache einige Zeit
blockieren. Das ist aber von einzelnen Leuten abhdngig.

Befrager: Die Grenzlage zu Bayern fallt auf der Karte auf. Glauben Sie, dass PV aus Bayern ausstrahlt?

P11: Ja, das kommt aus Bayern, das glaub ich schon. Das ist ein Bereich, in dem intensiver Austausch stattfindet.
Nach Frankreich geht das nicht, wegen der Sprachgrenze. In Frankreich gab es auch noch kein EEG bis vor
kurzem. Aber mit Bayern ist ein Austausch da, ganz klar. In Franken spielt das bestimmt mit hinein.

Befrager: Wurden Sie sagen, dass es Kulturrdume gibt, innerhalb derer die Ausbreitung begunstigt wird?

P11: Das kann man sagen, ja. Man braucht da nur ein paar gute Messen zu haben und dann ist der Austausch
zwischen den Landern da. Es gibt ja solche grenzubergreifenden Messen, die gleichermal’en aus beiden
Bundesléandern besucht werden. Vielleicht ist die Anzahl oder Dichte von Solarinitiativen auch entscheidend.

Befrager: Was meinen Sie mit Solarinitiativen?

P11: Das sind lockere Zusammenschliisse von Birgern, nicht mal richtige Vereine. In Kirchberg an der Jagst kenn ich
einen. In Bad Mergentheim gibt es eine Naturschutzgruppe. In Bayern kénnte das noch eine groRere Rolle spielen. Da
gibt es in Hammelburg eine Solarinitiative, die ausgestrahlt hat auf das EEG. In Freising gibt es auch noch eine sehr
starke Gruppe. Ich hab mal gehort, dass PV wegen den Solarinitiativen so stark ist. Das sind lokal verwurzelte Leute, die
kennen sich gegenseitig und sind bekannt. Die sind idealistisch, denen glaubt man das, die haben das riiber gebracht. Das
Rebellische von den Siidlichen kann natirlich auch eine Rolle spielen. Der Solarverein Aachen ist auch noch sehr gut.
Befrager: Spielen die Hersteller von Modulen oder Systemkomponenten eine Rolle?

P11: Weniger. Die gibt’s in Baden-Wirttemberg kaum. Die liefern aber Uberall hin. Das ist internationalisiert.

Befrager: Wie sehen Sie die Rolle der Energieagenturen?

P11: Wir haben hier eine im Kreis. Die gibt es aber noch nicht so lange. Die muss sich erst behaupten. Die miissen
auch erst mal finanziert werden und der Landrat muss das auch wollen. Daran fehlt es oft. Ich glaube auch, dass die
Agenda21 Gruppen, das nicht so gepusht haben, weil der Ansatz sehr allgemein war. Aber Solarinitiativen sind schon
konkreter. Da wissen die Leute, dass sie was Konkretes machen kénnen.

Befrager: In den Stadten gibt es doch auch grof3e Dachflachen von Wohnungsgesellschaften beispielsweise. Haben
Sie da irgendwelche Erfahrung?

P11: Vielleicht gibt es ofter Vermieter, die auferhalb wohnen und die Gebdude wiederum an
Hausverwaltungsgesellschaften delegiert haben, die sowieso kein Interesse an PV haben. Die bekommen ihre
Verwaltungsgebihr und alles andere interessiert die nicht.

Befrager: Was wurde aus der Firma SolarDirekt?

P11: Die sind insolvent geworden, haben sich getrennt und machen jetzt anderweitig weiter. Die sind in Spanien in
Vorleistung gegangen bei grofRen Freiflachenanlagen und konnten nicht so schnell bauen. Das kann einem das Riickgrat
brechen, wenn man Bankenprovision erbringen muss und auf der anderen Seite keine Einnahmen hat.

Befrager: Kannten Sie die Leute von SolarDirekt?

P11: Meine Kollegen haben die gekannt.

Befrager: Haben die damals hier was bewirkt?

145



Protokolle und Transkripte der Experteninterviews

P11: Ja natirrlich. Die hatten auch Unterstiitzung eines Biirgermeisters und die Publicity hat allgemein gepasst. Aber die
Ausbreitung von PV héngt zusammen mit der Kontinuitdt des EEG, der hohen Einstrahlung im suddeutschen
Raum und weiteren psychologischen und soziologischen Faktoren.

Befrager: Glauben Sie, dass mit der DUnnschicht-Technologie bald mehr als nur ein Viertel aller Dacher fir PV
geeignet sein werden, da Dachneigung und —exposition weniger wichtig werden?

P11: Wenn in wenigen Jahren die Netzparitét von Solarstrom erreicht sein wird, geht es auch auf die Norddacher.
Bei den neuen modernen [gewerblichen] Hallen kann es sein, dass die die Statik fiir PV nicht mehr hergeben. Ich kenne
da jemanden der solche Hallen baut.

Befrager: Ist fir Gewerbetreibende, die vielleicht ihren Betrieb umbauen méchten, PV nicht eher ein Klotz am Bein?

P11: Kann schon sein. Man muss sich ja 20 Jahre binden. Ein evtl. Ab- und Aufbau kostet und wenn man sein Dach
vermietet hat, dann sowieso.

Befrager: Wie sieht ein Gewerbetreibender die Rendite von PV? Kann es sein, dass ihm diese zu gering ist?

P11: Er kann ja vermieten und hat dann kein Risiko. Wir haben einen Dachgeber, der mit der Vermietung
Hunderttausende verdient. Er hat null Risiko.

Befrager: Wie sieht es bei Gewerbetreibenden mit der Eigennutzung der Dachflachen fiir PV aus?

P11: Eher weniger. Das Geld wird gebunden und man kann mit Banken nicht mehr so gut Gber weitere Kredite
verhandeln. Das machen die nicht so gern. Wenn es mit der Vermietung nicht klappt, dann machen die das
meistens auch nicht selbst.

Befrager: Gibt es denn mittlerweile viele Mitbewerber bei den groen Dachflachen?

P11: Mittlerweile schon. Die Kommunen machen da Ausschreibungen und lassen die Bewerber in den Gemeinderat
kommen. Dann wird der genommen, der die hochste Miete zahlt.

Befrager: Haben Sie auch Mitbewerber aus anderen européischen Landern?
P11: Nein, die kommen alle aus Deutschland.

ENDE

A18. TS12 — BUrgermeister

Befrager: Was hat denn in der Vergangenheit in Ihrer Gemeinde PV vorangetrieben?

P12: Auf lhrer Karte fallt auf, dass im gesamten norddstlichen Bereich Baden-Wirttembergs viel PV ist. In unserem
Landkreis ist das bedingt durch die Betreuung, Werbung und eigene MalRnahmen der
Wirtschaftsforderungsgesellschaft und der Energieagentur. Die haben das sehr stark in den 6ffentlichen Fokus
geriickt. Auch durch den Bau eigener Anlagen haben die das Thema in aller Munde gebracht. Das hat sicher dazu
beigetragen, dass sich bei uns und in den anderen Gemeinden der ein oder andere dann mit der Thematik beschéftigt hat
und mit kleineren Anlagen aufgesprungen ist.

Befrager: Haben Sie der Energieagentur auch kommunale Dachflachen zur Miete zur Verfligung gestellt?

P12: Gemeindeeigene Geb&ude haben wir nicht zur Verfugung gestellt. Wir haben ein geeignetes Gebaude mit
einer eigenen Anlage bestiickt. Ein Grof3teil unserer Gebdude steht aber leider in Nord-Std-Richtung, die Ausrichtung
ist also nicht ganz ideal. Von Aufstander-Ldsungen haben wir dort aber Abstand genommen.

Befrager: Wann wurde denn diese eigene Anlage errichtet?

P12: Mitte 2009 und die Anlage hat etwa 30kWp.

Befrager: War dieser Ansto3 der Energieagentur ausschlaggebend dafiir, dass man sich entschieden hat selbst eine
Anlage zu realisieren?

P12: Es war zumindest ein Impuls dafiir, dass man sich selbst mit der Frage beschéftigt hat. Auf der anderen Seite
sind wir natirlich auch bestrebt bei neuen Gebduden oder Sanierungen, was das Energiekonzept angeht das Mdgliche zu
tun. Auch bei der Einspeisung Erneuerbarer Energien wollen wir einen Beitrag leisten. [Die Energieagentur] war sicher
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auch ein Grund, aber nicht der alleinige. Wir hatten bei der Anlage optimale Bedingungen, da das Gebaude ideal steht
und das Dach komplett neu ist.

Befrager: Wie wurde die Anlage finanziert?

P12: Mit Eigenkapital.

Befrager: Und wer ist Eigentimer?

P12: Die Kommune ist alleiniger Eigentlimer.

Befrager: Gibt es denn sonst jemanden lhrer Gemeinde, der sich fiir PV eingesetzt hat.

P12: Nachdem wir die Grundsatzentscheidung im Gemeinderat getroffen haben, haben wir von einem ortlichen
Unternehmer, der in dem Bereich tatig ist, zusatzliche Unterstiitzung bekommen.

Befrager: Gibt es denn einen Umweltschutz- oder Solarverein in lhrer Gemeinde?

P12: Nein. Aber neben dem Engagement der Energieagentur war bei den vielen kleinen Anlagen wichtig, dass die
ortlichen Banken unkomplizierte Finanzierungsmdoglichkeiten angeboten haben. Mein Eindruck ist, dass eine
Vielzahl dieser Anlagen dadurch erst entstanden ist. Die Finanzierung wurde relativ unkompliziert und
unburokratisch bewerkstelligt.

Befrager: Seit wann wirden Sie sagen, dass die Banken im PV Bereich aktiver sind?
P12: Ich schatze, seit dem letzten Jahr.

Befrager: Ist PV im ganzen Landkreis ein gleicher Schwerpunkt fiir die Banken oder ist das eher ortsabhéngig, wie eine
Bank da agiert?

P12: Bei den Sparkassen ist das im ganzen Landkreis gleich. Die Struktur der Genossenschaftsbanken ist eine
etwas andere und da ist das regional etwas unterschiedlich je nach Geschéaftspolitik des Hauses.

Befrager: Gab es etwas, das PV in lhrer Gemeinde oder Ihrem Landkreis gehemmt hat?

P12: Im Bereich der bebauten Ortslage glaube ich nicht, dass da Dinge hinderlich waren. Wir hatten aber einen Fall,
bei dem Uber eine Anlage auf dem Dach einer Kirche nachgedacht wurde. Da kam man aber nicht Gber die Hurde
des Ensemble- oder Denkmalschutzes und die Denkmalbehérde hat das dann blockiert. Das ist der einzige Fall, der
mir da bekannt ist.

Befrager: Wer ist denn bei Ihnen Netzbetreiber und glauben Sie, dass es von der Seite hemmende Faktoren gab?

P12: Die EnBW ODR. Aber den Eindruck hatte ich nicht. Einzelne Anlagenbetreiber meinen zwar manchmal, dass es
lange dauern wirde bis eine Einspeisezusage da ist und bis alles abgewickelt ist. Unser Sportverein hat auf dem
Dach eines Vereinsheims eine Anlage durch einen Dritten aufgebaut, also die Dachflache vermietet. Da hatte es
auch etwas langer gedauert und ich habe mich beim Netzbetreiber erkundigt. Im Moment sind die durch eine
Vielzahl von Einspeiseanfragen regelrecht zugeschwemmt. Um das verniinftig abzuarbeiten, braucht das einfach
eine gewisse Zeit.

Befrager: Gibt es das haufiger in Ihrer Gemeinde, dass Dacheigentiimer ihre Dacher vermieten?

P12: Eine Hand voll sind mir bekannt, die Firmen und tlw. auch privaten Gesellschaften Dacher zur Verfiigung
gestellt haben und dafiir Miete bekommen. Die eigene Anlage ist aber sicher der Regelfall. Der Bereich der
Landwirtschaft war da vorne mit dabei.

Befrager: Wenn Sie die Struktur lhrer Gemeinde mit der von Rot am See oder Creglingen vergleichen, welche Rolle
spielt da die Landwirtschaft in Ihrer Gemeinde?

P12: Wir sind noch etwas landwirtschaftlich strukturiert. Da wir aber unmittelbar an der Autobahn liegen, gab es in den
80er und 90er Jahren einen relativ starken Wandel hin zu einem Gewerbe und Industriestandort. Die Landwirtschaft hat
also nicht mehr ganz den Stellenwert wie beispielsweise fiir Schrozberg oder Creglingen. Wir haben allerdings
schon noch eine stattliche Anzahl an Vollerwerbsbetrieben hier. Im Vergleich zum Veredelungsbereich in Schrozberg,
wo Schweinemast und —zucht sehr im Vordergrund steht, geht das bei uns eher in Richtung Gewerbe und Handel.

Befrager: Wie ist die Haltung der Gewerbetreibenden zu PV?

P12: Da gibt es ein paar, die Anlagen haben. Die tiberwiegende Zahl ist das aber sicher nicht.
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Befrager: Sind das eher eigene Anlagen, oder vermietet man da eher die Dachflachen?
P12: Das kann ich nicht beurteilen.

Befrager: Bindet denn aus Sicht der Gewerbetreibenden eine PV Anlagen nicht zu viel Kapital? Wurde das nicht
auch die Bonitét fir Kredite einer Bank herabsetzen?

P12: Wenn ein Gewerbebetrieb die Sache angeht, dann wird er das nicht Uber sein Eigenkapital machen, sondern
eher weitgehend Uber eine Fremdfinanzierung. Er wird nicht sein Kerngesché&ft behindern und Eigenkapital
binden.

Befrager: Welche kommunalpolitischen Mdglichkeiten hat man, um PV zu férdern?

P12: Darstellung und AuRenwirkung sind Mdglichkeiten, so wie das bspw. Uiber die Energieagentur gelaufen ist.
Man kann das Thema immer wieder in den VVordergrund riicken. Fir eine konkrete Férderung auBBer der ideellen
sehe ich aber nicht die Gemeinde als zustdndig. Wir haben uns auch mit der Frage einer Birgersolaranlage
beschéftigt. Aber bei unseren eigenen Ressourcen und Mdglichkeiten haben wir diesen Ansatz nicht weiter verfolgt. Bei
uns im landlichen Raum wohnen die Leute eher im eigenen Gebdude und wenn jemand was macht, dann eher bei sich
selbst, ohne zusétzlichen Verwaltungs- oder Betreuungsaufwand durch Externe.

Befrager: Sind Vorschriften in der Bauleitplanung ein Thema?
P12: Das mag vielleicht andernorts ein Thema sein. Wir haben bei uns keine Vorschriften aber auch keine
Einschrankungen fur PV in Neubaugebieten. Bei der Dachfarbe hatte man der PV Hdrden in den Weg legen konnen,

haben wir aber nicht gemacht.

Befrager: Kam denn schon mal jemand auf Sie oder jemanden im Gemeinderat zu und hat sich (iber ihre kommunale PV-
Anlage erkundigt?

P12: Im Gemeinderat war es ja schon wéhrend der ganzen Entscheidungsfindung ein Thema. Schon vor der baulichen
Mafnahme war fiir mich wichtig, dass der Standort der Anlage etwas exponiert ist und somit eine gewisse 6ffentliche
Wirkung erzielt. Die Anlage wurde auf einem Feuerwehrgebdude unmittelbar an einer KreisstraBe gebaut und das
Gebdude ist gut einsehbar. Vor kurzem kam jemand auf mich zu fragte, wie das geldst wurde, dass es optisch auch Sinn
macht. Es kam durchaus anerkennend zum Ausdruck, wie wir das gestalterisch geldst haben.

Befrager: War das ein Kollege aus dem politischen Bereich?

P12: Ja.

Befrager: Gibt es auch zwischen den Gemeinden einen Erfahrungsaustausch tiber PV?

P12: Es ist schon so, dass in unserer Region ein gewisses Bewusstsein da ist. Man spricht schon dartiber wie man
das Eine oder Andere angeht. Auch im Freiflachenbereich ist unter den Kollegen eine gewisse Diskussion und eine
Abstimmung.

Befrager: Beobachten Sie in Ihrer Gemeinde so etwas wie einen Nachbarschaftseffekt?

P12: Ja, das kann man durchaus sagen. Es gibt schon Riickkopplungen einzelner Privatpersonen. Da wird schon
gesagt: ,Der hat da was gemacht und sichert sich da was. Das nehm ich mir auch vor.* Den Eindruck hatte ich
schon.

Befrager: Ist das wirklich nur direkt in der unmittelbaren Nachbarschaft oder springt das auch tiber die Teilorte?

P12: Das ist nicht nur der unmittelbare Nachbarschaftsbereich. Man kennt sich da und dort.

Befrager: Wie schétzen Sie denn die Rolle der Maschinenringe ein?

P12: Die haben sicherlich aktiv dazu beigetragen. Die haben sich das ein Stiick weit zum Geschéftsfeld gemacht,
Anlagen auf Fremdobjekten zu betreiben oder flir Dritte zu installieren.

Befrager: Kann man sagen, dass die Maschinenringe eine der ersten gréferen Organisationen waren, die sich mit PV
beschaftigt haben?

P12: Die haben sicher mit zu den ersten gehért. Aber dass man Uber die Energieagentur gesehen hat, dass da was
in Gang kommt, hat auch viel bewegt. Die Maschinenringe sind da pfiffig hinterher und haben erkannt, dass das fir sie
lohnend sein kann.
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Befrager: Die Grenzlage zum bayrischen Raum fallt ja auf der Karte auf. Hat die hohe Nutzung bei Ihnen etwas
mit Bayern zu tun?

P12: Nein, das hat nichts mit Bayern zu tun. Das ist fir mich ein Effekt der Unterstitzung unseres Landkreises.
Wenn Sie ein Stlick nach Bayern riiber fahren, sehen Sie zwar auch ein gewisses Mall an PV-Anlagen, aber das hat mit
Sicherheit nicht mit den Ergebnissen hier zu tun.

Befrager: Sehen Sie im Bereich der Dachflachen-PV irgendwelche Konfliktfelder?

P12: Wenn man in die gewachsenen Ortskerne geht und dort einzelne Déacher bis an den Rand oder dariiber mit PV
belegt, ist das schon sehr auffallig. Fur den Gesamteindruck ist das naturlich nicht ganz problemfrei.

Befrager: Im Endeffekt kann man dagegen aber auch nichts tun, oder?
P12: Nein, das ist privilegiert im Ortsbereich und wenn jemand eine Anlage draufmacht, dann ist das so.

Befrager: Manche Landwirte errichten auf lhrem Land Hallen, deren einziger Zweck es ist, darauf PV zu
installieren. Wo ist da der Vorteil im Vergleich zu einer Freiflachenanlage?

P12: Das ist an sich eine Gesetzesliicke, wie sie aus meiner Sicht nicht sein durfte. Man nutzt das Mittel der
Privilegierung in der Landwirtschaft, um andere Vorschriften zu umgehen. Hier halte ich es flr langst
erforderlich, dass hier rechtlich Korrekturen vorgenommen werden.

Befrager: Sieht man das 6fter?

P12: In unserer Gemeinde noch nicht, aber mir ist ein Fall im Landkreis bekannt. Da muss sich die Baurechtshehérde
tiberlegen, alle rechtlichen Mittel auszunutzen bzw. eine Gemeinde das Riickgrat aufbringen und in eine Diskussion (iber
die Erteilung der Baugenehmigung einzutreten. Das ist natlrlich schwierig, aber dass man die Dinge einfach wegen der
Privilegierung durchwinkt ist etwas, dass man sich gut tiberlegen sollte.

Befrager: Wenn ich also als Landwirt eine Freiflachenanlage bauen will brauche ich eine Baugenehmigung und
fur die Maschinenhallen nicht?

P12: Auch fir die Hallen braucht man eine Baugenehmigung, aber hier ist eben die Voraussetzung, dass das
Gebadude der Landwirtschaft dient. Das gibt man dann eben vor und somit ist keine weitere Planung im
AuRenbereich notwendig, bedingt durch die Privilegierung. Bei einer Freiflachenanlage braucht man einen
Bebauungsplan der Gemeinde. Man muss erst Planungsrecht schaffen, um die Flachen bebauen zu kénnen. Bei
der Gebaudeversion ist das nicht so. Daher ist das eine Gesetzesliicke.

Befrager: Ware es sinnvoll so etwas, was die Energieagentur in Ihrem Kreis macht, also Energieberatung, vielleicht in
geringerer Form auch auf lokaler Ebene zu machen?

P12: Ich halte es wegen der Vernetzung innerhalb des Landkreises fiir ausreichend. Man sollte vorsichtig sein und so
etwas nach unten nicht zu sehr auseinander zu brechen. Man schafft ein ibergreifendes fiir einen Raum und dadurch ist
eine gewisse Bilindelung in Vorbereitung und Organisation mdglich. Es durfte auch fiir niemanden ein Problem sein einen
Vortrag der Energieagentur an einem Ort innerhalb des Kreises oder bei der Energieagentur selbst aufzusuchen. Auch mit
Blick auf die mdglichen Interessenten wére auf lokaler Ebene zu wenig da, um das ausfiillen zu kénnen. Was gebiindelt
in der Energieagentur angeboten wird ist ausreichend.

ENDE
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Papierversion)

9.3 Fragebogen der Haushaltsbefragung (Papierversion)

1. Wie ist Ihre personliche Einstellung zu Photovo

O eher positiv O neutral O eher negativ

(O Nein (O  Ja, auf eigenem Gebdu
3. Auf welcher Art Gebiude steht / stehen die Pho

(Diese Frage nur fiir Eigentiimer von PV-Anlagen)

(O  Wohngebiude
(O  Gebdude der Stadt/Gemeinde
(O  Sonstiges,

und zwar:...

einer Anlage beteiligt haben? (Bie iiberiegen Sie nur ki

(Sie konnen mehrere Antworten auswdhlen)

TEGKEIL: oo Name: ...........
Tatigkeit: ..o Name: ...........
TatIgKeIt: ..o Name: ............
TEtIGKEIt: ..o Name: ...........
TEEKEIt: ..o Name: ............

Itaik-Anlagen auf Gebduden? (Biite ankreuzen)

2. Betreiben/Besitzen Sie eine oder mehrere Photovoltaik-Anlage(n)?

de O

Ja, auf angemietetem Dach

tovoltaik-Anlage(n)?

(O Landwirtschaftlich genutztes Gebaude
(O Gewerblich genutztes Gebaude

4. Wer setzt sich in Ihrer Gemeinde fiir Photovoltaik oder erneuerbare Energie ein?
(Beispiele fiir Tdtigkeit: Elektriker, Verein, Bank, Photovoltaik-Eigentiimer, Politiker, eigene Angabe...)

.............................. (Person / Organisation)
AAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAA (Person / Organisation)
............................. (Person / Organisation)
.............................. (Person / Organisation)

............................. (Person / Organisation)

5. Wie viele Photovoltik-Anlagen sind Ihnen in Ihrem niheren Umfeld (z.B. Nachbarschaft, Familie,
Bekannte) bisher aufgefallen? (Bitie iiberlegen Sie nur kurz und schétzen Sie die Anzahl)

6. Wie viele Personen kennen Sie personlich, die selbst eine Photovoltaik-Anlage besitzen oder sich an

urz und schéitzen Sie die Anzahl)

7. Falls Sie KEINE Photovoltaik-Anlage haben, welchen Aussagen stimmen Sie zu?

(O TIch mochte keine Anlage. (O TIch wiirde mir evtl. eine Anlage anschaffen.
(O TIch wohne nur zur Miete. (O TIch werde mir eine Anlage anschaffen.
. . . . Uber eine Beteili o iner Anlage denke ich

(O Ichkann mir so etwas finanziell nicht leisten. O na;: B e

Aus technischen Griinden kann auf meinem Haus .

. . . . Sonstiges,
(O keine Anlage installiert werden (z.B. ungeeignete O
- und zwar:...
Dachflache).

8. Daten zu Ihrer/Ihren Photovoltaik-Anlage(n) (Diese Frage nur fiir Eigentiimer von PV-Anlagen)

1. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme:........................... Nennleistung:.................... (kWp)

2. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme:............................ Nennleistung:..................... (KWp)

3. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme:............................ Nennleistung:..................... (kWp)

4. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme:............................ Nennleistung:..................... (kKWp)

5. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme:............................ Nennleistung:..................... (kWp)

6. Welche Anlagen wurden mit Eigenkapital finanziert? Nummern: ............ oder: O keine Anlage
7. Nutzen Sie einen Teil des Stromes selbst? O Ja O Nein O WeiB nicht
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Papierversion)

9. Wie sehr stimmen Sie den einzelnen Aussagen iiber Photovoltaik-Anlagen zu?

(Stimmen Sie einer Aussage gar nicht zu, bitte ganz links markieren. Stimmen Sie ihr vollig zu, dann markieren Sie bitte ganz rechts.
Sind Sie unentschieden, so wdhlen Sie bitte die Mitte. Tendieren Sie nur leicht in eine Richtung, so markieren Sie bitte die
zwischenliegenden Kreise.)

Trifft gar nicht zu Trifft voll zu
Kann ich nicht

beurteilen

O

{

Andere MafB3nahmen zum Klimaschutz sind
effizienter.

Ich bevorzuge andere Formen der erneuerbaren
Energien (z.B. Wind, Biomasse, Wasser...)

Nicht der einzelne Biirger, sondern Industrie und
Politik miissen beim Klimaschutz handeln.

Der biirokratische Aufwand ist sehr hoch.

Die Investitionskosten sind sehr hoch.

Es dauert zu lange, bis sich solche Anlagen
finanziell lohnen.

Selbst bei 100% Kreditfinanzierung lohnt sich die
Anlage nach einigen Jahren.

Aus finanzieller Sicht bevorzuge ich andere Formen
der Geldanlage.

OO0 |0 |00]O |00
OO0 |0 |00]O |00
OO0 |0 |00]O |00
OO0 |0 |00]O |00
OO0 |0 |00]O |00
OO0 |0|00]0O |0

Einen Kredit wiirde ich dafiir aufnehmen.

10. Wie haben Sie sich iiber das Thema Photovoltaik informiert?

gar nicht sehr wenig etwas sehr viel n?é;itﬁrri;l;u
Recherche im Internet O O O O O
Berichte in Radio oder Fernsehen O O O O QO
Lesen von Zeitschriften/Zeitungen O O O O O
Besuch von Info-Veranstaltungen/Vortragen O O O O O
Personliche Gespriche O O O O O
11. Mit wem haben Sie bisher iiber das Thema Photovoltaik gesprochen und wie viel?
. X . . weif ich
gar nicht sehr wenig etwas sehr viel nicht mehr

Eigentiimer von PV-Anlagen aus meinem Ort

©) ©)

O

©)

Eigentiimer von PV-Anlagen aus
Nachbarorten in meiner Gemeinde

O

Eigenttimer von PV-Anlagen, die
nicht in meiner Gemeinde wohnen

O

OO |0 |0
OO |0
OO |0
OO |0

Sonstige Personen
12. Wie sind Ihre Wohnverhiltnisse?
(O Hauseigentiimer (O Wohnungseigentiimer O Mieter

13. Welcher Art ist das Gebéude, in dem Sie leben?

(O Einfamilienhaus (O Zweifamilienhaus (O Mehrfamilienhaus (O Bauernhaus
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Papierversion)

14. Gesprichspartner fiir das Thema Photovoltaik und welche Tiitigkeiten iiben diese aus? (Falis
niemand, dann weiter mit der iiberncichsten Frage)

(Beispiele fiir Tdtigkeit: Elektriker, Verein, Bank, Photovoltaik-Eigentiimer, Politiker, eigene Angaben ...)
Person kommt aus
meinem Ort

Wohnort der 1.Person:...........cocoovoivioeiieieeieeeeee TatIgKeIt: ..o O
Wohnort der 2. Person:.........c.cocoooirieinios oo Tatigkeit: ..o O
Wohnort der 3. Person:.........c.cocoovoirieirioiiieeeeeee e Tatigkeit: ..o O
Wohnort der 4.Person:...........cocoooioiiioii i Tatigkeit: ..o O
Wohnort der 5.Person:.............ocooueeioioiiiieieieecee e Tatigkeit: ..o O

15. Wer hat Ihre Photovoltaik-Anlage(n) installiert? (Diese Frage nur fiir Eigentiimer von PV-Anlagen)

Welche FIrma?.... ... o o O weiB ich nicht mehr
AUS WEICheM OTt?...... e e O weiB ich nicht mehr
Evtl. weitere Firmen? Welche?...... ... O weiB ich nicht mehr

16. Weshalb haben Sie gerade diese Firma ausgew#hlt? (Diese I'rage nur fiir Eigentiimer von PV-Anlagen)

O 1ch habe schon vorher gute Erfahrungen mit ihr gemacht (auflerhalb von Photovoltaik).
O Empfehlung von Bekannten

O Raumliche Nihe

O Grunstigster Gesamtpreis fiir die Anlage

O Hochste Qualitdat der Komponenten (Module, Wechselrichter,...)

17. Welche Mallnahmen im Bereich Energiesparen bzw. Erneuerbare Energien kommen fiir Sie in
Frage?

(Bitte markieren Sie (von links nach rechts), ob Sie die Mafinahme ,, bereits machen bzw. haben *, ,, kiinftig machen bzw. anschaffen
werden*, sich ,,evtl. vorstellen “ konnten oder ob sie fiir Sie iiberhaupt* nicht in I'rage kommt*.)

mache bzw. werde ich kiinftig kommt fiir
habe machen bzw. konnte ich mir mich kann ich
ich bereits anschaffen evtl. vorstellen  nicht in Frage nicht

D beurteilen
O

Abschalten gerade nicht
benétigter Gerite und Lichtquellen

O

Ersatz von Glithlampen
durch Energiesparlampen

Kauf energieeffizienter Gerite

Einschrankung von Autofahrten

Fahrten moglichst mit Fahrrad oder
offentlichem Verkehr (Busse, Bahn)

Eigene Heizung mit Holz

Bezug von Okostrom

Eigene Wiarmepumpe
(Warmwasser oder Heizung)

Eigene Solaranlage
(Warmwasser oder Heizung)

Gebaudedammung
(Fenster, Tiiren, Fassade)

Geldanlagen in erneuerbare Energien
(z.B. Anteile an Anlagen, Fonds)

OlO0|O OO0 O|0|0lO]| 0O
O1O0|O0 OO0 O|0|0|O| O
OO0 |0 |0O|0[0]O|0O|0] 0O
O|1O0|O|O|0|0O|0|0lO]| 0O
OO0 |0 0|00 O |0|0]0O
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Papierversion)

18. Vergleichen Sie bitte Thre Bemiihungen im Bereich Umweltschutz und Energie mit denen anderer
Personen in Threm Umfeld. Wie sehr stimmen Sie folgender Aussage zu?

Trifft gar Trifft
nicht zu vollig zu
WeiB ich
1 2 3 4 5 nicht
Im Rahmen meiner Moglichkeiten tue ich O O O O O O

bereits genug fiir die Umwelt.

20. Welcher ist der hochste Bildungsabschluss in IThrem Haushalt?

O Kein Schulabschluss OF achabitur, Fachhochschulreife

O Volks-, Hauptschulabschluss, Quali O Abitur, Hochschulreife

O Mittlere Reife oder gleichwertiger Abschluss O Fachhochschul-/Hochschulabschluss
O Abgeschlossene Lehre

21. Wie hoch ist Ihr monatliches Haushalts-Nettoeinkommen? (PV-Eigentiimer bitte das Einkommen

zum Zeitpunkt der Anschaffung der Anlage angeben) (Gemeint ist der Betrag, der sich aus allen Einkiinften des
Haushalts zusammensetzt und nach Abzug der Steuern und Sozialversicherungen iibrig bleibt.)

(O Unter 1000 € (O 2000 € bis 3000 € (O 5000 € und mehr
(01000 € bis 1500 € (O 3000 € bis 4000 € (O Ich will darauf nicht antworten
(O 1500 € bis 2000 € (O 4000 € bis 5000 €

22. Wie sind die Familienverhiiltnisse in Threm Haushalt? (PV-Eigentiimer bitte zu dem Zeitpunkt als
die erste Anlage gekauft wurde)

O Partnerschaft mit Kind(ern) O Alleinstehend mit Kind(ern)

O Partnerschaft ohne Kinder O Alleinstehend ohne Kinder

23. Ist Ihnen noch etwas zum Thema Photovoltaik eingefallen, das noch nicht erwiihnt wurde?
(Hier kinnen Sie noch letzte Anmerkungen machen)

Vielen Dank!

O 1ch mochte an der Verlosung teilnehmen. Meine Email-Adresse wird getrennt von meinen Antworten gespeichert. Meine
Angaben bleiben also vollig anonym.
O Ich interessiere mich fiir die Ergebnisse dieser Studie und hitte gerne eine Zusammenfassung per E-Mail.

[cid:.........
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Internetversion)

9.4 Fragebogen der Haushaltsbefragung (Internetversion)

—
UNIVERSITAT 0% ausgefullt 7. Falls Sie KEINE Photovoltaik-Anlage haben, welchen Aussagen stimmen Sie zu?
'WURZBURG (Sie konnen mehrere Antworten auswahlen)

™ Ich machte keine Anlage

" Ichwohne nur zur Miete

Ihre Meinung ZU Photovoltaik (Sola rstrom) [ Ich kann mir so etwas finanziell nicht leisten

Aus technischen Griinden kann auf meinem Haus keine Anlage instaliert werden (2.6

Bitte fillen Sie entweder diesen Fragehogen aus, oder den Fragebogen in Papierform - beide ungeeignete Dachflache).

sind Identisch ™ Ich wirde mir eventuell eine Anlage anschaften.
wenn Sie den Fragebogen vollstandig ausgeflit naben, kinnen Sie Ihre Emall-Adresse for die ™ Ich werde mir eine Anlage anschaffen

‘erlosung und eine Zusammenfassung der Studie hinterlassen. I~ Uber eine Beteligung an einer Anlage denke Ich nach
Das Beantworten des Fragebogens wird ca. 15min dauern [~ Sanstiges

Herzlichen Dank!

8. Daten zu Ihrer/lhren Photovoltaik-Anlage(n)
(Diese Frage nur fur Eigentumer von PY-Anlagen)

1. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme: Nennleistung (KWp).
2. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme: Nennlgistung (Kwp)
3. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme: Nennleistung (KWp).
(
(

4. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme: Nennlgistung (Kwp)
5. Anlage: Jahr der Inbetriebnahme: Nennleistung (KWp).
Florian Stein

Weiter 9. Welche Anlage wurde mit Eigenkapital finanziert?

¢ Nurnmer:

Florian Stein, Universitat Wirzhurg © keine Anlage

Bitte NICHT eine Seite zurick gehen!

10. Nutzen Sie einen Teil des Stromes Ihrer Photovoltaik-Anlage selbst?

1. Wie ist Ihre persénliche Einstellung zu Photovoltaik-Anlagen auf Gebiuden? (Diese Frage nur fur Eigentimer von PY-Anlagen)
 eher positiv « Ja
€ neutral € Nein
 eher negativ £ Weil nicht

i T i K- |7
2. Betreiben/Besitzen sie eine oder mehrere Photoveltaik-Anlage(n)? 11. Wie sehr stimmen Sie den einzelnen Aussagen Uber Photovoltaik-Anlagen zu?
I~ Mein [Stimmen Sie einer Aussage gar nicht u, hitte ganz links markieren. Stimmen Sie inr vallig zu,
N dann markieren Sie bitte ganz rechts. Sind Sie unentschieden, so wahlen Sie bitte die Mitte
[ Ja, aut eigenem Gebaude Tendieren Sie AU IBIChE In eine Richtung, so markieren Sie bitte die Twischenliegenden Kreise
I~ Ja, auf angemietetem Dach

trifit gar trifit woll kann
nichtzu zu ich
nicht
3. Auf welcher Art Gebiude steht / stehen die Photovoltaik-Anlage(n)? _H;\___i'_ beurteil
(Diese Frage nur far Eigentimer von Pyv-Anlagen) Andere Magnahmen zum Klimaschutz e - - - - -
R sind effizienter
(@ WEIEERERIE Ich hevorzuge andere Formen der
© Gebaude der Stadt/Gemeinde erneuerbaren Energien (z.B. Wind, o « ol el ol o
¢ Landwirtschaftlich genutztes Gebaude Biomasse, Wasser..)
i = Micht der einzelne Burger, sondern
© Gewerblich genitzies Gebaude Industrie und Politlk miissen beim c c w » c
¢ Sonstiges Klimaschutz handeln
Der birokratische Aufwand ist senr o
hoch
. . . " o Die Investitionskosten sind sehr haoch. «
4. Wer setzt sich in lhrer G le fiir Photovoltaik oder er thare Energie ein?
X i L ™ Es dauert zu lange, bis sich solche
(Beispiele fir Tatigkeit: Elektriker, Verein, Bank, Photovoltaik-Eigentiamer, Politiker, eigene Angabe...) Anlagen finanziell lohnen o
Tatighet: | Marne: | (Person ader Qrganisation) Selhst pei 100% Kreditfinanzierung
Iohnt sich die Anlage nach einigen (ol (ol (ol o (ol (ol
Tatigkeit | Mame: | (Person oder Organisation) Jahren.
Tatigkeit: | Mame: | (Person oder Organisation) Aus finanzieller Sicht bevorzuge ich o o o - o o
. andere Farmen der Geldanlage
Tatigksit | Mame: | (Person oder Organisation)
Einen Kredit wlrde ich dafir - o - o - o
Tatigkeit: | Mame: | (Person oder Organisation) aufnenmen

5. Wie viele Photovoltaik-Anlagen sind Ihnen in Ihrem naheren Umfeld (z.B.Nachharschaft,
Far , Bekannte) bisher aufgefallen?

(Bitte Gberlegen Sie nur kurz und schatzen Sie die Anzahl)

Anzahl

6. Wie viele Personen kennen Sie persinlich, die selbst eine Photovoltaik.
oder sich an einer Anlage beteiligt haben?

nlage hesitzen

(Bitte tberlegen Sie nur kurz und schatzen Sie die Anzahl)

Anzahl:
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Internetversion)

12. Wie haben Sie sich liber das Thema Photovoltaik informiert?

weild ich
gar sehr etwas sehr nicht
nicht wenig mehr wiel mehr

_ . ——— il

Recherche im Internet

Lesen von Zeitschriften/Zeitungen

Besuch von Info-veranstaltungen/vortragen
Berichte in Radio oder Fernsenen
Persanliche Gesprache

o NEe Nie Nie Nie]
o BEe Nie Bie Bie
o NEe Nie Nie Nie]
o e Nie Nie Nie]
o le el lNe]

13. Mit wem haben Sie bisher lber Photovoltaik-Anlagen gesprochen und wie viel?

weild ich
gar sehr etwas sehr nicht
nicht waniy mehr wigl mehr
Eigentimer von Photovoltalk-Anlagen aus sl ol c ol (o
meinern Ort
Eigentimer von Photovoltaik-Anlagen aus ol [ [l [ c
Nachharorten in meiner Gemeinde
Besitzer von Photovoltaik-Anlagen, die nicht in lel [l lel « (o]
meiner Gemeinde wohnen
Sonstige Personen ol ol o (ol ©

14. Wie sind lhre Wohnverhilthisse?

™ Hauseigentimer
I~ wohnungseigentimer
I Mieter

15. Welcher Artist das Gebaude, in dem Sie leben?

¢ Einfamilienhaus
 Zweifamilienhaus
 Mehrfamilienhaus
¢ Bauernhaus

16. Aus welchen Orten kamen ihre fiinf wichtigsten Gesprichspartner fiir das Thema
Photovoltaik und welche Tatigkeiten iiben diese aus?

(Falls niemand, dann weiter mit der ibernachsten Frage)

{Beispiele fiir Tatigkeit: Elektriker, Verein, Bank, Photovoltaik-Besitzer, Politiker, eigene
Angaben...)

Wohnort der 1. Person: l— Tatigkeit der Person: l—
Wohnort der 2. Person: l— Tatigkeit der Person l—
Wohnort der 3. Person: l— Tatigkeit der Person: l—
Wohnort der 4. Person l— Tatigkeit der Person: l—
Wohnort der 8. Person: l— Tatigkeit der Person: l—

17. Welche der Personen aus der obigen Frage wohnen im selben Ort wie Sie selbst?
™ Person 1
™ Person 2
[ Person 3
7 Person 4
[~ Person g

18. Aus welchen Orten kamen ihre fiinf wi
Photovoltaik und welche Tatigkeiten ithen

(Falls nierand, dann weiter mit der dbeméchsten Frage)

htigsten Gesprachsparter fiir das Thema
ese aus?

(Beispiele fiir Tatigkeit: Elektriker, Verein, Bank, Photovoltaik-Besitzer, Politiker, eigene
Angaben...)

Wohnort der 1.Person: l— Tatigkeit der Person: l—
Wohnort der 2.Person: l— Tatigkeit der Person l—
WWohnort der 3.Person: l— Tatigkeit der Person l—
Wohnort der 4.Person: l— Tatigkeit der Person: l—

19. Wer hat Ihre Photovoltaik-Anlage(n) installiert?

(Diese Frage nur fir Eigentimer von PY-Anlagen)

Welche Firma? | [~ weild ich nicht meh

[~ wieifld ich nicht meh
[ weild ich nicht meh

Aus welchemn Ont? |

Evtl weitere Firmen? Welche? I

20. Weshalb haben Sie gerade diese Firma ausgewdhlt?
(Diese Frage nur fir Eigentamer von P-Anlagen)
[ lch habe schan vorher gute Erfahrungen mit ihr gemacht (auGerhalb von Photovoltaik)
[~ Empfehlung van Bekannten
[~ Raumliche Nahe
[ Gunstigster Gesamtpreis fiir die Anlage
[ Hiichste Qualitat der Komponenten (Module, Wechselrichter, )

[~ Sonstiges:

21. Welche Mab
Sie in Frage?

im Bereich E bzw. E I

Energien k fiir

Bitte markieren Sie {won links nach rechts) ob Sie die Manahme bereits machen bzw. haben", kinftig
machen bzw. anschaffen werden”, sich evtl vorstellen kinnten® oder ob sie fir Sie "Oberhaupt nicht in
Frage kommt"

werde ich
kinftiy  kdnrte ich kot fir
mache bzw.  machen mir mich kann ich
abe bz el nicktin | nicht
ich bereits anschaffen vorstellen  Frage | beurteien

1 2 3 1
Abschalten gerade nicht bendtigter Gerate und (o] [l L8} e «
Lichtquellen
Ergatz von Glil pen durch Ei ‘ pen (e} o} (ol (e} &
Kauf energieeffizienter Gerate (ol c c (el ©
Einschrankung von Autofahrten (& C (& (e &
Fahrten therwiegend mit Fahrrad oder éffentlichern (@] & L@ L] (o)
Werkehr
Eigene Heizung mit Holz [ o ol e (e
Bezug von Okostrom (@] [l (o) o] ©
Eigene Warmepumpe (Wannwasser oder Heizung) [ o ol e (e
Eigene Solaranlage (Warmwasser oder Heizung) (@] [l (o) o] ©
Gebiudedammung (Fenster, Turen, Fassade) [ o ol e 8
Geldanlagen in erneuerbare Energien (z.B. Anteile (ol [l (o) ] .
an Anlagen, Fonds)
22. Vergleichen Sie bitte Ihre Bemiil im Bereich U, Itscl und Energie mit denen|

anderer Personen in lhrem Umfeld. Wie sehr stimmen Sie folgender Aussage zu?

ittt gar iftt
nicht zu woll zu
1 2 3 4 B weil ich ict
Ich Rahmen meiner Maglichkeiten - - - - - -

tue bereits geung filr die Urnwelt.

23. Wie alt ist der Haushaltsvorstand?

(Gemeint ist die Person, die den grofiten Teil zum Haushaltseinkommen beitragt)

l— Jahre

24. Welcher ist der hichste Bildungsabschl in lhrem Haushalt?

 Schule beendet ohne Abschluss
 Yaolks-, Hauptschulabschluss, Guali
 Mittlere Reife, Realschul- oder gleichwertiger Abschluss

Wohnort der 5.Person: Tatigkeit der Person

AL h Lehre

= Fachabitur, Fachhochschulreife
 Abitur, Hochschulreife
 Fachhochschul-fHochschulabschluss
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Fragebogen der Haushaltsbefragung (Internetversion)

25. Wie hoch ist Ihr m: liches Haushalts-Nettoeink ? (PV-Besitzer bitte das
Einkommen zum Zeitpunkt der A g der Anlage angeben)

Germeint ist der Betrag, der sich aus allen Einkinften zusamrmensetzt und nach Abzug der Steuern u
Sozialversicherungen Ohbrig bleibt

 unter 1000 €

1000 € bis unter 1500 €
1500 € bis unter 2000 €
" 2000 € bis unter 3000 €
3000 € bis unter 4000 €
¢ 4000 € bis unter 5000 €
5000 € und mehr

€ ich will darauf nicht antworten

26. Wie sind die Fami
als die erste Anlage gekauft wurde)

in lhrem H

halt? (PV-Besitzer bitte zu dem Zei

 Alleinstehend ohne Kinder
€ Alleinstehend mit Kind(erm)
 Partnerschaft ohne Kinder
€ Partnerschaft mit Kind(erm)

27. Ist Ihnen noch etwas zum Thema Photovoltaik eingefallen, das noch nicht erwdhnt wurde|

(Hier kiinnen Sie noch letzte Anmerkungen machen)

[¥ilch machte an der Verlosung teilnehmen. Meine Email-Adresse wird getrennt won meinen
Antworten gespeichert. Meine Angaben bleiben also willig anonyrm

¥ Ich interessiere mich fir die Ergebnisse dieser Studie und hatte gerne eine Zusammenfassung
per E-Mail

E-Mail-Adresse

[Te—
UNIVERSITAT
WURZBURG

Danke fiir lhre Teilnahme!

Ich méchte mich ganz herzlich fir lhre Mithilfe bedanken,
Die Gewinner der %erlosung werden van mir per Email benachrichtigt

Falls Sie mich kontaktieren machten: florian. b_steing@stud-mail.uni-wuerzburg. de

Fenster schlieBen

Florian Stein, Universitat Wirzburg

Bitte MICHT eine Seite zurick gehen!
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Begleitschreiben des Fragebogens

9.5 Begleitschreiben des Fragebogens

T Kadmiibine.
I UNIVERSITAT ﬂ(l I
WURZBURG
w1y ot ey

Ihre Meinung zu Photovoltaik-Anlagen
auf Gebiiuden (Solarstrom)

Liebe Biirger aus Creglingen und den umliegenden Teilorten,

Ihre personliche Meinung zum Thema Photovoltaik ist mir wichtig, auch wenn Sie
selbst keine Photovoltaik-Anlage besitzen. oder glauben dass Sie sich mit
Photovoltaik weniger auskennen

Ich schretbe derzeit meine Diplomarbeit am Furopiischen Institut fir
Energieforschung in Karlsruhe und fiihre dazu eine Umffage in der Gemeinde
Creglingen durch.

Es peht hier nicht um groBe Photovoltaik-Freiflichenanlagen sondern um Anlagen
die sich auf Dachern befinden (Wohngebaude, Scheunen etc.).

Dankeschin
Als Dank verlose ich unter allen Teilnehmern, die den Fragebogen vollstindig
ausgefiillt haben, 3 x 50€.
AuBerdem erhalten Sie eine Zusammenfassung dieser Studie, wenn sie mochten

Papier oder Internet
Sie konnen entweder den beiliegenden Fragebogen ausfiillen und ihn an mich mit
dem beiliegenden Riickumschlag zuriicksenden.
Qder fullen Sie einfach diesen Fragebogen im Intemet aus unter:

https://www.soscisurvey.de/solar-creglingen
(Dhes erspart Ihnen den Weg zum Brefkasten und mur die Portokosten)

Die Umfrage liunft bis zum 23. Juli.

Herzlichen Danlk!
Florian Stein
flonian b stemdg@stud-meanl uni-woerzburg de

157



Diagramme zur Verteilung der Clustervariablen

9.6 Diagramme zur Verteilung der Clustervariablen
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Diagramme zur Verteilung der Clustervariablen

Histogramm
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Diagramme zur Verteilung der Clustervariablen

Histogramm
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Diagramme zur Verteilung der Clustervariablen

Histogramm
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Spearman Korrelationen fiir Heilbronn-Franken

9.7 Spearman Korrelationen fur Heilbronn-Franken

Altersstruktur

Anteil 0-3 Jahre

Anteil 3-7 Jahre

Anteil 7-15 Jahre

Anteil 15-18 Jahre

Anteil 0-18 Jahre

Anteil 18-25 Jahre

Anteil 25-40 Jahre

Anteil 40-65 Jahre

Anteil 65-85 Jahre

Anteil Gber 85 Jahre

Verénderung des Anteils O-
18 Jahre 2005 zu 2000

Verénderung des Anteils O-
18 Jahre 2005 zu 1995

Veranderung des Anteils O-
18 Jahre 2005 zu 1990

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

Sig.

Korr.

<]
«

Korr.

Sig.
N

,249
,009
109
,163
,090
109
,399
,000
109
,357
,000
109
,387
,000
109
,128
,185
109
-,263
,006
109
-,241
,012
109
-,034
122
109
-,027
,780
109
-,130
177
109

-,126
,190

109

-,061
,530
109

Korr. -,746
Einwohner pro km? Sig.* 000
N 109
Anteil der Einfamilienh&user an gorr. ggg
den Wohngebauden** N g ’109
é Anteil der Zweifamilienhduser an gorr. 21$§
£ den Wohngebauden Ng. 109
é Anteil der Mehrfamilienhduser an SKinr' 65()7(())
2 den Wohngebauden N 109
Veréanderung der Anzahl SKiorr. ??E?A(,)
Einfamilienhauser 1990-2007 N g- 100
Verénderung der Anzahl SKiorr. ggg
Einfamilienhauser 2000-2007 " g- 0
Anteil sozialversicherungspflichtig SKic;rr g;’i
Beschéftigter ohne Ausbildung ' '
N 109
g Anteil sozialversicherungspflichtig SKinr ggé
= Beschaftigter mit Ausbildung N 109
Anteil sozialversicherungspflichtig Korr. -,391
Beschaftigter mit Abschluss Fach-  Sig. ,000
/Hochschule N 109
£ Landwirtschaftliche Betriebe mit gorr Z)gg
5 Viehhaltung je Einwohner Ng. ’109
£
2 Landwirtschaftliche Betriebe ohne gorr Z)gz)
3 Viehhaltung je Einwohner Ng. ’109
= Korr. -,302
] .
z Einkiinfte je Steuerpflichtigem Sig.  ,001
= N 109
Korr. ,191
» Géstebetten je Einwohner Sig. ,113
g N 70
E Gastelibernachtungen je Einwohner SKIZ” (7)33
N 70
Bevdlkerungsveranderung 2008 zu K.O”' -078
2005 Sig. 422
> N 109
=
5 Bevolkerungsveranderung 2008 zu ;er' 211199
g 2% N 109
Bevolkerungsveranderung 2008 zu ;0”' 1153'
1990 N o9

Datenquelle: Statistisches Landesamt Baden-Wirttemberg

Erlduterung:

Die Korrelationen beziehen sich auf den

Werte ,,PV-Anlagen bis 30kWp je

Einwohner* auf kommunaler Ebene;
*Signifikanz (2-seitig);
**Cluster-Variablen sind fett markiert;
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Spearman Korrelationsmatrix der Clustervariablen

9.8 Spearman Korrelationsmatrix der Clustervariablen

PV je EW M1 M2 M3 M4 M5 M6
Korr. 1,000 3877 4507 5707 4617 -,3917 7697
PV je EW Sig. . ,000 ,000 ,000 ,000 ,000 ,000
N 109 109 109 109 109 109 109
Korr. 387 1,000 4007 -,4207 ,027 -,369" 336"
M1 Sig. ,000 : ,000 ,000 775 ,000 ,000
N 109 111 111 111 111 111 111
Korr. 4507 4007 1,000 7577 258" -,304™ 4207
M2 Sig. ,000 ,000 . ,000 ,006 ,001 ,000
N 109 111 111 111 111 111 111
Korr. 5707 -,4207 7577 1,000 -,485" 465 -,5497
M3 Sig. ,000 ,000 ,000 . ,000 ,000 ,000
N 109 111 111 111 111 111 111
Korr. 4617 ,027 258" -,485" 1,000 -111 2557
M4 Sig. ,000 775 ,006 ,000 ) 246 ,007
N 109 111 111 111 111 111 111
Korr. -,3917 -,369" -,304” 4657 111 1,000 -,580"
M5 Sig. ,000 ,000 ,001 ,000 246 . ,000
N 109 111 111 111 111 111 111
Korr. 7697 336" 4207 -,549" 2557 -,580" 1,000
M6 Sig. ,000 ,000 ,000 ,000 ,007 ,000 :
N 109 111 111 111 111 111 111

**, Die Korrelation ist auf dem Niveau von 0,01 (2-seitig) signifikant.
*. Die Korrelation ist auf dem Niveau von 0,05 (2-seitig) signifikant.

Clustervariablen
M1 Bevolkerungsanteil bis 18 Jahre

M2 Anteil Einfamilienhduser an Wohngebauden

M3 Anteil Mehrfamilienhduser an Wohngebduden

M4 Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéftigter mit abgeschlossener Lehre

M5 Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéftigter mit Fachhochschul- oder Hochschulabschluss
M6 Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung (Rinder, Schweine, Schafe) je Einwohner
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Statistische Kennziffern

9.9 Statistische Kennziffern

Tabelle 41: Tests auf Normalverteilung — differenziert nach Raumkategorien.

Kolmogorov-Smirnov®

Statistik df Signifikanz
PV_EW 0,107 109 0,004
Verdichtungsraume 0,144 230 0,000
PVEXJ_aCh _Randzone um dig Verdich_tungsraume 0,180 216 0,000
kategorien Verdichtungsbereiche im Léndlichen Raum 0,203 57 0,000
Landlicher Raum im engeren Sinn 0,125 607 0,000

*Signifikanzkorrektur nach Lilliefors

Tabelle 42: Tests auf Normalverteilung — differenziert nach Cluster-Merkmalen.
Eigene Berechnungen. Datenquelle: Statistisches Landesamt BW.

Kolmogorov-Smirnov®

Statistik df Signifikanz
PV/IEW 0,107 109 0,004
Bevoélkerungsanteil bis 18 Jahre M1 0,048 109 0,200:
Anteil Einfamilienhduser an Wohngebduden M2 0,048 109 0,200
Anteil Mehrfamilienhduser an Wohngebduden M3 0,135 109 0,000
Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéaftigter mit M4 0,062 109 0.200"
abgeschlossener Lehre
Anteil sozialversicherungspflichtig Beschéaftigter mit
Fachhochschul- oder Hochschulabschluss 22 L - LY
Landwirtschaftliche Betriebe mit Viehhaltung M6 0,179 109 0,000

(Rinder, Schweine, Schafe) je Einwohner
#Signifikanzkorrektur nach Lilliefors
*Dies ist eine untere Grenze der echten Signifikanz

Tabelle 43: Einstellung zu PV differenziert nach PV-Eigentum und Gemeindezugehorigkeit.

Alle Befragte PV- PV-Nicht- Befragte aus Befragte aus

Eigentiimer Eigentimer Creglingen Dérzbach

Teilaspekte Mittelwert Mittelwert Mittelwert Mittelwert Mittelwert
9.1 3,00 2,58 3,26 3,08 2,84
9.2 3,04 2,49 3,36 3,17 2,81
9.3 3,01 2,95 3,05 3,10 2,85
9.4 3,26 2,89 3,60 3,18 3,42
9.5 3,71 3,45 3,89 3,76 3,62
9.6 3,14 2,78 3,41 3,09 3,26
9.7* 2,41 2,34 2,46 2,40 2,41
9.8 3,00 2,38 3,39 2,93 3,12
9.9* 2,91 1,83 3,55 2,81 3,11

*Skalenwerte dieser Items wurden umgepolt.

Tabelle 44: Einstellung zu PV - Signifikanzwerte (Mann-Whitney-U-Test) zu Gruppenunterschieden
innerhalb der Befragungsgemeinden.

9.1 9.2 9.3 9.4 9.5 9.6 9.7 9.8 9.9
Creglingen 0,000 0,000 0,747 0,007 0,129 0,387 0,445 0,000 0,000
Dorzbach 0,141 0,038 0,608 0,093 0,006 0,000 0,023 0,001 0,000
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Statistische Kennziffern

Tabelle 45: Signifikanzwerte zu Tabelle 34 (Mann-Whitney-U-Test).

Info-
Internet- Berichte in Zeitschriften Veranstaltun Personliche
recherche Radio/TV /Zeitungen gen/ Gespréache
Vortrage
PVASTE I IEr v, NG 0,001 0,298 0,003 0,000 0,000
Eigentimer in Creglingen
PV-Eigentumer vs. Nicht- 0,000 0,261 0,010 0,000 0,000
Eigentimer in Dérzbach
Creglinger PV-Eigentiimer vs.
Dérzbacher PV-Eigentiimer UL ey Bzie R Dgide
Tabelle 46: Signifikanzwerte zu Tabelle 35 (Mann-Whitney-U-Test)
Gleicher Gleiche Andere Sonstige
Ort Gemeinde Gemeinde Personen
PV-Eigentiimer vs. Nicht-Eigentumer in Creglingen 0,003 0,022 0,010 0,113
PV-Eigentlimer vs. Nicht-Eigentimer in Dérzbach 0,000 0,001 0,001 0,010
C_regllr]ger PV-Eigentiimer vs. Dérzbacher PV- 0,269 0,966 0,549 1,000
Eigentlmer
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Ehrenwortliche Erklarung

Ehrenwdrtliche Erklarung

Hiermit erkléare ich, dass die von mir eingereichte Diplomarbeit zum Thema ,,Diffusion
von Photovoltaik-Anlagen in Baden-Wirttemberg. R&umliche Unterschiede in der
Nutzungsintensitat von Photovoltaik-Dachanlagen und deren Ursachen — untersucht in der
Region Heilbronn-Franken.* selbststandig und nur unter Benutzung der angegebenen
Literatur und sonstigen Quellen angefertigt wurde. Indirekt Gbernommene Gedanken habe

ich als solche kenntlich gemacht.

Wirzburg, den
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